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  Douglas Karr
  Douglas Karr គឺ CMO របស់ បើកការយល់ដឹង និងជាស្ថាបនិកនៃ Martech Zone. លោក Douglas បានជួយដល់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម MarTech រាប់សិបនាក់ដែលទទួលបានជោគជ័យ បានជួយក្នុងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងដោយសារទឹកប្រាក់ជាង 5 ពាន់លានដុល្លារក្នុងការទិញ និងវិនិយោគ Martech ហើយបន្តជួយក្រុមហ៊ុនក្នុងការអនុវត្ត និងស្វ័យប្រវត្តិកម្មយុទ្ធសាស្ត្រលក់ និងទីផ្សាររបស់ពួកគេ។ Douglas គឺជាអ្នកបំប្លែងឌីជីថលដែលត្រូវបានទទួលស្គាល់ជាអន្តរជាតិ និងជាអ្នកជំនាញ MarTech និងវាគ្មិន។ Douglas ក៏ជាអ្នកនិពន្ធដែលបានបោះពុម្ពសៀវភៅណែនាំរបស់ Dummie និងសៀវភៅភាពជាអ្នកដឹកនាំអាជីវកម្មផងដែរ។ 
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 មីនា 7, 2024
 
  
 Storylane៖ បំប្លែងអ្នកទស្សនាជាមួយដំណើរទេសចរណ៍ផលិតផល និងការបង្ហាញដែលអ្នកអាចបង្កើតបានក្នុងរយៈពេល 10 នាទី
 មីនា 5, 2024
 
  
 ប្លក, រូបភាព៖ របៀប 301 ប្តូរទិសទំព័រទំព័រទៅ URL មេ
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 តើវេទិកាចំណាំដែលពេញនិយមបំផុតដើម្បីអានវាពេលក្រោយគឺជាអ្វី?
 មីនា 4, 2024
 
 
 
 
 
   សូមពិនិត្យមើលផងដែរ
  បិទ  
  	  
 
  តើវេទិកាចំណាំដែលពេញនិយមបំផុតដើម្បីអានវាពេលក្រោយគឺជាអ្វី?  មីនា 4, 2024 
 
 
	  
 
  ការរុករកបច្ចេកវិទ្យាពាក់កណ្តាលជីវិតដែលកំពុងធ្លាក់ចុះនៅក្នុង Martech  មីនា 1, 2024 
 
 
	  
 
  ឧបករណ៍ Martech ដែលកំពុងរីកចម្រើន 6 ដើម្បីពង្រឹងយុទ្ធនាការទីផ្សារឌីជីថលរបស់អ្នក។  មីនា 1, 2024 
 
 

 
 
   
  ការបង្ហាញ
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 Martech Zone ត្រូវបានបង្កើតឡើងដោយ Douglas Karr និងដំណើរការនៅក្រោមក្រុមហ៊ុនរបស់គាត់ DK New Media, អិលធីឌី។ដែលជាអង្គការដែលមានម្ចាស់ និងប្រតិបត្តិដោយអតីតយុទ្ធជនដែលមានមោទនភាព។ Douglas គឺជាវាគ្មិន និងអ្នកប្រឹក្សាអំពីការបំប្លែងឌីជីថល។
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	អ្នកបង្កើតវិភាគ UTMបង្កើត URL របស់អ្នកដោយងាយស្រួលជាមួយនឹងប៉ារ៉ាម៉ែត្រ UTM ដើម្បីតាមដានយុទ្ធនាការទីផ្សាររបស់អ្នកដោយភាពជាក់លាក់។
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  ម៉ាស៊ីនគិតលេខ

	ការគណនាអត្រាបំប្លែងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងទីផ្សាររបស់អ្នកដោយការគណនាអត្រាការបម្លែងរបស់អ្នកដោយភាពងាយស្រួល។
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	ត្រឡប់លើការគណនាការវិនិយោគវាស់ស្ទង់ភាពជោគជ័យនៃយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សាររបស់អ្នកដោយគណនា ROI របស់អ្នកដោយមិនពិបាក។

	ផលប៉ះពាល់លើអ៊ីនធឺណិតព្យាករណ៍ពីកំណើននៃការលក់របស់អ្នកដោយការយល់ដឹងពីផលប៉ះពាល់នៃការពិនិត្យអតិថិជនបន្ថែម។





 
  បម្លែង

	CSV ទៅជា Row Converterបំប្លែងឯកសារ CSV ទៅជាជួរ ហើយត្រលប់មកវិញម្តងទៀត ដើម្បីសម្រួលដំណើរការទិន្នន័យរបស់អ្នក។

	កម្មវិធីបម្លែង Hex ទៅ RGBងាយស្រួលបំប្លែងលេខកូដ HEX ទៅជាតម្លៃ RGB និងច្រាសមកវិញសម្រាប់គម្រោងរចនារបស់អ្នក។

	កម្មវិធីបម្លែងលេខទូរស័ព្ទ Vanityបំប្លែងអត្ថបទរបស់អ្នកទៅជាលេខទូរស័ព្ទឥតប្រយោជន៍ សម្រាប់ការហៅទូរសព្ទកាន់តែងាយស្រួល។





ឧបករណ៍

	បន្ទាត់ប្រធានបទអ៊ីមែលចល័តបង្កើនអត្រាបើកអ៊ីមែលអតិបរមា ដោយធានាថាបន្ទាត់ប្រធានបទរបស់អ្នកអាចមើលបាននៅលើឧបករណ៍ចល័ត។

	ម៉ាស៊ីនបង្កើតពាក្យសម្ងាត់។បង្កើតពាក្យសម្ងាត់រឹងមាំ ដើម្បីបង្កើនសុវត្ថិភាពលើអ៊ីនធឺណិតរបស់អ្នក។

	អាសយដ្ឋាន IP របស់អ្នក។ស្វែងរកអាសយដ្ឋាន IP របស់អ្នកយ៉ាងរហ័សសម្រាប់គោលបំណងបណ្តាញ និងការដោះស្រាយបញ្ហា។

	តួអក្សរនិងពាក្យរាប់កែលម្អខ្លឹមសាររបស់អ្នកដោយប្រើឧបករណ៍របស់យើងសម្រាប់រាប់តួអក្សរ ពាក្យ និងប្រយោគ។





 
  អ្នកមើល

	កម្មវិធីមើល CSSបង្កើនប្រសិទ្ធភាពឯកសារ CSS របស់អ្នកជាមួយនឹងឧបករណ៍បង្ហាប់ និងបង្រួមរបស់យើងសម្រាប់ការផ្ទុកគេហទំព័រលឿនជាងមុន។

	កម្មវិធីមើល JSONកែលម្អ ឬបង្រួមទិន្នន័យ JSON របស់អ្នកសម្រាប់ការអាន ឬប្រសិទ្ធភាពកាន់តែប្រសើរឡើង។

	កម្មវិធីមើលបឋមកថា HTTPត្រូវការទាញយកព័ត៌មានបឋមកថាសម្រាប់សំណើ HTTP សម្រាប់ទំព័រ ឬ API? កម្មវិធីមើលបឋមកថានេះអនុញ្ញាតឱ្យអ្នកប្រកាសសំណើរបស់អ្នក។

	កម្មវិធីមើលរូបភាពតូច YouTubeចង់ទៅយករូបភាពទាំងអស់របស់ YouTube សម្រាប់វីដេអូ YouTube របស់អ្នកទេ? ឧបករណ៍សាមញ្ញនេះផ្តល់ឱ្យពួកគេទាំងអស់។





អ្នកចង់បាន

	កម្មវិធីពិនិត្យការផ្សព្វផ្សាយ DNSពិនិត្យ DNS ជាសកលក្នុងពេលវេលាជាក់ស្តែង ដើម្បីធានាថាការផ្លាស់ប្តូរដែនរបស់អ្នកបានរីករាលដាល។

	អ៊ីមែលអ្នកត្រួតពិនិត្យបញ្ជីខ្មៅស្វែងយល់ថាតើអាសយដ្ឋាន IP របស់អ្នកត្រូវបានដាក់ក្នុងបញ្ជីខ្មៅនៅលើម៉ាស៊ីនមេ DNSBL ដោយរក្សាអ៊ីមែលរបស់អ្នកមិនឱ្យត្រូវបានសម្គាល់ថាជាសារឥតបានការ។

	តាមដាន URL ប្តូរទិសតាមដានការលោត និងផ្លូវនៃការបញ្ជូនបន្ត URL របស់អ្នក ដើម្បីដោះស្រាយបញ្ហាតំណរបស់អ្នក។

	WHOIS រកមើលប្រើ WHOIS Lookup របស់យើងដើម្បីមើលកំណត់ត្រាចុះឈ្មោះដែននៃដែនដែលអ្នកចង់វិភាគ។
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 វាទាំងអស់ចាប់ផ្តើមជាក្លឹបសៀវភៅ។
 បាទ ខ្ញុំធ្ងន់ធ្ងរ។ ខ្ញុំបានចាប់ផ្តើមការងាររបស់ខ្ញុំនៅលើបណ្តាញជាងពីរទសវត្សរ៍មុន។ គេហទំព័រដំបូងរបស់ខ្ញុំគឺ Helping Hand ដែលបានរៀបចំគេហទំព័រល្អបំផុតពីជុំវិញបណ្តាញ ដើម្បីជួយមនុស្សដែលមានកុំព្យូទ័ររបស់ពួកគេ និងរុករកធនធាននៅលើអ៊ីនធឺណិត។ ជាច្រើនឆ្នាំក្រោយមក ខ្ញុំបានលក់ដែនទៅឱ្យក្រុមហ៊ុនដែលជួយមនុស្សឈប់ជក់បារី ដែលជាក្រុមហ៊ុនដំបូងរបស់ខ្ញុំ ធំ កិច្ចសន្យា។
 ខ្ញុំចាប់ផ្តើមសរសេរប្លុកនៅលើ Blogger ហើយសរសេរកំណាព្យអំពីអ្វីៗគ្រប់យ៉ាងពីនយោបាយ រហូតដល់ឧបករណ៍អ៊ីនធឺណិត។ ខ្ញុំនៅគ្រប់ទីកន្លែង ហើយភាគច្រើនសរសេរសម្រាប់ខ្លួនខ្ញុំផ្ទាល់ ដោយគ្មានទស្សនិកជនច្រើន។ ខ្ញុំជាកម្មសិទ្ធិរបស់ក្លឹបសៀវភៅទីផ្សារនៅ Indianapolis ដែលគ្រប់គ្រងយ៉ាងឆាប់រហ័ស យូរៗទៅ ខ្ញុំបានរកឃើញថា កាន់តែច្រើនឡើងៗនៃក្រុមកំពុងមករកខ្ញុំសម្រាប់ដំបូន្មានផ្នែកបច្ចេកវិទ្យា។ ការរួមបញ្ចូលគ្នានៃផ្ទៃខាងក្រោយបច្ចេកវិទ្យារបស់ខ្ញុំ និងភាពប៉ិនប្រសប់នៃអាជីវកម្ម និងទីផ្សាររបស់ខ្ញុំគឺស្ថិតនៅក្នុងតម្រូវការខ្ពស់ ដោយសារតែអ៊ីនធឺណិតបានផ្លាស់ប្តូរឧស្សាហកម្មយ៉ាងឆាប់រហ័ស។
 បន្ទាប់ពីអានរួច ការសន្ទនាអាក្រាត, ខ្ញុំត្រូវបានលើកទឹកចិត្តឱ្យយីហោកាន់តែប្រសើរឡើង និងគ្រប់គ្រងមាតិកានៅលើគេហទំព័រ។ ខ្ញុំក៏ចង់បានការគ្រប់គ្រងបន្ថែមទៀតលើរូបរាង និងអារម្មណ៍នៃប្លុករបស់ខ្ញុំ ដូច្នេះខ្ញុំបានផ្លាស់ទៅដែនរបស់ខ្ញុំក្នុងឆ្នាំ 2006 ហើយបានសាងសង់គេហទំព័រ WordPress ដំបូងរបស់ខ្ញុំ។ ចាប់តាំងពីខ្ញុំផ្តោតលើបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ ខ្ញុំមិនចង់ឱ្យដែនដែលមានឈ្មោះរបស់ខ្ញុំចូលតាមផ្លូវនោះទេ ដូច្នេះខ្ញុំបានផ្លាស់ប្តូរគេហទំព័រ (យ៉ាងឈឺចាប់) ទៅដែនថ្មីរបស់វាក្នុងឆ្នាំ 2008 ដែលវារីកចម្រើនតាំងពីពេលនោះមក។
  នេះ Martech Zone ត្រូវបានគ្រប់គ្រងនិងដំណើរការដោយ DK New MediaLLC ដែលជាក្រុមហ៊ុនដែលខ្ញុំបានចាប់ផ្តើមក្នុងឆ្នាំ 2009។ បន្ទាប់ពីធ្វើការជាមួយស្ទើរតែគ្រប់ផ្នែកទីផ្សារអនឡាញធំ ៗ នៅក្នុងការកាន់កាប់របស់ខ្ញុំនៅ ExactTarget និងបើកដំណើរការ Compendium ខ្ញុំដឹងថាមានតម្រូវការដ៏អស្ចារ្យសម្រាប់អ្នកជំនាញ និងការណែនាំរបស់ខ្ញុំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មស្មុគស្មាញបែបនេះ។
 DK New Media ត្រួតពិនិត្យការប្រឹក្សាយោបល់ ការបោះពុម្ពផ្សាយ ផតខាស សិក្ខាសាលា សិក្ខាសាលាលើបណ្តាញ និងឱកាសនិយាយរបស់ខ្ញុំ។ Highbridgeទីភ្នាក់ងាររបស់ខ្ញុំជាមួយដៃគូពីរផ្សេងទៀត ជួយក្រុមហ៊ុននានាបង្កើនការវិនិយោគរបស់ពួកគេក្នុងការលក់ ទីផ្សារ និងផលិតផលដែលពាក់ព័ន្ធ។ យើងផ្តល់ជូននូវការធ្វើសមាហរណកម្ម ការធ្វើចំណាកស្រុក ការបណ្តុះបណ្តាល ការប្រឹក្សាជាយុទ្ធសាស្រ្ត និងការអភិវឌ្ឍន៍ផ្ទាល់ខ្លួន។
 អរគុណច្រើនសម្រាប់ការគាំទ្រអស់រយៈពេលជាច្រើនឆ្នាំ!
 Douglas Karr
 នាយកប្រតិបត្តិ, DK New Media
 
 

អ្នកនិពន្ធ

	    
  
  Andrea Albright
  Andréa Albright គឺជាសហគ្រិនដ៏ឆ្នើមម្នាក់ដែលកំពុងរំខានដល់ឧស្សាហកម្មបោះពុម្ពផ្សាយ។ ការបណ្តាក់ទុនចុងក្រោយបង្អស់របស់នាងគឺ Beverly Hills Publishing™ ប្រើប្រាស់ជំនាញរបស់នាងក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ម៉ាក ដើម្បីជួយអ្នកដឹកនាំគំនិត និងអ្នកច្នៃប្រឌិតប្រែក្លាយសាររបស់ពួកគេទៅជាម៉ាកយីហោតម្លៃរាប់លានដុល្លារ។ គោលដៅរបស់ Andréa គឺដើម្បីបម្រើអ្នករំខាន និងប៉ះពាល់ដល់មនុស្សជាតិ ដោយប្រើវិធីសាស្រ្តតែមួយគត់របស់នាងក្នុងការបោះពុម្ព ប្រកួតប្រជែងស្ថានភាពបច្ចុប្បន្ន ដើម្បីចាប់យកគំនិតរបស់អ្នកនិពន្ធរបស់នាងទៅកាន់ពិភពលោក ធ្វើឱ្យមានផលប៉ះពាល់យូរអង្វែង និងបង្កើតការផ្លាស់ប្តូរជាវិជ្ជមាន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Andrew
  Andrew Andrewle គឺជាស្ថាបនិកនៃ ក្រុមហ៊ុន NetGain Associates, Inc. និងត្រូវបានដាក់បញ្ចូលទៅក្នុងទីផ្សារឌីជីថលចាប់តាំងពីគេហទំព័រថ្មី។ ជាមួយនឹងសាវតានៃការលក់គាត់បានបង្កើតនិងថែរក្សាគេហទំព័រនៅលើឧស្សាហកម្មជាច្រើនរួមទាំងមិនរកប្រាក់ចំណេញការកាន់កាប់សម្ភារៈអចលនទ្រព្យការថែរក្សាសុខភាពការជ្រើសរើសបុគ្គលិកព័ត៌មានវិទ្យាពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចភាពចល័តផ្ទាល់ខ្លួននិងឧបករណ៍ប្រើប្រាស់។ គម្រោងទីផ្សារឌីជីថលមានវិសាលភាពក្រុមអភិវឌ្ឍន៍ទូទាំង ១៥ ប្រទេស។ Mantra របស់គាត់គឺ "នៅលើអ៊ីនធឺណិតភូមិសាស្ត្រមិនទាក់ទងគ្នាទេ" ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Alexander Bachmann
  អ្នកនិពន្ធ Bio Alexander Bachmann គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Mitgo ដែលជាអ្នកបង្កើតបច្ចេកវិទ្យាពិភពលោក ដែលផ្តោតលើការផ្តល់នូវដំណោះស្រាយប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត និងការលើកកម្ពស់ភាពជាសហគ្រិន។ ពីមុនគាត់បានបង្កើត Admitad ជាបណ្តាញសម្ព័ន្ធមួយ ដែលឥឡូវនេះត្រូវបានទទួលស្គាល់ថាជាវេទិកាសម្ព័ន្ធដ៏ធំបំផុតមួយសម្រាប់អ្នកផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម និងអ្នកបោះពុម្ពផ្សាយ។ អាឡិចសាន់ឌឺបាននៅក្នុងកន្លែង martech អស់រយៈពេលជាង 20 ឆ្នាំមកហើយ ហើយមានជំនាញយ៉ាងទូលំទូលាយនៅក្នុង MarTech/AdTech, Smart Shopping និង IT-driven Startup Incubation sectors ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាប់ភីខេកបាក់ស៊ី
  ពួកយើងគឺ អាយខេន។ យើងជឿជាក់លើអនាគតវិមជ្ឈការ។ ពិភពលោកដែលអ្វីៗទាំងអស់នឹងត្រូវបានឌីជីថល - និងនិមិត្តសញ្ញាដែលរាល់ទ្រព្យសម្បត្តិនិងសេវាកម្មអាចត្រូវបានគ្រប់គ្រងកាន់តែមានសុវត្ថិភាពងាយស្រួលនិងគ្មានឈ្មួញកណ្តាល។ យើងផ្តល់ជូន ORE ID ដែលជាប្រព័ន្ធផ្ទៀងផ្ទាត់ blockchain ដែលជួយអ្នកប្រើប្រាស់ក្នុងការចូលប្រើកម្មវិធី blockchain តាមរយៈអ៊ីម៉ែលទូរស័ព្ទឬគណនីប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អានីរបាន បាដាឡៃ
  Anirban Bardalaye បម្រើការជាប្រធានផ្នែកផលិតផលរបស់ bloomreach. Anirban បានចាប់ផ្តើមអាជីពរបស់គាត់ជាវិស្វករផ្នែកទន់ ដោយបានបង្កើតកម្មវិធីនៅដំណាក់កាលដំបូង និងក្រុមហ៊ុនកម្មវិធីសកល។ ពីមុន Anirban បានបម្រើការជាអនុប្រធានផ្នែកគ្រប់គ្រងផលិតផល Commerce Cloud នៅ Salesforce ។ ដោយបានដឹកនាំយុទ្ធសាស្រ្តដំបូង និងការចែកចាយ Salesforce B2B Commerce និងវេទិកាពាណិជ្ជកម្មស្នូលរបស់ខ្លួន ទំនួលខុសត្រូវរបស់គាត់ក្រោយមកបានធំឡើងដើម្បីរួមបញ្ចូលយុទ្ធសាស្រ្តផលិតផលឧស្សាហកម្ម និងការប្រតិបត្តិសម្រាប់ផលប័ត្រ Commerce Cloud ទាំងមូល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាលីបារីសេវិច
  Aleh Barysevich គឺជាស្ថាបនិកនិងជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុនដែលនៅពីក្រោយ SEO PowerSuite ជាកម្មវិធីអាជីពសម្រាប់យុទ្ធនាការ SEO ដែលមានវដ្តរដូវពេញលេញនិង Awario ដែលជាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងឧបករណ៍ត្រួតពិនិត្យគេហទំព័រ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញខាង SEO និងជាវាគ្មិនតាមរដូវកាលក្នុងសន្និសីទឧស្សាហកម្មធំ ៗ រួមមាន SMX និង BrightonSEO ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  លោកស្រី Beganovich គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាស្ថាបនិកនៃ អេមរ៉ា និងអេលម៉ារបស់ នាងគឺជាអ្នកមានឥទ្ធិពលកំពូលដែលមានអ្នកតាមដានជាង 1 លាននាក់នៅទូទាំងប៉ុស្តិ៍របស់នាង។ នាងត្រូវបានគេដាក់ឈ្មោះថាជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលកំពូលដោយ Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan និងជាច្រើនទៀត។ នាងបង្កើត និងគ្រប់គ្រងយុទ្ធនាការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មសម្រាប់ក្រុមហ៊ុន Fortune 500 រួមមាន Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC និង Huawei ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Anthony Bergs
  Anthony គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងគំរោងនៅ អ្នកនិពន្ធក្នុងមួយម៉ោង កន្លែងដែលគាត់ប្រើប្រាស់វិធីសាស្រ្តផ្សេងគ្នានិងផ្ទាល់ខ្លួនដើម្បីធ្វើជំនួញអតិថិជនរបស់គាត់អោយមានប្រសិទ្ធភាព។ ខ្វះពេលវេលាឬទំនោរចិត្តសរសេរក្រដាសរបស់អ្នកមែនទេ? ព្យាយាមផ្តល់សេវាកម្មសរសេរវិជ្ជាជីវៈរបស់យើងហើយទុកឱ្យទំងន់ធ្លាក់ចុះពីស្មារបស់អ្នក! យើងនឹងជួយសន្សំពេលវេលានិងការច្របូកច្របល់និងភាពតានតឹងដល់អ្នកដោយធ្វើការចំណែករបស់តោសម្រាប់អ្នក។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  អានតូនីយ៉ាបូអ៊ីកូកូវី
  Antonija គឺជាអ្នកជំនាញខាងទីផ្សារអ៊ីនធឺណេតនៅ Point Visible ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារដែលផ្តល់សេវាកម្មភ្ជាប់បណ្តាញនិងសេវាកម្មទីផ្សារឌីជីថល។ នាងមានចំណាប់អារម្មណ៍ខ្លាំងលើទីផ្សារឌីជីថលនិងចំណុចទន់សម្រាប់ការរចនាក្រាហ្វិច។ នាងមិនដែលធុញទ្រាន់នឹងការស្វែងរកការបំផុសគំនិតថ្មីៗស្តាប់តន្ត្រីដែលនាងចូលចិត្តនិងបង្កើតរូបភាពឌីជីថល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាណាប្រេវ៉ាវ៉ា
  អាណា Bredava ជាអ្នកជំនាញទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនៅ អាវ៉ារីយ៉ូ។ នាងសរសេរអំពីទីផ្សារឌីជីថលនិន្នាការប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមការធ្វើជំនួញខ្នាតតូចនិងឧបករណ៍ដែលជួយអ្នកណាម្នាក់ចាប់អារម្មណ៍នឹងទីផ្សារ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អើរ៉ុនប៊ឺសែល
  លោក Aaron Burcell នាយកប្រតិបត្តិក្រុមហ៊ុន បច្ចេកវិទ្យាមេនឃីងមានបទពិសោធច្រើនជាងម្ភៃឆ្នាំក្នុងការចាប់ផ្តើមបង្កើតវីដេអូនិងជាទីប្រឹក្សាដំបូងរបស់អតិថិជននិងជាអតិថិជនដំបូង។ ពីមុនគាត់កាន់មុខតំណែងផ្នែកទីផ្សារប្រតិបត្តិការនិងភាពជាអ្នកដឹកនាំជាន់ខ្ពស់នៅ Grockit (ទិញដោយ Kaplan) អ្នកដឹកនាំវីដេអូតន្ត្រី Vevo និង Marcus ដោយ Goldman Sachs ។ ថ្មីៗនេះ Burcell បានបម្រើការងារជា COO និង CMO នៃ Loop Media ដែលកាលពីដើមឆ្នាំនេះបានច្របាច់បញ្ចូលគ្នាជាមួយ FogChain ដែលជាក្រុមហ៊ុនសូហ្វវែរពាណិជ្ជកម្មសាធារណៈមានមូលដ្ឋាននៅតំបន់ Silicon Valley ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាឌ្រីងចាង
  លោក Adrian Chang នាយកជាន់ខ្ពស់នៃការចូលរួមរបស់អតិថិជននៅ Informatica គឺជាអ្នកត្រួសត្រាយការគ្រប់គ្រងការងារសហគ្រាស។ គាត់គឺជាអ្នកដឹកនាំដែលទទួលបានពានរង្វាន់ក្នុងការផលិតតំរូវការ B2B ជោគជ័យអតិថិជននិងទីផ្សារឌីជីថលហើយគាត់កំពុងធ្វើបដិវត្តនូវរបៀបដែលការងារត្រូវបានបញ្ចប់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alaina Chiappone
  Alaina Chiappone គឺជាអ្នកផ្សព្វផ្សាយនៅ Otter PR នៅ St. Petersburg, FL ។ នាងមានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកទំនាក់ទំនងសាធារណៈពីសាកលវិទ្យាល័យ Florida ។ កាលពីមុន Chiappone បានធ្វើការនៅក្នុងផ្នែកទំនាក់ទំនងសាជីវកម្ម កិច្ចការសាធារណៈ និងទីផ្សារឌីជីថល។ អតិថិជនរបស់នាងរួមមានម៉ូដ សុខភាព តន្ត្រី បដិសណ្ឋារកិច្ច fintech និងឧស្សាហកម្មថែទាំសុខភាព។ ពេលទំនេររបស់នាង Chiappone ចូលចិត្តទៅលេងឆ្នេរ ធ្វើជាម្ចាស់ផ្ទះជាមួយមិត្តភ័ក្តិ និងជាអតីតជើងឯកកីឡាជិះស្គីថ្នាក់ជាតិ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary តែងតែមានមោទនភាពចំពោះសមត្ថភាពរបស់គាត់ក្នុងការបង្រៀនខ្លួនឯង។ ចាប់តាំងពីចាប់ផ្តើម BlogVault, Akshat បានប្រែក្លាយគម្រោងចំហៀងរបស់គាត់ទៅជាការរកប្រាក់ចំណេញដែលកំពុងធ្វើឱ្យកម្ពស់ថ្មីនៅក្នុងលំហរអាជីវកម្មរបស់ឥណ្ឌា។ ក្នុងនាមជាសមាជិកនៃសហគមន៍ប្លក, រូបភាពអស់រយៈពេលជិតមួយទសវត្សរ៍, អេកាក់ចាប់អារម្មណ៍នឹងការយល់ដឹងអំពីតំបន់ដែលអ្នកប្រើប្រាស់តស៊ូ។ ជំនឿស្នូលរបស់អាគីតនៅពីក្រោយការកសាងផលិតផលណាមួយត្រូវបានធ្វើឱ្យប្រាកដថាអ្នកប្រើប្រាស់ចុងក្រោយមិនត្រូវការជំនួយនិងជួយពួកគេតាមរបៀបដែលអាចធ្វើទៅបានប្រសិនបើពួកគេធ្វើ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាឡិចគ្រីស
  អាឡិចគឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារឌីជីថលនៅ កម្មវិធីដែលអាចទុកចិត្តបានដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលផ្តល់ជូនសេវាកម្ម SEO និងសេវាកម្មទីផ្សារឌីជីថលចាប់តាំងពីឆ្នាំ ២០០២ ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាម៉ុលដាវី
  
 
 
 
 
 
	    
  
  អាដាម ដាវី
  នាយកបច្ចេកវិទ្យា Adam Davey គឺជាអ្នកជំនាញពហុវិន័យដែលមានការយល់ដឹងយ៉ាងស៊ីជម្រៅអំពីបច្ចេកវិទ្យាខាងក្រោយ និងផ្នែកខាងមុខ ហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធ និងសុវត្ថិភាព។ នៅខាងក្រៅការងារ អ្នកនឹងឃើញគាត់ជិះខ្លែង ជិះកង់ លេងហ្គេម និងអានប្រលោមលោក Fantasy។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Anton Eder
  លោក Anton Eder គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាស្ថាបនិកនៃ parcelLabដែលជាកន្លែងដែលគាត់បានដឹកនាំការរីកចម្រើនប្រតិបត្តិការរបស់ខ្លួនពីស្ថាបនិកបីនាក់ទៅជាម៉ាកបច្ចេកវិទ្យាកំណត់ប្រភេទដែលមានបុគ្គលិកជាង 100 នាក់នៅទូទាំងពិភពលោកដែលបម្រើអតិថិជនជាង 500 នាក់នៅក្នុងជាង 153 ប្រទេស។ គាត់ផ្តោតលើការធ្វើឱ្យមានការបន្តរីកចម្រើនជាសកលយ៉ាងឆាប់រហ័សរបស់ក្រុមហ៊ុន parcelLab ការធ្វើមាត្រដ្ឋានហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធសកលរបស់ក្រុមហ៊ុន និងការវិនិយោគលើវប្បធម៌ និងសុខុមាលភាពរបស់ក្រុម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាលីស ហ្វក
  Alyse Falk គឺជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យដែលមានបទពិសោធន៍ក្នុងទីផ្សារឌីជីថល បច្ចេកវិទ្យា ទីផ្សារមាតិកា និន្នាការទីផ្សារ និងយុទ្ធសាស្រ្តម៉ាកយីហោ។ Alyse ក៏សរសេរសម្រាប់គេហទំព័រល្បីឈ្មោះជាច្រើន ដែលនាងចែករំលែកការណែនាំរបស់នាងសម្រាប់ការបង្កើតមាតិកា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាដាម ហ្វីស្កា
  Adam Fiske គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាសហស្ថាបនិកនៃ Cipher Sports Technology Group និងមានបទពិសោធន៍ជិត 15 ឆ្នាំក្នុងការភ្នាល់កីឡា និងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដើម្បីពឹងផ្អែកលើ។ អ្នកជំនាញការភ្នាល់ជាសកល លោក Fiske ជាអ្នកផ្តល់កិត្តិយស អ្នកធ្វើបទបង្ហាញ និងជាអ្នកនាំពាក្យសម្រាប់ប្រធានបទដូចជា ទិន្នន័យកីឡា និងបច្ចេកវិទ្យា ទិដ្ឋភាពនៃការភ្នាល់កីឡា ភាពស្របច្បាប់នៃការភ្នាល់កីឡា ភាពជាដៃគូប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ ទីផ្សារមូលធន ភាពជាដៃគូពាណិជ្ជកម្ម ការរួមបញ្ចូលគ្នា និងការទិញយក និងបទប្បញ្ញត្តិ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Alexander Frolov
  អាឡិចសាន់ឌឺគឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៅ HypeAuditor ។ អាឡិចត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ជាច្រើនដងនៅក្នុងបញ្ជីអ្នកលេងឧស្សាហកម្មចំនួន 50 ដោយនិយាយពីឥទ្ធិពលសម្រាប់ការងាររបស់គាត់ដើម្បីកែលម្អតម្លាភាពនៅក្នុងឧស្សាហកម្មទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពល។ អាឡិចកំពុងដឹកនាំវិធីក្នុងការកែលំអតម្លាភាពនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនិងបានបង្កើតប្រព័ន្ធតាមដានការក្លែងបន្លំដែលផ្អែកលើបច្ចេកវិទ្យា AI ដើម្បីបង្កើតស្តង់ដារសម្រាប់ធ្វើឱ្យទីផ្សារមានឥទ្ធិពលតម្លាភាពនិងប្រសិទ្ធភាព។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander García-Tobar
  សហគ្រិនសៀរៀល និងជានាយកប្រតិបត្តិសកលលោក អាឡិចសាន់ឌឺ ធ្លាប់ជានាយកប្រតិបត្តិនៅក្រុមហ៊ុនពីរមុន ហើយបានដំណើរការក្រុមលក់ជាសកលសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនចំនួនបីដែលបានបោះផ្សាយ IPO ។ គាត់បានកាន់តំណែងជាអ្នកវិភាគ និងប្រតិបត្តិនៅក្រុមហ៊ុនស្រាវជ្រាវឈានមុខគេដូចជា The Boston Consulting Group និង Forrester Research រួមជាមួយនឹងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មនៅ Silicon Valley ដូចជា ValiCert, Sygate និង SyncTV ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Andrew Gazdecki
  លោក Andrew Gazdecki គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ក្រុមហ៊ុន កម្មវិធីភាពចម្លែក - ធ្វើឱ្យកម្មវិធីទូរស័ព្ទមានតំលៃសមរម្យនិងសាមញ្ញសម្រាប់អាជីវកម្មខ្នាតតូច។ យើងជាកម្មវិធីធ្វើដោយខ្លួនឯង iPhone, iPad, Android និង HTML5 ដែលអនុញ្ញាតឱ្យអាជីវកម្មតូចតាចបង្កើតកែនិងគ្រប់គ្រងកម្មវិធីទូរស័ព្ទដោយមិនចាំបាច់ត្រូវការចំណេះដឹងក្នុងការសរសេរកម្មវិធី។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អូស្ទីនហ្គីតា
  ខ្ញុំធ្វើការនៅ WP Engine ក្នុងឋានៈជា Brand Ambassador នៅក្នុងសហគមន៍ WordPress (Capital "P") ។ ខ្ញុំសរសេរប្លុក និងបង្កើតការតភ្ជាប់នៅក្នុងសហគមន៍ WordPress ។ ម៉ាស៊ីន WP ផ្តល់ជូន បង្ហោះប្លក, រូបភាពរហ័ស ដល់អ្នកអភិវឌ្ឍន៍ដើម្បីបង្កើតគេហទំព័រអស្ចារ្យសម្រាប់អតិថិជនរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាន់ឌីហាំប៊្លីន
  Andy បាននៅក្នុងឧស្សាហកម្មក្រៅផ្ទះអស់រយៈពេលជាង ១០ ឆ្នាំដោយធ្វើការទាំងលើផែនការនិងការទិញយុទ្ធនាការនិងការលក់។ ប្រវត្តិរូបសង្ខេបរបស់គាត់ទាក់ទងនឹងឈ្មោះដែលត្រូវបានគេគោរពបំផុតនៅក្នុងអាជីវកម្មរួមមាន Posterscope, JCDecaux និង ECNlive មុនពេលចូលរួម។ ផ្លាកសញ្ញា គាត់ជាអ្នកតស៊ូមតិយ៉ាងខ្លាំងក្នុងការណែនាំបច្ចេកវិទ្យាដែលធ្វើការដល់ឧស្សាហកម្មផ្ទាំងរូបភាពដោយមានគោលបំណងធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងនូវការអនុវត្តនិងប្រាក់ចំណូលដែលកំពុងកើនឡើង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាណាសហាសាន់
  អាណាសហាស្សាន់គឺជាអ្នកប្រឹក្សាផ្នែករចនានៅទីភ្នាក់ងារនាំមុខគេម៉ាក និមិត្តសញ្ញា Poppin។ គាត់មានចំណាប់អារម្មណ៍យ៉ាងជ្រាលជ្រៅក្នុងការស្វែងយល់ពីនិន្នាការនៃការរចនាក្រាហ្វិចនិងទីផ្សារឌីជីថល។ ក្រៅពីនេះគាត់គឺជាអ្នកគាំទ្រកីឡាបាល់ទាត់ដែលចូលចិត្តនិងចូលចិត្តទទួលទានអាហារពេលល្ងាចម្តង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាដាមហាំភេស្ទឺល
  លោក Adam Hempenstall គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិកនៃសំណើរល្អប្រសើរជាកម្មវិធីសំណើសាមញ្ញសម្រាប់បង្កើតសំណើរដែលមានប្រសិទ្ធិភាពខ្ពស់និងមានប្រសិទ្ធិភាពខ្ពស់ក្នុងរយៈពេលប៉ុន្មាននាទី។ ដោយបានជួយអតិថិជនរបស់គាត់នៅគម្រោងសំណើប្រសើរឈ្នះបាន ១២០,០០០,០០០ ដុល្លារក្នុងរយៈពេលតែមួយឆ្នាំគត់គាត់បានចាប់ផ្តើមសាកលវិទ្យាល័យសំណេរដំបូងដែលគាត់ចែករំលែកសំណើអាជីវកម្មដែលមានការអនុវត្តល្អបំផុត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham គឺជា PR និង Influencer Specialist ដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការជំរុញយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយនៅ Cognito Forms ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍យ៉ាងទូលំទូលាយរបស់នាងក្នុងទំនាក់ទំនងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ ការបង្កើតខ្លឹមសារ និងយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម នាងមានការប្តេជ្ញាចិត្តក្នុងការរំលេចសមត្ថភាពច្នៃប្រឌិតថ្មីនៃទម្រង់ Cognito ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាមឺ អ៊ីណាម
  Ahmer Inam គឺជាប្រធានផ្នែក AI របស់ Pactera EDGEដែលជាក្រុមហ៊ុនសេវាកម្មឌីជីថល និងបច្ចេកវិទ្យាឈានមុខគេលើពិភពលោក។ គាត់គឺជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកទិន្នន័យ និងវិភាគដែលមានបទពិសោធន៍ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ 20+ ឆ្នាំក្នុងការផ្លាស់ប្តូរស្ថាប័នឈានមុខគេដោយប្រើទិន្នន័យ បច្ចេកវិទ្យា ប្រព័ន្ធព័ត៌មាន ការវិភាគ និងផលិតផលទិន្នន័យ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាឡិចសាន់ឌ្រាអ៊ីសេនហ្គឺ
  អាឡិចសាន់ត្រាជានាយកប្រតិបត្តិ លីងលីវ៉ា។ អ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មត្រូវការឯកសារច្បាប់រឹងមាំហើយមេធាវីគិតអត្រាការឆ្កួត ៗ ។ Linkilaw បានប្តេជ្ញាចិត្តក្នុងការបញ្ឈប់ភាពមិនមានប្រសិទ្ធភាពការពង្រឹងសេវាកម្មច្បាប់និងជួយឱ្យការងារស្របច្បាប់អាចចូលដំណើរការបាន។ តាមរយៈបច្ចេកវិទ្យាដំណោះស្រាយក្នុងផ្ទះនិងទីផ្សារស្របច្បាប់របស់យើងយើងផ្តល់ជូននូវការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មស៊េរីខជាមួយនឹងការគាំទ្រផ្នែកច្បាប់ដ៏អស្ចារ្យបំផុតដែលមិនធ្លាប់មាន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាលីសចូន
  អាលីសចូនគឺជាអ្នកទីផ្សារឌីជីថលមកពីសាន់ហ្វ្រាន់ស៊ីស្កូរដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ា។ នាងកំពុងសរសេរប្រកាសប្លក់ឱ្យល្អបំផុត សេវាបន្ត និងភ្នាក់ងារបង្កើតមាតិកា។ អាលីសគឺជាម្តាយរបស់ក្មេងចេះដើរតេះតះពីរនាក់និងជាអ្នកហាត់យូហ្គាដែលងប់ងល់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អានីលកាអុល
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាមីតខាន់ណា
  Amit Khanna គឺជាប្រធានធុរកិច្ចធុនតូចនិងមធ្យមនៅ ក្រុម Infogroup ដែលជាកន្លែងដែលគាត់គឺជាអ្នកទទួលខុសត្រូវសម្រាប់ការបើកបរប្រាក់ចំណូលសម្រាប់មួយភាគធំនៃក្រុមហ៊ុននិងការអភិវឌ្ឍទំនាក់ទំនងអាជ្ញាប័ណ្ណជាយុទ្ធសាស្ត្រ។ គាត់ក៏បានដឹកនាំផលិតផល Software-as-a-Service ដែលទទួលបានជោគជ័យរបស់ក្រុមហ៊ុនចំនួនពីរគឺ InfoUSA និង Salesgenie ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាសហស្ថាបនិកនៅ Staylimeដែលជាក្រុមហ៊ុនរចនា និងអភិវឌ្ឍន៍ e-commerce ដែលមានទីស្នាក់ការកណ្តាលនៅទីក្រុង Redwood រដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ា។ គាត់មានបទពិសោធន៍ 10 ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីផ្ទាល់ខ្លួន ការគ្រប់គ្រងការលក់ និងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម។ Val គឺជាអ្នកឯកទេសដែលទទួលស្គាល់ផ្នែកលក់របស់ Adobe Commerce អ្នកជំនាញដែលបានបញ្ជាក់អំពីអាជីវកម្ម Shopify និងសមាជិក PMI ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេជខេគីហ្វឺរ
  អេជគឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងជាន់ខ្ពស់នៃទីផ្សារផលិតផលនៅ ចំហាយ។ ការប្តូរពីពិភពភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មអេជគឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ងប់ងល់នឹងការដោះសោនិងធ្វើឱ្យការយល់ដឹងរបស់អតិថិជនសកម្ម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk គឺជាស្ថាបនិកនៃ Face The Buzz ដែលជួយម្ចាស់អាជីវកម្មខ្នាតតូចទាញយកអានុភាពនៃការធ្វើទីផ្សារតាមអ៊ីនធឺណិត។ អតិថិជនបច្ចុប្បន្នរបស់គាត់បានប្រមូលមូលនិធិជាង ៣.៥ លានដុល្លារ។ គាត់បានផ្តល់ជូននូវការវាយតំលៃទីផ្សារតាមអ៊ិនធរណេតដោយឥតគិតថ្លៃ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrey Koptelov
  Andrey Koptelov គឺជាអ្នកវិភាគច្នៃប្រឌិតនៅក្រុមហ៊ុន Itransition ដែលជាក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍សូហ្វវែរផ្ទាល់ខ្លួនដែលមានទីស្នាក់ការនៅទីក្រុង Denver ។ ដោយមានបទពិសោធន៍យ៉ាងជ្រាលជ្រៅផ្នែកព័ត៌មានវិទ្យាគាត់បានសរសេរអំពីបច្ចេកវិទ្យានិងការច្នៃប្រឌិតថ្មីដែលមានការរំខាននៅក្នុងអាយអូធីភាពវៃឆ្លាតសិប្បនិម្មិតនិងការរៀនម៉ាស៊ីន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra គឺជា CMO នៅ GetResponse នាងកំពុងដឹកនាំទីផ្សារ SaaS សកលនិងកំណើន។ ជំរុញដោយការវិភាគទិន្នន័យ និងការលួចចូលកំណើន នាងបានបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តពិសេសសម្រាប់ទីផ្សារសកលលោក (អតីត Uber) និងការចាប់ផ្ដើមអាជីវកម្មបច្ចេកវិទ្យាដូចគ្នា។ នាងបានទទួលការអប់រំផ្នែកជំនួញ និងភាពជាអ្នកដឹកនាំរបស់នាងដែលបានបញ្ចប់ការសិក្សាពី Harvard Executive Education និងអាកប្បកិរិយាដែលជំរុញដោយទិន្នន័យក្នុងទីផ្សារពីវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យ MA នៅវ៉ារស្សាវ៉ា។ Ola គាំទ្រយ៉ាងសកម្មដល់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មនៅក្នុងតំបន់ CEE ក្នុងនាមជាទីប្រឹក្សាសម្រាប់កម្មវិធីប្រឹក្សាមិនរកប្រាក់ចំណេញ និង Google សម្រាប់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម។ អ្នកឡើងភ្នំស្ម័គ្រចិត្ត អ្នកលេងព្យាណូថ្មីថ្មោង និងជាអ្នកគាំទ្រដ៏អស្ចារ្យនៃវប្បធម៌ការងារដំបូងពីចម្ងាយ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អរសប្បាយ Krishnamoorthy
  អេចអរមានបទពិសោធច្រើនជាង ១៥ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនេះនៅក្នុងតួនាទីបច្ចេកទេសទីផ្សារនិងភាពជាអ្នកដឹកនាំ។ មុនពេល Acumatica, Ajoy នៅឯក្រុមហ៊ុន Microsoft ទទួលជោគជ័យក្នុងការបើកបរអាជីវកម្មរបស់ក្រុមហ៊ុន Microsoft តាមរយៈមុខងារគ្រប់គ្រងផលិតផលនិងតួនាទីទីផ្សារដែលភាគច្រើនជានាយកផ្នែក OEM Segment Marketing ដែលជាកន្លែងដែលគាត់និងក្រុមរបស់គាត់ទទួលខុសត្រូវចំពោះយុទ្ធសាស្រ្តឆ្ពោះទៅទីផ្សារឆ្លងកាត់ទស្សនិកជនពាណិជ្ជកម្មនិងអតិថិជន។ ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាម៉ាគូគូរ៉េហ្សា
  Amar Kukreja មានបទពិសោធន៍ជាច្រើនឆ្នាំក្នុងការធ្វើតេស្ត Salesforce ។ គាត់ប្រើអេផិចក៏ដូចជាការធ្វើតេស្តផ្សេងទៀត។ គាត់ក៏ផ្តល់ជូននូវសេវាកម្មដែលទាក់ទងនឹង Salesforce ផ្សេងទៀតរួមទាំងការរៀបចំនិងការគ្រប់គ្រង Salesforce ។ ដូច្នេះសិក្សាបន្ថែមទៀត Salesforce Github. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Kuznetsov
  អាឡិចសាន់ឌឺគឺជាអ្នកជំនាញគ្រប់គ្រងកេរ្តិ៍ឈ្មោះឌីជីថលដែលមានបទពិសោធន៍ 25+ ឆ្នាំ។ ផលប័ត្រអតិថិជនរបស់ទីភ្នាក់ងារឌីជីថលរបស់គាត់រួមមានទាំងអាជីវកម្មខ្នាតធំ និងមធ្យមថ្នាក់ជាតិក្នុងពិភពលោក និងក្នុងទម្រង់បញ្ឈរដូចជា FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) និងហិរញ្ញវត្ថុ (Citibank, Mastercard) . អតីត CDO នៅ SPN Ogilvy ថ្ងៃនេះគាត់កំពុងបង្កើតទីភ្នាក់ងារឌីជីថលសកលថ្មីមួយ - RCheckUp ដែលផ្តោតលើការអភិវឌ្ឍន៍បច្ចេកវិទ្យាទំនាក់ទំនងឌីជីថលដែលមានប្រសិទ្ធភាពបំផុត។ អាឡិចសាន់ឌឺ បានបង្កើតវគ្គសិក្សាមួយស្តីពីការគ្រប់គ្រងកេរ្តិ៍ឈ្មោះឌីជីថល ដែលគាត់បានបង្រៀនដល់ 800+ អ្នកជំនាញនាពេលបច្ចុប្បន្ន និងអនាគតនៅក្នុងវិស័យនេះ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាឌីទី ឡាហា
  Aditi ជាអ្នកនិពន្ធបច្ចេកទេស និងពូកែសរសេរលើបច្ចេកវិទ្យាចុងក្រោយបង្អស់នៃឧស្សាហកម្មផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថល។ Aditi មានចំនេះដឹងសំខាន់ៗ និងបទពិសោធន៍ដែលបង្ហាញឱ្យឃើញនៅក្នុងនិន្នាការ adtech & martech និងរីករាយក្នុងការស្រាវជ្រាវស៊ីជម្រៅលើបច្ចេកវិទ្យាឌីជីថលទំនើប ដើម្បីផ្តល់នូវខ្លឹមសារដែលគួរឱ្យចាប់អារម្មណ៍។ ការសរសេរប្លុកដែលបំផុសគំនិត និងកំណាព្យដែលមានគំនិតស្រាល តែងតែជាចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ Aditi ។ Aditi ក៏ស្រមៃចង់សរសេរសៀវភៅនៅថ្ងៃណាមួយ។ ក្រៅពីការសរសេរ ការរីករាយនឹងសិល្បៈ និងតន្ត្រីគឺជាកម្លាំងចិត្តរបស់នាង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Anthony Lamot
  Anthony គឺជា CEO និងជាសហស្ថាបនិក មិនជ្រើសរើសដែលជាអ្នកបើកទិន្នន័យទីផ្សារសម្រាប់ Salesforce AppExchange ។ គាត់ស្រលាញ់ Software as a Service, Marketing Automation, និង Salesforce Marketing Cloud technologies។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អានុស្សាឡូក
  Anushka Lokesh គឺជាប្រធាននៃកំណើននៅ Breinifyដែលជាវេទិកាកំណត់ផ្ទាល់ខ្លួនបែបទស្សន៍ទាយដែលដំណើរការដោយ AI ដែលជួយសហគ្រាសអ្នកប្រើប្រាស់ផ្តល់នូវបទពិសោធន៍ពាក់ព័ន្ធ និងផ្ទាល់ខ្លួនតាមខ្នាត។ នាងគឺជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ដែលបានធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនទំនិញប្រើប្រាស់ល្បីៗដូចជា Anheuser-Busch InBev ជាកន្លែងដែលនាងបានបើកដំណើរការ និងពង្រីកម៉ាកយីហោដូចជា Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden និង Stella Artois និង General Mills ជាកន្លែងដែលនាងធ្វើការនៅក្នុង New Ventures Group នៅលើការសម្ពោធផលិតផលថ្មី។ នាងមានបទពិសោធន៍ធ្វើការជាអន្តរជាតិនៅប្រទេសឥណ្ឌា និងកាណាដា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេនជឺលីណាលូវ៉ាវ៉ា
  លីណាគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ EPOM នាងក៏មានបទពិសោធន៍យ៉ាងល្អិតល្អន់ក្នុងការទំនាក់ទំនងឈានមុខគេលើគ្រប់វេទិកាចាប់ពីប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយប្រពៃណីរហូតដល់អ្នកមានឥទ្ធិពល។ នៅ EPOM នាងបង្កើតការយល់ដឹងរបស់អ្នកប្រើប្រាស់និងជំរុញការពេញចិត្តរបស់អតិថិជនចំពោះយីហោតាមរយៈបណ្តាញទីផ្សារឌីជីថលទាំងអស់ជារៀងរាល់ថ្ងៃ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាមីតាបម៉ាល់ហូត្រា
  Amitaabh Malhotra គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៃ អូមនីវេដែលជាវេទិការួមបញ្ចូលគ្នាសម្រាប់ការទូទាត់រង្វាន់ស្មោះត្រង់និងការផ្តល់ជូនដែលលើកទឹកចិត្តអតិថិជនឱ្យប្រើទូរស័ព្ទចល័តរបស់ពួកគេសម្រាប់គ្រប់ទិដ្ឋភាពនៃដំណើរទិញ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាស្លីម៉ាស
  Ashley Marsh គឺជាអ្នកនិពន្ធអត្ថបទជាន់ខ្ពស់ Maan Softwares Inc នាងបាននៅជាមួយក្រុមហ៊ុននេះអស់រយៈពេលបួនឆ្នាំមកហើយ។ នាងមានជំនាញខាងសរសេរបច្ចេកទេសជាពិសេសក្នុងការអភិវឌ្ឍទូរស័ព្ទការរចនាវេបនិងបច្ចេកវិទ្យាថ្មីៗ។ យោងទៅតាមនាងវាបានបង្ហាញការចាប់អារម្មណ៍យ៉ាងខ្លាំងសម្រាប់នាងព្រោះថារាល់ថ្ងៃបច្ចេកវិទ្យាកំពុងធ្វើឱ្យទាន់សម័យដោយខ្លួនវាជាលទ្ធផលនៃគំនិតថ្មីដែលធ្វើឱ្យនាងស្រស់ស្រាយជារៀងរាល់ថ្ងៃ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Alex Membrillo
  Alex Membrillo គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ដំណោះស្រាយគេហទំព័រខាដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលឈ្នះពានរង្វាន់ដែលមានមូលដ្ឋាននៅអាត្លង់តារដ្ឋអេជ។ បានដាក់ឈ្មោះថាជាសមាគមបច្ចេកវិទ្យាឌីជីថលប្រចាំឆ្នាំរបស់សមាគមហ្សកហ្ស៊ី (TAG) ឆ្នាំ ២០១៥ វិធីសាស្រ្តច្នៃប្រឌិតថ្មីរបស់គាត់ចំពោះទីផ្សារឌីជីថលបានផ្លាស់ប្តូរឧស្សាហកម្មនិងផ្តល់លទ្ធផលគួរឱ្យកត់សម្គាល់ដល់អតិថិជនគ្រប់ទំហំនិងទីផ្សារ។ ខាត្រូវបានគេដាក់ឈ្មោះឱ្យជាប់គ្នា ៣ ដងនៅលើអ៊ីនធឺណេត ៥០០០ ក្នុងបញ្ជីនៃក្រុមហ៊ុនអាមេរិកដែលកាន់កាប់ឯកជនលឿនបំផុត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Andy Mickelson
  Andy Mickelson គឺជាអនុប្រធានផ្នែកគាំទ្រអតិថិជនរបស់ Vertafore ។ដែលជាក្រុមហ៊ុនផ្តល់សេវាកម្មធានារ៉ាប់រងឈានមុខគេ។ នៅក្នុងតួនាទីរបស់គាត់គាត់គឺជាអនុប្រធានអតិថិជនដែលមានជំនាញក្នុងការបង្កើតដំណោះស្រាយដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបានក្រុមដែលមានដំណើរការខ្ពស់និងការអនុវត្តល្អបំផុតដែលប្រឈមមុខនឹងអតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាមី មីលន័រ
  Amie Milner គឺជាអនុប្រធានប្រតិបត្តិផ្នែកលក់នៅ Abstrakt Marketing Group ដែលជាក្រុមហ៊ុនរីកចម្រើនអាជីវកម្មដែលផ្តល់នូវដំណោះស្រាយជំនាន់នាំមុខ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ភ្នំអាម៉ាន់ដា
  Amanda គឺជាអនុប្រធានសកលនៃ SAP Digital Commerce ។ Amanda បាននៅជាមួយ SAP អស់រយៈពេលជាង 15 ឆ្នាំមកហើយ ដោយចាប់ផ្តើមនៅក្នុងទំនាក់ទំនងអ្នកវិភាគក្នុងឧស្សាហកម្ម និងរីកលូតលាស់ទៅជាភាពខុសគ្នានៃតួនាទីទំនាក់ទំនង និងទីផ្សារជាច្រើនឆ្នាំមកនេះ - សម្រាប់ប្រធានបទដែលមានលក្ខណៈចម្រុះដូចជាតម្លៃ និងអាជ្ញាប័ណ្ណ និងនិរន្តរភាពដល់ Netweaver និង Supply Chain Management ។ ថ្មីៗនេះនាងបានដឹកនាំទីផ្សារសម្រាប់បណ្តាញពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលរបស់យើង - SAP Store និង មជ្ឈមណ្ឌលកម្មវិធី SAP - ធ្វើការជារៀងរាល់ថ្ងៃដើម្បីធ្វើឱ្យវាសាមញ្ញតាមដែលអាចធ្វើទៅបានដើម្បីធ្វើអាជីវកម្មជាមួយ SAP ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាសមុនី
  មុនពេលចូលរួមជាមួយ Pepperdata លោក Ash គឺជាប្រធាននាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Marianas Labs ដែលជាក្រុមហ៊ុនចាប់ផ្តើមរៀនស៊ីជម្រៅមួយដែលបានលក់នៅខែធ្នូឆ្នាំ ២០១៥។ មុននោះគាត់គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ក្រុមហ៊ុន Graphite Systems ដែលជាក្រុមហ៊ុនចាប់ផ្តើមផ្ទុកទិន្នន័យដ៏ធំមួយដែលត្រូវបានលក់ទៅឱ្យ EMC DSSD កាលពីខែសីហាឆ្នាំ ២០១៥ ។ ក្នុងនាមជា CTO របស់ក្រុមហ៊ុន Yahoo ដែលជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុនសាធារណៈនិងឯកជននិងកំពុងស្ថិតនៅក្នុងក្រុមប្រឹក្សាភិបាលនៃការចាប់ផ្តើមបច្ចេកវិទ្យាមួយចំនួន។ Ash បានចូលរៀននៅសាកលវិទ្យាល័យហាវ៉ាដសាកលវិទ្យាល័យប្រោននិងសាកលវិទ្យាល័យស្ទែនហ្វដ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាស្លី Murphy
  Ashley Murphy បានបញ្ចប់បរិញ្ញាប័ត្រផ្នែកអក្សរសាស្ត្រអង់គ្លេសនិងច្នៃប្រឌិតពីសាកលវិទ្យាល័យ Manchester ។ គាត់បានចាប់ផ្តើមធ្វើការជាអ្នកនិពន្ធអត្ថបទឯករាជ្យនៅឆ្នាំ ២០១៥។ គាត់មានជំនាញផ្នែកបច្ចេកវិទ្យាការអប់រំជាន់ខ្ពស់ច្បាប់ផ្សាយពាណិជ្ជកម្មកិច្ចការបច្ចុប្បន្ននិងភាពជាសហគ្រិន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាលីសៀណាវ៉ារ៉ូ
  Alicia Navarro គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិក តំណភ្ជាប់ខ្លីៗ, វេទិកាបង្កើតច្បាប់មួយដែលអាចជួយឱ្យគេហទំព័រមាតិកាទទួលរង្វាន់សម្រាប់ចេតនាទទួលទិញបង្កើតឡើងនៅក្នុងមាតិការបស់ពួកគេ។ មុនពេលបង្កើត Skimlinks អ្នកនាងបានធ្វើការជាង ១០ ឆ្នាំដើម្បីរចនានិងបង្កើតកម្មវិធីដែលមានមូលដ្ឋានលើទូរស័ព្ទចល័តនិងអ៊ិនធឺណិតនៅក្នុងប្រទេសអូស្ត្រាលីនិងចក្រភពអង់គ្លេស។ ចាប់តាំងពីឆ្នាំ 10 មក Alicia បានកើនឡើងក្រុមហ៊ុននេះទៅឱ្យបុគ្គលិកជាង 2007 នៅទូទាំងការិយាល័យនៅទីក្រុងឡុងដ៍, ទីក្រុង San Francisco និងទីក្រុងញូវយ៉ក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  អនទ្រេគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សាររបស់ស៊ី។ ស៊ី។ ស៊ី។ នៅចុងខែកញ្ញាឆ្នាំ ២០១០ អនទ្រេបានបញ្ចប់ការសរសេរសៀវភៅលក់ទំនិញប្រៀបធៀបអ្នកលក់លើកដំបូងដែលផ្តល់នូវទិដ្ឋភាពទូទៅអំពីរបៀបចាប់ផ្តើមនិងគ្រប់គ្រងយុទ្ធនាការទិញលក់ប្រៀបធៀបដែលមានប្រសិទ្ធភាព។ ថ្ងៃនេះអនទ្រេចំណាយពេលភាគច្រើនពិគ្រោះយោបល់ជាមួយអ្នកលក់រាយតាមអ៊ិនធរណេតនិងភ្នាក់ងារលក់តាមអ៊ិនធរណេតធំ ៗ ហើយនិងសរសេរនិងណែនាំ ប្លុកយុទ្ធសាស្ត្រស៊ី។ ស៊ី។ ស៊ី. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាល់ប៊ឺតនីតូ
  គ្រាប់ពូជ គឺជាក្រុមហ៊ុនផ្សាយពាណិជ្ជកម្មបរិបទឈានមុខគេដែលបង្កើតដំណោះស្រាយដែលមានឥទ្ធិពលនិងការចូលរួមសម្រាប់មាតិកាដែលមើលឃើញកម្រិតខ្ពស់ដែលពាក់ព័ន្ធកំណត់គោលដៅនិងការត្រឡប់មកវិញសម្រាប់អ្នកបោះពុម្ពផ្សាយកំពូលនិងម៉ាកល្អបំផុត។ បរិបទអេអាយអេរបស់ក្រុមហ៊ុនអនុញ្ញាតឱ្យម៉ាកចូលរួមជាមួយអ្នកប្រើប្រាស់ក្នុងចក្រវាលដែលពួកគេចាប់អារម្មណ៍ដោយគ្មានខូឃី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Andre Oentoro
  Andre Oentoro គឺជាស្ថាបនិក Breadnbe លើសដែលជាក្រុមហ៊ុនវីដេអូពន្យល់អំពីការឈ្នះរង្វាន់។ គាត់ជួយអាជីវកម្មបង្កើនអត្រាប្តូរប្រាក់បិទការលក់កាន់តែច្រើននិងទទួលបាន ROI វិជ្ជមានពីវីដេអូពន្យល់ (តាមលំដាប់លំដោយ) ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាឡិចអានដ្រាអនទ្រា
  AlexAnndra Ontra គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធាន សាប់ដែលជាដំណោះស្រាយការគ្រប់គ្រងឯកសារតាមតំរូវការសម្រាប់បទបង្ហាញបែបថាមវន្ត។ Shufflrr មានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងញូវយ៉កគឺជាអ្នកត្រួសត្រាយផ្លូវនៃការគ្រប់គ្រងបទបង្ហាញ។ បង្កើតឡើងក្នុងឆ្នាំ ២០១៤ ដោយជេមស៍និងអាឡិចសាន់ត្រាអាន់ត្រាជាក្រុមបងប្អូនបង្កើតដែលមានបទពិសោធជាង ៣០ ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍកម្មវិធីគ្រប់គ្រងបទបង្ហាញ Shufflrr ជួយក្រុមហ៊ុននិងអ្នកប្រើប្រាស់ម្នាក់ៗគ្រប់គ្រងចែកចាយនិងធ្វើបច្ចុប្បន្នភាពមាតិកាបទបង្ហាញរបស់ពួកគេដោយសន្សំសំចៃពេលវេលានិងថវិកា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាដាម អ័រមែន
  Adam Ortman គឺជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់ផ្នែកកំណើន និងការច្នៃប្រឌិតនៅ ម៉ាស៊ីនភ្លើងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ + ការវិភាគដែលជាភ្នាក់ងារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលរួមបញ្ចូលគ្នាយ៉ាងពេញលេញ។ ដោយរួមបញ្ចូលគ្នានូវបទពិសោធន៍មួយទស្សវត្សរ៍នៅក្នុងវេទិកាភ្នាក់ងារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយជាមួយនឹងមូលដ្ឋានគ្រឹះសិក្សាផ្នែកចិត្តវិទ្យាអ្នកប្រើប្រាស់ Adam វាយតម្លៃ និងនិន្នាការឈានមុខគេ និងកំពុងលេចចេញនូវវេទិកា និងនិន្នាការឌីជីថល សង្គម ទូរស័ព្ទ និងអេឡិចត្រូនិច ដើម្បីកំណត់ពីរបៀបដែលពួកគេអាចនាំមកនូវតម្លៃដល់ការវិនិយោគប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយរបស់អតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Arvind Parthiban
  អាវីនគឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិក ហ្សារីដែលជាកន្លែងបន្ថែមលើការបង្កើតចក្ខុវិស័យរបស់ក្រុមហ៊ុននិងសាកល្បងទិសដៅនៃសកម្មភាពដើម្បីបំពេញតាមគោលបំណងរបស់ពួកគេបច្ចុប្បន្ននេះលោកជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារផលិតផលការលក់និងប្រតិបត្តិការលក់។ ជាអតីតនិយោជិករបស់ហ្សូហូដែលជាកន្លែងដែលគាត់បានដឹកនាំទីផ្សារផលិតផលសម្រាប់ឈុតផលិតផលអាយធីអេមអេសអាវីនទទួលបានការយល់ដឹងដ៏មានតម្លៃចំពោះឧស្សាហកម្មសាអាអេនិងទីផ្សារទាំងអស់។ អាវីនទាញពីបទពិសោធន៍ដ៏សំបូរបែបរបស់គាត់ដើម្បីផ្តល់ថាមពលដល់អង្គភាពអាជីវកម្មទៅមុខ។ គាត់ក៏ជាអ្នកគាំទ្រស្លាប់របស់ Chelsea ផងដែរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អានគីតប៉ាថេល
  Ankit Patel គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារ / គម្រោងនៅ XongoLab តិចណូឡូជី និង PeppyOceanដែលផ្តល់ជូននូវដំណោះស្រាយវិបសាយនិងកម្មវិធីអភិវឌ្ឍន៍ទូរស័ព្ទចល័តទូទាំងពិភពលោក។ ក្នុងនាមជាចំណង់ចំណូលចិត្តគាត់បានសរសេរអំពីបច្ចេកវិទ្យាថ្មីនិងថ្មីការអភិវឌ្ឍន៍ចល័តការបង្កើតគេហទំព័រឧបករណ៍សរសេរកម្មវិធីនិងការរចនាអាជីវកម្មនិងគេហទំព័រ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Alex Poulos
  Alex គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ Crossbeam ដែលនាំមុខគេលើកំណើន និងការវិភាគ ខ្លឹមសារ និងព្រឹត្តិការណ៍ និងទីផ្សារផលិតផល។ គាត់មានបទពិសោធន៍ប្រតិបត្តិជាង 20 ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍យុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ និងឈានមុខគេជាសកល ការអនុវត្តរួមបញ្ចូលគ្នាសម្រាប់ម៉ាកកម្មវិធី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ប្រូស្ទីន
  Augustin គឺជាសហស្ថាបនិក weglotដែលជាដំណោះស្រាយពហុភាសាសម្រាប់គេហទំព័រ។ ត្រូវបានបង្កើតឡើងក្នុងឆ្នាំ ២០១៦ - Weglot ត្រូវបានបង្កើតឡើងដើម្បីធ្វើអោយការបកប្រែវែបសាយលឿនរហ័សនិងរហ័ស។ ដោយមានសាវតាខាងហិរញ្ញវត្ថុលោក Augustin បានផ្លាស់ប្តូរទៅក្នុងពិភព SaaS ដើម្បីរកឃើញដំណោះស្រាយមួយដែលជួយឱ្យក្រុមហ៊ុនបង្កើតនូវកំណើនសេដ្ឋកិច្ចអន្តរជាតិ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ម៉ែលម៉ូដូដែលជាដំណោះស្រាយទីផ្សារអ៊ីមែលដែលអាចឱ្យអ្នកប្រើប្រាស់ផ្ញើអ៊ីមែលអន្តរកម្មដូចកម្មវិធី។ គាត់មានបទពិសោធន៍ផ្នែកទីផ្សារក្នុងយុទ្ធសាស្រ្តក្នុង និងក្រៅប្រទេស SEO កំណើន CRO និងស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារ។ គាត់បានជួយម៉ាកយីហោ B2C និង B2B ជាច្រើន រួមទាំងការចាប់ផ្តើមបច្ចេកវិទ្យានៅដំណាក់កាលដំបូង ដើម្បីតាមដានកំណើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស ដោយប្រើដំណើរការទីផ្សាររហ័ស និងជំរុញដោយទិន្នន័យ។ នៅពេលដែល Google បានចេញផ្សាយអ៊ីមែល AMP Aquib បានឃើញសក្តានុពលដ៏អស្ចារ្យនៅក្នុងវាសម្រាប់ការបង្កើតទីផ្សារអ៊ីម៉ែលឡើងវិញ។ នេះនាំឱ្យគាត់ចាប់ផ្តើម Mailmodo ដើម្បីជួយអាជីវកម្មទទួលបាន ROI កាន់តែប្រសើរឡើងពីទីផ្សារអ៊ីម៉ែល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អូស្ទីនរ៉ូលីង
  អូស្ទីនរ៉ូលីងគឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ នៅខាងក្រៅ។ សហគ្រិនជំនាន់ទីបី គាត់បានចាប់ផ្តើមក្រុមហ៊ុនដំបូងរបស់គាត់គឺវេបសាយម៉ូដនៅអាយុ ២០ ឆ្នាំ។ គាត់បានចំណាយពេលភាគច្រើននៃអាជីពរបស់គាត់ធ្វើការនៅក្នុងទំនិញប្រើប្រាស់និងកន្លែងព័ត៌មានវិទ្យាក្នុងការលក់និងទីផ្សារការគ្រប់គ្រងនិងតួនាទីអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម។  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាលីសារ៉េដ
  Alicia Rother គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តមាតិកាឯករាជ្យដែលធ្វើការជាមួយអាជីវកម្មខ្នាតតូចនិងអ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មដើម្បីជំរុញម៉ាកយីហោរបស់ពួកគេតាមរយៈការរចនាច្នៃប្រឌិតនិងសរសេរមាតិកា។ ជំនាញរបស់នាងរួមមានការធ្វើទីផ្សារឌីជីថលកំណត់ចំណាំយីហោនិងការរចនាក្រាហ្វិច។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sanchez
  Andrea Sanchez គឺជាអ្នករចនាយុទ្ធសាស្រ្ត និងអ្នកស្រាវជ្រាវដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងញូវយ៉ក ដែលបច្ចុប្បន្នដឹកនាំគម្រោងយុទ្ធសាស្រ្តផ្លាស់ប្តូរឌីជីថលនៅ Globant ។ នាងបានចែករំលែកបទពិសោធន៍របស់នាងអំពីរបៀបដែល AI អាចកែលម្អទំនាក់ទំនងអតិថិជន-ម៉ាក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាដាមស៊ីហ្គេម
  អាដាម Shigem គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្ត្រនៅ ធ្លាក់ចុះ Swoop - ក្រុមហ៊ុនឌីហ្សាញឌីជីថលនៅទីក្រុងស៊ីថល។ អាដាមមានបទពិសោធន៍ជាង ៤ ឆ្នាំក្នុងការជួយម៉ាកល្បី ៗ ដូចជាវីនដូការិយាល័យ ៣៦៥ ក្រុមហ៊ុនធីភីអេសនិងប៊្រុកស៍ដែលភ្ជាប់ទំនាក់ទំនងជាមួយទស្សនិកជនរបស់ពួកគេតាមរបៀបដែលមានអត្ថន័យឆ្លងកាត់បណ្តាញជាច្រើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាហៃស៊ីថល
  Abhay គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជា CRO របស់ InMobi។ Abhay និយាយជាសកលអំពីភាពជាសហគ្រិនមនុស្សនិងវប្បធម៌ហើយបានដើរតួយ៉ាងសំខាន់ក្នុងការទទួលបានការទទួលស្គាល់ពី InMobi ដូចជាក្រុមហ៊ុនដែលមានភាពរអាក់រអួលបំផុតចំនួន ៥០ នៅលើពិភពលោកតាមរយៈការត្រួតពិនិត្យបច្ចេកវិទ្យា MIT ដែលជាពានរង្វាន់ចាប់ផ្តើមឆ្នើមប្រចាំឆ្នាំរបស់ Forbes និងជាច្រើនទៀត។ សេចក្តីស្រឡាញ់របស់គាត់ចំពោះការច្នៃប្រឌិតបាននាំគាត់ទៅវិទ្យាស្ថានបច្ចេកវិទ្យាឥណ្ឌា Kanpur (IIT) សម្រាប់បរិញ្ញាបត្ររបស់គាត់ដែលនៅឆ្នាំ ២០១៣ គាត់ក៏ត្រូវបានគេផ្តល់កិត្តិយសជាមួយនឹងពានរង្វាន់កិត្តិយសដែលទទួលបានកិត្តិយសសម្រាប់ភាពឆ្នើមក្នុងភាពជាសហគ្រិន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អរុណ Sivashankaran
  អរុណគឺជាសហគ្រិនបច្ចេកវិទ្យាម្នាក់ដែលបានកសាងវាស់វែងនិងលក់គេហទំព័រអ្នកប្រើប្រាស់និងសហគ្រាសអស់ជាច្រើនឆ្នាំ។ ក្នុងអាជីពរបស់គាត់គាត់បានជួយក្រុមហ៊ុនធំនិងតូចបង្កើនប្រាក់ចំណូលនិងទាក់ទាញអតិថិជនជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីប្រឹក្សានិងអ្នកប្រឹក្សា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាដាមតូច
  អាដាមតូចគឺជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ភ្នាក់ងារសាយសសដែលជាវេទិកាទីផ្សារអចលនទ្រព្យដែលមានលក្ខណៈពិសេសពេញលេញនិងស្វ័យប្រវត្ដិរួមបញ្ចូលជាមួយអ៊ីម៉ែលផ្ទាល់សារ SMS សារទូរស័ព្ទចល័តប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម CRM និង MLS ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Ann Smarty
  Ann Smarty គឺជាម៉ាកយីហោ និងជាអ្នកគ្រប់គ្រងសហគមន៍នៅ Internet Marketing Ninjas និងជាស្ថាបនិក មាតិកាមេរោគឃ្មុំ. អាជីពបង្កើនប្រសិទ្ធភាពម៉ាស៊ីនស្វែងរករបស់ Ann បានចាប់ផ្ដើមក្នុងឆ្នាំ 2010។ នាងគឺជាអតីតនិពន្ធនាយកនៃ Search Engine Journal និងជាអ្នករួមចំណែកដល់ការស្វែងរក និងប្លុកសង្គមដ៏លេចធ្លោ រួមទាំងនិន្នាការអាជីវកម្មខ្នាតតូច និង Mashable ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  នាង Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារមាតិកានៅ TextMagic, ដំណោះស្រាយផ្ញើសារជាអក្សរភាគច្រើនក្នុងអាជីវកម្មតែមួយ។ TextMagic គឺជាសេវាកម្មមួយដែលផ្តល់ឱកាសសម្រាប់ទាំងសហគ្រាសធុនតូចនិងធំដើម្បីធ្វើយុទ្ធនាការទីផ្សារតាមសារ SMS ផ្ញើការជូនដំណឹងការដាស់តឿននិងការបញ្ជាក់ផ្សេងៗ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Andrew
  អនទ្រេចូលចិត្តធ្វើការ pantheon ទីភ្នាក់ងារជំនួយនិងការផ្តល់ត្រឡប់ទៅសហគមន៍ប្លក, រូបភាព។ ក្នុងនាមជាអតីតអ្នកបង្កើតគេហទំព័រលោក Andrew បានចំណាយពេលវេលារបស់គាត់សម្រាប់គម្រោងខ្នាតធំសម្រាប់អតិថិជនដូចជា AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines និងជាច្រើនទៀត។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍អភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រអស់រយៈពេលជាង ៨ ឆ្នាំជំនាញផ្នែកប្លក, រូបភាពគាត់គឺជាអ្នកជើងចាស់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  elangela de la Vieja
  elangela គឺជាអ្នកជំនាញខាងការវិភាគអាជីវកម្មការកំណត់តម្លៃនិងការគ្រប់គ្រងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយមាតិកាឈានមុខគេនៅគ្រប់បណ្តាញក៏ដូចជាគ្រប់គ្រងវត្តមាននៅលើវេទិកាសង្គមទាំងអស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាស្លីវ៉ាលស៍
  អាស្លីគឺជា VP of Marketing នៅ រូបមន្តដែលជាទម្រង់បង្កើតនិងដំណោះស្រាយកម្មវិធីចាប់យកទិន្នន័យដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Indianapolis ។ មុនពេលលោកហ្វែកស្តឺកលោកស្រីអាស្លីបានចំណាយពេល ៨ ឆ្នាំនៅឯបញ្ជីឈ្មោះអែនជីកាន់មុខតំណែងផ្នែកទីផ្សារផលិតផលនិងប្រតិបត្តិការ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាមេនដាខាងលិច - ប៊្លូវ៉ាល់ត
  Amanda West-Bookwalter គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលនៅក្រុមហ៊ុន Formstack ដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការអនុវត្តនិងកំណត់យុទ្ធសាស្ត្រផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យា។ មុនពេលចូលរួមជាមួយក្រុមហ្វតស្តឺកអាម៉ាន់ដាបានបម្រើការងារក្នុងតួនាទីគ្រប់គ្រងជាន់ខ្ពស់សម្រាប់ក្រុមហ៊ុនគ្រប់គ្រងការទូទាត់ដោយចុចម្តងហើយបាននិយាយនៅក្នុងសន្និសីទទីផ្សារតាមអ៊ិនធឺរណែតជាច្រើនរួមមាន HeroConf, SMX East និង SES Denver ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាស្លីវ៉េល
  Ashley Welch និង Justin Jones សហស្ថាបនិក ការច្នៃប្រឌិតថ្មីរបស់ Somersaultដែលជាក្រុមហ៊ុនប្រឹក្សាយោបល់ Design Thinking ដែលផ្តល់នូវវិធីសាស្រ្តតែមួយគត់ចំពោះការអភិវឌ្ឍន៍ការលក់។ ពួកគេគឺជាអ្នកនិពន្ធនៃការលក់អាក្រាត៖ របៀបគិតការរចនាបង្ហាញពីការលើកទឹកចិត្តរបស់អតិថិជន និងជំរុញប្រាក់ចំណូល។ សម្រាប់ព័ត៌មានបន្ថែម សូមចូលទៅកាន់គេហទំព័រ www.somersaultinnovation.com ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាម៉ាលីវីឌឺបឺក
  Amalie Widerberg កំពុងធ្វើការជាអ្នកសម្គាល់ឌីជីថលនៅ FotoWare ដែលជាអ្នកលក់ទ្រព្យសម្បត្តិឌីជីថលឈានមុខគេនៅលើពិភពលោក។ នាងមានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតអេសអេសអេស (សង្គមវិទ្យាសាស្ត្រនិងបច្ចេកវិទ្យានៅអឺរ៉ុប) ហើយព្យាករណ៍ថាឆ្នាំ ២០២១ មានស្តុកទុកច្រើនសម្រាប់ទេសភាពឌីអេម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bill Acholla
  លោក Bill Acholla គឺជាអ្នកទីផ្សារឌីជីថលឈានមុខគេដែលតែងតែច្របាច់ចេញនូវមាតិកាដ៏មានតម្លៃដែលមនុស្សដូចជាអ្នកអាចប្រើដើម្បីពង្រីកអាជីវកម្មរបស់ពួកគេ។ ដូចអត្ថបទនេះ។ សូមពិនិត្យមើលប្លុកអាជីវកម្មរបស់គាត់នៅ ប៊ីលឡាកូឡា 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Brian Bowman
  លោក Brian Bowman គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ មន្ទីរពិសោធន៍ខួរក្បាលដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារបង្ហាញពីបច្ចេកវិទ្យានិងសេវាកម្មដល់អ្នកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មហ្វេសប៊ុកនិង Instagram ។ គាត់បានគ្រប់គ្រងប្រាក់ចំណេញជាង ១ ប៊ីលានដុល្លារក្នុងការចំណាយលើការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមអ៊ិនធរណេតនិងការអភិវឌ្ឍផលិតផលសម្រាប់ម៉ាកល្បី ៗ លើបណ្តាញរួមមាន Disney, ABC, Match.com និង Yahoo! 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bill Bruno
  លោក Bill Bruno នាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Celebrus បានចូលរួមជា VP នៃអាមេរិកខាងជើង ហើយបានក្លាយជានាយកប្រតិបត្តិនៅខែតុលា ឆ្នាំ 2021។ គាត់មានបទពិសោធន៍ជាច្រើនទស្សវត្សក្នុងវិស័យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ ទិន្នន័យ និងការវិភាគ និងមានចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការជំរុញវប្បធម៌នៃការច្នៃប្រឌិត ដើម្បីជំរុញការផ្លាស់ប្តូរការផ្លាស់ប្តូរ។ មុនពេល Celebrus លោក Bill បានបម្រើការជានាយកប្រតិបត្តិសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដែលបានចុះបញ្ជី AIM ដែលបានទិញអាជីវកម្មប្រឹក្សាយោបល់របស់គាត់ដោយជោគជ័យ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ប៊ុននី Crater
  Bonnie Crater គឺជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ការយល់ដឹងពីរង្វង់មូល។ មុនពេលចូលរួមជាមួយក្រុមហ៊ុន Full Circle Insights លោក Bonnie Crater គឺជាអនុប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៃ VoiceObjects និង Realization ។ Bonnie ក៏បានកាន់តួនាទីជាអនុប្រធាននិងជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់នៃក្រុមហ៊ុន Genesys, Netscape, Network Computer Inc, salesforce.com និង Stratify ។ ជើងចាស់រយៈពេល ១០ ឆ្នាំរបស់សាជីវកម្ម Oracle និងក្រុមហ៊ុនបុត្រសម្ព័ន្ធផ្សេងៗរបស់ខ្លួនគឺលោក Bonnie ជាអនុប្រធានផ្នែកផលិតផល Compaq និងជាអនុប្រធានផ្នែកផលិតផលក្រុមការងារ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bob Croft
  លោក Bob Croft គឺជាអ្នកដឹកនាំបទពិសោធន៏នៅក្នុងតំបន់ APAC ដែលធ្វើការជាមួយអតិថិជនជាង ១៥ នាក់ក្នុងរយៈពេល ៨ ឆ្នាំកន្លងមកនៅក្នុងឧស្សាហកម្មជាច្រើន។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  បារ៉ាដឌីហ្គោ
  Barrack Diego គឺជាអ្នកសរសេរប្លក់ដែលមានបទពិសោធន៍ដែលបានសរសេរអត្ថបទសម្រាប់ប្លក់និងវេបសាយល្បី ៗ ជាច្រើនអំពីការប្រើប្រាស់បណ្តាញសង្គមជាច្រើនដើម្បីវិស្វកម្មចរាចរណ៍អាជីវកម្មនៅលើគេហទំព័រអាជីវកម្ម។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bill Donabedian
  Brandemonium LLC គឺជាក្រុមហ៊ុនព្រឹត្តិការណ៍មួយដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Cincinnati, OH ។ ក្រុមហ៊ុននេះត្រូវបានបង្កើតឡើងក្នុងឆ្នាំ 2017 ដោយលោក Bill Donabedian និង Kevin Canafax ។ Bill មានបទពិសោធន៍ជាង 16 ឆ្នាំនៃព្រឹត្តិការណ៍ដែលចាប់ផ្តើមព្រឹត្តិការណ៍ដូចជា MidPoint Music Festival និង Bunbury Music Festival ។ Kevin មានបទពិសោធន៍ជាង 30 ឆ្នាំនៃការទំនាក់ទំនងសាជីវកម្ម និងកិច្ចការសាធារណៈ ក៏ដូចជាសហស្ថាបនិកព្រឹត្តិការណ៍សប្បុរសធម៌ Suits That Rock និង Play On ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ប៊្រីនណាហ្វុន
  Breena Fain គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារនិងទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន Formstack ដែលជាអ្នកបង្កើតទម្រង់តាមអ៊ិនធរណេតដែលបានក្លាយជាអ្នកដឹកនាំក្នុងការបង្កើតគ្រប់គ្រងនិងបង្ហោះទម្រង់តាមអ៊ីនធឺណិត។ ហ្វតស្តារផ្តល់ជូនអាជីវកម្មគ្រប់ប្រភេទនិងទំហំនូវឧបករណ៍បង្កើតទម្រង់ងាយស្រួលប្រើដើម្បីប្រមូលនិងគ្រប់គ្រងទិន្នន័យយ៉ាងងាយស្រួល។ អ្នកប្រើប្រាស់អាចបញ្ចូលទម្រង់ដោយផ្ទាល់ទៅក្នុងគេហទំព័ររបស់ពួកគេដើម្បីចាប់បានរហ័ស។ ប្រភេទដែលអាចប្រើបាននេះអាចឱ្យអង្គភាពនានាជាពិសេសអាជីវកម្មខ្នាតតូចធ្វើឱ្យវដ្តទីផ្សាររបស់ខ្លួនមានភាពងាយស្រួលខណៈពេលដែលពង្រីកធនធានរបស់ខ្លួន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bryan Fowler
  Bryan Fowler គឺជាប្រធានក្រុមហ៊ុន Intero Digital Amazon Division ។ Intero Digital គឺជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានមនុស្ស 400 នាក់ ដែលផ្តល់នូវដំណោះស្រាយទីផ្សារដែលជំរុញដោយលទ្ធផលយ៉ាងទូលំទូលាយ។ ផ្នែក Amazon របស់ខ្លួនមានឯកទេសក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនឱ្យប្រើប្រាស់ Amazon ដើម្បីសម្រេចបាននូវកំណើនដែលមិនធ្លាប់មានពីមុនមក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Brian Freeman
  Brian Freeman គឺជាសហគ្រិនសៀរៀលដែលផ្តោតលើសេដ្ឋកិច្ចអ្នកបង្កើត។ គាត់បានសាងសង់ទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពលធំបំផុតមួយនៅអាមេរិកខាងជើង ពង្រីកវាដល់ជាងកន្លះលានអ្នកបង្កើតមាតិកា និងម៉ាកយីហោ 100 ដូចជា Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel, & TikTok ។ គាត់ និងក្រុមរបស់គាត់នៅ Heartbeat គឺជាមនុស្សដំបូងគេដែលដោះស្រាយបញ្ហាទីផ្សារ nano-creator តាមខ្នាតនៅលើ Instagram ហើយជាមនុស្សដំបូងគេដែលចាប់ផ្តើមការរួមបញ្ចូលជាមួយ TikTok ក្នុងឆ្នាំ 2020។ គាត់ក៏ជា Techstars Grad (ថ្នាក់ឆ្នាំ 2017) ហើយជាអ្នកវិនិយោគសកម្ម និង ទីប្រឹក្សាសម្រាប់ការចាប់ផ្តើមសេដ្ឋកិច្ចអ្នកបង្កើតផ្សេងទៀត។ ឥឡូវនេះគាត់កំពុងបង្កើតបណ្តាញវិជ្ជាជីវៈថ្មីមួយសម្រាប់សេដ្ឋកិច្ចអ្នកបង្កើត Creatorland.com - ផ្តោតលើការច្នៃប្រឌិត អ្នកបង្កើតមាតិកា អ្នកមានឥទ្ធិពល និងមនុស្សដែលជួលពួកគេ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ប៊ីបប៊ីហ្គីល
  មុនពេលបង្កើតមន្ទីរពិសោធន៍ផ្លាកពណ៌ខៀវនៅឆ្នាំ ២០០៩ លោកប៊ីប៊ីជាអ្នកគ្រប់គ្រងកម្មវិធីនៅក្រុមហ៊ុន Microsoft នៅក្នុងផ្នែក Servers & Tools ។ រួមគ្នាជាមួយសហស្ថាបនិកហ្ស៊កដានី Gurrieri លោក Bobby សហអ្នកនិពន្ធ Appsters: ការណែនាំរបស់អ្នកចាប់ផ្តើមដំបូងចំពោះសហគ្រិនភាពកម្មវិធី។ នៅឯ Lab Lab Labs តួនាទីរបស់លោក Bobby ជានាយកប្រតិបត្តិតម្រូវឱ្យមានការត្រួតពិនិត្យយុទ្ធសាស្ត្រនិងបច្ចេកទេសសម្រាប់កម្មវិធីទាំងអស់ដែលយើងផលិត។ លោក Bobby បានបញ្ចប់ការសិក្សាពីសាកលវិទ្យាល័យ Waterloo ជាមួយនឹងបរិញ្ញាបត្រគណិតវិទ្យានិងវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រហើយបានបញ្ចប់អនុបណ្ឌិតនៅសាលា Columbia Business School ។ គាត់ស្រឡាញ់ crepes ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Brian Hoffman
  Brian គឺជាអ្នកសម្របសម្រួលទីផ្សារនៅ ឃាតករ Infographicsដែលជាការចាប់ផ្តើមដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងស៊ីថលដែលមានជំនាញក្នុងការរចនាអក្សរកាត់ក្រាហ្វិកចលនានិងក្រាហ្វិកអន្តរកម្ម។ Killer Infographics មានមោទនភាពចំពោះការទាក់ទាញទេពកោសល្យកំពូលដែលមានសមត្ថភាពក្នុងការចែកចាយច្បាប់ចម្លងទិន្នន័យមួយប្រភេទមួយប្រភេទរូបភាពផ្ទាល់ខ្លួននិងការផ្សព្វផ្សាយជាយុទ្ធសាស្ត្រ។ Brian ធំឡើងនៅលើភ្នំនៃរដ្ឋ Pennsylvania និង Vermont ហើយឥឡូវនេះគាត់ចំណាយពេលរាល់ថ្ងៃគាត់អាចជិះស្គីលើទឹកកកនិងឡើងភ្នំនៅលើភ្នំនៃមហាសមុទ្រប៉ាស៊ីហ្វិកពាយព្យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ប៊េកគី Holton
  ប៊េកគីហូតុនជាអ្នកកាសែតនិងជាអ្នកសរសេរប្លក់។ នាងចាប់អារម្មណ៍លើបច្ចេកវិទ្យាអប់រំហើយតែងតែត្រៀមខ្លួនដើម្បីគាំទ្រដល់ការនិយាយព័ត៌មាន។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  វិក័យប័ត្រអង់គ្លេស
  ខ្ញុំជាអ្នករចនាផលិតផលឌីជីថលដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Austin រដ្ឋ Texas។ ខ្ញុំមានបទពិសោធន៍ជាង 12 ឆ្នាំ ទាំងការកសាងបទពិសោធន៍ផលិតផលថ្មីពី 0 ទៅ 1 និងការជំរុញកំណើនសម្រាប់គោលដៅដែលមើលឃើញតាមអ៊ីនធឺណិតខ្ពស់។ បច្ចុប្បន្នខ្ញុំនៅ Hotel Engine ជួយកសាងអនាគតនៃអាជីវកម្ម និងការធ្វើដំណើរជាក្រុម។ ខ្ញុំជោគជ័យលើការសិក្សាជាបន្តបន្ទាប់ បង្វែរការយល់ដឹងរបស់អ្នកប្រើប្រាស់ទៅជាសកម្មភាព និងបំផុសគំនិតក្រុមឱ្យគិតក្រៅប្រអប់។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bill Dawson
  លោក Bill Dawson គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារនិងជាអ្នកសរសេរអ៊ីមែលតាមរយៈការពិគ្រោះយោបល់ជាមួយក្រុមហ៊ុនធំ ៗ និងសូហ្វវែរដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មលើការធ្វើសមាហរណកម្មអ៊ីមែលការប្រើប្រាស់និងការចែកចាយ។ ប៊ីលបានធ្វើការជាមួយអង្គការធំ ៗ មួយចំនួនតាមអ៊ិនធរណេតរួមទាំង Zappos និង ក្រុមហ៊ុន Walmart. គាត់ និងប្រពន្ធរបស់គាត់ឈ្មោះ Carla ជាម្ចាស់ និងប្រតិបត្តិការភ្នាក់ងារផ្ទាល់ខ្លួនរបស់ពួកគេ ការរចនាសត្វឆ្កែ ៤ ក្បាល. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  បារីខេលី
  Barry Kelly គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិក ឧស្សាហកម្មគិត។ គាត់គឺជាម្ចាស់ជើងឯកការរៀនសូត្រអតិថិជនអ្នកធ្វើទីផ្សារនិងអ្នកច្នៃប្រឌិតឌីជីថល។ អាជីពរបស់គាត់ត្រូវបានគេផ្តោតលើការជួយម៉ាកនិងអង្គការមាតិកាបង្កើនអានុភាពនៃការរៀនអេឡិចត្រូនិដើម្បីលើកកម្ពស់និងពង្រីកអាជីវកម្មរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ប្រូកកូវ៉ាន់ដា
  Brooke Kovanda ជា Orr Fellow និងអ្នកសម្របសម្រួលទីផ្សារនៅ PERQដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាចូលរួមនៅ Indianapolis ។ នៅទីនោះលោកស្រីជំរុញការបង្កើតមាតិកានិងការរចនាសម្រាប់ផលិតផលផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនិងផ្តល់ការគាំទ្រដល់ការស្រាវជ្រាវទីផ្សារនិងការរុករកថ្មីៗ។ នៅខាងក្រៅការងារប៊្រូកចូលចិត្តអានធ្វើដំណើរធ្វើដំណើរស្តាប់ចំរៀងរ៉ុក 'n' វិល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bryan Mixon
  Bryan Mixon គឺជាម្ចាស់ អាម៉ាហ្សូវអគារគេហទំព័រសម្រាប់មេធាវីទោលនិងក្រុមហ៊ុនតូច។ Byran បានបង្កើតគេហទំព័រតាំងពីឆ្នាំ ១៩៩៩ ហើយបានចំណាយពេល ៤ ឆ្នាំចុងក្រោយរបស់គាត់ក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនដូចជា HubSpot, Mill1999 និង LivingSocial ។ លោក Bryan ដឹងផ្ទាល់ថាតើវាលំបាកយ៉ាងណាសម្រាប់ម្ចាស់អាជីវកម្មខ្នាតតូចដើម្បីទទួលបានទីផ្សារឌីជីថលរបស់ពួកគេដូច្នេះគាត់បានបង្កើត AmazeLaw ជាកន្លែងសាមញ្ញសម្រាប់មេធាវីទោលដើម្បីបង្កើតទីតាំងរបស់ពួកគេប្រមូលផ្តុំនិងទទួលបាននូវពេលវេលារបស់ពួកគេ។ ធ្វើរឿងមេធាវី។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ben Plomion
  Ben Plomion គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ Dibbs ។ គាត់មានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការបង្កើតតម្លៃសម្រាប់ដៃគូ បង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តទៅកាន់ទីផ្សារ ក៏ដូចជាការរីកលូតលាស់ទីផ្សារអ្នកប្រើប្រាស់របស់ Dibbs ។ Ben គឺជាជនជាតិបារាំងដើម ហើយបានបញ្ចប់ការសិក្សាពីកម្មវិធី GE's Commercial Leadership Program និងកម្មវិធី MBA របស់សាកលវិទ្យាល័យ McGill ។ គាត់គឺជាអ្នករួមចំណែកទីផ្សារជាទៀងទាត់សម្រាប់ Forbes ហើយអង្គុយនៅលើក្រុមប្រឹក្សាភិបាលនៃ MMA ។ Ben រស់នៅក្នុងទីក្រុង Venice Beach, CA ជាមួយប្រពន្ធ និងកូនប្រុសរបស់គាត់ ហើយជាអ្នកជិះស្គី និងជិះស្គីដ៏ពេញនិយម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Blair Roebuck
  Blair Roebuck គឺជាអនុប្រធានផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រទីផ្សារសម្រាប់អាមេរិកខាងជើងនៅ វ៉ាលតិច. ជំនាញរបស់នាងស្ថិតនៅក្នុងការកំណត់ផ្ទាល់ខ្លួន ការបង្កើនប្រសិទ្ធភាព ការវិភាគ និងយុទ្ធសាស្ត្រទិន្នន័យ ដើម្បីបញ្ចេញសក្តានុពលនៃទិន្នន័យសម្រាប់អតិថិជន។ វិទ្យាសាស្ត្រទីផ្សារគឺជាផ្នែកអាមេរិកខាងជើងរបស់ Valtech ដែលឧទ្ទិសដល់ការវាស់វែង យុទ្ធសាស្ត្រ ទិន្នន័យ ការវិភាគ ផ្ទាំងគ្រប់គ្រង និងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពអត្រាបំប្លែង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Bill Swift
  លោក Bill Swift បានដឹកនាំអង្គការបច្ចេកវិទ្យារបស់ Brierley តាំងពីខែមករា ឆ្នាំ 2001 ហើយបានកាន់តួនាទីជា CEO នៅខែមេសា ឆ្នាំ 2022។ ក្នុងតំណែងជា CEO លោកបានធ្វើការបញ្ចប់យ៉ាងឆាប់រហ័សនូវការផ្លាស់ប្តូររបស់ក្រុមហ៊ុនពីភ្នាក់ងារមួយទៅជាក្រុមហ៊ុនផ្តល់បច្ចេកវិទ្យាដ៏រឹងមាំ។ ក្នុងនាមជា CTO ទំនួលខុសត្រូវរបស់គាត់បន្តលាតសន្ធឹងពីស្ថាបត្យកម្មបច្ចេកវិទ្យា និងយុទ្ធសាស្រ្តផលិតផលរហូតដល់ការអនុវត្តអតិថិជន និងការគាំទ្រផ្នែកប្រតិបត្តិការ។ ដោយបានចូលរួមក្នុងការអនុម័តប្រកបដោយជោគជ័យនូវស្តង់ដារបច្ចេកវិទ្យាអន្តរជាតិ លោក Bill គឺជាអ្នកនិពន្ធដែលរួមចំណែកក្នុងការបោះពុម្ពផ្សាយដែលផ្តោតលើស្ថាបត្យកម្មកុំព្យូទ័រចែកចាយ និងទទួលបានប៉ាតង់ការរចនាកម្មវិធីជាច្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Blair Symes
  Blair Symes គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងជំនាន់នៃតំរូវការ DialogTechដែលជាអ្នកនាំមុខខាងផ្នែកវិភាគការហៅទូរស័ព្ទនិងកម្មវិធីស្វ័យប្រវត្តិកម្ម។ ក្នុងរយៈពេល ១៧ ឆ្នាំគាត់បានបោះពុម្ពផ្សាយអត្ថបទជាច្រើនក្រដាសសអេឡិចត្រូនិចនិងអត្ថបទប្លក់លើប្រធានបទជាច្រើនដែលរួមមានការធ្វើទីផ្សារ B17B ស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារនិងទីផ្សារស្វែងរក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Brian Trautschold
  Brian Trautschold គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិ COO មហិច្ឆតាវេទិកាគ្រប់គ្រងការអនុវត្តការលក់ដែលមានការសាទរបានបង្កើតឡើងសម្រាប់អង្គភាពលក់ដែលជំរុញដោយទិន្នន័យនិងរាប់ពាន់ឆ្នាំ។ ភ្ជាប់ជាមួយ Brian នៅលើ Twitter និង LinkedIn ហើយចាប់ផ្តើមការសន្ទនាអំពីប្រធានបទដែលគាត់ចូលចិត្តមួយចំនួនដូចជាការលក់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មទីផ្សារនិងពាក្យចចាមអារាមស្តីពីពាណិជ្ជកម្ម NBA ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Brian Wallace
  Brian Wallace គឺជាប្រធាននៃ ប្រភពជំនួយជាភ្នាក់ងាររចនា infographic ឈានមុខគេក្នុងឧស្សាហកម្មដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Louisville, Ky និងធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនដែលមានចាប់ពីអាជីវកម្មខ្នាតតូចដល់ Fortune 500។ Brian ក៏បានបើកព្រឹត្តិការណ៍ក្នុងស្រុកមួយដើម្បីធ្វើឱ្យ Louisville ក្លាយជាទីក្រុងដែលមានការប្រកួតប្រជែងជាងមុន (#គិតថាធំ) និងត្រូវបានគេតែងតាំងជាទីប្រឹក្សាធុរកិច្ចធុនតូច Google ឆ្នាំ ២០១៧ ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  បូវូសុង
  លោក Beau Wysong ជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ RFP360។ គាត់ប្រើប្រវត្ដិសាស្ដ្រយ៉ាងទូលំទូលាយរបស់គាត់ក្នុងផ្នែកទីផ្សារនិងការលក់បច្ចេកវិទ្យាដើម្បីជំរុញកំណើនអាជីវកម្មរបស់ក្រុមហ៊ុនសូហ្វវែរ។ បូវទទួលខុសត្រូវក្នុងការកសាងម៉ាកផលិតផលឈានមុខគេទីផ្សារចូលរួមអតិថិជននិងអប់រំអតិថិជននាពេលអនាគតនូវចំណេះដឹង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសសាល។
  Chris Hall នាយកប្រតិបត្តិនៃ អ្នកធានា លោកបានបង្កើនក្រុមហ៊ុនរបស់លោកឱ្យមានបុគ្គលិកជាង ២០០ នាក់ដែលមានការិយាល័យអន្តរជាតិចំនួន ៦ ក្នុងរយៈពេលតែ ៣ ឆ្នាំប៉ុណ្ណោះ។ គ្រីសគឺជាសហគ្រិនម្នាក់ដែលបានតំឡើងនិងធ្វើមាត្រដ្ឋានក្រុមហ៊ុនសាអាអេសជាច្រើនដោយជោគជ័យហើយប៊្លែរគឺជាមនុស្សដែលគួរឱ្យកត់សម្គាល់បំផុតរហូតមកដល់បច្ចុប្បន្ន។ គ្រីសបានបង្កើតក្រុមហ៊ុនទាំងនេះដោយជឿជាក់ថាយុវជនដែលមានអាកប្បកិរិយាត្រឹមត្រូវនិងគ្រូបង្វឹកអាចទទួលបានលទ្ធផលល្អ។ បច្ចុប្បន្នគ្រីសគឺជាគ្រូបង្វឹកនិងជាអ្នកណែនាំសម្រាប់សហគ្រិនវ័យក្មេងដែលចាប់អារម្មណ៍លើបច្ចេកវិទ្យានិងអាជីវកម្ម 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  កាស៊ីជីប្រផេះ គឺជាបណ្តាញផ្សព្វផ្សាយព័ត៌មានឌីជីថលភាពពាក់ព័ន្ធ និង បានធ្វើការនៅក្នុងទីផ្សារអ៊ីនធឺណេតអស់រយៈពេល ៥ ឆ្នាំ។ នៅពេលដែលនាងមិនធ្វើកំណត់ហេតុបណ្ដាញឬស្នាក់នៅបច្ចុប្បន្នជាមួយនិន្នាការទីផ្សារនិងបណ្តាញសង្គមនាងចូលចិត្តចំណាយពេលវេលារបស់នាងនៅខាងក្រៅដើរឡើងភ្នំជិះកង់និងទូកកាណូ។ តាមនាងនៅលើ Twitter @cassaleenie ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសបេនហាំ
  គ្រីសដឹងថាទីផ្សារដ៏អស្ចារ្យត្រូវបានបង្កើតឡើងដោយការស្តាប់អតិថិជនរបស់អ្នក - មិននិយាយជាមួយពួកគេ។ គាត់បានអនុវត្តការគិតនេះដើម្បីជួយលើកស្ទួយក្រុមហ៊ុនមួយចំនួនឱ្យឈានមុខគេក្នុងទីផ្សារ។ ដំណើរការទីផ្សារសម្រាប់ អាល់ឃឺរ ផ្តល់ជូនគ្រីសនូវឱកាសគ្មានគូប្រៀបដើម្បីបង្កើតទីផ្សារដែលពាក់ព័ន្ធនឹងអតិថិជនដោយផ្អែកលើមតិយោបល់របស់ពួកគេ។ Chris បានចូលរួមជាមួយ Alchemer បន្ទាប់ពីកាន់តួនាទីជានាយកប្រតិបត្តិនៅ Symantec, Avast, Webroot និង Yellowfin BI ។ គាត់គឺជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាកលវិទ្យាល័យកែនសាស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield គឺជាស្ថាបត្យករដំណោះស្រាយចម្បងនៅ Amperity ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាងប្រាំពីរឆ្នាំនៅ Amperity ដែលជាវេទិកាទិន្នន័យអតិថិជនឈានមុខគេ (អង្គការ CDP), Caleb បានកាន់តួនាទីជាច្រើន រួមទាំង Principal Solution Architect និង Forward Deployed Engineer។ ក្នុងនាមជាបុគ្គលិកដំបូងគេម្នាក់ គាត់គឺជាអ្នកសំខាន់ក្នុងការបង្កើតក្រុមអតិថិជនជោគជ័យ ហើយបានចូលរួមនៅក្នុងគម្រោងអតិថិជនជោគជ័យធំដំបូងរបស់ក្រុមហ៊ុនជាមួយក្រុមហ៊ុនអាកាសចរណ៍ Alaska Airlines។ Caleb មានសមត្ថភាពពិសេសក្នុងការតភ្ជាប់គម្លាតរវាងទិដ្ឋភាពបច្ចេកទេស និងទស្សនៈទីផ្សារ។ មុនពេល Amperity លោក Caleb បានបម្រើការជាវិស្វករផ្នែកទន់នាំមុខនៅ IMS Health ជាកន្លែងដែលគាត់បានធ្វើការលើការធ្វើមាត្រដ្ឋានសហគ្រាស CRM និងវេទិកាស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារ។ គាត់បានចាប់ផ្តើមអាជីពរបស់គាត់ជាអ្នកបង្កើតកម្មវិធីនៅ Appature មុនពេលទិញដោយ IMS Health ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខារ៉ូលខ្មៅ
  ខារ៉ូលីនគឺជាអ្នកនិពន្ធនិងជាអ្នកទីផ្សារមាតិកា សុវត្ថិភាពមានគំនិត។ ជំនាញខាងសន្តិសុខអ៊ីនធឺណិតនាងដឹងអំពីការខូចខាតដែលមេរោគអាចធ្វើបានចំពោះយុទ្ធនាការតាមអ៊ិនធរណេត។ នាងពូកែខាងការគំរាមកំហែងតាមអ៊ិនធរណេតនិងសក្តានុពលសម្រាប់ពួក Hacker លួចគេហទំព័រនិងយុទ្ធសាស្ត្រផ្សព្វផ្សាយ។ ក្នុងនាមជាអ្នកទីផ្សារជើងចាស់នាងចង់ចែករំលែកបទពិសោធន៍របស់នាងជាមួយបុគ្គលដែលមានគំនិតដូចគ្នាដើម្បីធ្វើឱ្យអ៊ីនធឺណិតក្លាយជាកន្លែងដែលមានសុវត្ថិភាពជាងមុន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  Curt Bloom គឺជាប្រធាននៃ ប៊្លូវ៉េន សហរដ្ឋអាមេរិកដែលជាអ្នកផ្តល់កម្មវិធីទីផ្សារពហុបណ្តាញសកល។ ពីមុនឃឺតបានកាន់តំណែងជាអ្នកដឹកនាំដ៏សំខាន់មួយជាមួយ SmartFOCUS និងជាឧបករណ៍សំខាន់ក្នុងការរីកចម្រើននៃអាជីវកម្ម។ ចាប់តាំងពីពេលនោះមក Curt បាននិងកំពុងធ្វើការជាមួយអ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មថ្មីៗរបស់សហរដ្ឋអាមេរិកនៅក្នុងវិស័យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមការចូលរួមនិងការវិភាគតាមអតិថិជនជាក់ស្តែង។ ក្នុងនាមជាប្រធានប្រតិបត្ដិប្រតិបត្តិការរបស់ក្រុមហ៊ុន BlueVenn នៅសហរដ្ឋអាមេរិកលោក Curt កំពុងត្រួតពិនិត្យលើការពង្រីក BlueVenn នៅទូទាំងសហរដ្ឋអាមេរិកនិងដឹកនាំក្រុមគ្រប់គ្រងអតិថិជនអាមេរិចរបស់ក្រុមហ៊ុន BlueVenn ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខនន័រខាលី
  Conor គឺជាអ្នកនិពន្ធជាន់ខ្ពស់សម្រាប់ Tech.co. ក្នុងរយៈពេលបួនឆ្នាំចុងក្រោយគាត់បានសរសេរអំពីអ្វីគ្រប់យ៉ាងពីយុទ្ធនាការ Kickstarter និងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មថ្មីរហូតដល់ទីតានិចបច្ចេកវិទ្យានិងបច្ចេកវិទ្យាច្នៃប្រឌិត។ សាវតាដ៏ទូលំទូលាយរបស់គាត់នៅក្នុងឈុតឆាកកំប្លែងបានធ្វើឱ្យគាត់ក្លាយជាមនុស្សល្អឥតខ្ចោះដើម្បីរៀបចំព្រឹត្តិការណ៍បច្ចេកវិទ្យាកណ្តាលដូចជា Startup Night នៅ SXSW និង Timmy Awards for Tech in Motion ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខាសុនខនថេន
  ខាសុនខនសិនជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិកនៃក្រុមហ៊ុនផ្តល់ដំណោះស្រាយដំណោះស្រាយលក់ដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងឈីកាហ្គោ មេអំបៅ។ ដោយបានធំធាត់នៅក្នុងក្រុមគ្រួសារសហគ្រិនខាសុនមិនមែនជាមនុស្សចម្លែកចំពោះបញ្ហាប្រឈមនិងរង្វាន់នៃការកសាងក្រុមហ៊ុនពីការចាប់ផ្តើមនិងការប្រមូលផ្តុំក្រុមដ៏អស្ចារ្យដើម្បីទទួលបានជោគជ័យលើចក្ខុវិស័យរបស់គាត់។ ក្រោមការដឹកនាំរបស់ខាសុន, មេឌាមេនត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ថាជាក្រុមហ៊ុនរីកចម្រើនលឿនបំផុត ៥,០០០ សម្រាប់ ៥ ឆ្នាំជាប់គ្នាដែលជាកន្លែងធ្វើការល្អបំផុតប្រចាំឆ្នាំ ២០១៨ និងជាកន្លែងល្អបំផុតសម្រាប់ធ្វើការដោយពាណិជ្ជកម្មឈីកាហ្គោរបស់ក្រេន។ សូហ្វវែររបស់មេឌាមេឌៀបច្ចុប្បន្នត្រូវបានប្រើប្រាស់ដោយក្រុមហ៊ុនកំពូល ៗ សំណាង ៥០០ រួមមានក្រុមហ៊ុនផបស៊ីស៊ីកូមីលខ័រអេសឌីនិងហ្គេនមេនសាកស៍។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឆាដ Crowe
  ឆាដ Crowe បានចូលរួម ប្រឹក្សាបច្ចេកវិទ្យា ក្នុងឆ្នាំ 2016 ដែលជាផ្នែកមួយនៃការរួមបញ្ចូលគ្នា។ បច្ចុប្បន្ននេះ គាត់គ្រប់គ្រងការអនុវត្ត និងប្រតិបត្តិការគ្រប់គ្រងគណនីរបស់ Techwood ។ គាត់បានបញ្ចប់បរិញ្ញាបត្រពីសាកលវិទ្យាល័យ Reinhardt និងបរិញ្ញាបត្រជាន់ខ្ពស់ពីសាកលវិទ្យាល័យ Troy ផ្នែកទំនាក់ទំនង។ ប៉ុន្មានឆ្នាំមកនេះ ប្រទេសឆាដបានគ្រប់គ្រងជាង 25 លានដុល្លារក្នុងការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មស្វែងរកដែលបង់ប្រាក់។ Techwood Consulting ត្រូវបានបង្កើតឡើងក្នុងឆ្នាំ 2008 ហើយជាក្រុមហ៊ុនប្រឹក្សាឌីជីថលដ៏វរជនដែលមានជំនាញស្នូលក្នុងការស្វែងរកសរីរាង្គ និងបង់ប្រាក់។ សមាជិក Inc5000 សម្រាប់ឆ្នាំ 2017 ដែលមានទីស្នាក់ការនៅទីក្រុង Atlanta រដ្ឋ GA ជាមួយនឹងក្រុមចំនួន 17 ដែលគាំទ្រអតិថិជន 60 នាក់ Techwood មានកេរ្តិ៍ឈ្មោះសម្រាប់ការអនុវត្តប្រកបដោយគុណភាពនៅក្នុងផ្នែកប្រធានបទ SEO និង PPC ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសដូណាល់
  Chris Donald ជានាយកក្រុមហ៊ុន InboxGroup ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារអ៊ីម៉ែលដែលមានជំនាញវិជ្ជាជីវៈដែលមានជំនាញក្នុងការផ្តល់សេវាកម្មទីផ្សារតាមអ៊ីមែល។ គាត់បានធ្វើការដោយផ្ទាល់ជាមួយក្រុមហ៊ុនសំណាង ៥០០ ក្រុមហ៊ុនធំ ៗ លក់រាយមិនរកប្រាក់ចំណេញ SMBs និងស្ថាប័នរដ្ឋាភិបាលក្នុងគ្រប់ផ្នែកទាំងអស់នៃសេវាកម្មទីផ្សារអ៊ីម៉ែលសវនកម្មនិងកម្មវិធីស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារអស់រយៈពេលជិត ២ ទសវត្ស។ គាត់ចូលចិត្តចែករំលែកគំនិតប្លែកៗនិងការយល់ដឹងរបស់គាត់ទៅក្នុងការអនុវត្តន៍ទីផ្សារតាមអ៊ីម៉ែលដ៏ល្អបំផុតនៅក្នុងប្លុករបស់គាត់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្ទម៉ាស់គ្រីស
  ខ្ញុំបានបង្កើតអូឌីអូប៊យព្រោះខ្ញុំយល់ពីអារម្មណ៍របស់អ្នកលេងហ្គេមខកចិត្តនៅពេលការលេងរបស់ពួកគេត្រូវបានរំខានដោយការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មរំខាន។ ការប្រមូលផ្តុំនូវខួរក្បាលល្អ ៗ មួយចំនួននៅក្នុងឧស្សាហកម្មដំណោះស្រាយរបស់អូឌីមេបផ្តល់មធ្យោបាយសម្រាប់អ្នកអភិវឌ្ឍន៍ហ្គេមទូរស័ព្ទដើម្បីរកប្រាក់ពីហ្គេមរបស់ពួកគេតាមរយៈការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មអូឌីយ៉ូខណៈពេលដែលអ្នកលេងចូលរួម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខូលីន ហ្វាហេ
  Colleen Fahey គឺជានាយកប្រតិបត្តិប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដែលមានបទពិសោធន៍យ៉ាងស៊ីជម្រៅក្នុងការបង្កើតម៉ាកសញ្ញា និងទីផ្សារនៅចំណុចទំនាក់ទំនងជាច្រើន។ ពេញមួយអាជីពរបស់នាង Colleen បានបម្រើការជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកច្នៃប្រឌិតសម្រាប់ម៉ាកល្បីៗនៅសហរដ្ឋអាមេរិក អឺរ៉ុប អាមេរិកឡាទីន និងអាស៊ី។ នាងបានទៅជួប Sixième Son ដែលជាភ្នាក់ងារម៉ាកសញ្ញា sonic ដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងប៉ារីស ដែលបានបង្កើតអត្តសញ្ញាណ sonic ជាង 450 អំពីការពង្រីកទៅអាមេរិកខាងជើង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្តូហ្វ័រហ្វាស
  គ្រីស្តូហ្វឺរទទួលខុសត្រូវរាល់ទីផ្សារសកលការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មនិងយុទ្ធសាស្ត្រទៅរកទីផ្សារនៅ Qvidian។ ក្នុងនាមជាអ្នកប្រតិបត្តិផ្នែកទីផ្សារសកលដែលទទួលបានជោគជ័យជាមួយនឹងជំនាញដែនជ្រៅនៅក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យាគ្រីស្តូហ្វឺរនាំមកនូវកំណត់ត្រាដ៏ល្អជាមួយក្រុមហ៊ុនរីកចម្រើនខ្ពស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Chris Gomersall
  Chris Gomersall គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ គួរអោយគោរពដែលជាក្រុមហ៊ុនផ្នែកទន់ផ្នែកទីផ្សារនៅអាត្លង់តារដ្ឋអេ។ កាលពីមុនគ្រីសគឺជាអ្នកបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តច្នៃប្រឌិតនៅហ្វេសប៊ុកនិង Instagram ដែលគាត់បានសហការជាមួយម៉ាកនិងទីភ្នាក់ងារធំ ៗ នៅលើពិភពលោកដែលបានដាក់ពាក្យសុំប៉ាតង់បានធ្វើការជាមួយនរវិទូសង្គមនិងអ្នកវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យបង្កើតគំរូដើមជាមួយវិស្វករដឹកនាំកម្មវិធីបោះពុម្ពផ្សាយស្បែកជើងកវែងនិងច្រើនទៀត។ កាលពីមុនការច្នៃប្រឌិតឈានមុខគេនៅ Moxie ទីភ្នាក់ងារផ្សេងទៀតរួមមានយូរ៉ូអេសស៊ីស៊ីអេអេអេអេអេអេអេលនិរទេសខ្លួនទីប្រាំពីរ (ទីភ្នាក់ងារ) និងការចាប់ផ្តើមរបស់គាត់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឆាដ Pollitt
  ឆាដ Pollitt ដែលជាទាហានជើងចាស់ម្នាក់ដែលត្រូវបានតុបតែងនៃប្រតិបត្តិការអ៊ីរ៉ាក់សេរីនិងជាអតីតមេបញ្ជាការកងទ័ពសហរដ្ឋអាមេរិកគឺជាសហស្ថាបនិកនៃភាពពាក់ព័ន្ធដែលជាគេហទំព័រដំបូងនិងតែមួយគត់របស់ពិភពលោកដែលផ្តោតលើការផ្សព្វផ្សាយមាតិកាព័ត៌មាននិងការយល់ដឹង។ គាត់ក៏ជាសាស្រ្តាចារ្យផ្នែកទីផ្សារអ៊ីនធ័រណេតនៅសាលាពាណិជ្ជកម្មនៃសកលវិទ្យាល័យ Indian University Kelley និងជាអ្នកបង្ហាត់បង្រៀនផ្នែកទីផ្សារមាតិកានៅសាលា Rutgers University Business School ។ ឆាដគឺជាសមាជិកក្រុមប្រឹក្សាប្រឹក្សាសម្រាប់ប្រព័ន្ធគ្រប់គ្រងកាកសំណល់ដែលមានថាមពល blockchain ដំបូងបង្អស់របស់ពិភពលោកគឺ Swachhcoin និងវេទិកាផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលមានដើមកំណើតនៅក្នុងស្រុកនិង AdHive ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ខារិនហាលធីត
  Carter Hallett គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលជាមួយទីភ្នាក់ងារឌីជីថលជាតិ R2 រួមបញ្ចូលគ្នា។ លោក Carter នាំមកនូវបទពិសោធន៍រយៈពេល ១៤+ ឆ្នាំនិងមានផ្ទៃខាងក្រោយល្អក្នុងការគ្រប់គ្រងយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារបែបប្រពៃណីនិងឌីជីថល។ លោកស្រីធ្វើការជាមួយអតិថិជន B14B និង B2C ដើម្បីបង្កើតមូលដ្ឋានគ្រឹះយុទ្ធសាស្ត្រដោះស្រាយបញ្ហាប្រឈមអាជីវកម្មរបស់ពួកគេនិងបង្កើតអន្តរកម្មប្រកបដោយអត្ថន័យនិងផ្តោតអារម្មណ៍ដោយផ្តោតលើការនិទានរឿងប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតបទពិសោធន៍អតិថិជន ៣៦០ ដឺក្រេការបង្កើតតម្រូវការនិងលទ្ធផលដែលអាចវាស់វែងបាន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Chandler
  ខ្ញុំជាអ្នកជំនាញផ្នែកប្រតិបត្តិការលក់សម្រាប់ Givelify ដែលជាកម្មវិធីផ្តល់ជំនួយតាមជំនឿ/សប្បុរសធម៌ផ្អែកលើទីតាំង និងចំណូលចិត្ត។ ចំណងជើងរបស់ខ្ញុំគឺពិតជាបំពានបន្តិច។ ខ្ញុំត្រូវបានគេស្គាល់ជាទូទៅថាជា The Fixer និង/ឬ The Swiss Army Knife ។ ខ្ញុំហៅខ្លួនឯងថា អ្នកយាម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឈីកហេងលែល
  ទីផ្សារសមិទ្ធផលត្រូវបានបំពេញដោយសហគ្រិនអេកូឡូស៊ី។ ដូច្នេះនៅពេលដល់ពេលដែលត្រូវជ្រើសរើសការរស់នៅកូនពៅឆេលហេងលបានចាប់ចិត្តនឹងឧស្សាហកម្មច្នៃប្រឌិតនិងមនុស្សឆ្កួត។ គាត់មានខួរក្បាលសម្រាប់លេខនិងជាអ្នកសំដែងដ៏ឆ្នើមម្នាក់របស់ប្រទេសនេះនៅឯចំការក្រោយផ្ទះរបស់គាត់ដូច្នេះគាត់បានកាត់ធ្មេញរបស់គាត់នៅឯទិន្នន័យហ្វុងហ៊ីត។ នៅឆ្នាំ ១៩៩៧ Chuck បានបង្កើតស្ថាបត្យករទីផ្សារ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជីបហោស៍
  ជីបហោស៍គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ បួន ៥១។ OrderCloud ដោយ Four51 គឺជាវេទិកាអ៊ីអេឡិចត្រូនិច B2B ដែលអាចបត់បែនបាននិងអាចប្តូរតាមបំណងបានដែលផ្តល់ជូនអ្នកប្រើប្រាស់អាជីវកម្មនិងបច្ចេកទេសក្នុងការបង្កើតគេហទំព័រអេឡិចត្រូនិចលំដាប់ពិភពលោកយ៉ាងឆាប់រហ័សងាយស្រួលនិងចំណាយតិច។ ផ្ទះមានបទពិសោធទីផ្សារផ្ទាល់និងឌីជីថលជាង ២៥ ឆ្នាំ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសហូយ
  គ្រីសគឺជានាយកទីផ្សារនៃ Perscioដៃគូអាជីវកម្មបានផ្តោតលើការបង្កើតឱកាសទិន្នន័យធំសម្រាប់អតិថិជនរបស់ខ្លួនដែលជាកន្លែងដែលគាត់បានបង្កើតយីហោនិងសារពីការចាប់ផ្តើមពីឡូហ្គូរហូតដល់ចីវការលក់។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសលូស
  គ្រីសគឺជាអនុប្រធាននៃការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មសម្រាប់ រូបមន្ត. គាត់គ្រប់គ្រងការខិតខំប្រឹងប្រែងផ្នែកទីផ្សារជាច្រើនរបស់ Formstack ជាមួយនឹងចំណាប់អារម្មណ៍ពិសេសក្នុងការស្វែងយល់ពីរបៀបដែលទីផ្សារសង្គម និងអនឡាញអាចជួយ Formstack រីកចម្រើន។ Formstack គឺជាឧបករណ៍បង្កើតទម្រង់តាមអ៊ីនធឺណិត ដែលចំណាយពេលឈឺក្បាលជាច្រើនពីការប្រមូល និងគ្រប់គ្រងទិន្នន័យតាមអ៊ីនធឺណិត។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសប្រូស
  Chris គឺជាដៃគូរបស់ EverEffect ដែលមានឯកទេសក្នុងការគ្រប់គ្រងគណនី Pay Per Click, SEO Consulting និង Web Analytics ។ Chris មានបទពិសោធន៍លើអ៊ីនធឺណិតជាង 16 ឆ្នាំជាមួយក្រុមហ៊ុន Fortune 500 និងជំនាញក្នុងការដឹកនាំ និងអនុវត្តបទពិសោធន៍តាមអ៊ីនធឺណិត ដើម្បីលើកកម្ពស់អាជីវកម្ម ផលិតផល និងសេវាកម្ម។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសដាមរ៉ុន
  គ្រីសគឺជាប្រធានផ្នែកច្នៃប្រឌិតថ្មីរបស់ BeaconStreamដែលជាកម្មវិធីទីផ្សារទូរស័ព្ទចល័តដែលមានមូលដ្ឋាននៅជិត។ BeaconStream ផ្តល់ឱ្យអាជីវកម្មគ្រប់ប្រភេទនិងគ្រប់មធ្យោបាយមានភាពងាយស្រួលនិងសន្សំសំចៃក្នុងការតភ្ជាប់ទៅអតិថិជនដែលនៅក្បែរនោះដោយផ្ញើគូប៉ុងផលិតផលបង្ហាញផលិតផលការផ្សព្វផ្សាយវីដេអូឬព័ត៌មានដោយផ្ទាល់ទៅឧបករណ៍ចល័តរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ឈិនថន ជិន
  Chintan Jain គឺជានាយករងផ្នែកទីផ្សារផលិតផលនៅ លំហូរការងាររបស់ Kissflowដែលជាវេទិកាបង្រួបបង្រួមដែលអាចឱ្យស្ថាប័នគ្រប់គ្រងការងារគ្រប់ប្រភេទនៅកន្លែងតែមួយ។ Chintan គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារដែលសរសេរយ៉ាងទូលំទូលាយលើប្រធានបទដូចជា បច្ចេកវិទ្យានៅកន្លែងធ្វើការ ការគ្រប់គ្រងការងារ និងកន្លែងធ្វើការឌីជីថល។ គាត់ក៏រួមចំណែកយ៉ាងសកម្មដល់វេទិកាអាជីវកម្ម និងបច្ចេកវិទ្យាផ្សេងៗ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្ទីណាលីយ៉ុង
  គ្រីស្ទីណាលីយ៉ុនគឺជាអ្នកនិពន្ធអ្នកសរសេរប្លុកនិងតន្ត្រីករមកពីសូស៊ីឡាដែលមានពន្លឺថ្ងៃ។ នាងត្រូវបានគេជួយសម្រាប់អាជីវកម្មតាមអ៊ិនធឺរណែតរីកចម្រើនជាមួយនឹងការចំលងទីផ្សារ។ នៅពេលនាងដើរចេញពីតុរបស់នាងគ្រីស្ទីណាចូលចិត្តអានការប្រឌិតដើរលេងតាមឆ្នេរនិងលេងភ្លេង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Carlos Meza
  Carlos Meza បម្រើការជាប្រធាន និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Crowd Content ដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មបង្កើតមាតិកាឈានមុខគេដែលភ្ជាប់អ្នកសរសេរនិងអ្នកកែសម្រួលដែលមានទេពកោសល្យជាមួយអាជីវកម្មដែលត្រូវការមាតិកាដែលមានគុណភាពខ្ពស់ មនុស្សដំបូង បោះពុម្ពផ្សាយតាមខ្នាតក្នុងបទពិសោធន៍វេទិកាដែលជំរុញដោយបច្ចេកវិទ្យា។ មេនៃមាត្រដ្ឋានខ្លួនឯង Meza បានដឹកនាំក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាដែលមានកំណើនខ្ពស់ក្នុងរយៈពេល 2021 ឆ្នាំចុងក្រោយនេះ។ មុនពេលត្រូវបានតែងតាំងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Crowd Content ក្នុងឆ្នាំ XNUMX លោកបានបម្រើការជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Kivuto Solutions ដែលជាក្រុមហ៊ុន SaaS Edtech ។ អតីតយុទ្ធជនក្នុងឧស្សាហកម្ម Meza នាំមកនូវសាវតាផ្នែកវិស្វកម្ម និងហិរញ្ញវត្ថុសាជីវកម្ម ដើម្បីពង្រីកស្លាកយីហោ Crowd Content នៃម៉ាកល្បីៗទូទាំងពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Chris Neumann
  Chris Neumann គឺជាស្ថាបនិក និងជាប្រធានផ្នែកផលិតផលរបស់ DataHero ដែលជាក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេនៃសេវាកម្មខ្លួនឯង Cloud BI។ បន្ទាប់ពីបានជួយបង្កើតទំហំទិន្នន័យធំនៅ Aster Data Systems គាត់បានចំណាយពេល XNUMX ឆ្នាំចុងក្រោយនេះក្នុងការផ្សាយដំណឹងល្អអំពីការផ្លាស់ប្តូរឧស្សាហកម្មទាំងមូលទៅកាន់ពពក។ គាត់បានជួយដាក់ DataHero ជាវេទិកា BI សេវាកម្មខ្លួនឯងដំបូងគេបំផុតនៅក្នុង cloud space។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខូលប៊្រី
  Corey Bloom គឺជាប្រធានទីផ្សារមាតិកានៅ Yotpo។ នៅពេលគាត់មិននិយាយអំពីមាតិកាដែលបង្កើតដោយអ្នកប្រើអ្នកអាចរកគាត់កំពុងស្វែងរកកន្លែងដ៏អស្ចារ្យបន្ទាប់ដើម្បីញ៉ាំ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសអ័រឡូប
  គ្រីសអ័រឡូប គឺជានាយកជាន់ខ្ពស់នៃទីផ្សារផលិតផលនៅ Gong.io។ - វេទិកានៃការសន្ទនាការសន្ទនាលេខ ១ សម្រាប់ក្រុមលក់ B1B ។ ហ្គុងជួយឱ្យអ្នកបំលែងបំពង់បង្ហូរប្រេងរបស់អ្នកអោយទៅជាប្រាក់ចំណូលដោយចាំងពន្លឺលើការសន្ទនាការលក់របស់អ្នក។ វាកត់ត្រាចម្លងនិង វិភាគរាល់ការហៅទូរស័ព្ទ ដូច្នេះអ្នកអាចជំរុញឱ្យមានប្រសិទ្ធិភាពនៃការលក់, រកឱ្យឃើញនូវអ្វីដែលកំពុងធ្វើការនិងអ្វីដែលមិនមាន, និងបង្កើនការជួលថ្មីលឿនជាងមុន។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្តូហ្វ័រផាសសុន
  Chris Parsons បានបញ្ចប់ការសិក្សាពី UCLA ជាមួយនឹងសញ្ញាប័ត្រគ្រប់គ្រងអាជីវកម្ម។ គាត់ពិតជាងប់ងល់នឹងអាជីវកម្មហើយបានធ្វើការជាអ្នកប្រឹក្សាអាជីវកម្មអស់រយៈពេលមួយទសវត្សចុងក្រោយនេះ។ នៅក្នុងពេលទំនេរគាត់ស្រាវជ្រាវអំពីនិន្នាការអាជីវកម្មថ្មីៗនិងចែករំលែកការអនុវត្តដែលពាក់ព័ន្ធតាមរយៈការសរសេរប្លុកនិងការពិគ្រោះយោបល់។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ថាមពលកា
  ខាថាមពលជាក្រុម CRM ចល័តដឹកនាំសម្រាប់ ធាតុរលកដែលជាកន្លែងដែលពួកគេបង្កើតបច្ចេកវិទ្យាមិនគួរឱ្យជឿដែលផ្តល់ថាមពលស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារតាមទូរស័ព្ទ។ សាវតារបស់កាថេតគឺនៅក្នុងទីផ្សារទូរស័ព្ទចល័តសារព័ត៌មាននិងការធ្វើដំណើរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  តម្លៃ Cynthia
  Cynthia Price គឺជា SVP នៃទីផ្សារនៅ Litmus ។ ក្រុមរបស់នាងរីកចម្រើន និងគាំទ្រសហគមន៍ Litmus និងអ៊ីមែល តាមរយៈទីផ្សារមាតិកា ការបង្កើតតម្រូវការ និងព្រឹត្តិការណ៍នានា។ នាងបាននៅក្នុងឧស្សាហកម្មទីផ្សារអ៊ីម៉ែលអស់រយៈពេលជាង 10 ឆ្នាំមកហើយ ហើយពីមុនគឺជា VP of Marketing នៅ Emma ដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាអ៊ីម៉ែល។ នាងងប់ងល់នឹងការបង្កើតទំនាក់ទំនងពិតប្រាកដ និងប្រើប្រាស់ថាមពលនៃអ៊ីមែល ដែលជាបេះដូងនៃទីផ្សារចម្រុះ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចន្ទ្រា
  Chandru សរសេរលើអ្វីៗទាំងអស់ e-commerce និង social media for online sellers at ជុំវិញ.ioដែលជាឧបករណ៍ផលិតភាពប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមដែលបង្កើតឡើងសម្រាប់តែអ្នកលក់អនឡាញ និងសហគ្រិន ecom ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  គ្រីសគឺជាអ្នកកាសែតនិពន្ធនាយកនិងជាអ្នកសរសេរប្លុក។ គាត់ចូលចិត្តសរសេរនិងធ្វើដំណើរដោយស្វែងរកការបំផុសគំនិតរបស់គាត់ក្នុងការធ្វើការច្នៃប្រឌិតថ្មីៗ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Chris Rothstein
  Chris Rothstein គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិក ហ្គ្រូវ៉ូលហបដែលជាវេទិកាចូលរួមការលក់។ មុនពេល Groove.co, គ្រីសបានបង្កើត, ធ្វើមាត្រដ្ឋាននិងគ្រប់គ្រងក្រុមលក់សហគ្រាសនៅ Google ។ ឥឡូវនេះគាត់ជួយនាំយកបច្ចេកវិទ្យាទំនើបមកពិភពនៃការលក់ដូច្នេះអ្នករាល់គ្នាពីការលក់ទៅនាយកលក់អាចចំណាយពេលច្រើនជាងនេះក្នុងការផ្តល់តម្លៃដល់អតិថិជននិងក្រុមហ៊ុនរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ីឌីសាប
  អ្នកចូលចិត្តបច្ចេកវិទ្យាដែលបានបង្កើតគេហទំព័រអស់រយៈពេល ១៥ ឆ្នាំដោយធ្វើការជាមួយការផ្តល់ជូន SaaS សម្រាប់ ៦ ឆ្នាំនិងចាក់ឬសសម្រាប់បាល់បោះសាកលវិទ្យាល័យនៅរដ្ឋ Indiana ចាប់តាំងពីខ្ញុំមានអាយុ ២ ឆ្នាំ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ក្លូសស្មីត
  ក្លូស្មីតជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ផ្នែកជំនួញនិងជាអ្នកសរសេរក្រៅម៉ោងតែងតែមានឆន្ទៈក្នុងការចែករំលែកដំបូន្មាន។ នាងជឿជាក់ថាចំណង់ចំណូលចិត្តភាពក្លាហាននិងអ្វីដែលសំខាន់បំផុតនោះគឺចំណេះដឹងដែលទទួលបានជោគជ័យ។ នៅពេលដែលនាងមិនធ្វើការនាងប្រហែលជាមានកន្លែងណាមួយបានឱបសៀវភៅល្អ ៗ និងតែគល់ស្លឹកគ្រៃមួយកែវ (ឬនិយាយដោយស្មោះត្រង់មើលការសម្តែងរបស់ Netflix ថ្មីៗបំផុត) ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្ទីនស្ទីនស៊ីយូ
  Cristian Stanciu គឺជាអ្នកកែសម្រួលវីដេអូឯករាជ្យម្ចាស់និងអ្នកសំរបសំរួលផលិតកម្មក្រោយពេលនៃ វ៉ូឌូមេឌា - ក្រុមហ៊ុនផ្តល់ជូនសេវាកម្មកែសំរួលវីដេអូដល់អ្នកថតវីដេអូភ្នាក់ងារទីផ្សារស្ទូឌីយោផលិតកម្មវីដេអូរឺម៉ាកនៅទូទាំងពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ីឌីនីតាត្រូ
  ស៊ីឌីនីគឺជាសហគ្រិនផលិតផលឈានមុខគេដោយផ្តោតលើការកសាងផលិតផលនិងជំរុញការទិញរបស់អតិថិជន។ បច្ចុប្បន្ននាងជាប្រធានផ្នែកលក់រាយនិងជាប្រធានផ្នែកផលិតផលនៅ វ៉ាយក្លូដដែលបានទិញ 3DplusMe ដែលជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិក។ នាងបានធ្វើការលើការធ្វើពាណិជ្ជកម្មផ្នែកបច្ចេកវិទ្យាសម្រាប់ Disney និងបានធ្វើការជាមួយម៉ាកនិងអ្នកលក់រាយធំបំផុតនៅលើពិភពលោកក្នុងការចែកចាយផលិតផលរួមមាន Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart និង Toys R Us ។ នាងគឺជាដៃគូប្រតិបត្តិការនៅក្រុមហ៊ុន Mercato ដែលជាក្រុមហ៊ុនសមធម៌កំណើនជាមហាវិទ្យាល័យសម្រាប់គំនិតផ្តួចផ្តើមអាជីវកម្មខ្នាតតូចរបស់ក្រុមហ៊ុន Goldman Sachs និងជាស្ថាបនិកនិងជាប្រធានក្រុមប្រឹក្សាបច្ចេកវិទ្យាស្ត្រី។ ស៊ីឌីនីទទួលបានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកគ្រប់គ្រងពាណិជ្ជកម្មនិងបរិញ្ញាបត្រវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រពីសាកលវិទ្យាល័យព្រិកហាំយ៉ង់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខារ៉ូលីន
  Caroline Watts គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារនៅ អ្នករុករករ៉ែដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មបង្ហាញពេញលេញដែលមានជំនាញក្នុងការរំretកឡើងវិញនិងកំណត់ទិសដៅរបស់ទស្សនិកជន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីស្ទាន Wettre
  Christian Wettre គឺជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់ និងជាអ្នកគ្រប់គ្រងទូទៅសម្រាប់ Sugar Platform នៅ SugarCRM។ Christian ជួយអតិថិជន Sugar ផ្តល់នូវបទពិសោធន៍អតិថិជននិយមន័យខ្ពស់តាមរយៈការបង្រួបបង្រួមនៃក្រុមលក់ ទីផ្សារ និងសេវាកម្មអតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឆាឡុតហ្សេម
  As VP នៃគេហទំព័រមាតិកានៃទីផ្សារមាតិកា, និពន្ធនាយក, Charlotte ត្រួតពិនិត្យយុទ្ធសាស្រ្តនិងការធ្វើផែនការនៃទ្រព្យសម្បត្តិមាតិការួមទាំងសៀវភៅអេឡិចត្រូនិចវីដេអូនិងក្រដាសសដែលមានឥទ្ធិពលលើនិងផ្តល់តម្លៃសម្រាប់អតិថិជននិងអនាគតរបស់គេហទំព័រ។ នាងពិតជាងប់ងល់នឹងការយល់ដឹងអំពីតំរូវការនិងបញ្ហាប្រឈមរបស់ទស្សនិកជនព្រោះនាងនិយាយអំពីវែបសាយថ៍និងទេសភាពបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថល និងជាអនុប្រធានផ្នែកបច្ចេកវិទ្យានៅ វ៉ាសឆ្លាមមេឌា. គាត់មានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការដឹកនាំក្រុមអ្នកអភិវឌ្ឍន៍លំដាប់ថ្នាក់ពិភពលោកនៅពីក្រោយ White Shark Media's Compass ដែលជាវេទិកាលក់ All-in-One សម្រាប់ភ្នាក់ងារដែលកំពុងសម្លឹងរកមើលទំហំផលប័ត្រ Pay-per-Click របស់ពួកគេ។ ដានីយ៉ែលមានបទពិសោធន៍ជាង 8 ឆ្នាំធ្វើការនៅក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ។ គាត់បានផ្តល់ការគាំទ្រទាំងពីយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ និងទស្សនៈនៃការអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីនៅទូទាំងតួនាទីផ្សេងៗ រួមទាំងអ្នកគ្រប់គ្រងការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថល ស្ថាបត្យករផ្នែកទន់ និង VP of Tech ។ ជាមួយនឹងផ្ទៃខាងក្រោយយ៉ាងទូលំទូលាយនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យា ដានីយ៉ែលជួយឱ្យអង្គការប្រើប្រាស់បច្ចេកវិទ្យាដើម្បីបង្កើតបទពិសោធន៍ដ៏មានអត្ថន័យ សម្រួលកិច្ចការស្មុគស្មាញ និងបង្កើតតម្លៃសម្រាប់អតិថិជនរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អាស្វាគីដេវ
  អាស្វានីគឺងប់ងល់នឹងធុរកិច្ចសហគ្រិនភាពអេឡិចត្រូនិចនិងទីផ្សារឌីជីថល។ នាងកំពុងធ្វើការជាមួយ ទទួលបាន ជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថល។ នាងជាព្រលឹងឥតគិតថ្លៃនិងជាអ្នកសិក្សាផ្សងព្រេងដែលចំណាយពេលវេលាទំនេររបស់នាងជាមួយខ្លួននាងស្រឡាញ់ម្តងតន្ត្រីក៏ដូចជាការមើលនិងលេងកីឡា។ នាងជាមនុស្សញៀននឹងមហាសមុទ្រហើយនៅលើដងផ្លូវគឺជាអ្នកទេសចរដែលស្វែងរកការចាប់អារម្មណ៍ដើម្បីទទួលបានបទពិសោធន៍ថ្មីៗនៅពេលនាងមើលទៅជីវិតថាជាស្នាដៃសិល្បៈរបស់យើងផ្ទាល់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដាណេអាតឃីនសិន
  Dane Atkinson បានចាប់ផ្តើមបង្កើតក្រុមហ៊ុនដំបូងរបស់គាត់គឺ SenseNet Inc នៅអាយុ ១៨ ឆ្នាំ។ ចាប់តាំងពីពេលនោះមកគាត់ទទួលបានជោគជ័យក្នុងអាជីពជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកបច្ចេកវិទ្យាហើយបានបង្កើតទិញនិងលក់ក្រុមហ៊ុនជាច្រើន។ បច្ចេកវិទ្យានិងជំនាញទីផ្សារទូលំទូលាយរបស់គាត់ជួយយើងក្នុងការផ្តល់ជូននូវសេវាកម្មកាន់តែសម្បូរបែបដល់អតិថិជនរបស់យើង។ ក្រៅពីតួនាទីជានាយកប្រតិបត្តិលោកដាណេក៏ដើរតួជាទីប្រឹក្សានិងជាសមាជិកក្រុមប្រឹក្សាភិបាលរបស់ក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាឈានមុខគេមួយចំនួនផងដែរ។ 
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  ដានី Flamberg
  Danny Flamberg គឺជានាយកសាលា Opera Solutions ដែលដឹកនាំក្រុមទីផ្សារ Omnichannel ។ Danny Flamberg បាននិងកំពុងកសាងម៉ាកនិងកសាងអាជីវកម្មអស់រយៈពេលជាង ២៥ ឆ្នាំមកហើយ។ នៅសហរដ្ឋអាមេរិកអឺរ៉ុបនិងអាមេរិកខាងត្បូងគាត់បានជួយអ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មឱ្យក្លាយជាអ្នកដើរតួនាទីសំខាន់នៅក្នុងទីផ្សាររបស់ពួកគេនិងជួយដឹកនាំម៉ាកយីហោពិភពលោកពង្រីកការឈានមុខគេចំណែកទីផ្សារនិងទំនាក់ទំនងជាមួយអតិថិជន។ យកសៀវភៅថ្មីរបស់គាត់ដាក់ចំណងជើង រាំតាមរយៈបដិវត្តឌីជីថល 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Debor
  Deb Gabor គឺជាអ្នកនិពន្ធ យីហោគឺជាការរួមភេទ: ធ្វើឱ្យអតិថិជនរបស់អ្នកដាក់និងលក់នរកពីអ្វីទាំងអស់។ នាងគឺជាស្ថាបនិកនៃ Sol Sol ដែលបានដឹកនាំការចូលរួមយុទ្ធសាស្រ្តយីហោសម្រាប់អង្គការដែលមានចាប់ពីឈ្មោះគ្រួសារអន្តរជាតិដូចជា Dell, Microsoft និង NBC Universal រហូតដល់អ្នកឈ្នះឌីជីថលដូចជា Allrecipes, Cheezburger, HomeAway និង RetailMeNot និងបច្ចេកវិទ្យានិងឌីជីថលដំណាក់កាលដំបូងរាប់សិប។ titans ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សាលឌីឡិន
  Dillon គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជា COO របស់ Simporter ដែលជាកម្មវិធីវិភាគគេហទំព័រដែលប្រើអាយអេសអេដើម្បីផ្តល់ភាពច្នៃប្រឌិតនៅក្នុងទំនិញប្រើប្រាស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោកដេល Renner
  Dale Renner មានបទពិសោធន៍ច្រើនជាង ២០ ឆ្នាំក្នុងវិស័យសូហ្វវែរវិភាគ។ ក្នុងនាមជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ក្រុមហ៊ុន RedPoint Global Inc.មុនពេលបង្កើតក្រុមហ៊ុន RedPoint លោកដេលជាដៃគូគ្រប់គ្រងសកលនៅ Accenture ដែលគាត់បានបង្កើតការអនុវត្តក្រុមហ៊ុន CRM របស់ក្រុមហ៊ុន។ ក្រោមអាណត្តិរបស់គាត់ដាលបានបង្កើនអាជីវកម្មដល់ប្រាក់ចំណូលចំនួន ១,៥ ពាន់លានដុល្លារ។ តួនាទីមុន ៗ ក៏រួមបញ្ចូលផងដែរនូវនាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Seisint, Inc ដែលជាក្រុមហ៊ុនវិភាគការគ្រប់គ្រងហានិភ័យនិងក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យានិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ក្រុមហ៊ុន ClarityBlue ដែលជាអ្នកផ្គត់ផ្គង់ដំណោះស្រាយស៊ើបការណ៍សម្ងាត់របស់អតិថិជនចំពោះអង្គភាពពាណិជ្ជកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeទីប្រឹក្សា.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ដាយអាណាខេង
  Diane Keng គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាសហស្ថាបនិក Breinifyដែលជាម៉ាស៊ីន AI និងម៉ាស៊ីនកំណត់ផ្ទាល់ខ្លួនដែលអាចទស្សន៍ទាយបាន ដែលជួយម៉ាកយីហោក្នុងការរៀបចំបទពិសោធន៍ប្រកបដោយភាពស្វាហាប់ និងមានអត្ថន័យសម្រាប់អ្នកប្រើប្រាស់របស់ពួកគេក្នុងទំហំធំ។ Diane ស្ថិតនៅលើទស្សនាវដ្តី Forbes '30 Under 30 សម្រាប់បច្ចេកវិទ្យាសហគ្រាស ហើយត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុងទស្សនាវដ្តី The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY និង Inc. Magazine ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឌីមីទ្រីស ម៉ានីទីស
  Dimitris Maniatis បានចូលរួម ខ្សែទឹកខាងលើ នៅឆ្នាំ 2017 ដើម្បីដឹកនាំ Secure-D ។ ក្រោមការដឹកនាំរបស់គាត់ Secure-D បានរីកចម្រើនទៅជាវេទិកាសុវត្ថិភាពកម្រិតក្រុមហ៊ុនដឹកជញ្ជូនដែលបានទទួលពានរង្វាន់ ដែលត្រូវបានជឿទុកចិត្តដោយប្រតិបត្តិករបណ្តាញទូរស័ព្ទជុំវិញពិភពលោក។ គាត់បានក្លាយជានាយកប្រតិបត្តិ Upstream នៅខែមករាឆ្នាំ 2020 ហើយបានដឹកនាំដោយជោគជ័យនូវការផ្លាស់ប្តូររបស់ក្រុមហ៊ុនទៅជាវេទិកាទីផ្សារទូរស័ព្ទ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Upstream លោក Dimitris បានធ្វើការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមរយៈ 'all things web' ដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលគាត់បានបង្កើតឡើងក្នុងឆ្នាំ 2009។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក David McIninch
  ដាវីឌទទួលខុសត្រូវចំពោះគ្រប់ទិដ្ឋភាពទាំងអស់នៃវដ្តប្រាក់ចំណូល ទិញ; ទីផ្សារការលក់ការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មការគ្រប់គ្រងគណនីនិងជោគជ័យរបស់អតិថិជន។ Acquisio គឺជាអ្នកផ្គត់ផ្គង់ឈានមុខគេនៃដំណោះស្រាយទីផ្សារឌីជីថលឆើតឆាយដែលអាចឱ្យភ្នាក់ងារនិងអ្នកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មផ្តល់នូវលទ្ធផលយុទ្ធនាការយ៉ាងច្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  អស់រយៈពេលជាង 30 ឆ្នាំ Drew McLellan បាននៅក្នុងឧស្សាហកម្មផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ អស់រយៈពេល 26 ឆ្នាំ គាត់បានកាន់កាប់ និងគ្រប់គ្រងភ្នាក់ងារមួយ។ លើសពីនេះ លោក Drew ដឹកនាំវិទ្យាស្ថានគ្រប់គ្រងទីភ្នាក់ងារ ដែលផ្តល់ដំបូន្មានដល់ភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មខ្នាតតូច និងមធ្យមរាប់រយនាក់ អំពីរបៀបរីកលូតលាស់ និងបង្កើតប្រាក់ចំណេញរបស់ពួកគេ តាមរយៈបណ្តាញទំនាក់ទំនងម្ចាស់ទីភ្នាក់ងារ ការប្រឹក្សា សិក្ខាសាលា និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដានីយ៉ែលម៉ាកវីកឃឺ
  Daniela McVicker គឺជាអ្នកសរសេរប្លក់និងជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យម្នាក់ដែលធ្វើការយ៉ាងជិតស្និទ្ធជាមួយអាជីវកម្ម B2B និង B2C ដោយផ្តល់ជូននូវសេវាកម្មសរសេរប្លុកសរសេរអត្ថបទនិងសរសេរអក្សរខ្មោច។ បច្ចុប្បន្ននាងចូលរួមវិភាគទាន ទស្សនៈកំពូល។ នៅពេលដានីយ៉ែលមិនសរសេរនាងចូលចិត្តធ្វើដំណើរអានមនោសញ្ចេតនានិងរឿងប្រឌិតបែបវិទ្យាសាស្ត្រនិងសាកល្បងស្រាថ្មី។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដាប់ហ្គូមេហ្កា
  ឌេវយូមេវ៉ាគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលនិងផ្តល់ដំណោះស្រាយនៅក្នុងយុគសម័យឌីជីថល។ នៅក្នុងពេលទំនេរគាត់ចូលចិត្តសរសេរលើបច្ចេកវិទ្យានិងទីផ្សារ។ គាត់គឺជាអ្នកចូលរួមវិភាគទានញឹកញាប់ដល់ Tweak Your Biz ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដាន់ម័រ
  លោក Dan Morrow ជានាយកផ្នែកលក់នៅផ្សារកណ្តាល នាវា Odysseyដែលជាវេទិកាមាតិកាសង្គមសម្រាប់សហស្សវត្សរ៍ឈានដល់ ៣០ លានសហស្សវត្សរ៍រៀងរាល់ខែ។ អូឌីសីកំពុងផលិតមាតិកាផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលពាក់ព័ន្ធនិងសហគមន៍នៅក្នុងមូលដ្ឋានហើយនោះជាអ្វីដែលយីហោចង់បាន។ ដើម្បីឱ្យមានការពាក់ព័ន្ធនិងដើម្បីឱ្យមានមនុស្សចូលរួមជាមួយពួកគេ។ តាមរយៈការដោតយីហោចូលក្នុងការសន្ទនាជាមួយមាតិកានិងវីដេអូកំណើតយើងកំពុងជួយពួកគេធ្វើវាជាមួយអ្នកអានទាំងនេះ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដាហ្សេនណេសាមនី
  Diaz Nesamoney គឺជាសហគ្រិនបច្ចេកវិទ្យាដែលសំរេចបានជោគជ័យដែលបានបង្កើតក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាដែលទទួលបានជោគជ័យចំនួនបីដែលទាញយកថាមពលពីទិន្នន័យទៅសហគ្រាសថាមពលនិងកម្មវិធីអ្នកប្រើប្រាស់។ បច្ចុប្បន្ននេះ Diaz គឺជាស្ថាបនិកប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ជេវូកដែលជាក្រុមហ៊ុនមួយដែលផ្តល់នូវវេទិកាបច្ចេកវិទ្យាសម្រាប់ការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនិងទីផ្សារផ្ទាល់ខ្លួនដែលជំរុញដោយទិន្នន័យ។ ដាយសក៏ជាអ្នកនិពន្ធសៀវភៅដំបូងស្តីពីការប្រើប្រាស់ទិន្នន័យនិងបច្ចេកវិទ្យា ផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលផ្ទាល់ខ្លួន. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ក្រេកលីល
  ក្រេហ្គ "ឌុក" លីលគឺជានាយកជាន់ខ្ពស់នៃទីផ្សារនៃ គួរឱ្យស្អប់ខ្ពើមដែលជាភ្នាក់ងារសារព័ត៌មានដែលគ្រប់គ្រងនិងបន្ទប់ព័ត៌មានផ្ទាល់សម្រាប់ម៉ាក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដុនណាម៉ូរេស
  ដុនណាម៉ូរ៉េសគឺជាអ្នកសរសេរប្លក់ដែលមានបទពិសោធនិងជាអ្នកនិពន្ធមាតិកា។ នាងទទួលបានបទពិសោធន៍ទីផ្សារឆ្នើមនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនិងអាជីវកម្មធំបំផុតដែលនាងចែករំលែកជាមួយអ្នកអាន។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr គឺ CMO របស់ បើកការយល់ដឹង និងជាស្ថាបនិកនៃ Martech Zone. លោក Douglas បានជួយដល់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម MarTech រាប់សិបនាក់ដែលទទួលបានជោគជ័យ បានជួយក្នុងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងដោយសារទឹកប្រាក់ជាង 5 ពាន់លានដុល្លារក្នុងការទិញ និងវិនិយោគ Martech ហើយបន្តជួយក្រុមហ៊ុនក្នុងការអនុវត្ត និងស្វ័យប្រវត្តិកម្មយុទ្ធសាស្ត្រលក់ និងទីផ្សាររបស់ពួកគេ។ Douglas គឺជាអ្នកបំប្លែងឌីជីថលដែលត្រូវបានទទួលស្គាល់ជាអន្តរជាតិ និងជាអ្នកជំនាញ MarTech និងវាគ្មិន។ Douglas ក៏ជាអ្នកនិពន្ធដែលបានបោះពុម្ពសៀវភៅណែនាំរបស់ Dummie និងសៀវភៅភាពជាអ្នកដឹកនាំអាជីវកម្មផងដែរ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan គឺជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ និងជាស្ថាបនិក/CEO នៃ Marpipe. មុនពេលបង្កើត Marpipe លោក Dan បានចាប់ផ្តើមការប្រឹក្សាផ្នែកទីផ្សារពីបន្ទប់ស្នាក់នៅរបស់គាត់នៅក្នុងមហាវិទ្យាល័យ ដែលប្រែទៅជាទីភ្នាក់ងារដែលរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័សដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Soho រដ្ឋ Manhattan ដែលមានឯកទេសក្នុងការផលិតច្នៃប្រឌិត និងការបង្កើតតម្រូវការសម្រាប់អាជីវកម្ម DTC ។ Marpipe ត្រូវបានបង្កើតឡើងដំបូងនៅពេលដែលភ្នាក់ងារមានបញ្ហាជាមួយនឹងការសាកល្បងប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត ហើយថ្ងៃនេះ Marpipe បានរៃអង្គាសប្រាក់បានជាង 10 លានដុល្លារពីក្រុមហ៊ុន Adobe, Samsung និងនាយកប្រតិបត្តិនៅ Buzzfeed, Hubspot, MediaMath និង Criteo ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដាវីនផាទីដា
  Devin Partida គឺជានិពន្ធនាយកនៃ ReHack.com ក៏ដូចជាអ្នកនិពន្ធបច្ចេកវិទ្យាអាជីវកម្មឯករាជ្យ។ ការងាររបស់នាងត្រូវបានបង្ហាញនៅលើ Entrepreneur, Yahoo Finance និង TechRepublic ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដានផាវីស
  ត្រូវបានចាត់ថ្នាក់ដោយ Brand Republic ជាអ្នកមានឥទ្ធិពលម្នាក់ក្នុងចំណោមអ្នកមានឥទ្ធិពលលើទីផ្សារនិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមចក្រភពអង់គ្លេស ៥០ រូប Dan Purvis មានចំណាប់អារម្មណ៍ក្នុងការនាំយកមាតិកាទីផ្សារនិងការលក់រួមគ្នាដើម្បីភ្ជាប់អាជីវកម្មជាមួយទស្សនិកជនដើម្បីផ្តល់នូវតម្លៃអាជីវកម្មជាក់ស្តែងនិង ROI ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារដែលសម្រេចបានខ្ពស់ដែលបច្ចុប្បន្នកំពុងបម្រើការជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ What If Media Group ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារដំណើរការឈានមុខគេដែលស្គាល់សម្រាប់វិធីសាស្រ្តប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត និងយុទ្ធសាស្រ្តផ្តោតលើអតិថិជន។ ក្នុងតួនាទីនេះ Danny ដើរតួយ៉ាងសំខាន់ក្នុងការជំរុញគំនិតផ្តួចផ្តើមទីផ្សាររបស់ក្រុមហ៊ុន ដឹកនាំកំណើនរបស់ខ្លួន និងផ្តល់លទ្ធផលពិសេសសម្រាប់អតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដាណារ័ត្ន
  ដាណាគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារផលិតផលសម្រាប់ FORTVISION ។ ការទទួលខុសត្រូវរបស់នាងរួមមានការអភិវឌ្ឍយុទ្ធសាស្រ្តលក់និងថែរក្សាធនធានឌីជីថលទាំងអស់សម្រាប់វេទិកានិងកសាងទំនាក់ទំនងជាមួយអ្នកមានឥទ្ធិពល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដានីយ៉ែលសាលីកូវ
  Daniel Salikov គឺជានាយកទីផ្សារនៅ Rocket motion ដែលជាទីភ្នាក់ងាររចនាចលនាផ្តោតលើការបង្កើតអ្នកពន្យល់ និងវីដេអូពាណិជ្ជកម្មសម្រាប់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Shepherd
  Danny Shepherd គឺជាសហនាយកប្រតិបត្តិរបស់ អន្តរឌីជីថលដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានមនុស្ស 350 នាក់ដែលផ្តល់ជូននូវដំណោះស្រាយទីផ្សារដែលជំរុញដោយលទ្ធផលយ៉ាងទូលំទូលាយ។ Danny មានបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំដែលដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលបង់ប្រាក់ បង្កើនប្រសិទ្ធភាព SEO និងការកសាងមាតិកាដែលផ្តោតលើដំណោះស្រាយ និង PR ។ គាត់ដឹកនាំក្រុមអ្នកជំនាញក្នុងការរចនាគេហទំព័រ និងការអភិវឌ្ឍន៍ ទីផ្សារ Amazon ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម វីដេអូ និងការរចនាក្រាហ្វិក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឌីមីត្រូត្រូស្ពីកា
  Dmytro គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៅ Solvid និងជាស្ថាបនិកក្រុមហ៊ុន Pridicto ។ ការងាររបស់គាត់ត្រូវបានបោះពុម្ពផ្សាយនៅក្នុង Shopify, IBM, សហគ្រិន, BuzzSumo, យុទ្ធនាការត្រួតពិនិត្យយុទ្ធនាការនិងបច្ចេកវិទ្យារ៉ាដា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ដេវីតទ្រីក
  David Trice គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ENGAGE.cxCRM ដែលដឹកនាំដោយបទពិសោធន៍ឈានមុខគេសម្រាប់សហគ្រាស។ មុនពេលចាប់ផ្តើមដំណើរការ ENGAGE.cx ទ្រីគឺជា VP of CRM នៅ Oracle ដែលគាត់បានដឹកនាំការបើកដំណើរការ Oracle's Fusion CRM ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឌីអូហ្គោវ៉ូស
  ឌីហ្គូគឺជាអ្នកទីផ្សារឌីជីថលឯករាជ្យម្នាក់ដែលចូលចិត្តធ្វើពាណិជ្ជកម្មចំណេះដឹងជាមួយមនុស្សនៅក្នុងឧស្សាហកម្ម។ ប្រសិនបើអ្នកមិនឃើញគាត់អានអំពីនិន្នាការទីផ្សារចុងក្រោយអ្នកប្រហែលជានឹងឃើញគាត់ស្តាប់ផតខាស់ឬធ្វើការលើគម្រោងរចនារបស់គាត់។ 
 	   Website  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  លោក David Wachs
  David Wachs គឺជាសហគ្រិនសៀរៀលដែលជាការបណ្តាក់ទុនចុងក្រោយរបស់ដាវីឌ។ វ៉ារនីសដៃ, កំពុងនាំយកមកវិញនូវសិល្បៈនៃការសរសេរអក្សរដែលបាត់បង់តាមរយៈដំណោះស្រាយដែលមានមូលដ្ឋានលើមនុស្សយន្តដែលអាចសរសេរកំណត់ចំណាំរបស់អ្នកនៅក្នុងប៊ិច។ ត្រូវបានបង្កើតជាវេទិកាមួយ Handwrytten អនុញ្ញាតឱ្យអ្នកផ្ញើកំណត់ចំណាំពីប្រព័ន្ធ CRM របស់អ្នកដូចជា Salesforce គេហទំព័រគេហទំព័រកម្មវិធីឬតាមរយៈការរួមបញ្ចូលតាមតំរូវការ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក David Zapletal
  អតីតយុទ្ធជនឌីជីថលព្យាបាលឌីជីថលរយៈពេល ១៥ ឆ្នាំថ្មីៗនេះហ្សេប៉ាលេលបានបម្រើការជាប្រធានផ្នែកច្នៃប្រឌិតនិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយអស់រយៈពេលជាងមួយឆ្នាំបន្ទាប់ពីដំបូងបានចូលរួមជាមួយក្រុមហ៊ុនជា EVP នៃការទិញនិងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ។ នៅក្នុងតួនាទីថ្មីបំផុតរបស់គាត់ជំនាញនិងឥទ្ធិពលរបស់ហ្សាបលេលមានសារៈសំខាន់ចំពោះការអភិវឌ្ន៍នៃការបើកការដ្ឋានសាងសង់ ដំណោះស្រាយឌីជីថល ដំណោះស្រាយ AdReady+ និង Flip មិនត្រឹមតែដឹកនាំក្រុមដែលមានមុខងារនិងចែកចាយប៉ុណ្ណោះទេប៉ុន្តែថែមទាំងនាំមកនូវបទពិសោធន៍ផ្ទាល់ខ្លួនរបស់គាត់នៅក្នុងប្រតិបត្តិការប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយទៅតុរួមជាមួយនឹងការយល់ដឹងយ៉ាងជ្រាលជ្រៅអំពីតម្រូវការនិងចំណុចឈឺចាប់របស់អតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Denis Zhinko
  Denis គឺជាប្រធាន CRM និងសហការសម្រាប់ ScienceSoft ។ គាត់មានបទពិសោធជំនាញជាង ១៤ ឆ្នាំផ្នែកព័ត៌មានវិទ្យាធ្វើការអភិវឌ្ឍជំនាញវិជ្ជាជីវៈរចនាប្រព័ន្ធសហគ្រាសនិងការគ្រប់គ្រងគម្រោងនៅលើ CRM, ERP និងសហគ្រាស Portals ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេលម៉ាបេហ្គាណូវិច
  លោកស្រី Beganovich ដឹកនាំ A&Eការខិតខំប្រឹងប្រែងក្នុងការបង្កើតបញ្ជីឈ្មោះដៃគូនិងអតិថិជនល្បី ៗ នៅលើពិភពលោក។ ជំនាញរបស់លោកស្រីរួមមានការកំណត់តួនាទីដែលអេ - អេនិងអ៊ីអាចដើរតួសម្រាប់ម៉ាកជាច្រើននៅក្នុងឧស្សាហកម្មផ្សេងៗគ្នាក៏ដូចជាការបង្កើតលក្ខខណ្ឌនិងទំហំនៃភាពជាដៃគូទាំងនោះ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ed Breault
  ក្នុងនាមជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារ លោក Ed Breault ទទួលបន្ទុក អាព្រីម៉ូ ម៉ាកនិងកំណើន។ គាត់ជំរុញយុទ្ធសាស្រ្តឆ្ពោះទៅទីផ្សារ B2B SaaS របស់អង្គការឆ្ពោះទៅមុខជាមួយនឹងការគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិឌីជីថល និងប្រភេទគ្រប់គ្រងធនធានទីផ្សារ។ គាត់រួមបញ្ចូលគ្នានូវជំនាញទីផ្សារដែលកំពុងរីកចម្រើនជាមួយនឹងសាវតារទូលំទូលាយក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ម៉ាកសញ្ញា និងចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីទីផ្សារផ្អែកលើគណនីដែលបង្កើតការយល់ដឹង ភាពខុសគ្នា តម្រូវការ និងចុងក្រោយប្រាក់ចំណូល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេមៀឌូគិក
  Emir Dukic គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ រ៉ាប៊ូដែលជាវេទិកាគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិជួលដែលអាចបត់បែនបាន។ ជាមួយនឹងបច្ចេកវិទ្យាដែលមានកម្មសិទ្ធិ, Rabbu ធ្វើស្វ័យប្រវត្តិកម្មនូវគ្រប់ទិដ្ឋភាពនៃការគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិ - ពីលទ្ធកម្មរហូតដល់ទីផ្សាររហូតដល់ប្រតិបត្តិការដល់សុខភាពនិងសុវត្ថិភាពរបស់ភតិកៈ។ រ៉ាប៊ូជួយអ្នកវិនិយោគនិងអ្នកគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បតិ្តធ្វើប្រតិបត្តិការប្រតិបត្ដិការរបស់ពួកគេវិភាគទិន្នន័យលុបបំបាត់ទំនាក់ទំនងនិងគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិរបស់ពួកគេនៅលើវេទិកាជួលសំខាន់ៗដូចជា Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេរ៉ានហ្វីសស្ទីន
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេរិកហ្គ្រីនលី
  Eric Grindley គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារនិងយីហោមេធាវីនិងជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុនអេសឃឺរីអ៊ែដវើរដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឈានមុខគេនិងជាក្រុមហ៊ុនមួយក្នុងចំណោមក្រុមហ៊ុនផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម / ទីផ្សារធំ ៗ ទាំង ១០ ក្នុងឆ្នាំ ២០២០ ។ ៥០០០ ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេកឡាវ៉ាយ៉ាហាន់ហ្សាច
  នៅអាយុ ៣៣ ឆ្នាំជីវិតរបស់ខ្ញុំបានផ្លាស់ប្តូរយ៉ាងខ្លាំង។ ខ្ញុំបានឆ្លងកាត់ឧបសគ្គដ៏គួរឱ្យភ័យខ្លាចនៅក្នុងដំណើរសហគ្រិនភាពរបស់ខ្ញុំ។ ខ្ញុំមានការសាកល្បងដោយឥតគិតថ្លៃនៅលើប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយហើយខ្ញុំត្រូវបានគេផ្តល់ឱកាសតិចជាង ១០ ភាគរយក្នុងការបន្តដំណើរសហគ្រិនភាពរបស់ខ្ញុំ។ បន្ទាប់ពីការប៉ុនប៉ងជាច្រើនដងនិងរយៈពេល ១១៤ ថ្ងៃនៅក្នុងនរក; ខ្ញុំបានលោតត្រឡប់មកវិញ។ មិនត្រឹមតែខ្ញុំសន្សំក្រុមហ៊ុនរបស់ខ្ញុំដែលត្រូវបានគេជ្រើសរើសជាក្រុមហ៊ុនសហគ្រិនល្អបំផុតលំដាប់ទី ៣៣២ នៅសហរដ្ឋអាមេរិកក្នុងឆ្នាំ ២០១៥ ដោយទស្សនាវដ្តីសហគ្រិនខ្ញុំក៏កាន់តែមានភាពរឹងមាំថែមទៀត។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  អេម៉ាដ ហាសាន
  Emad គឺជា CEO និងជាសហស្ថាបនិករបស់ រីទីណា អាយ. ចាប់តាំងពីឆ្នាំ 2017 Retina បានធ្វើការជាមួយអតិថិជនដូចជា Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed និងច្រើនទៀត។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Retina Emad បានបង្កើត និងដំណើរការក្រុមវិភាគនៅ Facebook និង PayPal ។ ការបន្តចំណង់ចំណូលចិត្ត និងបទពិសោធន៍របស់គាត់នៅក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យាបានធ្វើឱ្យគាត់បង្កើតផលិតផលដែលជួយស្ថាប័នក្នុងការសម្រេចចិត្តអាជីវកម្មកាន់តែប្រសើរតាមរយៈការប្រើទិន្នន័យផ្ទាល់ខ្លួនរបស់ពួកគេ។ Emad ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកវិស្វកម្មអគ្គិសនីពីរដ្ឋ Penn ថ្នាក់អនុបណ្ឌិតផ្នែកវិស្វកម្មអគ្គិសនីពីវិទ្យាស្ថានពហុបច្ចេកទេស Rensselaer និង MBA ពីសាលាគ្រប់គ្រង UCLA Anderson ។ ក្រៅពីការងាររបស់គាត់ជាមួយ Retina AI គាត់គឺជាអ្នកសរសេរប្លុក អ្នកនិយាយ ទីប្រឹក្សាចាប់ផ្តើម និងជាអ្នកផ្សងព្រេងក្រៅផ្ទះ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Eric Hollebone
  លោក Eric Hollebone ប្រធានផ្នែកសេវាកម្មផ្តល់ជូន DemandLabចំណូលអេកូឡូស៊ីអេកូឡូស៊ី life សម្រាប់ជីវិតអតិថិជនរបស់ពួកគេដោយបញ្ចូលយុទ្ធសាស្រ្តបច្ចេកវិទ្យានិងទិន្ន័យឆ្លងកាត់ទីផ្សារការលក់និងសេវាកម្មជាបន្តបន្ទាប់។ សាវតានៃបច្ចេកវិទ្យានិងវិស្វកម្មជួយឱ្យអេរិកខិតទៅរកទីផ្សារពីទស្សនវិស័យវិទ្យាសាស្ត្របច្ចេកទេសនិងទិដ្ឋភាពទិន្នន័យ។ សព្វថ្ងៃនេះគាត់ផ្តោតលើសក្តានុពលសម្រាប់ទិន្នន័យធំ ៗ បច្ចេកវិទ្យា AI បច្ចេកវិទ្យាពន្លឺនិងអាយអូធីដើម្បីផ្លាស់ប្តូរទិដ្ឋភាពទីផ្សារនិងពន្លឿនការផ្លាស់ប្តូរឌីជីថលនៅទូទាំងអង្គការ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw ជាប្រធានអ្នកយុទ្ធសាស្ត្ររបស់ អាចធ្វើបានឥឡូវនេះ។ គាត់ជាអ្នកស្រាវជ្រាវអ្នកនិពន្ធសហគ្រិននិងជាគូប្រជែងនៃប្រាជ្ញាធម្មតា។ សូមពិនិត្យមើលសៀវភៅរបស់គាត់ជាមួយ Wiley Publishing ស្តីពីអាកប្បកិរិយារបស់អតិថិជន - ជណ្តើរយន្ត៖ ការដោះសោសក្តានុពលនៃឥរិយាបថអ្នកប្រើប្រាស់។ អេរិកជួយណែនាំក្រុមហ៊ុនជាយុទ្ធសាស្ត្រជាមួយនឹងការអនុវត្តដំណោះស្រាយព្រមព្រៀងនិងការគ្រប់គ្រងចំណូលចិត្តសហគ្រាស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេមីលីចនសុន
  អេមីលីចនសុនគឺជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ផ្នែកទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ ១០ ឆ្នាំក្នុងការអនុវត្តយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ។ បច្ចុប្បន្នលោកស្រីជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ មេឌាប៊្លុកមេឌាដែលជាក្រុមហ៊ុនដំណោះស្រាយទិន្នន័យ B2B ដ៏ល្បីល្បាញដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Irving រដ្ឋ Texas ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  អេលណាកូហ្សូវ៉ា
  Elena គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារមាតិកានៅ Pushwoshដែលជាវេទិកាទំនាក់ទំនងអតិថិជនកំពូលសម្រាប់អាជីវកម្មដែលជំរុញដោយទូរស័ព្ទ។ ដំណោះស្រាយបច្ចេកវិទ្យាដ៏ងាយស្រួលរបស់ Pushwoosh ជួយអ្នកទីផ្សារបង្កើនការចូលរួមរបស់អ្នកលេងហ្គេម និងភាពស្អិតរមួតជាមួយនឹងការជូនដំណឹងរុញ សារក្នុងកម្មវិធី និងការទំនាក់ទំនង omnichannel ផ្អែកលើអាកប្បកិរិយា។ ជាលទ្ធផល អ្នកបោះពុម្ពផ្សាយហ្គេមទូរស័ព្ទអាចរកប្រាក់ពីកម្មវិធីរបស់ពួកគេដោយជោគជ័យ និងទទួលបានកំណើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេលែនដុនណាហ្គីន
  សង្កត់សំឡេងលើអាជីវកម្ម ស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិលោក Ellen Dunnigan គឺជាគ្រូបង្វឹកដែលត្រូវបានទទួលស្គាល់ទូទាំងប្រទេសនិងមានការបណ្តុះបណ្តាលជំនាញផ្នែកសំលេងការនិយាយនិងការកែលំអភាសាអង់គ្លេស។ នាងទទួលបានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែករោគសាស្ត្រផ្នែកភាសានិយាយហើយត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ថាមានសមត្ថភាពផ្នែកវេជ្ជសាស្រ្តដោយសមាគមន៍ភាសានិយាយអាមេរិក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីវ៉ាម៉ាកខេន
  Eva McKnight ជាអ្នកហាត់ការទំនាក់ទំនងសាធារណៈនៅ Formstack ។ នាងគឺជានិស្សិតជាន់ខ្ពស់នៅឯសាកលវិទ្យាល័យ Anderson ដោយសិក្សាសិល្បៈទំនាក់ទំនងជាមួយនឹងការផ្តោតអារម្មណ៍នៅក្នុងទំនាក់ទំនងសាធារណៈ។ នៅពេលដែលអ៊ីវ៉ាមិនធ្វើការឱ្យក្រុមហ៊ុន Formstack ឬ Fifth Street Communications ដែលជាបុគ្គលិក PR របស់និស្សិតអេ។ អេ។ អេ។ អេ។ អេអ្នកអាចរកឃើញនាងដើរលេងជាមួយមិត្តភក្តិរបស់នាងឬថតរូបឆ្មារបស់នាងច្រើនពេក។ ប្រហែលជាក្រោយមកទៀត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ed McQuiston
  Ed McQuiston គឺជា EVP និងជាប្រធានផ្នែកពាណិជ្ជកម្មរបស់ Hylandដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មគ្រប់គ្រងមាតិកា។ គាត់បានធ្វើការនៅក្រុមហ៊ុននេះអស់រយៈពេលជាង 11 ឆ្នាំ ហើយមានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការគាំទ្រ និងថែរក្សាគំនិតផ្តួចផ្តើមជាសកលរបស់ Hyland ក្នុងនាមជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មឈានមុខគេក្នុងការគ្រប់គ្រងមាតិកាសហគ្រាស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេរិកអូលសិន
  អេរិកអូលសុនជាអ្នកគ្រប់គ្រងទូទៅនៃក្រុមហ៊ុនអេសប៊ីប៊ីព្រឹត្តិការណ៍នៅ បណ្តាញសកម្ម, ដំណោះស្រាយអាជីវកម្ម។ លោកទទួលខុសត្រូវក្នុងការបើកបរយុទ្ធសាស្ត្រសកលនិងភី។ អិល។ អិល .។ គាត់ជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាកលវិទ្យាល័យរដ្ឋខូឡូរ៉ាដូហើយទទួលបានភាពសកម្មដោយជិះស្គីនិងចូលរួមក្នុងកីឡាទ្រីយ៉ាតូន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេលណាផូដស៊ូវិត
  Elena Podshuveit គឺជាប្រធានផ្នែកផលិតផលនៅអាដិចស៊ឺរ។ នាងមានបទពិសោធច្រើនជាង ១៥ ឆ្នាំក្នុងការគ្រប់គ្រងគម្រោងឌីជីថល។ ចាប់តាំងពីឆ្នាំ ២០១៦ មកនាងបានទទួលខុសត្រូវលើខ្សែផលិតផល Admixer SaaS ។ ផលប័ត្ររបស់អេលណារួមបញ្ចូលទាំងការចាប់ផ្តើមជោគជ័យគម្រោងសម្រាប់អ្នកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មកំពូល ៗ (ហ្វីលីព, ណីសឡេស, ហ្វ្រេរ៉ូរ៉ូឆេ, គីមប៊ឺលី - ក្លាក, ដាណុន, សានហ្វូនី) ដំណោះស្រាយក្រុមហ៊ុនសាសាអេសផតផតថលអ៊ិនធរណេតនិងកម្មវិធីទូរស័ព្ទចល័ត។ អេលណាបានពិគ្រោះយោបល់លើផ្ទះបោះពុម្ពធំ ៗ ស្តីពីឌីជីថលនិងការរកប្រាក់លើទ្រព្យសម្បត្តិរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Eric Quanstrom
  អេរិកគឺជានាយកប្រតិបត្តិថ្មីដែលមានផ្នត់គំនិតសហគ្រិន។ ជំនាញក្នុងការកសាងម៉ាកសម្លេងសម្លេងអតិថិជន (ទីផ្សារតស៊ូមតិ) យុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារការលក់ការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មជំនាន់មុនប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមទីផ្សារមាតិកា (រួមទាំង SEO) ការធ្វើផែនការអាជីវកម្មសម្រាប់ក្លោដសៅសូនិងអេហ្វអេប៊ីប៊ី។ ក្នុងនាមជាស៊ី។ ភី។ អេ។ ស៊ី។ អេ។ អាយ។ អេ។ អាយ។ អេ។ អេ។ អេ។ ផ្តោតការខិតខំប្រឹងប្រែងផ្នែកទីផ្សាររបស់ក្រុមហ៊ុនជុំវិញយុទ្ធសាស្ត្រក្នុងនិងក្រៅប្រទេសរួមបញ្ចូលដំណើររបស់អ្នកទិញថ្មី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អេរិកដេកឃឺ
  Erik គឺជា VP នៃប្រតិបត្តិការនិងសេវាកម្មច្នៃប្រឌិតសម្រាប់ សេវាកម្មប្លុកជំនាញវិជ្ជាជីវៈ។ គាត់បានសរសេរប្លក់អស់រយៈពេលជាង ៩ ឆ្នាំហើយ (សូម្បីតែមុនពេលដែលវាត្រូវបានគេហៅថាប្លក់) ហើយគាត់ជាអ្នកនិពន្ធដែលបានបោះពុម្ពផ្សាយអស់រយៈពេលជាង ២០ ឆ្នាំមកហើយ។ គាត់គឺជាអ្នកកាសែតកំប្លែងកាសែតហើយគាត់បានសរសេរអត្ថបទអាជីវកម្មឆាកល្ខោនល្ខោនវិទ្យុហើយបច្ចុប្បន្នគាត់កំពុងធ្វើការលើប្រលោមលោក។ គាត់បានជួយសរសេរ Twitter ទីផ្សារសម្រាប់ឌូមមីហើយនិយាយជាញឹកញាប់លើប្លក់និងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេរីកស៊ីវេងហួន
  Erik បាននិងកំពុងអភិវឌ្ឍផលិតផលថ្មីនិងនាំពួកគេទៅកាន់ទីផ្សារអស់រយៈពេល ២០ ឆ្នាំដែលជាលទ្ធផលធ្វើអោយការចាកចេញនិងប្រាក់ចំណូលរាប់រយលានដុល្លារត្រូវបានបង្កើត។ មុនពេលយុទ្ធសាស្រ្តនាំមុខនៅ SpringCMលោក Erik គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន SimpleRelevance ដែលជាវេទិការៀនសូត្ររបស់ម៉ាស៊ីនដែលមានការទទួលស្គាល់ខ្ពស់ដើម្បីបង្កើនប្រសិទ្ធភាពទីផ្សារឌីជីថល។ នៅឆ្នាំ ២០១៥ SimpleRelevance បានលក់ទៅឱ្យ Rise Interactive ដែល Erik បានដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រគណនេយ្យនិងអង្គភាពអាជីវកម្មផ្ទាល់ខ្លួន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេលីសាបិតស៊ីដឡូវីច
  Elizabeth Shydlovich គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារចូលនៅ Awario ដែលជាឧបករណ៍ SaaS ។ នាងគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារដែលជួយអាជីវកម្មផ្នែកទន់ប្រើយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារដើម្បីស្វែងរកអតិថិជនជំរុញចរាចរបង្កើតការយល់ដឹងនិងបង្កើនការលក់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Eric Tejeda
  Eric Tejeda គឺជានាយកទីផ្សារសម្រាប់ អាចធ្វើបានឥឡូវនេះ. Eric ជំរុញឱ្យគោលដៅរីកចម្រើនរបស់អង្គការដោយការបើកដំណើរការផលិតផល និងសេវាកម្មថ្មីៗ លើកកម្ពស់ភាពជាអ្នកដឹកនាំការគិត ការកសាងការយល់ដឹងអំពីម៉ាកយីហោ និងការជំរុញជំនាន់អ្នកដឹកនាំ។ Eric បានដាក់ពង្រាយបច្ចេកវិជ្ជាទីផ្សារដែលផ្តល់កិត្តិយសដល់ការចង់បានរបស់អតិថិជន ផ្តល់ព័ត៌មានដែលពាក់ព័ន្ធ និងបង្កើតទំនុកចិត្ត។ សម្រាប់ព័ត៌មានបន្ថែម សូមចូលទៅកាន់គេហទំព័រ www.possiblenow.com ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អេលណាតេសែលកូ
  Elena Teselko គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងមាតិកា យូសាស។ នាងមានបទពិសោធជាង ៥ ឆ្នាំផ្នែកទីផ្សារនិងទំនាក់ទំនងរួមមានការងារនៅទីភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មក្រុមហ៊ុនព័ត៌មានវិទ្យានិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្វ្រេងប្រេយ៉ា
  Frank Bria គឺជាអ្នកជំនាញសេវាកម្មសំបុត្រខ្ពស់។ គាត់បានចាប់ផ្តើមអាជីពជាសហគ្រិនរបស់គាត់នៅក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យាសេវាកម្មហិរញ្ញវត្ថុ។ លោកបានធ្វើការជាមួយនឹងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មមួយចំនួន ខ្លះលក់បានរាប់រយលានដុល្លារ និងខ្លះទៀតធ្លាក់ក្នុងភ្លើង។ បទពិសោធន៍របស់គាត់រួមមានការជួយសាជីវកម្មធំជាងគេមួយចំនួននៅលើទ្វីបចំនួន 5 ធ្វើឱ្យអាជីវកម្មរបស់ពួកគេរីកចម្រើនដោយធ្វើឱ្យមានផលប៉ះពាល់ពិតប្រាកដដល់អតិថិជនរបស់ពួកគេ ហើយប្រែក្លាយវាទៅជាការផ្តល់ជូនដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបាន។ ឥឡូវនេះ គាត់បង្វែរបទពិសោធន៍នោះទៅកាន់វិស័យអាជីវកម្មខ្នាតតូច។ គាត់ធ្វើការជាមួយទីប្រឹក្សា អ្នកផ្តល់សេវាកម្មអាជីវកម្ម និងអ្នកជំនាញផ្សេងទៀត ដើម្បីបង្វែរឆ្ងាយពី "គម្រោង" និងប្រាក់ចំណូលប្រចាំម៉ោង ដែលជាពេលវេលាជួញដូរជាមូលដ្ឋានសម្រាប់ប្រាក់។ អតិថិជនរបស់ Frank បង្កើតអាជីវកម្មរបស់ពួកគេជុំវិញសេវាកម្មដែលផលិតបាន ដែលអ្នកចំណាយពេលវេលារបស់អ្នកឆ្លងកាត់អតិថិជនជាច្រើន - ហើយមិនមែនតែមួយទេ។ គាត់គឺជាអ្នកនិពន្ធសៀវភៅដែលលក់ដាច់បំផុតលំដាប់អន្តរជាតិ Scale: How to Grow Your Business by Working Less ។ គាត់រស់នៅ Gilbert រដ្ឋ Arizona ក្នុងតំបន់ Phoenix ជាមួយប្រពន្ធ និងកូនស្រី 3 នាក់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សហករណ៍ហ្វ្រីដា
  Frida Cooper គឺជាអ្នកស្រាវជ្រាវផ្នែកលក់រាយដែលមានបទពិសោធន៍ប្រហែលប្រាំឆ្នាំ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Fahad Fareed
  Fahad Fareed គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារផលិតផលនៅ ជណ្តើរទិន្នន័យ - ក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេក្នុងការដោះស្រាយបញ្ហា និងគុណភាពទិន្នន័យ។ ដោយទាញចេញពីបទពិសោធន៍របស់គាត់ដែលធ្វើការនៅក្នុង ETL និងឧស្សាហកម្មគុណភាពទិន្នន័យ Fahad សរសេរការយល់ដឹង និងគន្លឹះចុងក្រោយបំផុតសម្រាប់អ្នកអភិវឌ្ឍន៍ និងនាយកប្រតិបត្តិ C-suite ដើម្បីជួយពួកគេធ្វើការសម្រេចចិត្តកាន់តែប្រសើរឡើងលើការខិតទៅរកគំនិតផ្តួចផ្តើមគ្រប់គ្រងទិន្នន័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្វារ៉ា គីម
  Farah Kim គឺជាអ្នកទីផ្សារផលិតផលដែលផ្តោតលើមនុស្សដែលមានជំនាញក្នុងការសម្រួលព័ត៌មានស្មុគ្រស្មាញចូលទៅក្នុងការយល់ដឹងដែលអាចធ្វើសកម្មភាពបានសម្រាប់ទស្សនិកជនអាជីវកម្ម។ នាងចាប់អារម្មណ៍នឹងការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យ ហើយមានបំណងជួយអាជីវកម្មឱ្យយកឈ្នះលើភាពអសមត្ថភាពនៃប្រតិបត្តិការដែលបណ្តាលមកពីការអនុវត្តការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យដែលគ្មានប្រសិទ្ធភាព។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្វៃហ្សូម៉ូហាមូដ
  Fayez Mohamood គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ប៊្លូខបធ្វើឱ្យអ្នកទីផ្សារអេឡិចត្រូនិចបង្កើតនិងចែកចាយអ៊ីម៉ែលដែលមានលក្ខណៈផ្ទាល់ខ្លួនជាមួយនឹងល្បឿននិងភាពជាក់លាក់ដែលមិនអាចធ្វើបានពីមុនដែលមានឥទ្ធិពលយ៉ាងខ្លាំងចំពោះឥរិយាបថរបស់អតិថិជននិងការផ្លាស់ប្តូរកាតាឡុកក្នុងរយៈពេលប៉ុន្មានវិនាទី។ ដោយមានដៃគូជាង ៧០ តំណាងឱ្យអតិថិជនម៉ាកយីហោជាង ១០០ ។ ប៊្លុកខបគឺជាអាជីវកម្មមួយក្នុងចំណោមការចាប់ផ្តើមរីកចម្រើនលឿនបំផុតរបស់ទីក្រុងញូវយ៉កដែលថ្មីៗនេះបានបិទស៊េរីមួយដែលដឹកនាំដោយហ្វឺសខេមខន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គ្រេក អាមេស
  Gregg Ames គឺជាប្រធានផ្នែកពាណិជ្ជកម្មនៅ ផ្នែកទន់ធ្វើសកម្មភាពដែលជាវេទិកាស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សាររីកចម្រើននៅ Portland រដ្ឋ Oregon ។ ក្នុងតួនាទីរបស់គាត់ គាត់ទទួលខុសត្រូវចំពោះយុទ្ធសាស្រ្តលក់ និងទីផ្សាររបស់ Act-On ។ Gregg មានចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការរៀបចំនិងការផ្តល់បទពិសោធល្អបំផុតរបស់អតិថិជនដែលមានការរីករាយនិងដូចនឹងអ្នកប្រើចុងក្រោយ។ គាត់នាំមកនូវបទពិសោធន៍ជាង 25 ឆ្នាំនៅក្នុងអង្គការ SaaS និង MarTech ដោយបានកាន់តួនាទីជាន់ខ្ពស់នៅ Oracle, Kibo Commerce, Conversica និង Turning ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គារីហ្គាលវីន
  Gary Galvin គឺជាប្រធាននិងជាស្ថាបនិក បច្ចេកវិទ្យាហ្គាលវីន - ក្រុមហ៊ុនបណ្តាញ និងកម្មវិធីនៅ Indianapolis, IN ។ គាត់បានចាប់ផ្តើមក្រុមហ៊ុនជាមួយនឹងចក្ខុវិស័យនៃការមានក្រុមហ៊ុនដែលកំណត់ស្តង់ដារសម្រាប់របៀបដែលគម្រោងត្រូវដំណើរការឱ្យបានត្រឹមត្រូវ។ ដោយផ្តោតយ៉ាងខ្លាំងលើការកសាងដំណើរការគម្រោងកម្មវិធីដ៏រឹងមាំ និងធានាបាននូវការចែកចាយទាន់ពេលវេលា និងក្នុងថវិកានោះ Galvin Technologies អាចក្លាយជាអ្នកដឹកនាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនេះ។ Gary មានដើមកំណើតមកពីទីក្រុង Detroit, MI ប៉ុន្តែមានមោទនភាពក្នុងការហៅទៅផ្ទះ Indiana ជាមួយប្រពន្ធ និងកូនបួននាក់។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គ្រេដខាទ័រ
  ហ្គ្រេដខាទ័រគឺជាអ្នកនិពន្ធបច្ចេកវិទ្យានៅ សិក្សា និង ជំនួយអូស្ត្រាលី សេវាកម្ម។ នាងធ្វើការលើការកែលម្អការប្រែចិត្តជឿនិងអភិវឌ្ឍយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារ។ ហ្គ្រេសគឺជាអ្នកអប់រំនៅ ជំនួយកិច្ចការចិត្តវិទ្យា គេហទំព័រសិក្សា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក George Fakorellis
  ចចជា សមាគមន៍ទីផ្សាររីកចម្រើន កំពុងធ្វើការ អ៊ីម៉ែលផ្នែកទន់ស្វ័យប្រវត្តិកម្ម Moosend! គាត់ចូលចិត្តសរសេរអំពីទីផ្សារនៅក្នុងឌីជីថលសករាជនិងការរីកចម្រើនដែលគាត់កំពុងរកឃើញនៅក្នុងការធ្វើអាជីវកម្មប្រចាំថ្ងៃរបស់គាត់។ គាត់តែងតែចាប់អារម្មណ៍និយាយអំពីបទពិសោធន៍និងគំនិតដូច្នេះសូមផ្ញើសារមកគាត់ដើម្បីចែករំលែកចំណេះដឹងគួរឱ្យចាប់អារម្មណ៍របស់អ្នក។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៃ ពេលណា, ដំណោះស្រាយស្តារការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មសម្រាប់អ្នកបោះពុម្ពផ្សាយដែលមានគុណភាពខ្ពស់។ មុនពេលសហស្ថាបនិកលោកស៊ីទីតហ្គាលបានបម្រើការនៅក្នុងអង្គភាពស៊ើបការណ៍វរជនមួយនៅក្នុងកងការពារអ៊ីស្រាអែលក្នុងនាមជាមន្រ្តីអ្នកអភិវឌ្ឍន៍និងអ្នកស្រាវជ្រាវសន្តិសុខអស់រយៈពេល ៤.៥ ឆ្នាំ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  បុរសម្នាក់លោក Goldstein
  ហ្គាយគឺជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ផ្នែកប្រតិបត្តិការនិងប្រតិបត្ដិការផ្នែកទីផ្សារ។ ជី ៨ តិចណូឡូជី ប្រើវិធីសាស្រ្តកូនកាត់ដ៏ទូលំទូលាយដើម្បីស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារដោយទាញយកទាំងពីបទពិសោធន៍ទីផ្សារទីផ្សារនិងព័ត៌មានតាមបែបប្រពៃណីដើម្បីជួយអតិថិជនឱ្យទទួលបានជោគជ័យ។ ការពឹងផ្អែកលើបទពិសោធន៍និងការវិភាគជី។ អេស .៨ ធ្វើការយ៉ាងជិតស្និទ្ធជាមួយអតិថិជនរបស់ខ្លួនដើម្បីផ្តល់ជូននូវទីផ្សារទីផ្សារចម្រុះដែលបានរៀបចំយ៉ាងល្អិតល្អន់ដល់អាជីវកម្មអតិថិជនម្នាក់ៗ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គារិនហប
  Garin គឺជានាយកយុទ្ធសាស្ត្រចែកចាយនៅ ងាយដែលជាវេទិកាផ្តល់អំណាចដល់អ្នកទីផ្សារ B2C ដើម្បីគ្រប់គ្រងយុទ្ធសាស្ត្រផ្ញើសារឆ្លងឆានែលរបស់ពួកគេដោយប្រើគំរូទិន្នន័យដែលអាចផ្លាស់ប្តូរបាននិងអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបានខ្ពស់ដើម្បីជូនដំណឹងដល់ការសន្ទនាឆានែល ១: ១ តាមរយៈអ៊ីម៉ែលទូរស័ព្ទចល័តគេហទំព័រនិងបណ្តាញសង្គម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Greg Kimball
  Greg គឺជាប្រធានសកលនៃដំណោះស្រាយអ៊ីមែលនៅសុពលភាព។ គាត់ជាអ្នកបង្កើត និងជាអ្នកសាងសង់។ មិនថាគាត់ជាអ្នករចនាគេហទំព័រ បង្កើតបណ្តាញសង្គម ឬសាងសង់អាគារខ្ពស់ទេ ដំណើរការគឺដូចគ្នា ព័ត៌មានលម្អិតគឺជាហ្គេម។ ហើយគាត់ចូលចិត្តលេង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចចលីអូ
  ចចលីអូមើល Hawthorneយុទ្ធសាស្រ្តប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយការប្រតិបត្តិវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យនិងការវិភាគក្នុងនាមអតិថិជនធំ ៗ ជាច្រើនរួមមាន 3M, Brother International, Equifax, ឆ្នេរ Hamilton, HomeAdvisor.com, Transamerica និងហ្សូលីលី។ Hawthorne គឺជាភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលផ្អែកលើបច្ចេកវិទ្យាដែលឈ្នះពានរង្វាន់ដែលមានជំនាញខាងវិភាគនិងយុទ្ធនាការយីហោដែលមានគណនេយ្យភាពអស់រយៈពេលជាង ៣០ ឆ្នាំ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  ក្នុងនាមជានាយក, Paid Social for Acronym, Gellena នាំមកនូវបទពិសោធន៍ដប់ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ និងដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព ដែលជាផ្នែកមួយនៃយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដ៏ស្អិតរមួត។ អ្នកជំនាញក្នុងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពការចំណាយលើប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម ដើម្បីផ្តល់ ROI ដែលអាចវាស់វែងបាន និងសម្រេចបាននូវគោលដៅម៉ាក Gellena ធានាថាការផ្ញើសារអតិថិជនទាំងអស់ត្រូវបានប្រើប្រាស់តាមរយៈទីផ្សាររួមបញ្ចូលគ្នា និងយុទ្ធសាស្រ្តសង្គមកម្រិតខ្ពស់ ហើយធានាការបំប្លែងការហៅទៅកាន់សកម្មភាពនៅទូទាំងវេទិកាសង្គមទាំងអស់។ Gellena គឺជាអ្នករៀបចំផែនការប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលត្រូវបានបញ្ជាក់ដោយ Facebook/Meta ជាមួយនឹងវិញ្ញាបនប័ត្រ SnapChat ហើយត្រូវបានបញ្ជាក់តាមរយៈ Twitter-video ។ នាងគឺជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាកលវិទ្យាល័យបូស្តុន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick គឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាច្នៃប្រឌិតសម្រាប់ Aumcoreដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានឯកទេសខាង SEO និងសេវាកម្មទីផ្សារមាតិកាប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត។ នាងមានការងប់ងល់ក្នុងការស្វែងរកវិធីថ្មីនៃការចែករំលែកព័ត៌មានជាមួយពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe គឺជានាយកជាន់ខ្ពស់នៃយុទ្ធសាស្រ្តអតិថិជននៅ Emplicit ។ នាងគឺជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារឌីជីថលជាយុទ្ធសាស្រ្តដែលមានបទពិសោធន៍យ៉ាងទូលំទូលាយក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍យុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ omnichannel ។ បទពិសោធន៍របស់នាងក្នុងការដឹកនាំអង្គការលក់រាយនៅពេលដែលពួកគេធ្វើមាត្រដ្ឋានគឺសមស្របនឹងបេសកកម្មរបស់ Emplicit ក្នុងការពង្រីកផលប័ត្រអតិថិជន និងការផ្តល់ជូនសេវាកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គាបេលណិលសុន
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចចកូក្លូដូ
  George Corugedo ជាគណិតវិទូ និងជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកបច្ចេកវិជ្ជាដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំនៃអាជីវកម្ម និងបច្ចេកទេស។ ជាសហស្ថាបនិក និង CTO នៃ RedPoint សកល, ចចគឺជាអ្នកទទួលខុសត្រូវក្នុងការឈានមុខគេក្នុងការអភិវឌ្ឍការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យរបស់ RedPoint និងដំណោះស្រាយការចូលរួមរបស់អតិថិជន។ លោកទទួលបានបរិញ្ញាបត្រនិងបរិញ្ញាបត្រផ្នែកភូគព្ភសាស្ដ្រនិងគណិតវិទ្យារៀងៗខ្លួនពីសាកលវិទ្យាល័យម៉ៃអាមីនិងបណ្ឌិតអេបផលអេហ្វអេពីគណិតវិទ្យាពីសាកលវិទ្យាល័យអារីហ្សូណា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ផ្តល់ ប៉ូឡូចក
  Grant Polachek គឺជាប្រធានផ្នែកម៉ាកយីហោសម្រាប់ Squadhelp.com, 3X Inc 5000 ការចាប់ផ្តើម និងភ្នាក់ងារដាក់ឈ្មោះរំខាន។ Squadhelp បានពិនិត្យឈ្មោះជាង 1 លាន និងរៀបចំបណ្តុំនៃឈ្មោះដែលមានល្អបំផុតនៅលើគេហទំព័រនាពេលបច្ចុប្បន្ននេះ។ យើងក៏ជាវេទិកាដាក់ឈ្មោះប្រភពហ្វូងនាំមុខគេលើពិភពលោក ដែលគាំទ្រអតិថិជនពីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មដំបូងរហូតដល់ក្រុមហ៊ុន Fortune 500។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គ្រីពរីផូលវ៉ាល
  Gurpreet Purewal គឺជាអនុប្រធានរងនៃការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មនៅក្រុមហ៊ុន iResearch ដែលជាអ្នកឯកទេសខាងការគិតឈានមុខគេ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គ្រេមរ៉ន
  Graham Rand មិនត្រឹមតែមានចិត្តស្រលាញ់ខាងបច្ចេកវិទ្យាប៉ុណ្ណោះទេ ប៉ុន្តែក៏ជាអ្នកសរសេរដែលសាទរផងដែរ។ គាត់តែងតែតាមដានការផ្លាស់ប្តូរនៅលើគេហទំព័រ ហើយព្យាយាមធ្វើបច្ចុប្បន្នភាពជាមួយអ្វីៗគ្រប់យ៉ាងថ្មី។ ឧទាហរណ៍ដ៏ល្អគឺរបស់គាត់។ មគ្គុទេសក៍ចូល វេបសាយដែលជាកន្លែងដែលគាត់បានបង្ហាញការបង្រៀនសម្រាប់បុគ្គលិកថ្មីនៅក្នុងក្រុមហ៊ុនផ្សេងគ្នា។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Grant Lange
  លោក Grant Lange គឺជាសមាជិកម្នាក់នៃសមាជិកស្ថាបនិក ចំណុចប្រទាក់ភស្តុតាងដែលជាសមូហភាពនិងការអភិវឌ្ឍផលិតផលរួម។ គាត់ធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនទាំងធំទាំងតូចដើម្បីបង្កើតយីហោនិងផែនការអភិវឌ្ឍផលិតផលប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចចរ៉ូវលែន
  ចចគឺជាអ្នកដឹកនាំយុទ្ធសាស្រ្តមាតិកានៅ NetHunt CRM ។ ការសរសេរគឺជារឿងរបស់គាត់។ គាត់បានផ្តោតការយកចិត្តទុកដាក់លើបច្ចេកវិទ្យានិងឧស្សាហកម្ម B2B ដែលគ្របដណ្តប់លើប្រធានបទជាច្រើនពីផលិតភាពរហូតដល់យុទ្ធសាស្រ្តលក់និងទំនាក់ទំនងអតិថិជន។ គាត់ផ្សារភ្ជាប់គម្លាតរវាងទិន្នន័យនិងមាតិកាច្នៃប្រឌិតជាមួយនឹងអណ្តាតភ្លើង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គូរ៉ាវ សារ៉ន
  លោក Gaurav Saran ជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ReverseLogixដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាតែមួយគត់នៃប្រព័ន្ធគ្រប់គ្រងការត្រឡប់មកវិញដែលមានលក្ខណៈកណ្តាល និងរួមបញ្ចូលគ្នាយ៉ាងពេញលេញដែលត្រូវបានបង្កើតឡើងសម្រាប់ការលក់រាយ ពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិក ការផលិត និងអង្គការ 3PL ។ មុនពេលបង្កើតក្រុមហ៊ុន ReverseLogix លោក Saran បានដឹកនាំការលក់សហគ្រាសឱ្យក្រុមហ៊ុន Fortune 500 នៅក្រុមហ៊ុន Microsoft ។ លោកបានកាន់មុខតំណែងជាអ្នកដឹកនាំនៅស្ថាប័នចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មជាច្រើន ដោយបានផ្លាស់ប្តូរពួកគេពីដំណាក់កាលដំបូងដោយជោគជ័យទៅជាក្រុមហ៊ុនរីកចម្រើនដែលបានបង្កើតឡើង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្គារីស្ទីវិន
  Gary Stevens គឺជាអ្នកអភិវឌ្ឍន៍ផ្នែកខាងមុខ។ គាត់ជាមនុស្សពេញម៉ោង blockchain geek និងជាអ្នកស្ម័គ្រចិត្តដែលធ្វើការឱ្យមូលនិធិ Ethereum ក៏ដូចជាអ្នកចូលរួមសកម្ម Github ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Greg Walthour
  Greg Walthour គឺជាសហនាយកប្រតិបត្តិនៃ Intero Digital ដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានមនុស្ស 350 នាក់ ដែលផ្តល់ជូននូវដំណោះស្រាយទីផ្សារដែលជំរុញដោយលទ្ធផលយ៉ាងទូលំទូលាយ។ Greg មានបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំដែលដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយបង់ប្រាក់ បង្កើនប្រសិទ្ធភាព SEO និងការកសាងមាតិកាដែលផ្តោតលើដំណោះស្រាយ និង PR ។ គាត់ដឹកនាំក្រុមអ្នកជំនាញក្នុងការរចនា និងអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រ ទីផ្សារ Amazon ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម វីដេអូ និងការរចនាក្រាហ្វិក ហើយ Greg បានជួយក្រុមហ៊ុនគ្រប់ទំហំឱ្យទទួលបានជោគជ័យក្នុងយុគសម័យឌីជីថល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាំហ្សាអាឌីល
  Hamzah Adil គឺជានាយកប្រតិបត្តិទីផ្សារឌីជីថល SwiftChatដែលជាកម្មវិធីជជែកផ្ទាល់ដែលបង្កើតឡើងដើម្បីជួយដល់អតិថិជននិងក្រុមលក់របស់អ្នក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាន់ណាចនសុន
  ហាន់ណាជាសញ្ញាសំគាល់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមសម្រាប់ SurveyMonkey។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់នាងចំពោះរឿងគ្រប់យ៉ាងដែលសង្គមរីកដុះដាលល្អជាងការផ្សាយតាម Tweet របស់នាង។ នាងស្រឡាញ់មនុស្សម៉ោងរីករាយនិងល្បែងកីឡាល្អ។ នាងបានធ្វើដំណើរទៅកាន់គ្រប់ទ្វីបទាំងអស់លើកលែងតែអង់តាក់ទិកប៉ុន្តែនាងធ្វើការនៅលើនោះ ... 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហេហេហេ
  Harry Howe ងប់ងល់នឹងភាពជាអ្នកដឹកនាំនិងគាំទ្រសហគមន៍សហគ្រិនរបស់យើង។ ក្នុងនាមជាប្រធាន ភាពជាអ្នកដឹកនាំ Howeគាត់ផ្តល់ការប្រឹក្សាយោបល់ដោយផ្ទាល់ដល់ម្ចាស់អាជីវកម្មដែលបានក្លាយជាជនរងគ្រោះនៃភាពជោគជ័យរបស់ពួកគេដោយធ្វើការជាមួយពួកគេដើម្បីអភិវឌ្ឍដំណើរការអាជីវកម្មគាំទ្របច្ចេកវិទ្យានិងមនុស្សដែលនឹងទ្រទ្រង់អាជីវកម្មរបស់ពួកគេក្នុងរយៈពេលយូរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហេនរីលែន
  Henry Bell ជាប្រធានផ្នែកផលិតផលនៅ អ្នកលក់ដី. គាត់គឺជាអ្នកបច្ចេកទេសអាជីវកម្មដែលជំរុញឱ្យមានការរីកលូតលាស់ផ្លាស់ប្តូរតាមរយៈយុទ្ធសាស្រ្តបច្ចេកវិទ្យាឌីជីថល។ Henry គឺជាអ្នកដោះស្រាយបញ្ហាក្នុងការវិភាគ និងសហការគ្នាជាមួយនឹងជំនាញឆ្លងមុខងារដ៏ឆ្នើមក្នុងភាពជាអ្នកដឹកនាំផលិតផល ការគ្រប់គ្រងកម្មវិធី និងការវិភាគទិន្នន័យ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាឡិនឌឺកា
  Harleen Dorka គឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាដែលមានបទពិសោធន៍ដែលផ្តោតសំខាន់លើប្រធានបទទាក់ទងនឹងមធ្យោបាយទំនាក់ទំនងនិងការប្រើប្រាស់ឌីជីថល។ លោកស្រីមានជំនាញពិសេសមួយសម្រាប់ការនាំយកគំនិតនិងគំនិតដឹកនាំបែបជីវិតទៅនឹងជីវិតនៅក្នុងពាក្យសរសេរដោយបង្កើតលក្ខណៈពិសេសដែលមានរចនាសម្ព័ន្ធនិងស្រាវជ្រាវយ៉ាងល្អនៅទូទាំងឧស្សាហកម្មដែលរួមបញ្ចូលៈទីផ្សារនិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិន្នាការអ្នកប្រើប្រាស់ការច្នៃប្រឌិតបច្ចេកវិទ្យាការលក់រាយនិងយីហោបូករួមទាំងផលិតផលជាច្រើនទៀត។ វិស័យ។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ក្តីសង្ឃឹម Horner
  Hope Horner គឺជា CEO និងជាស្ថាបនិកនៃ ពន្លឺក្រូចឆ្មាដែលជាក្រុមហ៊ុនផលិតវីដេអូដែលផលិតមាតិកាវីដេអូម៉ាកយីហោតាមខ្នាត។ Hope គឺជាសហគ្រិនបីសម័យកាលដែលត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុង Inc., Entrepreneur, Forbes និងការបោះពុម្ពផ្សាយផ្សេងទៀតដែលបង្ហាញពីភាពជោគជ័យរបស់នាងនៅក្នុងសហគមន៍ Silicon Beach ក្នុងរយៈពេលមួយទសវត្សរ៍កន្លងមកនេះ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាឡីចនសុន
  ហាឡីចនសុនគឺជាអ្នកនិពន្ធនិងជាអ្នកកែសម្រួលអត្ថបទផ្នែកទន់។ ដែលបច្ចុប្បន្នត្រូវបានជួលដោយ គេហទំព័រ Earlylightmedia.com។ នាងមានបំណែកដែលបានបោះពុម្ពផ្សាយពីរបីក្រោមច្បាប់ក្លែងបន្លំ។ ភាគច្រើនពួកគេមានកំណាព្យក្រោមមធ្យម។ ហាឡីបច្ចុប្បន្នកំពុងស្ថិតក្នុងដំណើរការនៃការសរសេរប្រលោមលោកពេញប្រវែងដំបូងរបស់នាង (វានឹងស្ថិតនៅក្រោមឈ្មោះពិតរបស់នាង) ។ សមិទ្ធិផលដ៏អស្ចារ្យបំផុតរបស់នាងគឺការធ្វើជាម្តាយដ៏ល្អចំពោះកូនជ្រូករបស់នាងនិងកូនស្រីជាមធ្យមដល់ឪពុកម្តាយរបស់នាង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ៊ីម៉ានី កាកាយ៉ា
  Himani Kankaria គឺជាស្ថាបនិកនៃ Missive Digital ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលសរីរាង្គជួយអាជីវកម្មបង្កើនលទ្ធភាពមើលឃើញ និងការផ្លាស់ប្តូរសរីរាង្គរបស់ពួកគេ។ នាងមានជំនាញក្នុងការធ្វើយុទ្ធសាស្រ្ត បង្កើត និងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពមាតិកាសម្រាប់អ្នកប្រើប្រាស់ និងមុខងារ SERP ដូចជា Featured Snippets ជាដើម។ នាងគឺជាវាគ្មិននៅក្នុងសន្និសិទសកល ហើយជាអ្នកនិពន្ធចែករំលែកចំណេះដឹង និងបទពិសោធន៍របស់នាងជុំវិញ SEO និង Content នៅតាមគេហទំព័របោះផ្សាយផ្សេងៗ សិក្ខាសាលាលើបណ្តាញ ផតខាស និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាសសាគីរ៉ាន
  Harsha Kiran គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធានផ្នែកស្រាវជ្រាវនៅ Seotribunal ដែលជាមគ្គុទេសក៍ជំរុញទិន្នន័យសម្រាប់ជួលភ្នាក់ងារ SEO ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហៃឌីមីលីន
  Heidi គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ កន្លែងធ្វើការ។ ហីឌីជាអ្នកដឹកនាំប្រតិបត្តិជាន់ខ្ពស់និងជាទីប្រឹក្សាជាន់ខ្ពស់ដែលមានថាមពលខ្ពស់ប្រកបដោយថាមពលដែលមានបទពិសោធន៍ជាងម្ភៃឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍនិងអនុវត្តយុទ្ធសាស្ត្រទៅទីផ្សារនិងយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារដែលជំរុញកំណើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សង្ឃឹម Morley
  សង្ឃឹមថា Morley គឺជា COO នៃ អ៊ូម៉ាតដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារវីដេអូ B2B ដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងឈីកាហ្គោ។ នាងធ្វើជាសហប្រធានផតឃែស្ថ ការស្លាប់ចំពោះវីដេអូសាជីវកម្មដែលជាកម្មវិធីបង្ហាញលក្ខណៈពិសេសនៃឧបករណ៍និងដំបូន្មានដើម្បីធ្វើឱ្យវីដេអូ B2B ដែលមនុស្សពិតជាចង់មើល។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហាន់ណាអូបេរី
  Hannah O'Brien សរសេរសម្រាប់ទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថល Aumcoreដែលមានជំនាញក្នុងការបង្កើតបទពិសោធឌីជីថលសំខាន់ដែលត្រូវបានផ្គូផ្គងជាមួយនឹងផែនការទីផ្សារមាតិកាកំពូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហាឌីកអូហ្សា
  ហាឌីកអូហ្សា ជាអ្នកប្រឹក្សា SEO ដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 9 ឆ្នាំ។ គាត់ជួយក្រុមហ៊ុននានាដើម្បីពង្រីកអាជីវកម្មរបស់ពួកគេ។ គាត់ចែករំលែកគំនិតរបស់គាត់លើការបោះពុម្ពផ្សាយបន្ថែមដូចជា SEMrush, Search Engine People និងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមសព្វថ្ងៃនេះ។ តាមដានគាត់នៅលើ Twitter @Ozaemotion ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វិចិត្រករហារីសុន
  Harrison VP នៃការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មសម្រាប់ DK New Media។ គាត់ជាសហគ្រិនសៀរៀលនិងអ្នកច្នៃប្រឌិតផ្នែកទីផ្សារដែលមានក្រុមហ៊ុនទីផ្សារពីររបស់គាត់ទទួលបានមួយជាឯកជននិងមួយជាសាធារណៈ។ ហារីសុនក៏ជាអ្នកថតវីដេអូនិងអ្នកដឹកនាំបទពិសោធម្នាក់ដែលនាំយកជំនាញនោះមកបញ្ចូលជាមួយសេវាកម្មមាតិកាផ្សេងទៀត។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់គឺការកសាងទំនាក់ទំនងនិងស្វែងរកភាពជាដៃគូច្នៃប្រឌិតដែលផ្តោតលើអំណាចនៃការសហការការច្នៃប្រឌិតនិងការរំខានដល់ទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហេម៉ានប៉ាម៉ា
  Hemant Parmar គឺជាអ្នកអភិវឌ្ឍន៍ដ៏ឆ្នើមម្នាក់ដែលប្រមូលផ្តុំនូវចំណេះដឹងទូលំទូលាយអំពីការរីកចម្រើនខាងបច្ចេកវិទ្យានាពេលបច្ចុប្បន្ននេះជាមួយនឹងបទពិសោធន៍អាជីវកម្មដ៏រឹងមាំជាង ៩ ឆ្នាំនៃបទពិសោធន៍ដែលធ្វើឱ្យគាត់ក្លាយជាអ្នកប្រឹក្សាយោបល់ដ៏ក្លៀវក្លានៅក្នុងវិស័យនេះ។ Hemant គឺជាអ្នកដែលរកឃើញចម្លើយសម្រាប់អតិថិជនរបស់គាត់ដើម្បីជួយពួកគេក្នុងការកសាងនិងរក្សាទំនាក់ទំនងរឹងមាំនៅក្នុងទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Raoult
  Hazel Raoult គឺជាអ្នកនិពន្ធទីផ្សារឯករាជ្យ និងធ្វើការជាមួយ PRmention ។ នាងមានបទពិសោធន៍ 6+ ឆ្នាំក្នុងការសរសេរអំពីអាជីវកម្ម សហគ្រិនភាព ទីផ្សារ និងអ្វីៗទាំងអស់។ SaaS. Hazel ចូលចិត្តបែងចែកពេលវេលារវាងការសរសេរ ការកែសម្រួល និងការដើរលេងជាមួយគ្រួសាររបស់នាង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហីស្សាសាម៉ា
  Hritusharma គឺជាអ្នកសរសេរប្លុកឯករាជ្យដែលមានជំនាញខាងបច្ចេកវិទ្យារចនានិងកម្មវិធីរចនា។ នាងចង់ជួយមនុស្សគ្រប់គ្នាឱ្យក្លាយជាអ្នករចនាម៉ូដដូចអ្នកដែលគាំទ្រ។ ក្រៅពីធ្វើជាអ្នកលេងសើចបច្ចេកវិទ្យាហីធូសាម៉ាចូលចិត្តធ្វើវីដេអូនិងថតរូប។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey គឺជាអ្នកប្រឹក្សាជាន់ខ្ពស់ផ្នែកយុទ្ធសាស្ត្រច្នៃប្រឌិតនៅ Lippincott ដែលជាទីប្រឹក្សាច្នៃប្រឌិតសកល។ នាងចូលចិត្តទទួលបានការយល់ដឹងដែលអាចអនុវត្តបានសម្រាប់ម៉ាកពីចំនុចប្រសព្វនៃវិញ្ញាសា ហើយនាងមានចំណង់ខ្លាំងបំផុតក្នុងការស្វែងរកពីរបៀបដែលយើងអាចរចនា និងពណ៌នាអំពីបច្ចេកវិទ្យាដើម្បីជួយមនុស្សឱ្យរីកចម្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អៀនគ្លីរី
  លោក Ian គឺជានាយកប្រតិបត្តិសម្រាប់ រ៉ាហ្ស័រសុរិន្ទ ហើយបានលះបង់ជីវិតការងាររបស់គាត់ដើម្បីជួយអ្នករកមើលឧបករណ៍និងបច្ចេកវិទ្យាល្អបំផុតសម្រាប់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម។ លោក Ian តែងតែនិយាយនៅឯព្រឹត្តិការណ៍នានា (ជាចម្បងនៅសហរដ្ឋអាមេរិក) ហើយសរសេរសម្រាប់បណ្តាញព័ត៌មានសង្គមសំខាន់ៗជាច្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ivan Baidin
  Ivan Baidin ជាអ្នកនាំមុខពីក្រោយ ការធ្វើដំណើរ និងមានបទពិសោធន៍ជាង 10 ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មទេសចរណ៍។ ក្រៅពីការធ្វើផែនការយុទ្ធសាស្រ្ត និងការកំណត់គោលដៅសម្រាប់អ្នកអភិវឌ្ឍន៍ លោក Ivan ក៏ទាក់ទាញដៃគូថ្មី និងអ្នកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មមកបណ្តាញផងដែរ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញលើការបង្កើនអត្រាប្តូរប្រាក់ និងការចូលទីផ្សារបរទេស។ Ivan ត្រូវបានគេលើកឡើងក្នុងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយល្បីឈ្មោះជាច្រើនដូចជា Entrepreneur, Forbes និងអ្នកដទៃទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អៀន ដាវីឌ
  Ian David បានចាប់ផ្តើមអាជីពរបស់គាត់នៅក្នុងការគ្រប់គ្រងការលក់រាយឥដ្ឋ និងបាយអ ដែលរួមបញ្ចូលយ៉ាងឆាប់រហ័សនូវ eCommerce និងទីផ្សារឌីជីថលផងដែរ។ គាត់គឺជាអ្នកអានដែលចូលចិត្ត និងជាអ្នកជំនាញដែលបង្រៀនដោយខ្លួនឯងនៅក្នុង SEO និងទីផ្សារមាតិកា។ គាត់សរសេរសម្រាប់ការបោះពុម្ពផ្សាយជាច្រើនលើប្រធានបទផ្សេងៗនៃទីផ្សារឌីជីថល។ ថ្មីៗនេះ ការផ្តោតអារម្មណ៍របស់គាត់បានផ្តោតលើការប្រើប្រាស់អ្នកមានឥទ្ធិពល និងទីផ្សារសម្ព័ន្ធដើម្បីជំរុញការផ្លាស់ប្តូរកាន់តែច្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីសម៉ាអែលអាប់ឃុដស៊ី
  Ismael គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៅ គេហទំព័រ SocialPubli.com ចាប់តាំងពីការចាប់ផ្តើមត្រូវបានបង្កើតឡើងនៅក្នុងខែកក្កដា 2015។ គាត់ក៏ជានាយកប្រតិបត្តិនៃទីភ្នាក់ងារទីផ្សារអនឡាញ Internet República ដែលជាក្រុមហ៊ុនមេរបស់ SocialPubli.com ។ Ismael បង្រៀននៅកម្មវិធី Master Internet Business (MIB) ESIC និង Instituto de Empresa ។ ថ្មីៗនេះគាត់ត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ថាជាអ្នកទីផ្សារអនឡាញកំពូល 50 របស់អេស្ប៉ាញ និងអ្នកមានឥទ្ធិពលសហគ្រិននៅលើ Twitter ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីសាក Garcia
  Isaac Garcia គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រង Salesforce Sales Cloud ។ Isaac គ្រប់គ្រងឧទាហរណ៍ Salesforce របស់អតិថិជនជាច្រើន ហើយស្វែងរកឱកាសសម្រាប់ពួកគេដើម្បីបង្កើនការត្រឡប់មកវិញរបស់ពួកគេលើការវិនិយោគបច្ចេកវិទ្យា។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលដែលមានឯកទេសខាង SEO
 ក៏ដូចជាអ្នកទីផ្សារមាតិកា។ Itisha បានធ្វើការនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនេះអស់រយៈពេលជាងពីរបីឆ្នាំហើយឥឡូវនេះ ហើយរីករាយនឹងការសរសេរប្លុក និងស្វែងរកប្លុកព័ត៌មានដែលជួយបន្ថែមចំណេះដឹងរបស់នាងអំពីទីផ្សារឌីជីថល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីហ្សីបែលហាន់ឌុល
  Izabelle Hundrev គឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងឈីកាហ្គោនៅការណែនាំ។ អ្នកដែលចូលចិត្តអាននិងសរសេរពេញមួយជីវិតនាងបានបញ្ចប់បរិញ្ញាបត្រផ្នែកសារព័ត៌មានពីសាកលវិទ្យាល័យមីសសួរីក្នុងឆ្នាំ ២០១៧។ បន្ទាប់ពីបញ្ចប់ការសិក្សាអាយហ្សីបេលបានចាប់អាជីពក្នុងការលក់ប៊ីអឹបប៊ីដែលនាងមានជំនាញក្នុងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្ម។ បន្ទាប់ពីការលក់អស់រយៈពេល ១.៥ ឆ្នាំនាងបានត្រលប់ទៅរកប្រភពសារព័ត៌មានរបស់នាងវិញហើយបានផ្លាស់ប្តូរអាជីពទៅរកទីផ្សារមាតិកា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីហ្សាហ្សាការ៉ាដូវស្កា
  Isaja Karadakovska គឺជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សា Pol-Sci ដែលជាអតីតអ្នកស្រាវជ្រាវវ័យក្មេងហើយបច្ចុប្បន្ន របស់ TakeATumble អ្នកសម្របសម្រួលមាតិកា។ នាងត្រូវបានជំរុញឱ្យស្វែងរកនិងបង្កើតមាតិកាដ៏អស្ចារ្យ។ ពេលទំនេររបស់នាងត្រូវបានឧទ្ទិសដល់ការគិតមមៃរបស់នាង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner គឺជាប្រធាន និងជាសហស្ថាបនិកនៃ គីស្ទ័ររ៉ាដែលជាប្រព័ន្ធប្រតិបត្តិការទីផ្សារធានារ៉ាប់រងដំបូងគេរបស់ពិភពលោក។ សហគ្រិនបច្ចេកវិទ្យាដែលមានជំនាញក្នុងផ្នែកសេវាកម្មហិរញ្ញវត្ថុ និងការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ Ifty សម្រាប់អាជីវកម្ម ការច្នៃប្រឌិត និងមនុស្សបាននាំឱ្យគាត់ស្វែងរកក្រុមហ៊ុនជាច្រើន។ មុនពេលដែលគាត់ចូលប្រឡូកក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យា និងធុរកិច្ច Ifty គឺជាផ្នែកមួយនៃឧស្សាហកម្មកម្សាន្តរបស់អ៊ីស្រាអែល ជាទាំងអ្នកចម្រៀង/អ្នកនិពន្ធបទចម្រៀងដ៏ពេញនិយម និងជាពិធីករកម្មវិធីទូរទស្សន៍។ គាត់ទទួលបាន LLB ជាមួយនឹងភាពខុសគ្នា MA ផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រនយោបាយ ហើយក៏ជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សាពីកម្មវិធីភាពជាអ្នកដឹកនាំរបស់សាលា Lyndon B. Johnson School of Public Affairs ផងដែរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman គឺជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាស្ថាបនិកនៃក្រុមហ៊ុនជោគជ័យមួយ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មនេះ។ ក្នុងនាមជាសហគ្រិនម្នាក់ លោក Irfan បានសាងកេរ្តិ៍ឈ្មោះសម្រាប់គំនិតច្នៃប្រឌិត និងជំនាញភាពជាអ្នកដឹកនាំដែលមិនអាចប្រៀបផ្ទឹមបាន។ ពេញមួយអាជីពរបស់គាត់ Irfan បានបង្ហាញពីចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការបង្កើតដំណោះស្រាយទំនើបៗ ដែលជំរុញកំណើន និងភាពជោគជ័យសម្រាប់អតិថិជនរបស់គាត់។ បទពិសោធន៍ដ៏ទូលំទូលាយរបស់គាត់ក្នុងយុទ្ធសាស្ត្រ និងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម រួមផ្សំជាមួយនឹងស្មារតីសហគ្រិនរបស់គាត់ បានធ្វើឱ្យ Irfan ក្លាយជាទ្រព្យសម្បត្តិដ៏មានតម្លៃសម្រាប់ស្ថាប័នណាមួយ។ ការប្ដេជ្ញាចិត្តរបស់ Irfan ចំពោះឧត្តមភាព និងជំរុញឱ្យតែងតែជំរុញព្រំដែនបានធ្វើឱ្យគាត់ក្លាយជាអ្នកដឹកនាំដ៏គួរឱ្យគោរពបំផុតម្នាក់នៅក្នុងវិស័យរបស់គាត់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ivan Roubstov
  លោក Ivan Roubtsov គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន Client Spectrum ដែលជាក្រុមហ៊ុនពិគ្រោះយោបល់ហាងដែលមានឯកទេសខាងដំណោះស្រាយការគ្រប់គ្រងទីផ្សារសហគ្រាស។ ក្នុងនាមជាស៊ីម៉ិចអ៊ីវ៉ានទទួលខុសត្រូវ វិសាលគមរបស់អតិថិជនយីហោក៏ដូចជាការបង្កើតប្រព័ន្ធអេកូបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារនៅជុំវិញខ្លួន។ កាលពីមុនគាត់ធ្លាប់ធ្វើការនៅក្នុងឧស្សាហកម្មអាដិចសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដូចជាអាដហ្គ្រីរនិងអាហ្គីយូ។ អាយវ៉ានជាអ្នកចូលចិត្តអ្វីគ្រប់យ៉ាងដែលអាដិចជាប់ទាក់ទង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អ៊ីសាកភីឡិន
  អ៊ីសាកផេលេនជាអ្នករកប្រាក់ចំណូលនៅ TinderBox ជាកម្មវិធីមួយដែលផ្តល់ភាពងាយស្រួលក្នុងការបង្កើតគ្រប់គ្រងនិងតាមដានសំណើអន្តរកម្ម។ គាត់ចូលចិត្តរឿងល្អហើយចូលចិត្តធ្វើការដើម្បីលើកកំពស់វិធីដែលក្រុមហ៊ុនចូលរួមជាមួយអនាគតនិងអតិថិជនរបស់ពួកគេ។ គាត់ជឿជាក់ថាទីផ្សារនិងការលក់គឺល្អបំផុតនៅពេលពួកគេមានគោលដៅនិងម៉ែត្ររួមគ្នា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson ជាអ្នកជំនាញខាងផ្សព្វផ្សាយសហគមន៍សម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដែលបំពេញតាមប្រព័ន្ធពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចដែលមានជំនាញក្នុងភាពជាដៃគូជាមួយអ្នកលក់តាមអ៊ិនធឺរណែតដែលមានទំងន់សេកជាមធ្យមចាប់ពី ៥+ ឡើងទៅ។ នាងធ្វើការដោយផ្ទាល់ជាមួយហាងអេឡិចត្រូនិចដើម្បីទទួលបានការលក់ល្អបំផុតអស់រយៈពេល ៤ ឆ្នាំហើយ។ ជំនាញរបស់នាងស្ថិតនៅក្នុងទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងការផ្សព្វផ្សាយដែលបានបង់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Joe Andrews
  លោក Joe Andrews គឺជា VP នៃផលិតផលនិងដំណោះស្រាយទីផ្សារនៅ នៅខាងក្នុង និងត្រូវបានជំរុញប្រាក់ចំណូលជានាយកប្រតិបត្តិទីផ្សារជាមួយនឹងការរីកចម្រើនខ្ពស់និងបច្ចេកវិទ្យារំខានសម្រាប់ 20+ ឆ្នាំមកហើយ។ នៅ InsideView លោក Joe ដឹកនាំយុទ្ធសាស្រ្តឆ្ពោះទៅទីផ្សារសកលទីតាំងនិងការដាក់បង្ហាញផលិតផលថ្មីនិងផ្នែកទីផ្សារ។ កាលពីមុន Joe បានកាន់មុខតំណែងជាអ្នកដឹកនាំផ្នែកទីផ្សារនៅ Zuora, VMware, Intuit និង iMarket Inc (ជាក្រុមហ៊ុន D&B) ។ អ្នកអាចដើរតាម Joe Twitter និង LinkedIn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេនណេណេប៊ឺវីន
  ជេនណេណេនគឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងគម្រោងនិងសហគមន៍ដែលមានក្រុមមិនគួរឱ្យជឿនៅខេអេអាអេដែលពួកគេរចនាម៉ាកនិងបទពិសោធន៍សម្រាប់ក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាដែលមានកំណើនខ្ពស់។ នាងក៏ជាសហស្ថាបនិកនៃ IndySpectator ដែលជាមគ្គុទេសក៍ព្រឹត្តិប័ត្រព័ត៌មានអេឡិចត្រូនិចអំពីវិធីថ្មីៗដើម្បីស្រឡាញ់ Indy និងប្លុកប្អូនស្រីរបស់វាគឺ Startup Spectator ដែលបានឧទ្ទិសដល់ឆាកអាជីវកម្មក្នុងស្រុក។ ថ្មីៗនេះជេណេណេនបាននិងកំពុងធ្វើការដើម្បីបង្កើនសហគមន៍ម៉ូតក្នុងស្រុករបស់ឌីឌីតាមរយៈផេនថេកដែលជាការជួបជុំប្រចាំខែដោយឥតគិតថ្លៃសម្រាប់មនុស្សដែលចាប់អារម្មណ៍នឹងម៉ូដ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jay Atcheson
  Jay Atcheson គឺជា SVP នៃទីផ្សារនៅ R2i។ ជេបានលក់ផលិតផលនិងសេវាកម្មនៅទូទាំងសហរដ្ឋអាមេរិកកាណាដាអាស៊ីនិងអឺរ៉ុប។ ជាមួយនឹងការផ្តោតលើការច្នៃប្រឌិតនិងលទ្ធផលនៃការជម្រុញទីផ្សារជេគឺជាអ្នកផ្តោតការលូតលាស់ដែលជាអតិថិជនសំខាន់របស់អតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសុនដេមេស
  Jayson DeMers គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ អ៊ីម៉ែលអាឡិនទិកឧបករណ៍ឧបករណ៍ផលិតភាពដែលភ្ជាប់ទៅគណនី Gmail ឬ G Suite របស់អ្នកនិងមើលឃើញសកម្មភាពអ៊ីមែលរបស់អ្នក - ឬនិយោជិករបស់អ្នក។ ដើរតាមគាត់នៅលើ Twitter or LinkedIn. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Jeff
  ជេហ្វគឺជាប្រធាននាយកប្រតិបត្តិនិងជាប្រធាន ដំណោះស្រាយផ្ទះស្លឹកដែលជាអ្នកផ្គត់ផ្គង់ឈានមុខគេនៃផលិតផលផ្ទះ - ដូចជាបង្អួចទឹកស្អុយសុវត្ថិភាពផ្ទះនិងច្រើនទៀត។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ឧស្សាហកម្មជាង ១៦ ឆ្នាំដែលមានបច្ចេកវិទ្យាព័ត៌មានប្រតិបត្ដិការគ្រប់គ្រងគម្រោងនិងភាពជាអ្នកដឹកនាំប៊េកបានផ្លាស់ប្តូរប្រតិបត្ដិការអាជីវកម្មផ្ទៃក្នុងដោយអនុវត្តបច្ចេកវិជ្ជាច្នៃប្រឌិតថ្មីដែលជម្រុញមាត្រដ្ឋានមិនចេះរីងស្ងួត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jim Berryhill
  លោក Jim Berryhill បានចំណាយពេលជាង ៣០ ឆ្នាំក្នុងការគ្រប់គ្រងផ្នែកទន់និងការលក់ផ្នែកទន់សហគ្រាសដែលដឹកនាំក្រុមដែលមានសមត្ថភាពខ្ពស់នៅ ADR, CA, Siebel Systems និង HP Software ដោយផ្តោតលើការលក់តម្លៃ។ គាត់បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន DecisionLink ជាមួយនឹងចក្ខុវិស័យដើម្បីធ្វើឱ្យតម្លៃអតិថិជនក្លាយជាទ្រព្យសម្បត្តិយុទ្ធសាស្ត្រដោយផ្តល់វេទិកាថ្នាក់សហគ្រាសដំបូងសម្រាប់ការគ្រប់គ្រងតម្លៃអតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជូប៊ីបាត្យា
  ជូប៊ីថាជាអ្នកវិភាគផ្នែកទន់នៅឯ តិចនិច, ឥណ្ឌា។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍នៅក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យាដែលជំរុញដោយបច្ចេកវិទ្យានាងបានស្ទាត់ជំនាញនូវចំណេះដឹងរបស់នាងលើរបៀបនិងអ្វីដែលត្រូវធ្វើសម្រាប់អាជីវកម្ម។ ដូចគ្នានេះផងដែរនាងចង់ចែករំលែកចំណេះដឹងរបស់នាងលើប្រធានបទទាក់ទងនឹងបច្ចេកវិទ្យាមួយចំនួនជាមួយអ្នកអានដែលអាចជួយអាជីវកម្មប្រភេទណាមួយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេស៊ីសាប្រូស
  ខ្ញុំជាអ្នកសរសេរប្លក់អាជីពអ្នកនិពន្ធភ្ញៀវអ៊ីនស្ទឺនស៊ឺរនិងជាអ្នកជំនាញផ្នែកអេឡិចត្រូនិច។ បច្ចុប្បន្នមានទំនាក់ទំនងជាមួយ ShopyGen ជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារមាតិកា។ ខ្ញុំក៏រាយការណ៍អំពីការកើតឡើងនិងនិន្នាការចុងក្រោយបំផុតដែលទាក់ទងនឹងឧស្សាហកម្មអេឡិចត្រូនិច។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ជេកឃុក
  Jake Cook គឺជាសហស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៅ តាដទាញធ្វើការនៅទូទាំង eCommerce ទីផ្សារឌីជីថល និងការវិភាគព្យាករណ៍។ ខណៈពេលដែលគាត់ធ្វើការឱ្យក្រុមហ៊ុនដូចជា Google និង Microsoft សព្វថ្ងៃនេះ គាត់ពិតជាងប់ងល់យ៉ាងខ្លាំងក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនពាក់កណ្តាលទីផ្សារប្រកួតប្រជែងកាន់តែឆ្លាតវៃ ដោយប្រើប្រាស់សំណុំទិន្នន័យខុសគ្នារបស់ពួកគេ ដើម្បីប្រែក្លាយទិន្នន័យទៅជាប្រាក់ចំណេញជាមួយនឹងថាមពលនៃ AI ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jon Corwin
  Jon Corwin គឺជានាយកទីផ្សាររីកចម្រើននៅ គេហទំព័រអ្នកអាន។ ក្នុងនាមជាអ្នកដឹកនាំការទទួលខុសត្រូវរបស់គាត់រួមមានការស្រាវជ្រាវនិងការសាកល្បងឆានែលថ្មីការអភិវឌ្ឍន៍ការទិញយកអតិថិជននិងភាពជាដៃគូយុទ្ធសាស្ត្រ។ ការផ្តោតសំខាន់របស់ក្រុមរីកចម្រើនគឺដើម្បីកំណត់អត្តសញ្ញាណធ្វើឱ្យមានសុពលភាពរហ័សបន្ទាប់មកពង្រីកបណ្តាញថ្មីដើម្បីជួយពន្លឿនកំណើនប្រាក់ចំណូលរបស់អ្នកអាន។ គាត់ពិតជាងប់ងល់នឹងការបង្កើតសម្មតិកម្មទីផ្សារដែលអាចសាកល្បងបានដើម្បីជំរុញលទ្ធផលពីការចាប់ផ្តើមដល់ទំហំ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jason Cottrell
  លោក Jason Cottrell គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ យន្តហោះដែលជាស្ទូឌីយោរចនាកម្មវិធីដែលមានជំនាញក្នុងការបង្កើតវេទិកាបទពិសោធន៍ឌីជីថលសម្រាប់អ្នកលក់រាយ omnichannel ក្រុមហ៊ុនពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិក ទូរគមនាគមន៍ គ្រឿងទេស និងម៉ាកយីហោសកលផ្សេងទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jon Croy
  ចនគឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារ ចង្អុលនៅខាងក្នុង។ Point Inside បានបង្កើតនូវកម្មវិធីធ្វើផែនទីក្នុងផ្ទះដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបានដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបាននិងមានប្រសិទ្ធិភាពខ្ពស់បំផុតនៅលើភពផែនដី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James ប្រចាំថ្ងៃ
  James Daily គឺជាអ្នកនិពន្ធអាជីពនិងជាអ្នកជំនាញទីផ្សារមាតិកា។ នៅពេលដែលគាត់មិនចូលរួមក្នុងការងារដែលទាក់ទងនឹងអាជីពគាត់ធ្វើតាមចំណាប់អារម្មណ៍ជាច្រើនផ្សេងទៀតរបស់គាត់រួមមានវិស័យតារាសាស្ត្រចិត្តវិទ្យានិងភាពយន្ត។ មានអារម្មណ៍ដោយឥតគិតថ្លៃដើម្បីទាក់ទងគាត់តាមរយៈប្លក់ផ្ទាល់ខ្លួនរបស់គាត់ ខួរក្បាល. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels គឺជាទីប្រឹក្សាឯកជនភាពជាក់ស្តែង (GDPR, CCPA, US Privacy Laws), Fractional Privacy Officer និងជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ទីប្រឹក្សា Red Clover. Jodi ក៏ជា Podcast Host និង Keynote Speaker ផងដែរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេរេមីឌូវ
  Jeremy Durant គឺជានាយកអាជីវកម្មនៅ Bop Design ការរចនាគេហទំព័រ B2B និងក្រុមហ៊ុនទីផ្សារឌីជីថល។ លោក Jeremy ធ្វើការយ៉ាងជិតស្និទ្ធជាមួយអាជីវកម្មដែលត្រូវការគេហទំព័រទីផ្សារនិងយុទ្ធសាស្រ្តយីហោជួយពួកគេក្នុងការអភិវឌ្ឍការស្នើសុំតម្លៃពិសេសនិងទម្រង់អតិថិជនល្អបំផុត។ លោក Jeremy បានទទួលបរិញ្ញាបត្រពីមហាវិទ្យាល័យ Merrimack និងមហាវិទ្យាល័យ MBA ពីសាកលវិទ្យាល័យ California រដ្ឋ San Marcos ។ ការសរសេររបស់គាត់ត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុង CMS Wire, វិទ្យាស្ថានទីផ្សារតាមអ៊ិនធឺរណែត, ទស្សនាវដ្តី EContent, ទីផ្សារ B2B, ភ្នាក់ងារទីផ្សារ, ទស្សនាវដ្តីទិដ្ឋភាព, និងទស្សនាការបង្វិល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក James Ellaby
  ជេមគឺជាអ្នកសារព័ត៌មានដែលទទួលការបណ្តុះបណ្តាលហើយមានបទពិសោធន៍ជាង ១៥ ឆ្នាំក្នុងការសរសេរអំពីអាជីវកម្មការកម្សាន្តនិងបច្ចេកវិទ្យា។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Jeffstst
  ជួយអង្គការទីផ្សារជឿនលឿនបំផុតនៅលើពិភពលោកបង្កើនប្រាក់ចំណូលនិងផ្តល់តម្លៃកាន់តែច្រើនដល់អតិថិជនរបស់ពួកគេជាមួយ អាឡូកាដា វេទិកាគ្រប់គ្រងការអនុវត្តន៍ទីផ្សារដែលជាវិធីរៀបចំផែនការថវិកានិងដំណោះស្រាយការគ្រប់គ្រងប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាពបំផុតរបស់ពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen Van Glabbeek
  មុនពេលរកឃើញ ស៊ី។ អ។ ម។ ក ក្នុងនាមជា ClubMessage ក្នុងឆ្នាំ ១៩៩៩ រួមគ្នាជាមួយហ្គីលប៊ឺរហ្គូជឺស៊ឺជេរ៉ូនបានសិក្សាជំនាញគ្រប់គ្រងបច្ចេកវិទ្យានៅសាកលវិទ្យាល័យបច្ចេកវិទ្យានៅអឺនហូវចន្លោះឆ្នាំ ១៩៩៧ និង ២០០២ ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសថូម៉ាស
  ខ្ញុំជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិកនៃ JESS3 ដែលជាទីភ្នាក់ងារអន្តរកម្មប្រកបដោយការច្នៃប្រឌិតដែលមានឯកទេសខាង UX និងការមើលឃើញទិន្នន័យ។ ក្រុមខ្ញុំនិងខ្ញុំមានស្ថាបត្យករជំនាញរចនានិងដំណោះស្រាយសម្រាប់ Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, មិត្តរួមថ្នាក់។ com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, សមាគមអេឡិចត្រូនិកអ្នកប្រើប្រាស់ / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post និងភាពអស្ចារ្យជាច្រើនទៀត។ ម៉ាក។ អ៊ីមែល៖ jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Falls
  Jason Falls គឺជា SVP សម្រាប់ឌីជីថលឌីជីថល ភាពបត់បែនដែលជាក្រុមហ៊ុនទីផ្សារឌីជីថលដែលមានការិយាល័យនៅ St. Louis, Chicago និង Louisville ។ គាត់ជាអ្នកនិពន្ធសៀវភៅពីរក្បាលស្តីពីទីផ្សារឌីជីថលវាគ្មិនសំខាន់ៗលើប្រធានបទនិងអ្នកវិភាគបច្ចេកវិទ្យាសង្គម។ ភ្ជាប់ជាមួយគាត់នៅ jasonfalls នៅលើបណ្តាញសង្គមភាគច្រើន។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្ស៊កដានី Feise
  ហ្ស៊កដានីហ្វសៀសជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារឥទ្ធិពលនៅ ត្រាក់ទ័រដែលជាវេទិកាគ្រប់គ្រងឥទ្ធិពល។ ហ្ស៊កដានីមានការងប់ងល់នឹងការបង្កើតទំនាក់ទំនងជាមួយអ្នកគិតប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតនិងភ្នាក់ងារផ្លាស់ប្តូរនៅក្នុងទីផ្សា។ មានអារម្មណ៍ថាឥតគិតថ្លៃដើម្បីធ្វីត @jfeiseee ជាមួយសំណួរទំនាក់ទំនងឥទ្ធិពលដែលកំពុងឆេះរបស់អ្នក។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Foster ។
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេហ្វហ្គាឡា
  Jeff Galea បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន Room4 Media ដោយមានបេសកកម្មជួយអាជីវកម្មនៅទូទាំងពិភពលោកភ្ជាប់និងទំនាក់ទំនងកាន់តែមានប្រសិទ្ធភាពជាមួយទស្សនិកជនរបស់ពួកគេតាមរយៈការធ្វើទីផ្សារវីដេអូ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan នាយកប្រតិបត្តិទីផ្សារនៅ Folio3 គឺជាអ្នកនិពន្ធ B2B/SaaS ដែលមានបទពិសោធន៍ដែលមានឯកទេសក្នុងការសរសេរសម្រាប់ឧស្សាហកម្មគ្រប់គ្រងទិន្នន័យ។ នាងក៏ជាអ្នកសរសេរកម្មវិធីក្នុងការបង្កើត សាកល្បង និងថែទាំកម្មវិធីកម្មវិធីសហគ្រាស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Jacky ដែលជាសហគ្រិនស៊េរី និងជាអ្នកចូលចិត្តលេងហ្គេម លោក Jacky បានចំណាយពេលពេញមួយជីវិតរបស់គាត់ដើម្បីជ្រមុជនៅក្នុងសង្វៀនឌីជីថល។ តែងតែត្រៀមខ្លួនសម្រាប់ការផ្សងព្រេងថ្មី ការចាប់អារម្មណ៍របស់ Jacky ក្នុងការបង្កើតបទពិសោធន៍ថ្មីៗសម្រាប់អ្នកលេងហ្គេម គឺជាកត្តាជំរុញទឹកចិត្តដ៏សំខាន់មួយដើម្បីចាប់ផ្តើម DinoMao ដែលជាកម្មវិធីហ្គេមនៅលើអ៊ីនធឺណិតដំបូងគេសម្រាប់តំបន់អាស៊ីអាគ្នេយ៍។ ជាមួយនឹងភាពជោគជ័យនៅក្នុងដៃ និងការយល់ដឹងថាមនុស្សត្រូវបានភ្ជាប់ពាក្យនៅពេលដែលមានទំនាក់ទំនងជាមួយគោលបំណងមួយ Jacky បានបង្កើត រង្វាន់ទន្សាយដែលជាវេទិកាដកប្រាក់ដែលផ្តល់រង្វាន់ដល់អ្នកប្រើប្រាស់សម្រាប់ការទិញតាមអ៊ីនធឺណិតរបស់ពួកគេជាគ្រីបតូ ឬដុល្លារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេន មាស
  Jen Gold ដឹកនាំទីផ្សារផលិតផលសម្រាប់ខ្សែផលិតផលដំណោះស្រាយទីផ្សាររបស់ Arity ជាកន្លែងដែលនាងមើលការខុសត្រូវលើសកម្មភាពទីផ្សារសម្រាប់ការផ្តល់ជូនតាមទូរលេខសម្រាប់អ្នកទីផ្សារ។ មុនពេល Arity Jen បានដំណើរការអង្គការទីផ្សារផលិតផលនៅ MediaMath ជាកន្លែងដែលនាងផ្តោតលើការចាប់ផ្តើម និងពង្រីកដំណោះស្រាយថ្មីនៅក្នុងកន្លែងទីផ្សារតាមកម្មវិធី។ បទពិសោធន៍របស់ Jen រួមមានផលិតផល ទីផ្សារ មាតិកា និងតួនាទីអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនគ្រប់ទំហំ និងបញ្ឈរ។ ក្នុងអំឡុងពេលរបស់នាងនៅ TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times និងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មជាច្រើន នាងបានជួយណែនាំការពង្រីកឌីជីថល បង្កើត និងប្រតិបត្តិផែនទីបង្ហាញផ្លូវផលិតផល និងអនុវត្តយុទ្ធសាស្រ្តដើម្បីកសាងចំណែកទីផ្សារ និងការយល់ដឹងអំពីម៉ាកយីហោ។ Jen បានបញ្ចប់ការសិក្សាពីសាកលវិទ្យាល័យ Pennsylvania ហើយរស់នៅជាមួយគ្រួសាររបស់នាងក្នុងរដ្ឋ Massachusetts។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer Golden
  Jennifer Golden គឺជានាយកផ្នែកទីផ្សារសាជីវកម្មជាមួយនឹងទំនួលខុសត្រូវសកលសម្រាប់យុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារ និងការប្រតិបត្តិនៅ MRP ។។ Jennifer នាំមកនូវបទពិសោធន៍យ៉ាងស៊ីជម្រៅក្នុងការតភ្ជាប់ទិន្នន័យ ការយល់ដឹង និងសកម្មភាពដើម្បីធ្វើឱ្យមានការចាប់អារម្មណ៍ពីអ្នកទិញយូរអង្វែង។ មុនពេល MRP នាងបានបម្រើការជាអ្នកប្រឹក្សាទីផ្សារ និងម៉ាកយីហោ និងកាន់តួនាទីជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារនៅ Acxiom, Rigzone និងអ្នកដទៃទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចាស្ទីនប្រផេះ
  ចាស្ទីនហ្គ្រេតគឺជាសហគ្រិនសៀរៀលនិងជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិក ដឹកនាំMDដែលជាទីភ្នាក់ងារប្រតិបត្តិការរកប្រាក់ចំណូលធំជាងគេបំផុតនៅលើពិភពលោកដែលបានអនុវត្តជាងពាក់កណ្តាលនៃមូលដ្ឋានអ្នកប្រើប្រាស់ Marketo ។ ចាស្ទីនបានបង្កើតអាជីពក្នុងការបើកដំណើរការក្រុមហ៊ុនដែលទទួលបានជោគជ័យនិងធ្វើមាត្រដ្ឋានពួកគេដោយការចាកចេញដោយជោគជ័យជាង 200MM + ក្នុងមួយទសវត្សរ៍ចុងក្រោយនេះ។ ការខិតខំប្រឹងប្រែងចុងក្រោយរបស់ចាស្ទីនបានចាប់ផ្តើមនៅឆ្នាំ ២០១៦ នៅពេលដែលគាត់បានសហការបង្កើត ឥដ្ឋចំនួន ៦ដែលជាការចាប់ផ្តើមរៀនតាមអ៊ិនធរណេតដែលត្រូវបានរចនាឡើងដើម្បីប្រយុទ្ធប្រឆាំងនឹងបុគ្គលិកនិងអតិថិជនតាមរយៈការអប់រំផ្អែកលើបទពិសោធន៍។ ក្នុងរយៈពេល ១០ ឆ្នាំកន្លងមកចាស្ទីនបានលេចចេញជាសំលេងខ្លាំងសំរាប់សហគ្រិនភាពទីផ្សារនិងវប្បធម៌។ ក្នុងនាមជាវាគ្មិនដែលត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ចាស្ទីនត្រូវបានគេបោះពុម្ភផ្សាយជាង ៣៥០ ដងនៅក្នុងការបោះពុម្ពផ្សាយឧស្សាហកម្មនិងកាន់ជួរផ្ទាល់ខ្លួនរបស់គាត់គឺកុលសម្ព័ន្ធចំណេះដឹងក្នុងអិល។ ចាស្ទីននិងភរិយារបស់គាត់គឺជេនីហ្វើរបានជួបគ្នានៅលើទីផ្សារហើយបីឆ្នាំក្រោយមកបានស្វាគមន៍កូនប្រុសរបស់ពួកគេហ្គ្រេសសុនចូលក្នុងពិភពលោកនៅខែមេសាឆ្នាំ ២០១៧ ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជូលីហ្គ្រីនវូដ
  ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ ២០ ឆ្នាំផ្នែកទីផ្សារលោកស្រី Juli ដឹកនាំកម្មវិធីទំនាក់ទំនងនិងទីផ្សារអតិថិជនរបស់សកលលោក Cloudinary ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Cloudinary លោកស្រី Juli បានធ្វើជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ទីផ្សាររួមបញ្ចូលគ្នារបស់នាងដែលជាកន្លែងដែលនាងបានបង្កើតនិងប្រតិបត្តិកម្មវិធីទីផ្សារដែលទទួលបានជោគជ័យសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យានិងថែទាំសុខភាពនិងមិនរកប្រាក់ចំណេញគ្រប់គ្រងអ្វីៗគ្រប់យ៉ាងពីការបង្កើតយីហោនិងការិយាល័យទទួលជំនួយផ្ទាល់រហូតដល់ទីផ្សារមាតិកានិងព្រឹត្តិការណ៍។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសសុនដុត
  ជេសគឺជាអ្នកនិពន្ធបច្ចេកទេសអេស។ អេស។ បច្ចុប្បន្នដែលមានទំនាក់ទំនងជាមួយ ជជែកប្រូតូកូល។ គាត់ចូលចិត្តសរសេរអំពីផលិតផលគាំទ្រអតិថិជនដែលកំពុងរីកចម្រើននិន្នាការនៅក្នុងឧស្សាហកម្មគាំទ្រអតិថិជននិងផលប៉ះពាល់ហិរញ្ញវត្ថុនៃការប្រើប្រាស់ឧបករណ៍បែបនេះ។ នៅក្នុងពេលទំនេររបស់គាត់ជេសសុនចូលចិត្តធ្វើដំណើរយ៉ាងច្រើនដើម្បីរៀនអំពីវប្បធម៌និងប្រពៃណីថ្មី។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេស៊ីសាហ Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro នាយកប្រតិបត្តិនៃ Hawthorneបានដាក់ទីតាំងទីភ្នាក់ងារជាយុទ្ធសាស្ត្រនៅជួរមុខនៃបដិវត្តទីផ្សារថ្មីនៃការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលសិល្បៈត្រូវនឹងវិទ្យាសាស្ត្រ។ ពីការច្នៃប្រឌិតនិងផលិតកម្មរហូតដល់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយនិងការវិភាគលោកជេស៊ីកាប្តេជ្ញាចិត្តចំពោះគុណភាពនិងការច្នៃប្រឌិតខ្ពស់បំផុតលើវិញ្ញាសាភ្នាក់ងារទាំងអស់។ តួនាទីរបស់លោកស្រីទាក់ទងនឹងការជំរុញទំនាក់ទំនងអតិថិជនយូរអង្វែងដើម្បីបង្កើតយុទ្ធនាការផ្សព្វផ្សាយដែលមានលក្ខណៈយុទ្ធសាស្ត្រនិងអាចវាស់វែងបានដែលត្រូវបានរចនាឡើងដើម្បីបញ្ឆេះការឆ្លើយតបរបស់អតិថិជនជាបន្ទាន់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett ។
  Jeffrey Hayzlett គឺជាទូរទស្សន៍និងវិទ្យុដំបូងនៃវិទ្យុ ស៊ី - ឈុតជាមួយជេហ្វ្រីហៃហ្សីលត និង ទស្សនវិស័យប្រតិបត្តិ នៅលើទូរទស្សន៍ស៊ី - ឈុតនិង អាជីវកម្មទាំងអស់ជាមួយជែហ្វ្រីហៃហ្សីលត នៅលើវិទ្យុស៊ី - ឈុត។ Hayzlett គឺជាអ្នកល្បីល្បាញខាងជំនួញជាសកលអ្នកនិយាយអ្នកនិពន្ធអ្នកនិពន្ធលក់ដាច់ជាងគេនិងជាប្រធានបណ្តាញស៊ី - ស៊េតដែលជាផ្ទះរបស់បណ្តាញមេដឹកនាំដ៏មានឥទ្ធិពលបំផុតរបស់ពិភពលោក។ ភ្ជាប់ជាមួយហៃហ្សីតធីត ក្នុង Twitter, Facebook, LinkedIn, ឬ Google+. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជែកគីហ៊ីមេស
  ជែកគីហេមេសគឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ភាពរហ័សរហួនដែលជាភ្នាក់ងារដែលមានមូលដ្ឋាននៅមីលវូគីដែលជួយអ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មផ្នែកសូហ្វវែរ (SaaS) ទទួលបានប្រាក់ចំណូលនិងរីកចម្រើនកាន់តែលឿននិងជាសហស្ថាបនិក សប្តាហ៍សហគ្រិនភាពនារី។ សកម្មខ្លាំងណាស់ LinkedIn, ជែកគីជំរុញឱ្យមានការពិភាក្សាអំពីជីវិតប្រចាំថ្ងៃនិងបញ្ហាប្រឈមនៃការរីកលូតលាស់របស់ក្រុមហ៊ុន bootstrapped មួយ។ ជែកគីណែនាំអ្នកចាប់ផ្ដើមអាជីវកម្មរបស់សិស្ស សហគមន៍គឺជាអ្នករៀបចំកម្មវិធី ចាប់ផ្តើមមីលវ៉ូគីអ៊ី EMERGEនិងទីប្រឹក្សាជាមួយ វិនិយោគិនមាសទេវតា។ បន្ថែមពីលើការចូលរួមជំនាញរបស់នាងជែកគីគឺជាអ្នកចិញ្ចឹមម្តាយចិញ្ចឹមនិងអ្នកបើកយន្តហោះនាពេលអនាគត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  ចនហេនរី Scherck
  ចនហេនរីគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សាររីកចម្រើន DocSend។ គាត់គឺជាអ្នកទីផ្សារ B2B SaaS ដែលមានឯកទេសក្នុងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពម៉ាស៊ីនស្វែងរកភាពវៃឆ្លាតប្រកួតប្រជែងប្លក, រូបភាពវិភាគមាតិកាបង្កើតជំនាន់និងបំលែង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចន Hurley
  ចនមានបទពិសោធផ្នែកទន់អ៊ិនធឺរណែតនិងបទពិសោធន៍ភាពជាអ្នកដឹកនាំជាង ១៤ ឆ្នាំ។ មុនពេលចាប់ផ្តើម SmartFile ចនគឺជាប្រធាននិងជាសហស្ថាបនិកក្រុមហ៊ុន Webexcellence ដែលជាក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រធំជាងគេមួយនៅរដ្ឋ Indianapolis ។ ចនបានធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនដូចជាដេលកូរ៉េមីបញ្ជីអែនជីនិងអិនអេអេអេដើម្បីអភិវឌ្ឍកម្មវិធីគេហទំព័រសម្បូរបែប។ ដូចគ្នានេះផងដែរនៅពេលធ្វើការនៅ Webexcellence ចនបានដើរតួនាទីយ៉ាងសំខាន់នៅក្នុងដំណាក់កាលចាប់ផ្តើមនៃក្រុមហ៊ុនអេសធីធីធី។ ក្នុងនាមជាប្រធានាធិបតីនិងជាសហស្ថាបនិក SmartFileចនដឹកនាំការលក់ទីផ្សារនិងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Joe Intile
  យ៉ូសែប Intile គឺជានាយកច្នៃប្រឌិតនៅអ៊ីនកកេតនិងមានបទពិសោធន៍ជាង ១០ ឆ្នាំធ្វើការជាអ្នករចនាម៉ូដក្នុងផ្ទះនិងក្រៅផ្ទះដែលមានឯកទេសក្នុងការរចនាម៉ាកព្រីននិងរចនាតាមទូរស័ព្ទ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jeff Kerr
  Jeff គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិក CaseFleet។ CaseFleet គឺជាកម្មវិធីគ្រប់គ្រងករណីដែលផ្តល់អំណាចដល់អ្នកវិវាទឱ្យឈ្នះកាន់តែច្រើនដោយមានឧបករណ៍សម្រាប់រៀបចំពេលវេលាកំណត់ប្រតិទិនច្បាប់វិក្កយបត្រនិងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក John Koetsier
  លោក John Koetsier គឺជាអ្នកសារព័ត៌មានអ្នកវិភាគនិងអ្នកវិភាគអនាគត។ ក្នុងនាមជាសេដ្ឋវិទូចល័តនៅ បទភ្លេងខ្ញុំព្យាករណ៍និងវិភាគនិន្នាការដែលជះឥទ្ធិពលដល់ប្រព័ន្ធអេកូឡូស៊ីចល័ត។ ខ្ញុំធ្លាប់ជាអ្នកសារព័ត៌មានអ្នកវិភាគនិងនាយកប្រតិបត្តិក្រុមហ៊ុនហើយបានធ្វើឱ្យសេដ្ឋកិច្ចចល័តកើនឡើងជាលំដាប់។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ TUNE ខ្ញុំបានបង្កើតក្រុមស្រាវជ្រាវ VB Insight នៅ VentureBeat និងគ្រប់គ្រងក្រុមបង្កើតកម្មវិធីសម្រាប់ដៃគូដូចជា Intel និង Disney ។ លើសពីនេះទៀតខ្ញុំបានដឹកនាំក្រុមបច្ចេកទេសបង្កើតគេហទំព័រសង្គមនិងកម្មវិធីទូរស័ព្ទហើយបានពិគ្រោះយោបល់លើទូរស័ព្ទចល័តសង្គមនិងអាយអូធី។ ក្នុងឆ្នាំ ២០១៤ ខ្ញុំត្រូវបានគេដាក់ឈ្មោះអោយជាកំពូល ១០០ នៃហ្វុលយ៉ូនៃ“ ឧស្សាហកម្មច្នៃប្រឌិតថ្មីបំផុតនិងអ្នកបោកប្រាស់ទីផ្សារ” ។ ខ្ញុំរស់នៅចក្រភពអង់គ្លេសកូឡុំបៀប្រទេសកាណាដាជាមួយគ្រួសារខ្ញុំដែលខ្ញុំបង្ហាត់កីឡាបេស្បលនិងវាយកូនគោលលើទឹកកកទោះបីមិនមានពេលតែមួយក៏ដោយ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   ក្នុង Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  លោកស្រី Julia Krzak
  អ្នកឯកទេសអភិវឌ្ឍន៍មាតិកាដែលមានបទពិសោធន៏ក្នុងទីផ្សារឌីជីថល។ និស្សិតទើបបញ្ចប់ការសិក្សាផ្នែកសិក្សាអាមេរិចនិងវប្បធម៌អង់គ្លេស។ មានបទពិសោធន៏ក្នុងការធ្វើការនៅក្នុងបរិស្ថាន SaaS ដែលមានការប្រកួតប្រជែង។ សង្កេតមើលគ្រប់រឿងទីផ្សារការវិភាគនិងការត្បាញបច្ចេកវិទ្យាកូដទាបចូលទៅក្នុងដំណើរការអាជីវកម្ម។ អ្នកនិពន្ធចម្លង B2B ដែលមានចំណាប់អារម្មណ៍សម្រាប់ទស្សនិកជនជាច្រើនរួមទាំងអ្នកអភិវឌ្ឍន៍អ្នកធ្វើទីផ្សារនិងអ្នកប្រតិបត្តិនិងទ្រព្យសម្បត្តិជាច្រើន - គេហទំព័រអត្ថបទការសិក្សាករណីស្គ្រីបវីដេអូនិងច្រើនទៀត។ បច្ចុប្បន្នកំពុងធ្វើការឱ្យក្រុមហ៊ុន Voucherify.io ទាក់ទងនឹងការបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តមាតិកាការធ្វើទីផ្សារវីដេអូនិង SEO ។ ជាលក្ខណៈឯកជនអ្នកគាំទ្រវីដេអូហ្គេមការប្រឌិតផ្នែកអក្សរសាស្ត្រនិងការសិក្សាអំពី veganism ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jeff Kupietzky
  Jeff មានតួនាទីជា CEO របស់ ចេងដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាច្នៃប្រឌិតជួយក្រុមហ៊ុននានារកប្រាក់ពីសំបុត្រព័ត៌មានតាមអ៊ីមែលរបស់ពួកគេតាមរយៈខ្លឹមសារថាមវន្ត។ វាគ្មិនញឹកញាប់នៅក្នុងសន្និសីទប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល គាត់ក៏ត្រូវបានបង្ហាញនៅលើ CNN, CNBC និងនៅក្នុងទស្សនាវដ្តីព័ត៌មាននិងអាជីវកម្មជាច្រើន។ Jeff ទទួលបាន MBA ជាមួយនឹងភាពខុសគ្នាខ្ពស់ពី Harvard Business School និងបានបញ្ចប់ការសិក្សា Summa Cum Laude ជាមួយ BA in Economics ពីសាកលវិទ្យាល័យ Columbia ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចនខៀវ
  ចនគឺជាប្រធានបង្កើតសហគមន៍នៅ ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ Truffle. Truffle Media Networks ផ្តល់ Ag Media ដែលអ្នកអាចប្រើ តាមរយៈការផលិត និងចែកចាយនូវស៊េរីប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលផ្តោតលើអាជីវកម្មកសិកម្មដែលមានគុណភាពខ្ពស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេរេមីលេវី
  លោក Jeremy Levy សហស្ថាបនិក សូចនាករ ជាមួយមិត្តភក្តិនិងអ្នកត្រួសត្រាយប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម Andrew Weinrich បន្ទាប់ពីបានរកឃើញថាតម្រូវការទិន្នន័យអតិថិជនមានគុណភាពនៅពេលដំណើរការ MeetMoi ដែលជាកម្មវិធីណាត់ជួបទីតាំងដែលពួកគេបានលក់ទៅឱ្យ Match.com ។ អ្នកទាំងពីរក៏បានបង្កើត Xtify ដែលជាឧបករណ៍ជូនដំណឹងតាមទូរស័ព្ទដែលពួកគេបានលក់ទៅឱ្យក្រុមហ៊ុន IBM ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេលីសលីកាហ្គោល
  Jenn Lisak Golding គឺជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Sapphire Strategy ដែលជាទីភ្នាក់ងារឌីជីថលដែលបញ្ចូលទិន្នន័យយ៉ាងសំបូរបែបជាមួយនឹងវិចារណញាណដែលមានបទពិសោធន៍ដើម្បីជួយឱ្យយីហោ B2B ឈ្នះអតិថិជនកាន់តែច្រើននិងបង្កើនទីផ្សារ ROI របស់ពួកគេ។ អ្នកយុទ្ធសាស្រ្តដែលទទួលបានរង្វាន់ជេនីបានបង្កើតគំរូសាបឡៃឡាក់ឡជីវផ្លេយៈឧបករណ៍សវនកម្មផ្អែកលើភស្តុតាងនិងប្លង់មេសម្រាប់ការវិនិយោគទីផ្សារដែលមានដំណើរការខ្ពស់។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  យ៉ាកុប ឥតស្រឡាញ់
  Jake Loveless មានអាជីពម្ភៃឆ្នាំក្នុងការធ្វើឱ្យបច្ចេកវិទ្យាដើរលឿន។ ពីប្រព័ន្ធជួញដូរដែលមានភាពយឺតយ៉ាវទាបនៅលើ Wall Street ដល់វេទិកាបណ្តាញខ្នាតធំសម្រាប់ក្រសួងការពារជាតិ រហូតដល់បណ្តាញមីក្រូវ៉េវសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនទូរគមនាគមន៍ - Jake បានជួយជំរុញកម្មវិធីដល់កម្រិតល្បឿនថ្មី។ ថ្ងៃនេះ Jake រត់ គែមដែលជាក្រុមហ៊ុនបង្កើនល្បឿនគេហទំព័រសកលលោកបានសហស្ថាបនិកជាមួយដៃគូពីរនាក់ក្នុងឆ្នាំ 2016 ។ Edgemesh ជួយក្រុមហ៊ុន eCommerce នៅទូទាំងឧស្សាហកម្ម និងវេទិកាជាច្រើនផ្តល់នូវការផ្ទុកទំព័រលឿនជាងមុន 20-50% ដល់អ្នកប្រើប្រាស់ជុំវិញពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Low
  Jonathan Low គឺជាសហគ្រិន និងជាអ្នកនិពន្ធអាជីវកម្មដ៏ល្បីម្នាក់របស់ប្រទេសដាណឺម៉ាក។ Løw គឺជាសហស្ថាបនិកនៃ JumpStoryដែលជាវេទិការូបថតស្តុកដែលមានមូលដ្ឋានលើ AI ដែលត្រូវបានគេហៅថា "Netflix នៃរូបភាព" ។ JumpStory បច្ចុប្បន្នមានអតិថិជនជាង 150 ប្រទេស ហើយកំពុងរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក John Manganaro
  John Manganaro គឺជា VP នៃផលិតផលនិងវិភាគសម្រាប់ ឌីវីនដែលជាកន្លែងដែលគាត់ទទួលខុសត្រូវចំពោះការច្នៃប្រឌិតផលិតផលនិងការវិភាគទិន្នន័យដោយផ្តោតលើការជួយអ្នកចែកចាយឱ្យគ្រប់គ្រងស្តុករថយន្តដែលប្រើប្រាស់រួចប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព។ ពីមុនម៉ាន់ណារ៉ូរ៉ូជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ផ្នែកគ្រប់គ្រងរបស់ភី។ ស៊ី។ ស៊ីនិងជាម្ចាស់ផលិតផលសម្រាប់អង្គការបច្ចេកវិទ្យារួមទាំង Cars.com ។  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសម៉ាកខេយ
  ក្នុងនាមជាសំលេងលើទេពកោសល្យជេសុនខេកយចំណាយពេលភាគច្រើនរបស់គាត់នៅក្នុងបន្ទប់តូចមួយនៅខាងក្រោយមីក្រូ។ សំលេងរបស់គាត់ត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុងគម្រោងជាច្រើនសម្រាប់ Dell, Walmart, Honda និងជាច្រើនទៀត។ គាត់មានជំនាញខាងសំលេងពន្យល់និងវីដេអូទីផ្សារតាមអ៊ិនធរណេត។ ស្តាប់ ការបង្ហាញរបស់ចេសិន or អានប្លក់របស់គាត់ សម្រាប់ការណែនាំនិងធនធានលើប្រធានបទទាក់ទងនឹងសំលេង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Joe McLean
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Joe McNeill
  Joe McNeill គឺជាប្រធានផ្នែកចំណូលនៅ ឥទ្ធិពល ២ និងជាប្រធានផ្នែកលក់បច្ចេកវិទ្យា B2B ដែលរួមបញ្ចូលគ្នានូវភាពរីករាយសម្រាប់ការផ្តល់សេវាអតិថិជន ការផ្តល់សិទ្ធិអំណាចដល់បុគ្គលិក និងប្រតិបត្តិការប្រាក់ចំណូលដ៏រឹងមាំទៅកាន់ស្ថាប័នដើម្បីពង្រីក និងរីកចម្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសមេនមីល
  Jason Miller គឺជាប្រធានយុទ្ធសាស្រ្តពាណិជ្ជកម្មនៅ Akamai TechnologiesAkamai Intelligent Platform ផ្តល់ជូនអ្នកប្រើប្រាស់របស់ខ្លួននូវប្រតិបត្តិការវេបសាយទូរស័ព្ទចល័តសុវត្ថិភាពពពកនិងដំណោះស្រាយចែកចាយប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដើម្បីគ្រប់គ្រងភាពស្មុគស្មាញនៃអាជីវកម្មតាមអ៊ិនធរណេតដោយមានភ្ជាប់បណ្តាញម៉ាស៊ីនមេជាង ១៧០,០០០ នៅទូទាំងពិភពលោក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសអូកាលី
  Jason Oakley គឺជានាយកទីផ្សារផលិតផលនៅ Chili Piper ។ ជេសគឺជាអ្នកទីផ្សារផលិតផលដែលមានបទពិសោធជាមួយនឹងចំណង់ចំណូលចិត្តចំពោះផលិតផលសាសាអេសភាពសហគ្រិននិងភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជន។ ក្នុងរយៈពេល ១០ ឆ្នាំនៃការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មខ្នាតតូចនិងមធ្យមលោកជេសមានឱកាសបង្ហាញជោគជ័យក្នុងមុខងារលក់និងទីផ្សារសំខាន់ៗជាច្រើនដែលអាចឱ្យគាត់ក្លាយជាអ្នកទីផ្សារផលិតផលជំនាញដែលព្យាយាមស្វែងយល់ពីដំណើររបស់អតិថិជនទាំងមូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jon Arnold
  Jon Arnold គឺជាអ្នកជំនាញរចនាចំណុចប្រទាក់អ្នកប្រើដែលធ្វើឱ្យគេហទំព័រ និងកម្មវិធីទូរស័ព្ទកាន់តែងាយស្រួលប្រើ (និងមើលទៅអស្ចារ្យផងដែរ!) 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jack Poyntz
  ស្ទូឌីយោ Jack Poyntz គឺជាក្រុមហ៊ុនរចនាគេហទំព័រនិងជាអ្នកជំនាញ Shopify ដែលមានវិញ្ញាបនបត្រ។ ពួកគេផ្តោតលើការផ្តល់ដំណោះស្រាយគេហទំព័រប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដើម្បីជួយក្រុមហ៊ុនដែលមានមហិច្ឆតារីកចម្រើនលើអ៊ីនធឺណិត។ ពួកគេចាប់យកបញ្ហាប្រឈមថ្មីៗដោយមានបំណងជួយអតិថិជនរបស់ពួកគេឱ្យទទួលបានជោគជ័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេអ៊ីឃ្វីស
  អ៊ីសាយគឺ កុងតឺន័រ។កំណើននិងការនាំមុខទីផ្សារ។ គាត់បង្កើតយីហោឃីឃីនដោយបង្កើតទំនាក់ទំនងរឹងមាំជាមួយអ្នកទីផ្សារសង្គមផ្សេងទៀតហើយចូលចិត្តនិយាយអំពីទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេករ៉ូដឌឺ
  លោក Jake Rheude គឺជានាយកផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ Red Stag Fulfillment ដែលជាឃ្លាំងបំពេញតាម e-commerce ដែលកើតចេញពី e-commerce ។ គាត់មានបទពិសោធន៍ជាច្រើនឆ្នាំនៅក្នុង e-commerce និងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម។ នៅពេលទំនេររបស់គាត់ Jake ចូលចិត្តអានអំពីអាជីវកម្ម និងចែករំលែកបទពិសោធន៍ផ្ទាល់ខ្លួនរបស់គាត់ជាមួយអ្នកដទៃ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jason Rushforth
  Jason Rushforth គឺជាអតីតយុទ្ធជនក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិជ្ជាដែលគួរឱ្យគោរព ដោយនាំមកនូវបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំនៃផលិតផល និង SaaS ដល់ស្ករ - វាទាំងអស់នៅក្នុង CRM និង CX ។ Jason គឺជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់ និងជាអ្នកគ្រប់គ្រងទូទៅ ប្រចាំទ្វីបអាមេរិក នៅ ស្ករ CRM. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចាហ្វារសាដាកក
  អ្នកទីផ្សារឌីជីថលដែលងប់ងល់មានចំណេះដឹងសំឡេងនៅក្នុងវិស័យដូចជាឧបករណ៍ SaaS, CX, ស្ថិតិ churn ជាដើម។ ល។ កាលពីមុនគាត់ធ្វើការឱ្យក្រុមហ៊ុនធំ ៗ ដូចជា SportsKeeda និង Neil Patel Digital India ហើយបច្ចុប្បន្នគាត់ធ្វើការនៅក្រុមហ៊ុន SmartKarrot Inc ។ គាត់ចូលចិត្តអានសៀវភៅកំឡុងពេលកំសាន្ដ។ និងជាអ្នកកោតសរសើរយ៉ាងខ្លាំងចំពោះស្នាដៃរបស់អាហ្គតាថាគ្រីស្ទី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជែលស្កូស
  ជែមស្កេសជាអ្នកគ្រប់គ្រងមាតិកានៃព្រះគម្ពីរមរមន ប្លក់ចង់បាន។ ជាមួយទំព័រចុះចតការផ្សព្វផ្សាយការផ្សព្វផ្សាយសង្គមទីផ្សារអ៊ីមែលនិងការគ្រប់គ្រងទំនាក់ទំនង។ Wishpondសូហ្វវែរធ្វើឱ្យការបង្កើតយុទ្ធនាការទីផ្សារពេញលេញមានភាពងាយស្រួល។ ភ្ជាប់ទំនាក់ទំនងជាមួយគាត់នៅលើ Twitter និង LinkedIn ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចូស៊ីស្កតឃឺម
  Josie Scotchmer គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ Mailjetទីផ្សារអ៊ីម៉ែលនិងវេទិកាអ៊ីម៉ែលប្រតិបត្តិការ។ ជូស៊ីគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារ B2B2C ដែលមានចំណង់ចំណូលចិត្តជាមួយនឹងវិធីសាស្រ្តពាណិជ្ជកម្មក្នុងការទំនាក់ទំនងទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  ជេរ៉ាចាជាអ្នកនិពន្ធខ្លឹមសារដែលគោលដៅក្នុងជីវិតគឺចង់ក្លាយជាពហុវត្តី។ គាត់មិននៅទីនោះនៅឡើយទេប៉ុន្តែដំណើរស្វែងរករបស់គាត់បានផ្តល់ឱ្យគាត់នូវចំណេះដឹងយ៉ាងទូលំទូលាយអំពីរឿងជាច្រើន។ គាត់ព្យាយាមចែករំលែកចំណេះដឹងរបស់គាត់ដោយសរសេរ។ នៅពេលទំនេរគាត់ប្រើអ៊ិនធឺរណែតដើរយូរហើយព្យាយាមចែចង់។ គាត់ស្រឡាញ់ស្នេហាដូចធារីស្រឡាញ់ស្នេហា! 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសស៊ីនមែន
  ជេសគឺជាប្រធានបុគ្គលិកនៅជូលីសដែលជាវេទិកាទីផ្សារឥទ្ធិពល។ ជេសគឺជាសហគ្រិននិងវីស៊ីដែលមានបទពិសោធផ្ទាល់ក្នុងការធ្វើជំនួញតាមប្រព័ន្ធអេឡិចត្រូនិចអតិថិជនការចាប់ផ្តើមទីផ្សារពីរផ្នែកនិងសាសា។ ជេសរីករាយចូលរួមសហការជាមួយមនុស្សដែលស្វែងរកដំណោះស្រាយនិងផ្តល់នូវដំណោះស្រាយដ៏មានតម្លៃ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក John ស្ម៊ីធ
  ចនមានបទពិសោធ ៤+ ឆ្នាំជាអ្នកជំនាញវីដេអូស្តីពីតម្រូវការ (វីអូឌី) ។ គាត់តែងតែរៀននិងចែករំលែកបច្ចេកវិទ្យាថ្មីៗនៅក្នុងវីដេអូអំពីតម្រូវការឧស្សាហកម្ម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ បប. គាត់មានបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំក្នុងការកសាងក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេក្នុងប្រភេទ រួមទាំងតួនាទីជោគជ័យពីរមុនជា CEO ដែលគាំទ្រដោយបណ្តាក់ទុននៅ NetBase និង PLAE ។ Spier ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រដោយមានកិត្តិយសពី UC Berkeley និង MBA ជាមួយនឹងកិត្តិយសពីសាលា Harvard Business School ។ ជនជាតិដើម San Diegan, Spier មានសេចក្តីរំភើបរីករាយដែលជាផ្នែកមួយនៃសហគមន៍បច្ចេកវិទ្យានៅក្នុងស្រុកកំណើតរបស់គាត់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Jim Sterne
  លោក Jim Sterne គឺជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់អន្តរជាតិដែលផ្តោតលើការវាស់តម្លៃបង្កើតនិងពង្រឹងទំនាក់ទំនងអតិថិជន។ Sterne បានសរសេរសៀវភៅចំនួន ៨ ក្បាលស្តីពីទីផ្សារអន្តរកម្មគឺជាប្រធានស្ថាបនិកនិងជាប្រធានបច្ចុប្បន្ន សមាគមវិភាគឌីជីថល និងផលិត កិច្ចប្រជុំកំពូលអេមមេទ្រីក និង កិច្ចប្រជុំកំពូលវិភាគប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចាណោសស្សាបា
  JánosSzabóគឺជាអ្នកជំនាញខាងយុទ្ធសាស្ត្រនិងទំនាក់ទំនងឌីជីថល។ បន្ទាប់ពីបទពិសោធន៍ទីភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មអស់រយៈពេលជាង ១០ ឆ្នាំមកគាត់បានបង្កើតកម្មវិធីទំនាក់ទំនងដែលអាចមើលឃើញជាមួយនឹងការទាញយកច្រើនជាង ២ លាន។ សព្វថ្ងៃនេះលោកJánosកំពុងដឹកនាំក្រុមឆាតឡឺដែលជាអេអាយអេគ្របពីលើការយកចិត្តទុកដាក់របស់អតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេសាកាថេហ្វៀល
  ជេសាកា Thiefels បានសរសេរអស់រយៈពេលជាង ១០ ឆ្នាំហើយបច្ចុប្បន្នជាអ្នកនិពន្ធពេញម៉ោងទីប្រឹក្សាទីផ្សារមាតិកានិងជាម្ចាស់អាជីវកម្ម។ នាងត្រូវបានគេបង្ហាញនៅក្នុងទស្សនាវដ្តី Forbes និង Business Insider ហើយបានសរសេរសម្រាប់វឺដ្យីនម៉ាធីនបផ្លេននិងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចនធាស
  John Thies គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៃ អ៊ីមែលលើអាស៊ីដដែលជាសេវាកម្មដែលផ្តល់ឱ្យអ្នកទីផ្សារអ៊ីម៉ែលនូវការមើលជាមុននូវរបៀបដែលអ៊ីមែលរបស់ពួកគេត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុងអតិថិជនអ៊ីមែលនិងឧបករណ៍ចល័តដែលមានប្រជាប្រិយបំផុត។ គាត់រស់នៅក្នុងក្រុង Denver រដ្ឋ Colorado ជាមួយប្រពន្ធនិងកូនប្រុស។ នៅពេលដែលគាត់មិនធ្វើការគាត់នឹងនៅលើទីលានវាយកូនហ្គោលឬជិះស្គីលើទឹកកកនៅក្នុងម្សៅរដ្ឋខូឡូរ៉ាដូ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek មានតួនាទីជាអនុប្រធាន ស្រាវជ្រាវ និងអភិវឌ្ឍន៍នៅ ធាតុឌីជីថល. Jonathan គឺជាអ្នកស្រាវជ្រាវស៊ើបការណ៍សម្ងាត់ដែលគំរាមកំហែងតាមរដូវកាលដែលមានប្រវត្តិនៃការធ្វើកោសល្យវិច្ច័យបណ្តាញ ការគ្រប់គ្រងឧប្បត្តិហេតុ ការវិភាគមេរោគ និងជំនាញបច្ចេកវិទ្យាជាច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងផលិតផលកំណើននៅ ក្រុមហ៊ុន Clearbitជាកន្លែងដែលគាត់ផ្តោតលើការបង្កើតផលិតផលឥតគិតថ្លៃ ដែលអាចឱ្យអ្នកទីផ្សារដែលជំរុញដោយប្រាក់ចំណូល ទទួលបានបទពិសោធន៍ពីថាមពលនៃបច្ចេកវិទ្យារបស់ Clearbit។ Justin មានបទពិសោធន៍ 15 ឆ្នាំនៃផ្នែកទីផ្សារ កំណើន និងភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅក្នុង B2B SaaS ជាមួយនឹងជំនាញក្នុងការទទួលបាន ការរក្សាទុក និងការរកប្រាក់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ចៅក្រមហ្គ្រេម
  វាសមហេតុផលដែលចៅក្រមបានក្លាយជាប្រធាន ស .១ដូចដែលគាត់បានឈានមុខគេនៅក្នុងអាជីវកម្មឌីជីថលអាជីពទាំងមូលរបស់គាត់។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Sq1 គាត់គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃទីភ្នាក់ងារឌីជីថលដែលទទួលបានជោគជ័យបំផុតមួយនៅក្នុងរដ្ឋតិចសាស់។ ចៅក្រមបានជួយទីភ្នាក់ងារឌីជីថលរបស់គាត់ឱ្យបង្កើតបញ្ជីឈ្មោះអតិថិជនរបស់ខ្លួនដើម្បីរួមបញ្ចូលក្រុមហ៊ុនដែលគួរឱ្យកត់សម្គាល់ដូចជាក្រុមហ៊ុនអាកាសចរណ៍អាមេរិចក្រុមហ៊ុន Mountain Mountain ទឹកសាបការនាំចូលផត ១ ឌីលឡាដនិងវិទ្យុសាក។ អ្នកទទួលក្មេងជាងគេនៃពានរង្វាន់“ អាជីវកម្មខ្នាតតូចប្រចាំឆ្នាំ” របស់ក្រុមហ៊ុន Comdex (ជាកម្មវិធីពិព័រណ៍ពាណិជ្ជកម្មនិងពិព័រណ៍កុំព្យូទ័រធំជាងគេបំផុតនៅលើពិភពលោក) ចៅក្រមធ្លាប់ជាអ្នកនាំមុខខាងផ្នែកទីផ្សារ / ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់និងការរចនានិងអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រ។ ជាងមួយទសវត្សរ៍។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចាលីមវែលជី
  Jamil គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ការលក់ស្វ័យប្រវត្តិកម្មងាយស្រួលដែលជាភ្នាក់ងារលក់ចីវលោ។ ជំនាញរបស់គាត់ក្នុងការធ្វើទីផ្សារការលូតលាស់ការលួចការបង្កើតការនាំមុខនិងការលក់និងការធ្វើស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារប្រែទៅជាវិធីសាស្រ្តដែលមានការយល់ដឹងទូលំទូលាយនិងមានសកម្មភាពដើម្បីទទួលយកការលក់តាមរយៈដំបូល! Jamil មានបទពិសោធន៍ ៩ ឆ្នាំក្នុងនាមជាអ្នកនាំមុខគេផ្នែកទីផ្សារដែលមានការរីកចម្រើនលំដាប់ថ្នាក់អន្តរជាតិ។ អតិថិជនរបស់គាត់និងរឿងជោគជ័យនៃការលូតលាស់របស់ពួកគេត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុង Forbes, BBC, Tech Crunch និង Venture Beat ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ចនវូ
  ចនវ៉ុងគឺជាម្ចាស់តែមួយគត់នៃក្រុមហ៊ុនស្វែងរកតាមអ៊ីនធឺណេតក្នុងស្រុក។ បេសកកម្មរបស់ចនគឺដើម្បីជួយម្ចាស់អាជីវកម្មក្នុងស្រុកបង្កើនឥទ្ធិពលតាមអ៊ិនធរណេតដើម្បីឱ្យពួកគេអាចគ្រប់គ្រងឧស្សាហកម្មរបស់ពួកគេបាន។ ជាមួយនឹងភាពវាងវៃនៃអាជីវកម្មរបស់គាត់និងការយល់ដឹងពីទិដ្ឋភាពអាជីវកម្មក្នុងស្រុកលោកចនសរសេរប្លុកដែលឆ្លុះបញ្ចាំងពីរបៀបប្តូរយុទ្ធនាការ SEO តាមតម្រូវការរបស់អតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Josh Wardini
  Josh Wardini គឺជាអ្នកចែកចាយវិចារណកថានិងជាអ្នកគ្រប់គ្រងសហគមន៍នៅឯ Hostingtribunal ។ ដោយមានប្រវត្តិដំបូងក្នុងការប្រាស្រ័យទាក់ទងនិងជំនាញក្នុងការអភិវឌ្ឍសហគមន៍លោក Josh ធ្វើការរាល់ថ្ងៃដើម្បីផ្លាស់ប្តូរការគ្រប់គ្រងធនធានមនុស្សរបស់ក្រុមហ៊ុនដែលមានមូលដ្ឋានឌីជីថល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Josh Wetzel
  លោក Josh Wetzel គឺជាប្រធានផ្នែកប្រាក់ចំណូលរបស់ក្រុមហ៊ុន OneSignal ដែលជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារក្នុងការចូលរួមរបស់អតិថិជនការជំរុញចល័តការជំរុញតាមអ៊ីនធឺណេតតាមអ៊ីម៉ែលនិងសារនៅក្នុងកម្មវិធីសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនជាង ៨០០.០០០ ។ គាត់មានអាជីពបង្កើតពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលនិងសូហ្វវែរសូហ្វវែរដែលមានអាយុកាលពីរទសវត្សរ៍ដោយមានភាពជាអ្នកដឹកនាំនៅ eBay, PubMatic និង Bazaarvoice ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ជែរេមី Williams
  លោក Jeremy ជា VP និងទំនាក់ទំនងនៅ VP ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយផ្កាយ ១២ និង Candidio។ ពួកគេផ្តល់ជូនទាំងសេវាកម្មវីដេអូនិងវេទិកាកែសម្រួលសេវាកម្មដោយខ្លួនឯងសម្រាប់វីដេអូ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ជេលីយវូដស៍
  Jilian Woods គឺជាអ្នកកាសែតឯករាជ្យនិងជាអ្នកនិពន្ធដែលមានបទពិសោធសរសេរជាងពីរឆ្នាំ។ ក្នុងនាមជាអ្នកនិពន្ធម្នាក់នាងមើលឃើញពីគោលបំណងរបស់នាងក្នុងការផលិតនិងចែករំលែកមាតិកាពាក់ព័ន្ធជាមួយមនុស្សដែលមានឆន្ទៈរៀនអ្វីដែលថ្មី។ ក្រៅពីការងារប្រចាំថ្ងៃរបស់នាងអ្នកអាចឃើញថាជឺលីបានចូលរួមក្នុងការស្ម័គ្រចិត្តឬធ្វើយូហ្គា។ 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  ចាសឆៃកា - វ៉ូហ្វ
  Jascha Kaykas-Wolff ជឿជាក់លើគោលការណ៍សំខាន់ពីរគឺស្វែងរកឱកាសដែលគ្មាននរណាម្នាក់កំពុងស្វែងរក។ ហើយកុំខកខានវិធីដដែលពីរដង។ វាជាវិធីសាស្រ្តមួយដែលផ្តោតជុំវិញការអនុវត្តទីផ្សារ Agile ។ គួបផ្សំនឹងបរិញ្ញាបត្រផ្នែកចិត្តវិទ្យាពីមហាវិទ្យាល័យ Whittier វាជាមុខវិជ្ជាមួយដែលបម្រើឱ្យគាត់ប្រកបដោយវិជ្ជាជីវៈនិងផ្ទាល់ខ្លួន។ ក្នុងនាមជាអ្នកទីផ្សារនិងជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ដែលមានបទពិសោធន៍យូរឆ្នាំនៅក្រុមហ៊ុន Yahoo !, ក្រុមហ៊ុន Microsoft Webtrends, Involver (ទទួលបានដោយ Oracle) និង Mindjet ឥឡូវនេះគាត់ដឹកនាំទីផ្សារនៅ BitTorrent. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  កាតាហ្សូណាបាណាស៊ីក
  អ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារនៅ Emporixវេទិកាពាណិជ្ជកម្មដែលអាចផ្សំបាន B2B ដែលធ្វើឱ្យការយល់ដឹងអំពីអាជីវកម្មអាចធ្វើសកម្មភាពបាន។ ចាប់អារម្មណ៍លើនិន្នាការបច្ចេកវិទ្យាកម្មវិធីថ្មីៗ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខេស៊ីខេណេស
  ខេស៊ីខេនណេសគឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារនិងសហគ្រិនល្បីឈ្មោះដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការរីកចម្រើនក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាក្តៅ ៗ មួយចំនួននៅ Silicon Valley រួមទាំង CleverTap, the Intelligent ។ វេទិកាទីផ្សារចល័ត. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេលីគ្រីស្ទីនសិន
  Kyle Christensen គឺជា VP នៃទីផ្សារផលិតផលនៅ ការឆ្លើយតប ដែលជាកន្លែងដែលគាត់គឺជាអ្នកទទួលខុសត្រូវសម្រាប់ការបើកបរយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារផលិតផលនិងទីតាំងសម្រាប់ការឆ្លើយតបអន្តរកម្មទីផ្សារពពក។ ថ្មីៗនេះគ្រីស្ទីនសិនគឺជានាយកជាន់ខ្ពស់ផ្នែកទីផ្សារនិងគ្រប់គ្រងផលិតផលនៅហ្សូរ៉ាដែលគាត់បានដឹកនាំរាល់ការទទួលខុសត្រូវផ្នែកទីផ្សារនិងការគ្រប់គ្រងផលិតផលសម្រាប់ការដាក់ពាក្យសុំ Z-Billing និង Z-Payments ។ មុនពេលលោកហ្សូរ៉ាគ្រីស្ទីនសេនបានបើកដំណើរការនិងដំណើរការទីផ្សារផលិតផលសម្រាប់ខ្សែផលិតផល Salesforce.com ជាច្រើនរួមទាំងសេវាកម្ម Cloud និងទិន្នន័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេលីសេកូ
  Kelsey Cox គឺជានាយកទំនាក់ទំនងនៅ ជួរទីប្រាំដែលជាទីភ្នាក់ងារច្នៃប្រឌិតមួយដែលមានជំនាញខាងការបង្ហាញទិដ្ឋភាពរូបភាពការធ្វើយុទ្ធនាការរូបភាពនិងការិយាល័យឌីជីថល PR នៅញូវប៊្លុកឆ្នេររដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ា។ នាងពិតជាងប់ងល់នឹងអនាគតនៃមាតិកាឌីជីថលការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មម៉ាកនិងការរចនាល្អ។ នាងក៏ពិតជាចូលចិត្តឆ្នេរចម្អិនអាហារនិងស្រាបៀរយាន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle គឺជាអ្នកបង្កើតកម្មវិធី និងជាសហស្ថាបនិក សហការដែលជាវេទិកាសម្រាប់ភ្ជាប់ម៉ាកយីហោ និងអ្នកបង្កើតមាតិកា ដែលជាទីផ្សារដ៏ធំបំផុតរបស់ពិភពលោកក្នុងការស្វែងរក និងជួលអ្នកមានឥទ្ធិពល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខេនណេតអ៊ីវ៉ានស៍
  Kenneth Evans គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារមាតិកា ក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីកំពូល ៗដែលជាវេទិកាស្រាវជ្រាវសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីនៅសហរដ្ឋអាមេរិកចក្រភពអង់គ្លេសឥណ្ឌាអារ៉ាប់រួមអូស្រ្តាលីនិងជុំវិញពិភពលោក។ គាត់បានចូលរួមចំណែកក្នុងវេទិកាសរសេរប្លកនិងវេទិកាផ្សេងៗ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Kirk Enright
  Kirk Enright គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ បុគ្គលដែលមានថាមពលដែលជាវេទិកាបុគ្គលអ្នកទិញដោយស្វ័យប្រវត្តិសម្រាប់អ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារ និងផ្នែកលក់។ គាត់បានចាប់ផ្តើមអាជីពផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម និងទីផ្សាររបស់គាត់ជាអ្នកនិពន្ធចម្លង ប៉ុន្តែនៅទីបំផុតបានពង្រីកតួនាទីសំខាន់បន្ថែមទៀតនៅក្នុងទីផ្សារ ការអភិវឌ្ឍន៍មាតិកា ការអភិវឌ្ឍន៍ផលិតផល ម៉ាកយីហោ និងការប្រឹក្សាផ្នែកគ្រប់គ្រង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelly Ground
  Kelly Ground គឺជានាយកជាន់ខ្ពស់នៃយុទ្ធសាស្រ្ត និងការយល់ដឹងនៅ Acceleration Partners ដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារដៃគូសកលឈានមុខគេ ដែលកំណត់ស្តង់ដារសម្រាប់របៀបដែលម៉ាកយីហោរីកចម្រើនប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព និងកែលម្អភាពជាដៃគូទីផ្សាររបស់ពួកគេគ្រប់ទីកន្លែងក្នុងពិភពលោក។ បទពិសោធន៍ 15+ ឆ្នាំនៃទីផ្សារសម្ព័ន្ធភាពរបស់នាងផ្តល់ឱ្យនាងនូវទស្សនៈតែមួយគត់អំពីរបៀបផ្តល់ការណែនាំជាយុទ្ធសាស្រ្ត និងការគាំទ្រដល់ក្រុមគ្រប់គ្រងកម្មវិធីសម្ព័ន្ធសកលរបស់ AP ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ AP ក្នុងឆ្នាំ 2016 Kelly គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលជាន់ខ្ពស់នៅ HSN អស់រយៈពេលជាង XNUMX ឆ្នាំ ដែលជំរុញឱ្យប្រាក់ចំណូលមានផលចំណេញ និងកំណើនគួរឱ្យកត់សម្គាល់តាមរយៈកម្មវិធីសម្ព័ន្ធ និងការបង្ហាញរបស់ពួកគេ។ មុនពេល HSN Kelly បានផ្សព្វផ្សាយទីផ្សារសម្រាប់អ្នកបោះពុម្ពផ្សាយជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សាររបស់ពួកគេ ហើយមានបទពិសោធន៍បន្ថែមក្នុងឧស្សាហកម្មផលិត និងទូរគមនាគមន៍។ Kelly ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រវិទ្យាសាស្ត្រនយោបាយជាមួយនឹងអនីតិជនផ្នែកសារព័ត៌មានពីសាកលវិទ្យាល័យ Clemson ។ នាងរស់នៅ Tampa រដ្ឋ Florida ជាមួយប្តី កូនពីរនាក់ និងឆ្កែមួយក្បាល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  កូរី Grushka
  Kory Grushka គឺជាស្ថាបនិកនៃក្រុមហ៊ុនរឿងរ៉ាវក្រុមហ៊ុនដែលជាទីភ្នាក់ងារច្នៃប្រឌិតមួយដែលជួយអ្នកដឹកនាំអាជីវកម្មប្រាប់រឿងរ៉ាវសំខាន់ៗតាមរយៈបទបង្ហាញវីដេអូ / គំនូរជីវចល Infographics និងផ្ទាំងគ្រប់គ្រងក្នុងចំណោមឧបករណ៍ផ្សេងទៀត។ Kory គឺជានាយកច្នៃប្រឌិតអ្នកបង្កើតយុទ្ធសាស្ត្រអ្នកប្រតិបត្តិអាជីវកម្មនិងជាអតីតមេធាវីរបស់ក្រុមហ៊ុន។ គាត់មានបទពិសោធយ៉ាងទូលំទូលាយនៅក្នុងឧស្សាហកម្មជាច្រើនដោយបានគ្រប់គ្រងយុទ្ធសាស្ត្រយីហោការច្នៃប្រឌិតនិងគម្រោងរចនាសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនសំណាង ៥០០ រាប់ចាប់ពីក្រុមហ៊ុនស៊ីជីជីរហូតដល់បច្ចេកវិទ្យា។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខេន ហាឡាន
  លោក Ken Harlan គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ MobileFuse ដែលជាវេទិកាផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដ៏ធំបំផុតមួយរបស់សហរដ្ឋអាមេរិកដែលមានអតិថិជនរាប់រយនាក់នៅទូទាំងផ្នែកលក់រាយ អាហារ និងភេសជ្ជៈ ភោជនីយដ្ឋាន ទេសចរណ៍ រដ្ឋាភិបាល និងឧស្សាហកម្មថែទាំសុខភាព។ ការកំណត់គោលដៅដែលផ្អែកតាមពេលវេលា ការផ្ទៀងផ្ទាត់ទីតាំងដែលកំពុងរង់ចាំប៉ាតង់ ការច្នៃប្រឌិតផ្ទាល់ខ្លួន និងមានឥទ្ធិពល និងការយល់ដឹងយ៉ាងលម្អិតនៅក្នុងការតុបតែងខ្នាតជាដំណោះស្រាយរបស់ MobileFuse។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខាធើរិនហោន
  Katie Horne ជាវិស្វករផ្នែកទន់និងជាអ្នកនិពន្ធបច្ចេកទេស។ នាងមានសញ្ញាប័ត្រគណិតវិទ្យានិងសេដ្ឋកិច្ចពីមហាវិទ្យាល័យស្ម៊ីធ។ ការងាររបស់នាងលាតត្រដាងនូវមុខវិជ្ជាជាច្រើនពីអត្តសញ្ញាណនិងការគ្រប់គ្រងការចូលប្រើគេហទំព័រ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឃៀរ៉ានវីលសុន
  Kieran Wilson គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារឌីជីថល ការយល់ដឹងដោយស្វ័យប្រវត្តិដែលថ្មីៗនេះបានបើកដំណើរការ Wordsmith សម្រាប់ទីផ្សារដែលជាកម្មវិធីមួយដែលធ្វើឱ្យអតិថិជនរាយការណ៍ដោយស្វ័យប្រវត្តិសម្រាប់ភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថល។ ជំនាញខាងយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារឌីជីថលទីផ្សារក្នុងស្រុកនិងការវាស់វែងនិងវិភាគ។ Kieran និយាយនិងសរសេរអំពីប្រធានបទទាំងនេះញឹកញាប់។ លោកស្រីបានបង្កើតនិងធ្វើមាត្រដ្ឋាននាយកដ្ឋានទីផ្សារចំនួន ៣ ផ្សេងគ្នាចាប់តាំងពីការបើកការដ្ឋានរួមមានមួយសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនបុត្រសម្ព័ន្ធ Omnicom និងមួយសម្រាប់ទីភ្នាក់ងារទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមឈានមុខគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេធីការ៉ា
  ខ្ញុំជានិស្សិតផ្នែកសារព័ត៌មាននៅ IUPUI ដែលផ្តោតសំខាន់លើទំនាក់ទំនងសាធារណៈនិងអនីតិជនផ្នែកគ្រប់គ្រងព្រឹត្តិការណ៍។ បច្ចុប្បន្ននេះខ្ញុំកំពុងទទួលបានរសជាតិនៃទីផ្សារជាអ្នកហាត់ការពេញម៉ោងនៅ DK New Media។ សិស្សដែលមានមោទនភាពកូនស្រីប្អូនស្រីមិត្តភក្តិនិងឆ្កែ - ម៉ាក់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  កេននី Katzgrau
  Kenny Katzgrau គឺជានាយកប្រតិបត្តិ ផ្សព្វផ្សាយទូលំទូលាយ និងអ្នកនិពន្ធ គុណប្រយោជន៍ ១០ យ៉ាង៖ តើអ្នកបោះពុម្ពផ្សាយទស្សនាវដ្តីនិងសារព័ត៌មាន hyperlocal នឹងឈ្នះនៅក្នុងសករាជរបស់ Google និងហ្វេសប៊ុក។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលដែលមានបទពិសោធន៍ជាងប្រាំពីរឆ្នាំក្នុងការរុករក និងវិភាគពិភពបច្ចេកវិទ្យានៅតាមក្រុមហ៊ុននានា។ ពីមុននាងបានធ្វើការនៅ YouTube និង Yandex ជាកន្លែងដែលនាងបានគ្រប់គ្រងការស្ទង់មតិអ្នកប្រើប្រាស់ជាច្រើនដើម្បីបង្កើតការយល់ដឹងកាន់តែស៊ីជម្រៅ និងបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព ដោយផ្តោតលើផ្នែកទស្សនិកជនផ្សេងៗគ្នារួមទាំង Gen Z និងសហស្សវត្សរ៍។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  ប្រធាន ConvertSocial ។ Ksana គឺជាវាគ្មិននៅក្នុងសន្និសីទលំដាប់ថ្នាក់ពិភពលោកស្តីពីទីផ្សារសម្ព័ន្ធ ហើយកំពុងទាក់ទងជាមួយអតិថិជនជាង 35,000 នាក់របស់ Admitad ConvertSocial ដែលចូលរួមក្នុងឧស្សាហកម្មសរសេរប្លុក ដែលអនុញ្ញាតឱ្យនាងដឹងអំពីនិន្នាការចុងក្រោយបំផុតនៅក្នុងពិភពនៃអ្នកមានឥទ្ធិពល។ មុនពេលចូលរួមជាមួយក្រុម Admitad Ksana បានធ្វើការនៅក្នុងទីផ្សារសម្ព័ន្ធភាព និងការរកប្រាក់លើខ្លឹមសារអស់រយៈពេលជាង 7 ឆ្នាំមកហើយ ដោយបានជួយឱ្យម៉ាកយីហោធំៗចាប់ផ្តើមដំណោះស្រាយផ្ទាល់ខ្លួនរបស់ពួកគេនៅលើ metasearch សេវាកម្មធ្វើដំណើរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខេលីអូរ៉ាឡូប៊ែល
  Kylie Ora Lobell ជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យមានមូលដ្ឋាននៅ Los Angeles ។ នាងសរសេរអំពីទីផ្សារសម្រាប់ NewsCred, Convince និង Convert, CMO.com, អ្នកត្រួតពិនិត្យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងការឆ្លើយតបបញ្ឈរ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick គឺជាស្ថាបនិក និងជាប្រធានក្រុមហ៊ុន Mosaic Digital Systems ដែលជាវេទិកាទីផ្សារភាពជាដៃគូ SaaS ដំបូងបង្អស់របស់ឧស្សាហកម្ម ដែលបានជួយក្រុមហ៊ុន e-commerce ចំនួន 800 រួចហើយ បង្កើតបាន $150 លានដុល្លារក្នុងការលក់។ Kyle Mitnick មានប្រវត្តិជោគជ័យក្នុងបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ ពីមុន Kyle បានដឹកនាំភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលមានសម្ព័ន្ធភាព Advertise Purple ដើម្បីក្លាយជាអ្នកដឹកនាំក្នុងវិស័យនេះ ជាមួយនឹងម៉ាកយីហោជាង 4,000 នៅក្នុងអាជីវកម្មបញ្ឈរចំនួន 23 ដែលបង្កើតប្រាក់ចំណូលបានចំនួន 4 ពាន់លានដុល្លារ។ អ្នករួមចំណែករបស់ Forbes លោក Kyle គឺជាអ្នកដឹកនាំការគិតមួយរូបនៅក្នុងការរីកចម្រើនរបស់ SMB e-comm ការទិញអតិថិជន និងបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Kevin Mullett
  ខេវិនជាអ្នកអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រដែលមានសញ្ញាណទីផ្សារអ្នកទីផ្សារអ៊ិនធឺរណែតវាគ្មិនអ្នកសរសេរប្លក់ភ្ញៀវនិងជាអ្នករចនាម៉ូដដែលឈ្នះពានរង្វាន់ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍គេហទំព័រជាង ១៣ ឆ្នាំនិងគេហទំព័រផ្ទាល់ខ្លួនចំនួន ៣០០ ។ លោក Kevin ប្រើប្រាស់បទពិសោធន៍ក្នុងការលក់និងបទពិសោធន៍ទីផ្សាររយៈពេល ១៥ ឆ្នាំរបស់គាត់រួមជាមួយនឹងចំណង់ចំណូលចិត្តលើប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពម៉ាស៊ីនស្វែងរកការរចនាដ៏អស្ចារ្យនិងភាពអាចប្រើបានដើម្បីជួយឱ្យអតិថិជន Cirrus ABS ទទួលបានជោគជ័យលើអ៊ីនធឺណិត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេវិនខាងជើង
  Kevin North គឺជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ទឺកថេកដែលជាកន្លែងដែលគាត់ទទួលខុសត្រូវចំពោះចក្ខុវិស័យក្រុមហ៊ុនយុទ្ធសាស្រ្តកំណើនប្រាក់ចំណូលនិងប្រតិបត្តិការអាជីវកម្ម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រីសស្តាល់ពូទីន-ហ្គាសៀ
  Krystal Putman-Garcia គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៃក្រុមហ៊ុន អ្នកមូលដ្ឋានដែលជាកន្លែងដែលនាងជួយឱ្យអង្គការបង្កើនតម្លៃនៃព្រឹត្តិការណ៍របស់ពួកគេដើម្បីបង្កើនការលក់និងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងចូលរួម។ នាងបានចំណាយពេល ១៥ ឆ្នាំធ្វើការនៅក្នុងសមត្ថភាពទីផ្សារនិងភាពជាដៃគូផ្សេងៗពីការគ្រប់គ្រងនិងការបង្កើនការឧបត្ថមជាច្រើនលានដុល្លារនៅប៉ុស្តិ៍ Discovery រហូតដល់យុទ្ធសាស្រ្តឈានមុខគេក្នុងទីផ្សារសម្រាប់ឧបករណ៍វេជ្ជសាស្រ្តរបស់អ៊ីស្រាអែល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond គឺជាសហស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ Influence & Co.ដែលជាក្រុមហ៊ុនទីផ្សារមាតិកាសេវាកម្មពេញលេញដែលមានជំនាញក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនក្នុងការរៀបចំយុទ្ធសាស្រ្ត បង្កើត បោះពុម្ពផ្សាយ និងចែកចាយមាតិកាដែលសម្រេចគោលដៅរបស់ពួកគេ។ អតិថិជនរបស់ Influence & Co. មានចាប់ពីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មដែលគាំទ្រដោយក្រុមហ៊ុនរហូតដល់ម៉ាក Fortune 500។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ខេលសេសេប៊ែរ
  ខេលសេគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារសហគមន៍ដែលមានប្រវត្តិខាងកីឡានិងបច្ចេកវិទ្យា។ ពីមុននាងបានកាន់តំណែងជានាយកប្រតិបត្តិនៅ Gator Gaming ហើយបានដើរតួយ៉ាងសំខាន់ក្នុងការរៀបចំនិងលើកកម្ពស់ការប្រកួតកីឡាឥតគិតថ្លៃធំបំផុតនៅភាគអាគ្នេយ៍សហរដ្ឋអាមេរិក។ បច្ចុប្បន្ននាងគឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារសហគមន៍នៅ វីដវីលជំរុញការលូតលាស់តាមរយៈបណ្តាញទំនាក់ទំនងសង្គមនិងកម្មវិធីឯកអគ្គរដ្ឋទូតម៉ាវើរិច។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Keith ខែល
  Keith Shields គឺជាសហគ្រិនម្នាក់ដែលមានជំនាញផ្នែកឧស្សាហកម្មទូរស័ព្ទ។ ចាប់ផ្តើមជាមួយនឹងការបង្កើតការប្រកួតប្រជែងគំនិតកម្មវិធីអាប់ប្រាយនៅពេលនិស្សិតនៅសាកលវិទ្យាល័យអូហៃអូរដ្ឋដែលត្រូវបានគេដាក់ឈ្មោះ Inc.com"ការចាប់ផ្តើមមហាវិទ្យាល័យត្រជាក់បំផុតនៃឆ្នាំ ២០១៤" ឥឡូវនេះគាត់ផ្តោតលើការបង្កើតកម្មវិធីសម្រាប់អ្នកទើបចាប់ផ្ដើមនិងសហគ្រិនជាមួយក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីទូរស័ព្ទ រចនាលី. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេវិន ថេត
  Kevin Tate ជួយ ក្រុមហ៊ុន Clearbit ទៅដល់ក្រុមហ៊ុន B2B ដែលកំពុងព្យាយាមស្វែងយល់ឱ្យកាន់តែច្បាស់អំពីអតិថិជនរបស់ពួកគេ និងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពបណ្តាញឌីជីថលរបស់ពួកគេ។ គាត់មានបទពិសោធន៍ជាអ្នកដឹកនាំជាង 20 ឆ្នាំនៅក្នុងផ្នែកលក់ ទីផ្សារ និងផលិតផល និងជំនាញយ៉ាងស៊ីជម្រៅនៅក្នុងសហគ្រាស SaaS, eCommerce, ទីផ្សារឌីជីថល, ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម និង IoT ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Clearbit លោក Kevin បានកាន់តួនាទីប្រតិបត្តិនៅ SurveyMonkey, Chirpify និង ShopIgniter ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  កាធី Taylor
  កាទីបាននៅក្នុងទីផ្សារឌីជីថលអស់រយៈពេល 12 ឆ្នាំ។ ការងារជំនាញដំបូងរបស់នាងចេញពីមហាវិទ្យាល័យគឺគ្រប់គ្រងយុទ្ធនាការទីផ្សារតាមអ៊ីម៉ែលនិងវេបសាយអ្នកចែកចាយ / ចែកចាយចែកចាយផ្ទៃក្នុងសម្រាប់ម៉ាកអន្តរជាតិធំ ៗ ចំនួន ៣ ។ ចាប់តាំងពីពេលនោះមកនាងបានទទួលយកតួនាទីពាក់ព័ន្ធនិងរីកចម្រើន។ នៅ ដំណោះស្រាយទីផ្សារកើនឡើង, កាធីគឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលនិងអ្នករចនាក្រាហ្វិច។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ខេវិនយូរុធៀ
  លោក Kevin Urrutia គឺជាស្ថាបនិកនៃគេហទំព័រវ៉េសមេឌា ក្រុមហ៊ុនផ្សាយពាណិជ្ជកម្មហ្វេសប៊ុកនៅញូវយ៉ក។ គាត់ជួយឱ្យអាជីវកម្មទទួលបានអត្ថប្រយោជន៍ជាអតិបរមាពីការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មហ្វេសប៊ុកដែលនាំឱ្យមានការរីកចម្រើនយ៉ាងខ្លាំងនៃការលក់ខណៈពេលដែលការធ្លាក់ចុះតម្លៃ។ វីអូឌីមេឌាសិក្សាយ៉ាងហ្មត់ចត់ទៅលើអតិថិជនម្នាក់ៗហើយបង្កើតដំណោះស្រាយសមស្របដើម្បីនាំមកនូវលទ្ធផលល្អបំផុត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, ហេ ដាន់ Growth & Operations SVP៖ ជួលដោយក្រុមហ៊ុនមេ Civicom របស់ Hey DAN ដើម្បីនាំយកផលិតផលថ្មីៗទៅកាន់ទីផ្សារទូទាំងក្រុមក្នុងឆ្នាំ 2005 Kate Zeid ជាប្រធានក្រុមកំណើន និងប្រតិបត្តិការរបស់ Hey DAN ។ Kate ធ្វើការលើការអភិវឌ្ឍន៍ផលិតផល ទីផ្សារ សេវាកម្មអតិថិជន និងភាពប៉ិនប្រសប់ ហើយបន្តជំរុញកំណើនប្រាក់ចំណូលតាមរយៈការវិនិយោគក្នុងជំនាន់បន្ទាប់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឡារ៉ាអាល់ប៊ើត
  ឡារ៉ាជាអនុប្រធានទីផ្សារសកលនៅ គ្លូប ជាកន្លែងដែលនាងទទួលបន្ទុកផ្នែកទីផ្សារសាជីវកម្ម និងដឹកនាំទីផ្សារទិញយកសម្រាប់ផលិតផលទីផ្សារតាមបរិបទរបស់ក្រុមហ៊ុន។ ពីមុននាងកាន់តួនាទីគ្រប់គ្រងម៉ាកយីហោជាន់ខ្ពស់ និងទីផ្សារផលិតផលនៅ Kraft Foods, America Online និង VeriSign ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡារីអាល់តុន
  ឡារីគឺជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់អាជីវកម្មឯករាជ្យដែលមានជំនាញខាងនិន្នាការផ្សព្វផ្សាយសង្គមអាជីវកម្មនិងសហគ្រិនភាព។ តាមគាត់នៅលើ Twitter និង LinkedIn ។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan គឺជាអនុប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ ចំហាយពិភាក្សាអំពីរបៀបដែលអាជីវកម្មអាចបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលដែលបង្រួបបង្រួម omnichannel និងមិនផ្តោតលើឆានែលណាមួយក្នុងភាពឯកោ។ នាងក៏និយាយយ៉ាងស៊ីជម្រៅផងដែរអំពីមូលហេតុដែលការវិនិយោគទីផ្សារសរីរាង្គកំពុងកើនឡើង និងសារៈសំខាន់របស់វាចំពោះឧស្សាហកម្មនេះ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ឡូរ៉ាប៊ឺកឡឺ
  Laura Buckler គឺជាអ្នកចូលរួមវិភាគទាននៅ ការសរសេរអត្ថបទ និងជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យម្នាក់។ នាងផ្តោតអារម្មណ៍និងយកចិត្តទុកដាក់ចំពោះការងាររបស់នាងផ្លាស់ប្តូរបទពិសោធន៍ជីវិតរបស់នាងទៅជារឿងនិទានដែលអាចទុកចិត្តបាន។ ធ្វើការជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារនាងបានចិញ្ចឹមបីបាច់អារម្មណ៍ទី ៦ របស់នាងអំពីអ្វីដែលមនុស្សកំពុងស្វែងរក។ អ្នកអាចតាមដាននាងនៅលើ Twitter ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លូកា Budka
  Luke Budka គឺជានាយកនៅក្រុមហ៊ុន TopLine Comms ដែលជាភ្នាក់ងារឌីជីថល PR និង SEO ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡារីហ្សាដឺវ៉េរ៉ា
  ឡារីហ្សាជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យម្នាក់ដែលរស់នៅក្នុងប្រទេសហ្វីលីពីន។ នាងបានសរសេរអត្ថបទជាច្រើនសម្រាប់កាសែតអាស៊ី។ នាពេលថ្មីៗនេះនាងបានធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនច្បាប់កម្មសិទ្ធិបញ្ញាដែលមានទីស្នាក់ការនៅប្រទេសសិង្ហបុរីនិងមានផែនការបន្តអាជីពនាពេលអនាគតនៅក្នុងច្បាប់ IP ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លីនសៃឌរ៉ាន
  លោកស្រី Lindsay Duran ជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅហ្សូរដែលជាអ្នកទទួលខុសត្រូវក្នុងការពន្លឿនយុទ្ធសាស្ត្រកំណើនការផលិតតំរូវការទីផ្សារផលិតផលការទំនាក់ទំនងសាជីវកម្មសមត្ថភាពលក់និងទីតាំងទីផ្សារ។ ជើងចាស់ផ្នែកលក់និងទីផ្សារឌូរ៉ានបានធ្វើការដោយផ្ទាល់ជាមួយក្រុមហ៊ុន B2B ដើម្បីកំណត់និងដោះស្រាយបញ្ហាតម្លៃការលក់និងបញ្ហាចំណូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡេសលីនីខូរី
  ឡេលលី Nuccio គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារមាតិកានៅឯមេលលែតធីដែលបានធ្វើទីផ្សារឌីជីថលចាប់តាំងពីការធ្លាក់ចុះតាមអ៊ិនធរណេតដំបូងនិងនៅក្នុងទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមចាប់តាំងពីឆ្នាំ ២០០៨ ។ នៅពេលដែលនាងមិនរវីរវល់នឹងការធ្វើទីផ្សារអ្នកច្រើនតែអាចរកនាងឃើញនៅលើផ្លូវជាមួយឆ្កែ (ព្យាយាមមិនគិតអំពីការធ្វើទីផ្សារ) ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  លីហ្សកគ្រីន
  លីសហ្គ្រីនណាគឺជាឆ្កែដែលស្រឡាញ់ការសិក្សាពីប្រវត្តិសាស្ត្រវប្បធម៌ប៉ុបពីទីក្រុងស្រស់ស្អាតនៃដើមបូរីសរដ្ឋអៃដាហូ។ អ្នកអាចចាប់យក misadventures ចុងក្រោយរបស់នាងនៅលើ blog របស់នាង, Lo បន្ទាន់. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡារីហារីស
  ឡារីហារីសជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ក្រុមហ៊ុនសើលីដែលជាកម្មវិធីផ្សាយពាណិជ្ជកម្មវីដេអូដែលប្រើការផ្តោតគោលដៅរបស់មនុស្សដើម្បីផ្គូផ្គងអ្នកមើលជាមួយនឹងការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មវីដេអូផ្ទាល់ខ្លួនដែលពាក់ព័ន្ធបំផុត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie គឺជាអ្នកបង្កើតគេហទំព័រ អ្នកនិពន្ធ និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ មគ្គុទ្ទេសក៍ WebBuilders. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡូរ៉ាហ៊ីមមឺរ
  Laura Himmer គឺជាអ្នកកែសម្រួលដ៏អស្ចារ្យម្នាក់។ តំបន់ពិសេសរបស់នាងគឺមគ្គុទេសទីផ្សារ, ប្លក់ម៉ូត, របៀបរស់នៅនិងការសរសេរបំផុសគំនិត។ នាងគឺជាមនុស្សដែលមានភាពវាងវៃហើយចូលចិត្តហាត់យូហ្គា។ ឡូរ៉ាគឺជាស្ត្រីដែលមិនចេះភ័យខ្លាចនិងរីករាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លីហ្សាកូណូកូ
  លីហ្សាកូណូកូជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន ពុះម៉ែត្រដែលជាកម្មវិធីតេស្ត៍ A / B ដែលជឿទុកចិត្តដោយ Rovio, MSQRD, Prisma និង Zeptolab ។ SplitMetrics ជួយអ្នកអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីទូរស័ព្ទចល័តអាចបង្កើនប្រសិទ្ធិភាពក្នុងការរក្សាទុកកម្មវិធីដោយដំណើរការសាកល្បង A / B និងវិភាគលទ្ធផល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លី លីហ្វុង
  បច្ចុប្បន្នលោក Lee កំពុងរស់នៅក្នុងប្រទេសសិង្ហបុរី និងធ្វើការជាអ្នកនិពន្ធចម្លង B2B ។ នាងមានបទពិសោធន៍ជាច្រើនទស្សវត្សរ៍នៅក្នុងកន្លែងចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម fintech របស់ចិនក្នុងនាមជានាយករដ្ឋមន្ត្រីសម្រាប់ TaoBao, MeiTuan និង DouYin (ឥឡូវ TikTok) ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ឡេសលីលូ
  Lexie Lu គឺជាអ្នករចនាម៉ូដនិងអ្នកសរសេរប្លក់អឹមស៍ឯករាជ្យ។ នាងបានរក្សានូវគេហទំព័រនិងនិន្នាការរចនាចុងក្រោយបំផុតហើយតែងតែមានពែងនៅជិតៗ។ នាងសរសេរបន្ត រចនាអាំង និងអាចត្រូវបានអនុវត្តតាមនៅលើ Twitter @lexieludesigner. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លីសា ម៉ូរីស
  Lisa Mories គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលញូវយ៉ក 
 
 


	   Website  

 
 
 
 	    
  
  លីហ្សា Nebel
  លីហ្សាគឺជាប្រធានក្រុមហ៊ុន COO និងជាសហស្ថាបនិកក្រុមហ៊ុន BlueOcean ដែលជាវេទិកាយុទ្ធសាស្រ្តយីហោ AI ដែលជួយឱ្យក្រុមហ៊ុនធ្វើឱ្យការប្រកួតប្រជែងមានភាពប្រសើរឡើង។ លីហ្សាបានចំណាយពេល ២០ ឆ្នាំចុងក្រោយក្នុងការបើកបរម៉ាកនិងយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារសម្រាប់ក្រុមហ៊ុន AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM, និងក្រុមហ៊ុនដទៃទៀត។ នៅ BlueOcean លីហ្សាកំពុងដឹកនាំបន្ទុកក្នុងការបង្កើតប្រព័ន្ធរៀនតាមម៉ាស៊ីនដែលដោះស្រាយបញ្ហានិងផ្តល់ការយល់ដឹងក្នុងកម្រិតនិងល្បឿន។ សម្រាប់ការងាររបស់នាងលីហ្សាត្រូវបានគេទទួលស្គាល់នៅក្នុងម្ចាស់ក្រុមហ៊ុនស្ត្រីស្ត្រី ១០០ នាក់ដែលជាម្ចាស់ក្រុមហ៊ុនអេសអេសអេស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  គ្រាប់បាល់ឡារីន
  ឡារីនបាល់បាល់ ២០ ឆ្នាំនៅសាជីវកម្មអាមេរិកមុនពេលនាងចាប់ផ្តើមដឹងខ្លួន។ ថ្ងៃនេះអ្នកអាចរកនាងនៅ មូល ក្រុមហ៊ុនទីផ្សារតូចមួយដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Carmel រដ្ឋ Indiana ។ រួមជាមួយនឹងក្រុមដែលមានទេពកោសល្យមិនធម្មតា (ដែលរួមមានឆ្មា Benny & Clyde) នាងចែករំលែកនូវអ្វីដែលនាងដឹងអំពីការរចនាគេហទំព័រ ច្រកចូល ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម និងទីផ្សារអ៊ីមែល។ ការប្តេជ្ញាចិត្តក្នុងការរួមចំណែកដល់សេដ្ឋកិច្ចសហគ្រិនដ៏រស់រវើកនៅរដ្ឋ Indiana កណ្តាល Lorraine គឺផ្តោតលើការជួយម្ចាស់អាជីវកម្មខ្នាតតូចឱ្យទទួលបានការគ្រប់គ្រងលើទីផ្សាររបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លីហ្សាលីខេក
  លីហ្សាលីកឃឺគឺជាអ្នកបកប្រែជាន់ខ្ពស់វិភាគនៅហ្គូណូដែលជាទីភ្នាក់ងារពិគ្រោះយោបល់ផ្តោតលើការជំរុញអតិថិជនសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនសំណាង ៥០០ ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ឡូរ៉ា ស្វានសុន
  Laura Swanson ជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ជាន់ខ្ពស់នៅ FitForCommerce ដោយមានភាពជាអ្នកដឹកនាំអស់រយៈពេលជាង ២០ ឆ្នាំក្នុងការលក់រាយពហុប៉ុស្តិ៍ដែលមានជំនាញជាច្រើនពីការទិញផែនការនិងការបែងចែកបុគ្គលិកការធ្វើប្រតិបត្តិការទីផ្សារអាយធី / ទូរគមនាគមន៍និងអតិថិជនដល់យុទ្ធសាស្រ្តអូមនីនថេន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ប្រាសាទ Lavon
  Lavon Temple ជាអ្នកឯកទេសខាងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលនៅ ប៊្លុយប៊ឺរបង្កើតផែនការទំនាក់ទំនងសម្រាប់អតិថិជនអាជីវកម្មទៅអាជីវកម្មគូសបញ្ជាក់គោលដៅយុទ្ធសាស្ត្រនិងយុទ្ធសាស្ត្រ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លីនសៃទឺកខេម៉ា
  Lindsay Tjepkema គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៃ Casted ដែលជាវេទិកាទីផ្សារដំបូងនិងតែមួយគត់ដែលត្រូវបានបង្កើតឡើងនៅជុំវិញផតខាស់ម៉ាក។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាង ១៥ ឆ្នាំនៅក្នុងទីផ្សារ B15B រួមទាំងការបើកភ្នាក់ងារប្រឹក្សាយោបល់ផ្ទាល់ខ្លួននាងគឺជាអ្នកដឹកនាំប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដែលមានជោគជ័យក្នុងការកសាងនិងទទួលបានជោគជ័យនូវក្រុមទីផ្សារជាច្រើននៅលើកំរិតជាតិនិងពិភពលោក។ បន្ទាប់ពីចាប់ផ្តើមផតខាស់យីហោសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនទីផ្សារពិភពលោកលីនសៃបានដឹងពីចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់នាងចំពោះការសន្ទនាពិតប្រាកដ។ នេះបាននាំឱ្យនាងបង្កើត Casted ដើម្បីជួយអ្នកទីផ្សារដោះសោសក្តានុពលពេញលេញនៃមាតិការបស់ពួកគេដោយប្រើថាមពលនៃផតខាស់។ ចាប់តាំងពីពេលនោះមកក្រុមហ៊ុននេះទទួលបានការចាប់អារម្មណ៍យ៉ាងខ្លាំងក្នុងចំណោមយីហោដែលមានបំណងចង់បង្កើតទំនាក់ទំនងកាន់តែច្រើនជាមួយទស្សនិកជនតាមរយៈការសន្ទនា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លាន់ Weatherby
  Lance Weatherby ជាអនុប្រធានផ្នែកលក់និងទីផ្សារនៅ ទូររថភ្លើង។ គាត់មានចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការបង្កើតក្រុមហ៊ុនអ៊ីនធ័រណេតដែលផ្តោតលើអតិថិជននិងកំណត់ត្រាសមិទ្ធិផល។ គាត់បានបម្រើការជាអ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មជាមួយនឹងមជ្ឈមណ្ឌលអភិវឌ្ឍន៍បច្ចេកវិទ្យាជឿនលឿននៅ Georgia Tech និងបានកាន់តំណែងអភិវឌន៍អាជីវកម្មផ្នែកទីផ្សារនិងការគ្រប់គ្រងទូទៅនៅ nCrowd, CipherTrust, EarthLink និង MindSpring ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie គឺជានាយកផ្នែកទីផ្សារផលិតផលនៅ ZineOneជាវេទិកាដែលដំណើរការដោយ AI ដែលកំណត់បទពិសោធន៍របស់អ្នកចូលមើលមិនស្គាល់ផ្ទាល់ខ្លួនរបស់អ្នក ដូច្នេះអ្នកអាចបង្កើនប្រាក់ចំណូលខណៈពេលដែលការពាររឹម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Alladi
  Mahendra គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន accelQ ដែលជាវេទិកាសាកល្បងឥតឈប់ឈរផ្អែកលើពពកដែលធ្វើស្វ័យប្រវត្ដិ API និងតេស្តវេបដោយមិនចាំបាច់សរសេរកូដតែមួយ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាទីនថមសុន
  ខ្ញុំជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តជំនួញសង្គមនៅចេកម៉ាឃីតធីងពីរ។ បន្ទោសវាទៅលើឪពុកម្តាយខ្ញុំការចិញ្ចឹមបីបាច់ថែរក្សាបេះដូងឬការគិតគូររបស់ខ្ញុំជាមួយអតីតកាលប៉ុន្តែមនុស្សប្រាប់ខ្ញុំថាខ្ញុំពិតជាល្អក្នុងការកសាងទំនាក់ទំនងនិងការចរចារគម្លាតរវាងអ្វីដែលអតិថិជនរំពឹងនិងក្រុមហ៊ុនណាដែលគួរជា (ប៉ុន្តែជាធម្មតា) មិន) 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Nettleton
  ក្នុងនាមជាដៃគូគ្រប់គ្រងនៅ Sandler DTB ខ្ញុំជួយអតិថិជនធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងយ៉ាងខ្លាំងនូវដំណើរការនៃម៉ាស៊ីនចំណូលរបស់ពួកគេដោយអនុវត្តវិធីសាស្រ្តលក់ Sandler ដែលជាប្រព័ន្ធដែលបង្ហាញឱ្យឃើញដែលអាចឱ្យលទ្ធផលលក់ជាប់លាប់ និងនិរន្តរភាព។ ខ្ញុំមានបទពិសោធន៍ជាង 25 ឆ្នាំក្នុងផ្នែកលក់ និងការគ្រប់គ្រងការលក់ ដែលលាតសន្ធឹងលើឧស្សាហកម្មផ្សេងៗដូចជា software, SaaS, បុគ្គលិក និងការរួមបញ្ចូលប្រព័ន្ធ។ ផតឃែស្ថរបស់ខ្ញុំគឺ ផតខាស់ដែលរកបានប្រាក់ចំណេញលំនាំដើម. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយក www.clickmatix.com.au។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ក្នុងការជួយមនុស្សគ្រប់ទិដ្ឋភាពទាំងអស់នៃលំហូរទីផ្សារតាមអ៊ិនធឺរណែតតាមរយៈការគ្របដណ្តប់លើឧស្សាហកម្មជំនាញដែលគាត់ផ្តល់ឱ្យ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារគេហទំព័រការស្វែងរកម៉ាស៊ីនធ្វើឱ្យប្រសើរប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមទីផ្សារតំហែទាំទីផ្សារ B2B ការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមអ៊ិនធឺរណែតរបស់ក្រុមហ៊ុន Google យ៉ាហ៊ូនិងអេសអិន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Azevedo
  លោក Mike គឺជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ក្លូត្រិច។ លោក Mike មានបទពិសោធន៍ផ្នែកលក់និងប្រតិបត្តិជាង ២៥ ឆ្នាំក្នុងការអនុវត្តកម្មវិធីវិភាគខ្នាតប្រព័ន្ធកុំព្យូទ័របណ្តាញហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធសុវត្ថិភាពនិងការលក់រាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman គឺជាអ្នកវិភាគជាន់ខ្ពស់នៅ GetAppចែករំលែកការយល់ដឹងអំពីបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ និងកម្មវិធីដែលកំពុងរីកចម្រើន។ នាងបានសិក្សាផ្នែកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនៅសាកលវិទ្យាល័យ Texas នៅ Austin ហើយមានបទពិសោធន៍គ្របដណ្តប់លើបច្ចេកវិទ្យា ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ ការថែទាំសុខភាព និងពាណិជ្ជកម្មតាមអេឡិចត្រូនិក តាំងពីឆ្នាំ 2011។ មុនពេលចូលរួម GetApp, Meghan បានគ្រប់គ្រងការសិក្សាស្រាវជ្រាវទីផ្សាររួមគ្នា និងដឹកនាំគំនិតផ្តួចផ្តើមទីផ្សារមាតិកាសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេនៃទិន្នន័យ ការយល់ដឹង និងក្រុមហ៊ុនប្រឹក្សា។ នាងមានជំនាញពិសេសក្នុងការធ្វើការស្រាវជ្រាវស្ទង់មតិ បង្កើតការមើលឃើញទិន្នន័យ និងការបង្ហាញការយល់ដឹងសំខាន់ៗទៅកាន់ភាគីពាក់ព័ន្ធ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ារីយ៉ាបូឆេវ៉ា
  ម៉ារីយ៉ាគឺជានាយកប្រតិបត្តិនៃការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មដែលមានបទពិសោធ ៦+ ឆ្នាំរួមទាំងសាវតាការគ្រប់គ្រងទីផ្សារនិងផលិតផល។ OWOX BI អនុវត្តការវិភាគពីចុងដល់ចុងនិងធ្វើបច្ចុប្បន្នភាពរបាយការណ៍ដោយស្វ័យប្រវត្តិស្តីពីយុទ្ធនាការផ្សព្វផ្សាយការវិភាគជាដៃគូ, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, ribution, ការបញ្ជាក់និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ីបូរិបូនូ
  Meen ជានិស្សិតផ្នែកទីផ្សាររបស់ប៊ែលឡីធ្វើការចុះកម្មសិក្សាជាមួយក្រុមការងារនៅ DK New Media។ ទំនួលខុសត្រូវរបស់ Meen រួមមានការស្រាវជ្រាវនិងផលិតកម្មមាតិកាសម្រាប់អតិថិជនរបស់ពួកគេក្រោមការដឹកនាំរបស់ ជេនលីសាក់. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Caldwell
  អ្នកត្រួសត្រាយរចនាអ៊ីមែលតាំងពីឆ្នាំ ១៩៩៩ គាត់គឺជាអ្នកបង្កើត អ៊ីមែលក្រុមសេវាកម្មច្នៃប្រឌិតដែលទទួលបានពានរង្វាន់ (អតិថិជនរួមមានក្រុមហ៊ុន HP, កូកា - កូឡា At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros និងរបស់ជាច្រើនទៀត) ។ ម៉ាតបានទទួលបរិញ្ញាបត្រផ្នែកទីផ្សារពីសាកលវិទ្យាល័យ Indiana និងបានសិក្សាផ្នែកសិល្បៈ / ក្រាហ្វិចឌីហ្សាញនៅមហាវិទ្យាល័យប៉ាស៊ីហ្វិកពាយព្យមហាវិទ្យាល័យសិល្បៈនិងមហាវិទ្យាល័យសិល្បៈនិងសិប្បកម្មអូរីហ្គុន។ លោក Matthew ធ្លាប់ជានាយកច្នៃប្រឌិតសម្រាប់ ThrustMaster, Labtech, Logitech និង @Once ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  មេនឆេឆាល
  Mandeep Singh ជាស្ថាបនិកក្រុមហ៊ុន SEO Discovery ដែលជាក្រុមហ៊ុនទីផ្សារឌីជីថលឈានមុខគេគឺជាអ្នកធ្វើយុទ្ធនាការដែលមានបទពិសោធក្នុងវិស័យទីផ្សារ SEO និងកន្លែងលក់ឌីជីថល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ូលីលក្លាក
  ម៉ូលីលក្លាកជានាយកទីផ្សារនៅ នៅក្នុងចលនាឥឡូវនេះ។ នាងមានបទពិសោធ ១០+ ឆ្នាំក្នុងផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលប្រតិបត្តិការទីផ្សារលំហូរការងារប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតយុទ្ធសាស្ត្រនិងការអភិវឌ្ឍន៍។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo ជាស៊ី។ អ។ អូ។ នៃ ស៊ីឌីអិនដែលជាបណ្តាញចែកចាយមាតិកាដែលធ្វើឱ្យវាកាន់តែងាយស្រួលក្នុងការដំណើរការនិងដំណើរការស៊ីឌីអិន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Darrow
  វិស្វករដោយផ្ទៃខាងក្រោយ Matt Darrow បានចំណាយពេល 15+ ឆ្នាំរបស់គាត់នៅក្នុងកម្មវិធីសហគ្រាស។ ដំបូងឡើយធ្វើការនៅអគារ Deloitte និងប្រើប្រាស់ដំណោះស្រាយកម្មវិធីផ្ទាល់ខ្លួនសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនធំៗរបស់ពិភពលោក លោក Matt បន្ទាប់មកបានរកឃើញអាជីពផ្នែកវិស្វកម្មផ្នែកលក់ (PreSales) ដើម្បីប្រើប្រាស់ចំណេះដឹងជ្រៅជ្រះរបស់គាត់អំពីប្រព័ន្ធសហគ្រាស និងអនុវត្តវាឆ្ពោះទៅរកយុទ្ធសាស្ត្រអាជីវកម្ម។ ដំបូងបង្អស់នៅ BigMachines (ទទួលបានដោយ Oracle) ហើយបន្ទាប់មកនៅ Zuora (IPO) បទពិសោធន៍នៃការកសាង និងដំណើរការអង្គការ PreSales សកលលោក Matt បានផ្តល់ឱ្យគាត់នូវការយល់ដឹងអំពីទីផ្សារតែមួយគត់របស់គាត់ដើម្បីបង្កើត Vivun ។ ចាប់តាំងពីរដូវស្លឹកឈើជ្រុះឆ្នាំ 2019 Matt និងក្រុម Vivun បានរៃអង្គាសប្រាក់បានជាង 130 លានដុល្លារដើម្បីបង្កើតវេទិកា AI ដំបូងសម្រាប់ PreSales ដើម្បីផ្លាស់ប្តូររបៀបដែលក្រុមហ៊ុនអាជីវកម្មទៅជាអាជីវកម្ម (B2B) ទៅទីផ្សារ។ ជាមួយនឹងផលិតផលសម្រាប់ប្រតិបត្តិការ PreSales, Product-Sales Alignment, Demo Automation និង Xpert Analytics, Vivun ជួយក្រុមហ៊ុនដូចជា Snowflake, ADP, Coupa និង Docusign ដឹងពីកម្រិតថ្មីនៃកំណើនប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើលដូណេន
  ម៉ៃឃើលដឹនគឺជាអ្នកនិពន្ធអ្នកទីផ្សារនិងអ្នកអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រដែលបានលង់ស្នេហ៍នឹងឧស្សាហកម្មព្រឹត្តិការណ៍។ នៅ ស៊ីដ្យូមស៊ីឌី គាត់អប់រំអ្នករៀបចំផែនការព្រឹត្តិការណ៍អំពីអត្ថប្រយោជន៍នៃព្រឹត្តិការណ៍បច្ចេកវិទ្យា។ ទទួលបានច្បាប់ចម្លងឥតគិតថ្លៃរបស់គាត់ ជឿនលឿននៅក្នុងព្រឹត្តិការណ៍បច្ចេកវិទ្យាដើម្បីស្វែងយល់ពីរបៀបដែលព្រឹត្តិការណ៍បច្ចេកវិទ្យាអាចធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងនូវព្រឹត្តិការណ៍ B2B របស់អ្នក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  ជាអ្នកគ្រប់គ្រងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមសម្រាប់ ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយផ្កាយ ១២Michelle មិនត្រឹមតែគ្រប់គ្រងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមប៉ុណ្ណោះទេ ប៉ុន្តែនាងក៏អាចជជែកវែកញែកខ្លឹមសារប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតទៅក្នុងយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារអនឡាញដែលបានបង្កើតឡើងយ៉ាងពេញលេញផងដែរ។ នៅពេលដែលនាងមិនបង្កើតប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមឱ្យទៅជារូបរាង ឬថត និងកែសម្រួលវីដេអូនៅពីក្រោយឆាកសម្រាប់តារាទាំង 12 នោះ នាងតែងតែបង្វែរការបន្តនៃពេលវេលាអវកាស។ ការស្រាវជ្រាវរបស់នាងអំពីការធ្វើដំណើរតាមពេលវេលាមានជាចម្បងនៃការវិភាគវគ្គ Doctor Who និងសិក្សាពីវិធីត្រឹមត្រូវដើម្បីទប់ទល់នឹង Daleks ។ នៅពេលដែលនាងមិនព្យាយាមធ្វើឱ្យឈឺចាប់តាមពេលវេលា នាងចូលចិត្តចំណាយពេលដោយការមើលភាពយន្ត ឬដោយការថតពេលមួយជាមួយនឹងកាមេរ៉ារបស់នាង។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើលដាឡាប៉ែនណា
  លោកម៉ៃឃើលដឡាប៉ែនណាជាប្រធានមន្រ្តីយុទ្ធសាស្ត្រនៅអ៊ីនខេក។ ម៉ៃឃឺលមានបទពិសោធន៍ជាង ២៥ ឆ្នាំធ្វើការក្នុងវិស័យទិន្នន័យផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលនិងឧស្សាហកម្មទីផ្សារ។ លោក Michael ត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ថាជាទស្សនាវដ្តី B-to-B“ ១០០ នាក់ដែលមានឥទ្ធិពលបំផុតក្នុងការធ្វើជំនួញនិងទីផ្សារអន្តរកម្ម” ចំនួន ៥ ដងសម្រាប់ការចូលរួមចំណែកបន្តរបស់លោកក្នុងការបង្កើតការអនុវត្តទីផ្សារឌីជីថលល្អបំផុត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Dyer
  លោក Matt Dyer ជាប្រធានផ្នែកលក់និងទីផ្សារនៅ Zilliqaដែលជាកន្លែងដែលគាត់នឹងធ្វើការនៅផ្នែកបច្ចេកទេសពាណិជ្ជកម្មនិងផ្នែកទីផ្សារដើម្បីដឹកអតិថិជនសហគ្រាសកាន់តែច្រើនទៅសេវាកម្ម BaaS របស់ Zilliqa ។ ម៉ាតបាននាំមកនូវជំនាញសហគ្រាសរយៈពេលជាង ១៨ ឆ្នាំពីការលក់និងទស្សនវិស័យទីផ្សារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ារាមអេលីស
  ម៉ារាមអេលីសគឺជាផ្នែកមួយនៃព្រះគម្ពីរមរមន Moz មូលដ្ឋាន ក្រុម នៅពេលដែលនាងមិនបានសរសេរព្រឹត្តិប័ត្រ Moz Local ប្រចាំខែនិងឆ្លើយសំណួរនៅក្នុងវេទិកាសំណួរនិងចម្លើយនាងបានជួយអតិថិជនរបស់នាងធ្វើជាម្ចាស់លើយុទ្ធសាស្ត្រ SEO ក្នុងស្រុករបស់នាងនៅឯក្រុមហ៊ុនរបស់នាងផ្ទាល់។ រចនាសូឡាវែប. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាកអេមដុន
  As តម្រូវការនិទាឃរដូវស្ថាបនិកនិងជាប្រធានម៉ាកមានចំណង់ចំណូលចិត្តយ៉ាងខ្លាំងក្នុងការជួយអ្នកដឹកនាំផ្នែកទីផ្សារផ្លាស់ប្តូរការអនុវត្តទីផ្សារចំណូលរបស់ពួកគេដែលអាចឱ្យពួកគេក្លាយជាអ្នកដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រនៅក្នុងអង្គការរបស់ពួកគេ។ ម៉ាកចូលចិត្តផ្តល់ដំបូន្មាននិងបង្រៀនអតិថិជនអំពីវិធីអភិវឌ្ develop យុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារប្រាក់ចំណូលកម្រិតខ្ពស់និងជាក់ស្តែងនិងជួយពួកគេជាមួយវេទិកាបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សាររួមបញ្ចូលគ្នាដើម្បីផ្តល់នូវការចូលរួមពហុឆានែលផ្ទាល់ខ្លួន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើលហ្វ្រីឌ្រីកសិន
  ម៉ៃឃើលទទួលបានសញ្ញាបត្រផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រនិងជំនួញក្រោយបញ្ចប់ការសិក្សាដោយទទួលបានពិន្ទុខ្ពស់ពីកម្មវិធីពហុព័ត៌មានដ៏ល្បីល្បាញរបស់ដាណឺម៉ាក។ ឯកទេសរបស់គាត់រួមមានការពិសោធន៍ជាមួយបច្ចេកវិទ្យាឌីជីថលទិសដៅប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតការរចនាគេហទំព័រនិងកម្មវិធីទូរស័ព្ទចល័ត UI/UX និងជាសហស្ថាបនិកនៃ បំផុសរូបភាព. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt Furneaux
  Matthew Furneaux គឺជាអ្នកបច្ចេកទេសទីតាំងជើងចាស់ដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 20 ឆ្នាំក្នុងការជួយអាជីវកម្មទូទាំងពិភពលោកឱ្យទៅដល់អតិថិជនរបស់ពួកគេទូទាំងពិភពលោក។ ក្នុងនាមជានាយកផ្នែកស៊ើបការណ៍ទីតាំងនៅ Loqate ដែលជាក្រុមហ៊ុន GBG Furneaux ទទួលខុសត្រូវចំពោះយុទ្ធសាស្ត្រ និងការច្នៃប្រឌិត។ គាត់ក៏ជាអ្នកជំនាញផ្នែកលក់រាយ និង eCommerce ហើយខណៈពេលដែលនៅ Loqate បានធ្វើការជាមួយម៉ាក eCommerce ឈានមុខគេរួមមាន Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren និង Michaels ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ GBG លោក Matthew បានបង្កើតអាសយដ្ឋានសកល (ក្រោយមកបានទិញដោយកម្មវិធី Trillium) និងបានជួយបង្កើតគំរូវេទិកាតែមួយសម្រាប់សេវាកម្មផ្ទៀងផ្ទាត់ទីតាំងសកល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  មេហ្គានហ្គូវឺរ
  អ្នកទីផ្សារបង្កើតតម្រូវការ BtoB, ម៉េហ្គាន Megan មានកំណត់ត្រាតាមដានដែលបង្ហាញឱ្យឃើញពីការប្រើប្រាស់បណ្តាញទីផ្សារអនឡាញ និងក្រៅបណ្តាញ ដើម្បីបង្កើតការនាំមុខ និងបណ្តុះចូលទៅក្នុងអាជីវកម្មបិទ។ ជំនាញពិសេសទាំងនោះរួមមានការស្វែងរក និងទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម កិច្ចសហការផ្នែកលក់ និងការចិញ្ចឹមបីបាច់ថែរក្សា គុណភាពនាំមុខ គេហទំព័រ និងការបំប្លែងប្លក់។ Megan បច្ចុប្បន្នជានាយកផ្នែកទីផ្សារនៅ កម្មវិធី RICS. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Grigsby
  Mike Grigsby បានចូលរួមក្នុងវិទ្យាសាស្ត្រទីផ្សារអស់រយៈពេលជាង ២៥ ឆ្នាំមកហើយ។ គាត់គឺជានាយកស្រាវជ្រាវទីផ្សារនៅ Millward Brown និងបានកាន់តំណែងជាអ្នកដឹកនាំនៅ Hewlett-Packard និង Gap ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធអ្នកអនុវត្តដ៏សំបូរបែបនៅជួរមុខនៃវិទ្យាសាស្ត្រទីផ្សារនិងការវិភាគទិន្ន័យឥឡូវនេះគាត់បានដឹកនាំការអនុវត្តវិធីសាស្ត្រវិភាគលក់រាយនៅ គោលដៅ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Gunderson
  លោក Mike Gunderson គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Respond Now LLC ដែលជាអ្នកបង្កើតផលិតផលឆ្លើយតបដោយផ្ទាល់ ដែលជួយអាជីវកម្មខ្នាតតូច មធ្យម និងសហគ្រាសនាំយកគំនិតរបស់ពួកគេទៅកាន់ទីផ្សារតាមរយៈទីផ្សារផ្ទាល់។ ផលិតផលរបស់វារួមមាន PostReminder, VoteReminder និង Respond Fast។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  មីហ្សែលហាប់ហ្គី
  មីហ្សែលហ្កាហ្គីគឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកានិងជាអ្នកទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ ៦ ឆ្នាំ។ បច្ចុប្បន្នជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារជាន់ខ្ពស់នៅ FollowUpFred. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  មីកា ហ៊ាត
  Micah Heath ជានាយកស្រាវជ្រាវ និងអភិវឌ្ឍន៍ផលិតផលនៅ ទីតាំងឡូជីខលដែលជាក្រុមហ៊ុន Inc. 500 ដែលមានទីស្នាក់ការកណ្តាលនៅរដ្ឋ Oregon ដែលមានការិយាល័យទូទាំងប្រទេស។ ទីភ្នាក់ងារផ្តល់ជូននូវការគ្រប់គ្រង PPC សេវាកម្មពេញលេញ SEO និងដំណោះស្រាយរចនាគេហទំព័រសម្រាប់អាជីវកម្មធំ និងតូច ហើយត្រូវបានចាត់ថ្នាក់ជាកន្លែងធ្វើការល្អបំផុតទីបីនៅអាមេរិកដោយទស្សនាវដ្តី Inc. ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃលហាប់
  មីសែលគឺជា ផ្នែកទន់ធ្វើសកម្មភាពប្រធានផ្នែកទីផ្សារនិងត្រួតពិនិត្យម៉ាកផលិតផលនិងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងពង្រីកទីផ្សាររបស់អតិថិជន។ ម៉ៃឃលមកធ្វើសកម្មភាពអ៊ីនធ័រជាមួយបទពិសោធ ១៧+ ឆ្នាំក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេលើទីផ្សាររួមទាំងក្រុមហ៊ុនផូវឺរនិងអូរ៉ាលភ្ជាប់អតិថិជនជាមួយដំណោះស្រាយបច្ចេកវិទ្យាដើម្បីបង្កើនអាជីវកម្មរបស់ពួកគេ។ ថ្មីៗនេះមីហ្សែលគឺជាក្រុមហ៊ុន GM នៃផ្នែកលក់ទិន្នន័យអ៊ីនធឺណេតរបស់ក្រុមហ៊ុនសឺហ្វឺសបន្ទាប់ពីបានបម្រើការជា VP of Marketing សម្រាប់ក្រុមនេះ។ មុនពេលដែលលោកស្រីកាន់តំណែងនៅ Salesforce លោកស្រី Michelle ជានាយកជាន់ខ្ពស់នៅ Oracle និងជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារផលិតផលជាន់ខ្ពស់នៅ Stellent (ទិញដោយ Oracle) ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Stelzner
  ម៉ៃឃើលស្តាលីនណឺគឺជាស្ថាបនិក អ្នកត្រួតពិនិត្យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមអ្នកនិពន្ធសៀវភៅ ការសរសេរក្រដាសស៖ វិធីចាប់អ្នកអាននិងរក្សាការសន្ទនា និង របាយការណ៍ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយទីផ្សារសង្គមនិងបុរសដែលនៅពីក្រោយកិច្ចប្រជុំធំ ៗ ដូចជាកិច្ចប្រជុំកំពូលនៃប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមជោគជ័យ។ ជាអ្នកដឹកនាំគំនិតប្រកបដោយការច្នៃប្រឌិតនិងជាអ្នកទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ Stelzner បានទទួលការគោរពពីអ្នកដឹកនាំប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងអ្នកជំនាញទីផ្សារជំនួញដូចគ្នា។ ក្នុងរយៈពេលតិចជាង ១៨ ខែគេហទំព័រ SocialMediaExaminer.com បានរីកចម្រើនតាំងពីក្មេងរហូតដល់អួតអាងថាមានអតិថិជនអ៊ីមែលជាង ៩៤,០០០ នាក់ហើយឥឡូវនេះមានអ្នកអានប្រចាំខែជាង ៦០០,០០០ នាក់និងអតិថិជនអ៊ីមែល ១៥០,០០០ នាក់។ គោលការណ៍ដែល Stelzner បង្រៀនគឺជាគោលគំនិតដែលជួយគាត់បង្កើតអាជីវកម្មជោគជ័យពីរដែលធ្វើឱ្យគាត់ក្លាយជាអ្នកជំនាញឈានមុខគេក្នុងឧស្សាហកម្មទាំងពីរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាថា Jameson
  Martha Jameson ជាអ្នកកែសម្រួលមាតិកានិងជាអ្នកមើលភ័ស្តុតាងអោយ Essayassistant.org និង សៀវភៅសិក្សា។ មុនពេលរកឃើញចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់នាងក្នុងការសរសេរម៉ាថាបានធ្វើការជាអ្នករចនាគេហទំព័រនិងជាអ្នកគ្រប់គ្រង។ អាទិភាពកំពូលរបស់នាងគឺការប្រើបទពិសោធន៍ការលើកទឹកចិត្តនិងចំណេះដឹងរបស់នាងដើម្បីជួយអ្នកអាននៅប្លុកដូចជា ប្រភពដើម. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones ។
  ក្នុងនាមជានាយករងនៃការស្វែងរកប្រាក់សម្រាប់អក្សរកាត់ លោក Mike គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល និងជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តសម្រាប់យុទ្ធនាការស្វែងរកបង់ប្រាក់។ គាត់នាំមកនូវបទពិសោធន៍ប្រាំឆ្នាំនៅក្នុងបទពិសោធន៍ទីផ្សារម៉ាស៊ីនស្វែងរក ហើយបានបង្កើត និងគ្រប់គ្រងថវិកាយុទ្ធនាការលើសពី $10M+។ លោក Mike បានសម្របសម្រួល និងដឹកនាំការអនុវត្តយុទ្ធនាការ SEM យុទ្ធសាស្ត្រ និងការអភិវឌ្ឍន៍ប្រកបដោយការច្នៃប្រឌិត ស្របតាមគោលដៅអាជីវកម្មរបស់អតិថិជន ដោយធ្វើការយ៉ាងទូលំទូលាយនៅទូទាំងវេទិកាគ្រប់គ្រងជាច្រើន រួមទាំង Search 360, Google Ads Editor និង Microsoft Ad Editor ។ George ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកទីផ្សារផ្នែកទីផ្សារពីសាកលវិទ្យាល័យ Pennsylvania State ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាហ្គារ៉េត លី
  Margaret គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 14 ឆ្នាំដែលមានបទពិសោធន៍ក្នុងឧស្សាហកម្មនេះ ល្បីល្បាញដោយសារចក្ខុវិស័យយុទ្ធសាស្ត្រ និងស្ទាត់ជំនាញភាពជាអ្នកដឹកនាំរបស់នាង។ ជំនាញរបស់នាងបានពង្រីកនៅទូទាំងផ្នែកទីផ្សារជាច្រើន រួមទាំងទីផ្សារ B2B និងយុទ្ធសាស្រ្ត PR និងការប្រតិបត្តិ ការតម្រឹមចុះសម្រុងគ្នានៃទីផ្សារ ការលក់ និងមុខងារផលិតផល និងបច្ចេកទេសត្រួសត្រាយសម្រាប់ការកំណត់ការណាត់ជួបដើម្បីផ្តល់អំណាចដល់ក្រុមលក់។ នាងគឺជាអ្នកដែលមានចក្ខុវិស័យនៅពេលនិយាយអំពីការកសាងប្រព័ន្ធវិភាគដែលជំរុញដោយទិន្នន័យដែលកំណត់ឡើងវិញនូវយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Korsunsky
  ជាមួយនឹងការលាយបញ្ចូលគ្នារវាងបទពិសោធន៍នៃសហគ្រាសនិងសំណាងរបស់ក្រុមហ៊ុន ៥០០ លោក Michael Korsunsky មានការរួមបញ្ចូលគ្នាតែមួយគត់នៃការវិភាគទីផ្សារការកំណត់គោលដៅឥរិយាបថនិងបច្ចេកវិទ្យានិងជំនាញគ្រប់គ្រងទស្សនិកជនដែលជួយឱ្យគាត់ជួយជំរុញ ក្រុមហ៊ុន MGID Inc មុនពេល MGID, Korsunsky បានកាន់មុខតំណែងជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់នៅ AUDIENCEX ដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនិងទីផ្សារដែលផ្តល់នូវដំណោះស្រាយឌីជីថលដល់ចុងបំផុតសម្រាប់ម៉ាកនិងដៃគូទីភ្នាក់ងារ។ ក្រុមហ៊ុនបានផ្តល់នូវយុទ្ធសាស្រ្តឆ្លាតវៃនិងដំណោះស្រាយច្នៃប្រឌិតច្នៃប្រឌិតថ្មីសម្រាប់អ្នកផ្សព្វផ្សាយដែលជំរុញការអនុវត្តន៍។ ក្នុងរយៈពេលពីរទសវត្សកន្លងមកនេះលោក Korsunsky ក៏បានកាន់មុខតំណែងថ្នាក់ដឹកនាំនិងយុទ្ធសាស្ត្រជាន់ខ្ពស់នៅ Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique និងអ្នកដទៃទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Melina Koycheva
  Melina គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងផ្នែកប្រតិបត្តិការទីផ្សារនៅ Milengo ដែលមានឯកទេសក្នុងការធ្វើមូលដ្ឋានីយកម្ម និងយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារអន្តរជាតិ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អតិបរមា Koziolek
  Max គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ វិសាលគម - វេទិកាស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារសន្ទនាគ្មានកូដសម្រាប់ម៉ាកដើម្បីបំប្លែងអតិថិជនលើការស្វែងរក សង្គម និងការបង្ហាញ។ ការវិភាគ Spectrm chatbot ដំណោះស្រាយស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារ និងការសន្ទនា AI ធ្វើឱ្យវាងាយស្រួលក្នុងការកំណត់បទពិសោធន៍អតិថិជនតាមខ្នាត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  លោក Max Kremer គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធានសមាគមសេដ្ឋកិច្ចអន្តរជាតិ ភ្លើងឆេះដែលជាកម្មវិធីកែសម្រួលរូបភាពសម្រាប់រៀបចំការវិភាគគេហទំព័រ។ បច្ចេកវិទ្យា Max Live ស៊ី និងដកដង្ហើម ម៉ូតូ ហើយថ្មីៗនេះ ធ្វើគម្រោងជួសជុលដោយខ្លួនឯង។ គាត់គ្រវីពុកចង្ការរដូវរងា។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  មុគុនគ្រឹស្នា
  លោក Mukund បានដឹងថាការតស៊ូមតិទីផ្សារដែលជាពាក្យនិងគំនិតថ្មីមួយកំពុងត្រូវបានគេផ្សព្វផ្សាយនៅក្នុងវិស័យទីផ្សារដែលឆ្លុះបញ្ចាំងពីគំនិតនៃការបង្កើតអ្នកតស៊ូមតិយីហោដើម្បីចែកចាយខ្លឹមសារម៉ាកយីហោតាមរយៈបណ្តាញសង្គម។ ជាមួយនឹងគំនិតនេះនៅក្នុងគំនិត Mukund បានបង្កើតឡើង សូកូច និងបង្កើតគំនិតបង្កើតវេទិកាបណ្តាញសាមញ្ញនិងមានឥទ្ធិពលនិងផលិតផលចល័តដែលមានយីហោសម្រាប់សហគ្រាសដើម្បីភ្ជាប់និងប្រើប្រាស់កម្លាំងរបស់ខ្លួនបុគ្គលិកនិយោជិកដៃគូនិងអតិថិជនឱ្យធ្វើជាអ្នកតស៊ូមតិនិងជាអ្នកជះឥទ្ធិពលលើបណ្តាញសង្គម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mikel Lindsaar
  Mikel គឺជាសហគ្រិនសៀរៀលដែលមានបទពិសោធន៍រាប់ចាប់ពីការរចនាហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធបណ្តាញ រហូតដល់ VOIP និងទូរស័ព្ទរហូតដល់ការអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីគេហទំព័រផ្ទាល់ខ្លួន និងដំណើរការអាជីវកម្ម SaaS ដែលទទួលបានជោគជ័យ។ គាត់ជានាយកប្រតិបត្តិ និងជាស្ថាបនិក StoreConnectដែលជាដំណោះស្រាយ Salesforce AppExchange ដែលរួមជាមួយនឹង Salesforce ផ្តល់នូវដំណោះស្រាយ SMB eCommerce ដ៏មានឥទ្ធិពលបំផុតលើពិភពលោក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Mandell
  តារាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម និងជាមេធាវីលោក Mike Mandell បានផ្លាស់ប្តូរវត្តមានលើអ៊ីនធឺណិតរបស់គាត់ពីមនុស្សពីរបីរយនាក់ទៅជាអ្នកគាំទ្រជាង 11 លាននាក់។ វគ្គសិក្សាតាមអ៊ីនធឺណិតថ្មីរបស់គាត់បង្រៀនពីអាជីវកម្មខ្នាតតូច ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម និងសហគ្រិនពីរបៀបធ្វើឱ្យមានភាពល្បីល្បាញ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Marius Marcus
  Marcus Marius នាយកប្រតិបត្តិ និងជាស្ថាបនិកនៃបណ្តាញផ្សព្វផ្សាយ Marcus និងភ្នាក់ងារផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម MarcusADS គឺជាឥស្សរជនដែលមានបទពិសោធន៍ក្នុងវិស័យ IT និងឧស្សាហកម្មរថយន្ត។ ជាមួយនឹងគេហទំព័រដែលមានសិទ្ធិអំណាចខ្ពស់នៅក្នុងទីផ្សារពិសេសៗជាច្រើន និងប្រវត្តិដ៏រឹងមាំនៃការសហការជាមួយសាជីវកម្មធំៗ គាត់ពូកែក្នុងការកសាងទំនាក់ទំនងនៅលើ LinkedIn បង្កើតភាពជាដៃគូ និងចិញ្ចឹមបីបាច់មិត្តភាពប្រកបដោយវិជ្ជាជីវៈ ខណៈពេលដែលបន្សល់ទុកនូវផលប៉ះពាល់យ៉ាងសំខាន់ក្នុងការលក់ និងទីផ្សារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Maximoff
  ខ្ញុំជាសហស្ថាបនិកនៃក្រុមហ៊ុន Belkins ដែលជាទីភ្នាក់ងារជំនាន់នាំមុខ B1B ចំណាត់ថ្នាក់លេខ 2 និង Folderly ដែលជាវេទិកាដំណោះស្រាយអ៊ីមែលដែលគាំទ្រដោយ Google Startups Fund ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាងដប់ឆ្នាំនៅក្នុងផ្នែកលក់ និងទីផ្សារ B2B ខ្ញុំពិតជាងប់ងល់នឹងបច្ចេកវិទ្យានៃការលក់ ការផ្តល់សេវាកម្មលំដាប់ថ្នាក់ល្អបំផុត និងការកសាងផលិតផលដែលផ្លាស់ប្តូរឧស្សាហកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម័រមេស
  ម៉រមេសគឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ រថយន្ត, ស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារអ៊ីម៉ែលដែលងាយស្រួលប្រើ SaaS ។ បេសកកម្មរបស់គាត់គឺដើម្បីជួយអាជីវកម្មនិងទីភ្នាក់ងារខ្នាតតូចអនុវត្តស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារដើម្បីបង្កើនផលិតភាពហើយជាលទ្ធផលចំណូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាកម៉ុនទីនី
  លោក Mark Montini គឺជាប្រធានលទ្ធផលលទ្ធផលនៅ m2M យុទ្ធសាស្ត្រដែលជាក្រុមហ៊ុនទីផ្សារសិទ្ធិអាជីវកម្មដែលមានមូលដ្ឋាននៅអាត្លង់តាដែលមានជំនាញក្នុងការរួមបញ្ចូលបច្ចេកវិទ្យាការធ្វើទីផ្សារនិងទិន្នន័យដើម្បីធ្វើឱ្យអតិថិជនរបស់ខ្លួនរីកចម្រើន។ ដោយដឹងពីសមត្ថភាពរបស់គាត់ក្នុងការបង្កើតកម្មវិធីទីផ្សារចែកចាយដែលបានរួមបញ្ចូលយ៉ាងពេញលេញម៉ាកបានជួយដល់ក្រុមហ៊ុនយីហោសំណាងក្រុមហ៊ុន ៥០០ ក្រុមហ៊ុនចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មមិនរកប្រាក់ចំណេញនិងសូម្បីតែអង្គការនយោបាយបង្កើនប្រាក់ចំណូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ណៃមីឈីឈីណា
  ណៃមីឈីឈីណាគឺជាអ្នកសារព័ត៌មាននិងជាអ្នកនិពន្ធ Vismeមជ្ឈមណ្ឌលសិក្សាសោតទស្សន៍។ នាងមានអនុបណ្ឌិតផ្នែកសារព័ត៌មាននិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយពីសាកលវិទ្យាល័យហាំប៊ឺកប្រទេសអាល្លឺម៉ង់និងជានិពន្ធនាយកនៃទស្សនាវដ្តីស៊ើបអង្កេតនយោបាយអាមេរិកឡាទីននាំមុខគេអស់រយៈពេលជាច្រើនឆ្នាំ។ ក្រៅពីធ្វើការស្រាវជ្រាវអំពីនិន្នាការថ្មីៗនៅក្នុងបណ្តាញព័ត៌មានខ្លីដែលមានលក្ខណៈអន្តរកម្មនាងចូលចិត្តធ្វើដំណើរនិងរៀនអំពីវប្បធម៌ដទៃទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ារីសា Negri
  ម៉ារីសា Negri គឺជាគ្រូទីផ្សារឌីជីថលពេញម៉ោងនិងជាអ្នករៀបចំកម្មវិធីក្រៅម៉ោង។ ម៉ារីសាមានសញ្ញាបត្រពីសាកលវិទ្យាល័យចចជៀក្នុងការផ្សព្វផ្សាយផ្នែកសង្គមវិទ្យានិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយថ្មីៗដែលមានទាំងបទពិសោធន៍ក្រុមហ៊ុននិងហាងក្នុងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មទីផ្សារឌីជីថលការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនិងការិយាល័យរៀបចំផែនការព្រឹត្តិការណ៍ជាមួយក្រុមហ៊ុនដូចជាអេឡិចត្រូនិកសិល្បៈប៉ារ៉ាម៉ោនរូបភាពការបើកវិទ្យុ។ និងព្រឹត្តិការណ៍ Sashay ។ មានដើមកំណើតមកពីញូវយ៉កហើយបានផ្លាស់ប្តូរនៅជុំវិញឆ្នេរទាំងពីរឥឡូវនេះនាងហៅថាផ្ទះ Midtown Atlanta ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ារីយ៉ា Novikova
  Maria គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ Xenoss ដែលជាក្រុមលក់ និងទីផ្សារឈានមុខគេនៅក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធី AdTech & MarTech ដែលមានមូលដ្ឋាននៅ NYC ។ ជាមួយនឹងការយល់ដឹងយ៉ាងស៊ីជម្រៅអំពីឧស្សាហកម្មនេះ ម៉ារីយ៉ាជួយសហគ្រាសឈានមុខគេក្នុងការតាមដានការយល់ដឹងចុងក្រោយបំផុតជាមួយនឹងខ្លឹមសារស៊ីជម្រៅ ដោយធានាថាពួកគេអាចធ្វើការសម្រេចចិត្តប្រកបដោយព័ត៌មានអំពីការអភិវឌ្ឍន៍ដំណោះស្រាយផ្ទាល់ខ្លួនរបស់ពួកគេ។ ងប់ងល់នឹង AdTech & MarTech ម៉ារីយ៉ាបានចំណាយពេលជិតមួយទសវត្សរ៍ធ្វើការនៅក្នុងទីផ្សារឌីជីថល។ នាងគឺជាអ្នកទីផ្សារដែលទទួលស្គាល់ដោយ Google ជាសមាជិកសកម្មនៃសហគមន៍ឧស្សាហកម្មផ្សេងៗ និងជាសមាជិកក្រុមប្រឹក្សា IAB Tech Lab ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ុសស៊ីនអាល់
  Mohsin គឺជាអ្នកណែនាំ និងជាគ្រូដែលមានបេះដូង។ គាត់បាននៅក្នុងឧស្សាហកម្មនេះអស់រយៈពេលដប់ឆ្នាំមកហើយ ដោយបានជួយមនុស្សឱ្យសម្រេចបាននូវគោលដៅរបស់ពួកគេតាមរយៈទីផ្សារឌីជីថល។ វាមិនមែនគ្រាន់តែអំពីការទទួលបានចរាចរណ៍កាន់តែច្រើន ឬការបំប្លែងកាន់តែប្រសើរនោះទេ វាគឺអំពីការធ្វើឱ្យប្រាកដថាអ្នកអាចទំនាក់ទំនងសាររបស់អ្នកប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព ដើម្បីឱ្យទស្សនិកជនរបស់អ្នកអាចយល់ពីអ្វីដែលអ្នកត្រូវការឱ្យពួកគេធ្វើ! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាកផាកខេម
  Mark Packham បានចូលរួមជាមួយ DigiCert ក្នុងខែកក្កដាឆ្នាំ ២០១៦ និងត្រួតពិនិត្យយុទ្ធសាស្ត្រម៉ាកយីហោដឹកនាំគំនិតដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រមាតិកាទំនាក់ទំនងសាធារណៈទីផ្សារឌីជីថលនិងទំនាក់ទំនងអ្នកវិភាគ។ គាត់នាំមកនូវបទពិសោធន៍ជាង ២០ ឆ្នាំក្នុងនាមជាអ្នកទីផ្សារយុទ្ធសាស្ត្រនិងជាអ្នកគ្រប់គ្រងម៉ាកសញ្ញាពិភពលោកដោយបានដឹកនាំការចូលរួមទីផ្សារសកលជាមួយក្រុមហ៊ុនដូចជា Salesforce.com, Microsoft, Verizon និង Abbott ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Peggs
  ម៉ៃឃើល Peggs គឺជាស្ថាបនិកនៃ ម៉ាក្សិចមេឌាដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលជំនាញខាង SEO និងទីផ្សារមាតិកា។ មុនពេលលោក Marcxx, Peggs បានធ្វើការនៅ Google ក្នុងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មបង្កើតជាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលនិងភាពជាដៃគូផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ គាត់ក៏ជាអ្នកសរសេរប្លក់និងផេកឃ័រផងដែរដោយបង្ហោះកម្មវិធី iTunes Top 10 New & គួរឱ្យកត់សម្គាល់ផតខាស់យូសាកលវិទ្យាល័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mario Peshev
  Mario Peshev គឺជានាយកប្រតិបត្តិដែលទើបតែងតាំងថ្មីនៃ Rush.app ដែលជាដំណោះស្រាយស្វ័យប្រវត្តិកម្មក្រោយការទិញឈានមុខគេសម្រាប់វេទិកាពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចដែលដំណើរការលើ Shopify ។ នៅខែមិថុនា ឆ្នាំ 2023 ក្រុមហ៊ុនបានប្រកាសថា Peshev ដែលជាសហគ្រិនជោគជ័យ និងជាទីប្រឹក្សាអាជីវកម្មដ៏ល្បីល្បាញ បានចូលរួមជាមួយក្រុមហ៊ុនជា CEO ថ្មីរបស់ខ្លួន។ Peshev មានប្រវត្តិនៃភាពជាសហគ្រិនដ៏សម្បូរបែប ដោយបានសាងសង់អាជីវកម្មចំនួនប្រាំពីរដោយជោគជ័យ។ គាត់គឺជាអ្នកវិនិយោគទេវតាដែលសម្រេចបាន ជាទីប្រឹក្សាអាជីវកម្មដែលមានចំណេះដឹង ដែលបានជួយអាជីវកម្មជាង 400 ដើម្បីធ្វើមាត្រដ្ឋាន និងកែលម្អដំណើរការរបស់ពួកគេ និងជាអ្នកនិពន្ធដ៏ឆ្នើមដែលការងាររបស់គាត់ត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុងសាកលវិទ្យាល័យជាង 30 ។ Mario ក៏ជានាយកប្រតិបត្តិនៃ DevriX ដែលជាទីភ្នាក់ងារ WordPress សកលដែលបម្រើឧស្សាហកម្មពីការបោះពុម្ពផ្សាយរហូតដល់ fintech ការថែទាំសុខភាព ពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិក និងច្រើនទៀត។ Peshev ផ្តល់សិទ្ធិអំណាចដល់សហគ្រិនជាមួយនឹងដំបូន្មានដ៏ឈ្លាសវៃ តាមរយៈការផ្តល់ប្រឹក្សាអំពីកំណើន និងដោយការគាំទ្រអ្នកបច្ចេកវិទ្យាដែលប្រាថ្នាចង់បានក្នុងស្រុក និងពិភពលោក ជាមួយនឹងអាហារូបករណ៍ កម្មសិក្សា និងឱកាសសិក្សា។ Mario ក៏ជាវិនិយោគិនទេវតាជាមួយ SeedBlink ផងដែរ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ Revlitixដែលជាវេទិកាវិភាគចំណូលដែលប្រើ AI ដើម្បីធ្វើការវិភាគដោយស្វ័យប្រវត្តិសម្រាប់ក្រុមចំណូល។ គាត់ចូលចិត្តចែករំលែកគំនិតរបស់គាត់អំពីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម ទីផ្សារ B2B ទីផ្សារប្រាក់ចំណូល ការវិភាគទីផ្សារ និងបញ្ហាទាក់ទងនឹងឧបករណ៍ SaaS ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  មេហ៊ុលរ៉ាជូត
  Mehul Rajput គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ គំនិតច្នៃប្រឌិតដែលជាក្រុមហ៊ុនដែលផ្តល់សេវាកម្មអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីទូរស័ព្ទនៅក្នុងប្រព័ន្ធ iOS និង Android សម្រាប់អតិថិជនសកល។ គាត់ចូលចិត្តសរសេរលើបច្ចេកវិទ្យាទូរស័ព្ទការអភិវឌ្ឍកម្មវិធីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មភាពជាសហគ្រិននិងទីផ្សារកម្មវិធីទូរស័ព្ទ។ គាត់គឺជាអ្នកចូលរួមវិភាគទានទៀងទាត់សម្រាប់សហគ្រិន HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community និងអ្នកផ្សេងទៀតជាច្រើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើលរ៉ា
  ម៉ៃឃើលគឺជាប្រធានប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនៅ ផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មនិងទីផ្សារចម្រុះ។ បណ្តាញសង្គមមិនត្រឹមតែជាការងារសម្រាប់គាត់ប៉ុណ្ណោះទេតែវាជាចំណង់ចំណូលចិត្តដែលបានអនុញ្ញាតឱ្យម៉ៃឃើលបញ្ចូលគ្នានូវគំនិតច្នៃប្រឌិតគំនិតវិភាគនិងសេចក្តីស្រឡាញ់របស់គាត់ចំពោះសេវាកម្មអតិថិជនចូលទៅក្នុងអាជីពដែលតែងតែប្រឈមនិងមិនដែលធុញទ្រាន់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Michael Reynolds
  ខ្ញុំបានក្លាយជាសហគ្រិនអស់រយៈពេលជាងពីរទសវត្សរ៍មកហើយ ហើយបានសាងសង់ និងលក់អាជីវកម្មជាច្រើន រួមទាំងភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថល ក្រុមហ៊ុនកម្មវិធី និងអាជីវកម្មសេវាកម្មផ្សេងទៀត។ ជាលទ្ធផលនៃប្រវត្តិអាជីវកម្មរបស់ខ្ញុំ ជារឿយៗខ្ញុំជួយអតិថិជនរបស់ខ្ញុំជាមួយនឹងបញ្ហាប្រឈមស្រដៀងគ្នា រួមទាំងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម ឬការកសាង និងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពអាជីវកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាណាស សាហូ
  Manash មានបទពិសោធន៍ជាង 30 ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ ធ្វើមាត្រដ្ឋាន និងរួមបញ្ចូលកម្មវិធីជាដំណោះស្រាយសេវាកម្ម។ ជាសហស្ថាបនិក និងជាដៃគូនៅ DK New MediaManash ទទួលខុសត្រូវលើការវាយតម្លៃ និងអភិវឌ្ឍអតិថិជនរបស់ពួកគេ និងទេពកោសល្យអភិវឌ្ឍន៍ផ្ទៃក្នុង ផ្តល់អាទិភាព និងអនុវត្តដំណោះស្រាយស្វ័យប្រវត្តិ និងបង្កើតសមាហរណកម្មស្មុគស្មាញ និងអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបាន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃសាក់ឌី
  ទទួលខុសត្រូវរាល់ភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជនការគាំទ្រសេវាកម្មនិងភាពជាដៃគូនៅ ផល។ ព្រេសគឺជាសេវាកម្មជោគជ័យរបស់អតិថិជនផ្អែកលើពពកដែលជួយក្រុមហ៊ុនកម្មវិធីជាវជាប្រចាំនូវតម្លៃអាយុកាលរបស់អតិថិជនដោយកាត់បន្ថយតម្លៃទិញរបស់អតិថិជនថ្មីនិងបង្កើនប្រាក់ចំណូលអ្នកប្រើប្រាស់។ គំរូគំរូនៃការប្រើប្រាស់និងគំរូនៃឥរិយាបទដោយប្រើការវិភាគទិន្នន័យធំវិទ្យាសាស្ត្រអាកប្បកិរិយានិងការរៀនម៉ាស៊ីន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាថាយ Schmoldt
  Matthew Schmoldt ធ្លាប់ជាអ្នកសម្គាល់អ៊ិនធឺរណែតតាំងពីឆ្នាំ ២០០៩។ គាត់គឺជាស្ថាបនិក ohthethingsyoucanbuy.comដែលជាកន្លែងដែលគាត់និយាយអំពីផលិតផលអស្ចារ្យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើល Schultz
  ម៉ៃឃើល Schultz ដឹកនាំទីផ្សារនិងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មសម្រាប់ ជម្រះស្លាយ។ មុនពេល ClearSlide គាត់បានបម្រើការងារជា VP នៃសម្ព័ន្ធភាពយុទ្ធសាស្រ្តនៅ DocuSign ដែលជាកន្លែងដែលគាត់បានប្រមាថនិងគ្រប់គ្រងភាពជាដៃគូនិងកម្មវិធីសំខាន់ៗរបស់ក្រុមហ៊ុនក្នុងរយៈពេលបីឆ្នាំនៃការរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស។ ម៉ៃឃើលបានចំណាយពេលជិតប្រាំបីឆ្នាំជាមួយសាជីវកម្ម Microsoft ក្នុងតួនាទីគ្រប់គ្រងផលិតផលនិងទីផ្សារផលិតផល SaaS ជាច្រើនបន្ទាប់ពីទទួលបានការធ្វើសន្និសិទវិបសាយវ៉ែបសាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាត់សាណាហាន
  លោក Matt Shanahan គឺជាស៊ីអូអិមអេ អាស៊ូគួដែលជាក្រុមហ៊ុនជួយដល់អាជីវកម្មស្វ័យប្រវត្តិកម្មលំហូរការងាររវាងកម្មវិធី SaaS រួមមានប្រព័ន្ធសង្គមអ៊ីម៉ែលស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារឬប្រព័ន្ធ CRM ដែលមានសារៈសំខាន់ចំពោះភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជន។ លោកម៉ាតមានបទពិសោធន៍ជិត ៣០ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យារាប់ចាប់ពី Accenture រហូតដល់អាជីវកម្មទើបចាប់ផ្តើម។ គាត់គឺជាសហគ្រិនដែលបានបង្ហាញច្បាស់ថាជា VP នៃទីផ្សារផលិតផលនិងការគ្រប់គ្រងសម្រាប់ Documentum ពីការចាប់ផ្តើមតាមរយៈការផ្តល់ជូនជាសាធារណៈដំបូងហើយថ្មីៗនេះជាសហស្ថាបនិកនិងជា SVP នៃយុទ្ធសាស្រ្តសម្រាប់កាយរិទ្ធិវិភាគ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ៃឃើលស៊ីរើរ
  ម៉ៃឃើលគឺជានាយកទីផ្សារ លទ្ធផលសុទ្ធ។ ម៉ៃឃឺលគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារយុទ្ធសាស្ត្រច្នៃប្រឌិតនិងច្នៃប្រឌិតថ្មីដែលទទួលបានជោគជ័យដោយទទួលស្គាល់លំនាំអភិវឌ្ឍដំណោះស្រាយច្នៃប្រឌិតនិងប្រើប្រាស់បច្ចេកវិទ្យាទាន់សម័យបំផុតដើម្បីបង្កើនការយល់ដឹងអំពីម៉ាកដើម្បីគាំទ្រដល់គោលដៅទីផ្សារនិងការលក់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Matt ថ្ម
  Matt Stone គឺជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់ផ្នែកទីផ្សារនៅ Verisk Marketing Solutions ដែលជាដៃគូទិន្នន័យឈានមុខគេសម្រាប់ឧស្សាហកម្មធានារ៉ាប់រង និងកម្ចីទិញផ្ទះ។ Matt មានបទពិសោធន៍ 25 ឆ្នាំដែលជំរុញភាពស្មោះត្រង់ ការទិញយកតាមអ៊ីនធឺណិត និងប្រាក់ចំណូលសម្រាប់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម SaaS និងម៉ាកបច្ចេកវិទ្យាសកល។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Jornaya ដែលជាក្រុមហ៊ុន Verisk Business លោក Matt បានកាន់តួនាទីប្រតិបត្តិនៅ Photon, 1E និង Real Capital Analytics ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  ខ្ញុំឈ្មោះ Molly ជាអ្នកសរសេរមាតិកានៅ ដំណើរការផ្លូវ ជាមួយនឹងសញ្ញាបត្រកិត្តិយសថ្នាក់ដំបូងក្នុងការសិក្សាអភិវឌ្ឍន៍ និងភាសាអេស្ប៉ាញ។ ខ្ញុំចូលចិត្តសរសេរខ្លាំងណាស់ ដែលខ្ញុំក៏មានប្លក់ផ្ទាល់ខ្លួនរបស់ខ្ញុំផងដែរ ដែលខ្ញុំសរសេរអំពីអ្វីគ្រប់យ៉ាងដែលខ្ញុំចាប់អារម្មណ៍។ ពីការធ្វើដំណើរតែម្នាក់ឯងទៅការរស់នៅប្រកបដោយការគិត។ សូមពិនិត្យមើលវានៅ mollystovold.com. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អតិបរមា Sudyin
  អតិបរមាគឺជាអ្នកដឹកនាំជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅ Pushwosh។ គាត់អាចឱ្យអតិថិជន SMB និងសហគ្រាសជួយជំរុញគម្រោងស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សាររបស់ពួកគេសម្រាប់ការរក្សាទុកនិងប្រាក់ចំណូលខ្ពស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Szczesny
  Mike Szczesny គឺជាម្ចាស់ និងជាអនុប្រធាននៃ EDCO Awards & Specialties ដែលជាអ្នកផ្គត់ផ្គង់ផលិតផលទទួលស្គាល់បុគ្គលិក ទំនិញម៉ាកល្បីៗ និងរង្វាន់អត្តពលិក។ Szczesny មានមោទនភាពចំពោះសមត្ថភាពរបស់ EDCO ក្នុងការជួយក្រុមហ៊ុនឱ្យដើរបានចម្ងាយបន្ថែមក្នុងការបង្ហាញពីការដឹងគុណ និងការដឹងគុណចំពោះបុគ្គលិករបស់ពួកគេ ដូចជារង្វាន់ខួបការងារជាដើម។ គាត់រស់នៅក្នុង Fort Lauderdale រដ្ឋ Florida ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាកធីនណឺន
  ក្នុងនាមជាសហស្ថាបនិកនិងជា COO លោក Mark គ្រប់គ្រងការលក់និងប្រតិបត្តិការរបស់ Qwilr ហើយបានជួយបង្កើតក្រុមលក់ចែកចាយដាច់ស្រយាលនិងចែកចាយទូទាំងពិភពលោក។ នៅហ្គូហ្គោលគាត់បានជួយបង្កើតភាពជាដៃគូរបស់អ្នកបោះពុម្ពផ្សាយជាច្រើនដែលនាំឱ្យ Google Play Books និងសៀវភៅអេឡិចត្រូនិចនៅលើ Android ។ គាត់បានផ្លាស់ទៅប្រទេសអូស្រ្តាលីវិញក្នុងឆ្នាំ ២០១៣ ហើយបានចាប់ផ្តើម Qwilr ជាមួយសហស្ថាបនិក Dylan Baskin ដើម្បីធ្វើទំនាក់ទំនងការធ្វើជំនួញឡើងវិញតាមរយៈឯកសារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Mike Tirone
  Mike គឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលជាន់ខ្ពស់សម្រាប់ R2i។ គាត់ពិតជាងប់ងល់នឹងមាតិកាណាស់។ បង្កើតវាធ្វើទីផ្សារវាស៊ីវាវិភាគនិងកែលម្អវា។ ក្នុងនាមជាអ្នកទំនាក់ទំនងធម្មជាតិដែលមានសញ្ញាប័ត្រផ្នែកសរសេរជាច្រើនឆ្នាំជាម្ចាស់ក្រុមហ៊ុនថតរូបនិងការញៀននឹងទីផ្សារទីផ្សារឌីជីថលបទពិសោធន៍និងចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ខ្ញុំរួមបញ្ចូលគ្នាយ៉ាងល្អក្នុងនាមជាអ្នកយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារឌីជីថលជាន់ខ្ពស់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាថាវីវ៉ាឌីយ៉ា
  ម៉ាដាវីគឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាច្នៃប្រឌិតដែលមានបទពិសោធ 8+ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មប៊ីអេប៊ី។ ក្នុងនាមជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាដែលមានបទពិសោធគោលបំណងរបស់នាងគឺដើម្បីបន្ថែមតម្លៃដល់អាជីវកម្មតាមរយៈជំនាញនៃការសរសេរមាតិកាពិសេសរបស់នាង។ នាងមានបំណងបង្កើតស្ពានភាសារវាងបច្ចេកវិទ្យានិងពិភពជំនួញជាមួយនឹងការស្រឡាញ់របស់នាងចំពោះពាក្យសរសេរ។ ក្រៅពីការសរសេរមាតិកានាងចូលចិត្តគូរនិងចំអិន! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  មីកវីលសុន
  លោក Mick Wilson អនុប្រធានភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅឯ Rio SEO ។ លោក Mick គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារអន្តរកម្មដែលមានបទពិសោធ ១៥ ឆ្នាំនៅក្នុងឌីជីថល CRM និងទីផ្សារក្នុងស្រុក។ គាត់ដឹកនាំក្រុមជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅរីអូ SEO, និងបាននៅជាមួយក្រុមហ៊ុនចាប់តាំងពីការចាប់ផ្តើម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាឌីលីនវីង
  Madelyn Wing គឺជានាយកផ្នែកផលិតផលនិងទីផ្សារអតិថិជននៅ CallRail និងមានសេចក្តីស្រឡាញ់ចំពោះអ្វីៗទាំងអស់ដែលចូលមកទីផ្សារនិងឌីជីថល។ ជាមួយនឹងសាវតានៃភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជននិងការកសាងសហគមន៍ឥឡូវម៉ាដដេនផ្តោតពេលវេលារបស់នាងលើការជួយអ្នកទិញរកឃើញផលិតផលបច្ចេកវិទ្យាដ៏អស្ចារ្យដែលដោះស្រាយបញ្ហាទីផ្សារដែលមិនស្មុគស្មាញបំផុតរបស់ពួកគេ។ ក្នុងនាមជាឌីជីថលដែលប្រកាសដោយខ្លួនឯងនាងចូលចិត្តភ្ជាប់ចំនុចរវាងទិន្នន័យដើម្បីជួយអាជីវកម្មខ្នាតតូចបង្កើនការសន្ទនាតាមអ៊ិនធរណេតនិងបង្កើតលទ្ធផលដ៏មានឥទ្ធិពល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Muhammad Yasin
  លោក Muhammad Yasin គឺជានាយកទីផ្សារនៅ PERQ (www.perq.com) និងជាអ្នកនិពន្ធដែលបានបោះពុម្ពផ្សាយដោយមានជំនឿយ៉ាងមុតមាំលើការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មពហុប៉ុស្តិ៍ដែលផ្តល់លទ្ធផលតាមរយៈឧបករណ៍ផ្ទុកបែបបុរាណនិងឌីជីថល។ ការងាររបស់គាត់ត្រូវបានគេទទួលស្គាល់សម្រាប់ភាពឆ្នើមក្នុងការបោះពុម្ពផ្សាយដូចជា INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb និង Buzzfeed ។ សាវតារបស់លោកនៅក្នុងប្រតិបត្ដិការការយល់ដឹងអំពីម៉ាកនិងយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលធ្វើឱ្យមានវិធីសាស្រ្តជំរុញទិន្នន័យឆ្ពោះទៅរកការបង្កើតនិងការបំពេញយុទ្ធនាការទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបាន។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  ណាតាលីយ៉ា Andreychuk
  Nataliya Andreychuk គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Viseven ដែលជាក្រុមហ៊ុនផ្តល់សេវា MarTech សកលសម្រាប់វិទ្យាសាស្ត្រជីវិត និងឧស្សាហកម្មឱសថ។ នាងគឺជាអ្នកជំនាញកំពូលម្នាក់ក្នុងទីផ្សារឱសថឌីជីថល និងការអនុវត្តខ្លឹមសារឌីជីថល ហើយមានភាពជាអ្នកដឹកនាំដ៏រឹងមាំជាង 12 ឆ្នាំនៅពីក្រោយខ្សែក្រវ៉ាត់របស់នាង។ Andreychuk ស្ថិតក្នុងចំណោមមេដឹកនាំស្ត្រីខ្លាំងបំផុតក្នុងពិភពបច្ចេកវិទ្យាទីផ្សារ។ សាវតាយ៉ាងទូលំទូលាយរបស់នាងនៅក្នុងវិស័យព័ត៌មានវិទ្យា ទីផ្សារ ការលក់ និងឱសថ ធ្វើឱ្យនាងដាច់ឆ្ងាយពីការប្រកួតប្រជែង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ណាថាន បាណេត
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Neil Berman
  Neil Berman ជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ដេលីវីរ៉ាដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មទីផ្សារតាមអ៊ីម៉ែលនិងជាទីប្រឹក្សាយុទ្ធសាស្ត្រ។ អស់រយៈពេលជិត ២០ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មសូហ្វវែរប៊ែរនៅតែបន្តជំរុញដោយចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការស្វែងរកដំណោះស្រាយប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដែលជួយឱ្យអតិថិជនឈ្នះនៅក្នុងឧស្សាហកម្មរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ណេតប៊ឺក
  លោក Nate Burke បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន Diginius ក្នុងឆ្នាំ ២០១១។ គាត់ត្រូវបានគេស្គាល់ថាជាអ្នកត្រួសត្រាយពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចដំបូងនិងជាសហគ្រិនម្នាក់។ គាត់បានចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មអ៊ិនធឺរណែតដំបូងរបស់គាត់នៅឆ្នាំ ១៩៩៧ និងជាអ្នកតែងតាំងជាសហគ្រិនឆ្នើមប្រចាំឆ្នាំចំនួនពីរដងគឺ Ernst & Young ។ គាត់មានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រនិងអនុបណ្ឌិតពីសាកលវិទ្យាល័យអាឡាបាម៉ា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Nick Casares
  Nick Casares ជាប្រធានផ្នែកផលិតផលនៅ PolyientX - វិធី Web3 ដើម្បីផ្តល់រង្វាន់ដល់អតិថិជន សហគមន៍ និងអ្នកគាំទ្រ។ ភ្ជាប់ជាមួយ Nick នៅលើ LinkedIn និង Twitter ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ណាថាន់ដារ៉ា
  ណាថាន់ជាសហស្ថាបនិកនៃ WeLinkដែលជាការត្រួតពិនិត្យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងកម្មវិធីផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលកំណត់គោលដៅពីការសន្ទនាសង្គមផ្អែកលើទីតាំងដែលអនុញ្ញាតឱ្យអ្នកធ្វើទីផ្សារអាចច្រោះយកទិន្នន័យសង្គមយ៉ាងច្រើននៅក្នុងផ្ទាំងព័ត៌មានដ៏សាមញ្ញ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Nick Chasinov
  លោក Nick Chasinov គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Teknicks ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សាររីកចម្រើនដែលបើកដំណើរការកំណើនផលិតផលប្រកបដោយនិរន្តរភាព ការការពារ និងរួមបញ្ចូលគ្នាសម្រាប់ក្រុមហ៊ុន SaaS ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  និល Debbi
  Nir Debbi គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធានផ្នែកលក់និងទីផ្សារនៅ សកល - អ៊ី។ នីរមានបទពិសោធជាង ១០ ឆ្នាំក្នុងការធ្វើផែនការយុទ្ធសាស្ត្រនិងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យានិងហិរញ្ញវត្ថុខ្ពស់។ មុនពេលសហស្ថាបនិក Global-e លោកបានបម្រើការជា SVP ប្រធានផ្នែកយុទ្ធសាស្ត្រនិង BizDev នៅធនាគារ Hapoalim បន្ទាប់ពីមានតួនាទីជាប្រធានយុទ្ធសាស្ត្រលក់រាយរបស់ធនាគារ។ គាត់ក៏មានអនុបណ្ឌិតនិងបរិញ្ញាបត្ររង។ ទាំងផ្នែកសេដ្ឋកិច្ចទាំងពីសាកលវិទ្យាល័យ Tel-Aviv ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  នីកូឡា Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, ប្រធានមាតិកានៅ MedAlertHelp.org។ មកពីប្រទេសស៊ែប៊ីនីកូឡាគឺជាវេជ្ជបណ្ឌិតផ្នែកវេជ្ជសាស្ត្រដែលបានចាប់ផ្តើមគំរោងនេះនៅឆ្នាំ ២០១៨ ដោយសារគាត់ចង់ជួយអ្នកដទៃជាពិសេសមនុស្សវ័យចំណាស់។ ក្រៅពីពិនិត្យមើលប្រព័ន្ធប្រកាសអាសន្នផ្នែកវេជ្ជសាស្រ្តលោកក៏បានសរសេរប្លក់ដែលផ្តោតលើសុខភាពភាពចាស់ការចូលនិវត្តន៍និងប្រធានបទដែលទាក់ទងនឹងមនុស្សចាស់ផ្សេងទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ណាតាសា Djukanovic
  សេដ្ឋវិទូម្នាក់ដោយសារការអប់រំណាតាសាដាចាគូកណូវីកជាប្រធានផ្នែកលក់និងទីផ្សារ ដែនដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាអន្តរជាតិដែលដំណើរការដែនអ៊ិនធរណេត ".ME ។ " នាងបានចំណាយអាជីពរបស់នាងទាំងមូលនៅចំនុចប្រសព្វនៃធនាគារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមភាពជាអ្នកដឹកនាំនិងបច្ចេកវិទ្យាហើយកំពុងព្យាយាមរកអាថ៌កំបាំងដើម្បីស្ថិតនៅកន្លែងចំនួនបីក្នុងពេលតែមួយ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ណាតហ្គាហ្សាស៊ីឡាវេ
  ណាតជាស្ថាបនិកនៃ អំភ្លីដែលជាសេវាកម្មដែលជួយដល់បុគ្គលនិងអាជីវកម្មដោយរៀបចំការផ្សាយតាមប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមរបស់ពួកគេដោយស្វ័យប្រវត្តិដោយជួយពួកគេឱ្យរកប្រាក់បានកាន់តែច្រើន។ ដោយមានសាវតាក្នុងការគ្រប់គ្រងផលិតផលការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មនិងកំណើនអន្ដរជាតិគាត់មានបំណងជួយបុគ្គលនិងអាជីវកម្មដោយបង្ហាញពួកគេពីរបៀបដែលពួកគេអាចបន្តបង្កើនទស្សនិកជនរបស់ពួកគេឱ្យទទួលបានប្រាក់ចំណេញនិងប្រសិទ្ធភាព។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ណាតហូស
  Nate Holmes គឺជាអ្នកសម្របសម្រួលទីផ្សារសម្រាប់ក្រុមហ៊ុន Widen Enterprises និងផ្នែកបន្ថែមម៉ាក Smartimage របស់ខ្លួន។ Nate មានចំណាប់អារម្មណ៍យ៉ាងខ្លាំងក្នុងការគ្រប់គ្រងម៉ាកយីហោ ទីផ្សារមាតិកា និងការវិភាគទីផ្សារ។ Nate រីករាយក្នុងការធ្វើការជាមួយមនុស្សដែលមានប្រវត្តិផ្សេងៗគ្នានៅអង្គការគ្រប់ទំហំ ចាប់ពីក្រុមទំនាក់ទំនងទីផ្សារនៅសហគ្រាសធំៗ រហូតដល់នាយកប្រតិបត្តិនៃអាជីវកម្មខ្នាតតូច និងមធ្យម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Carter នីក
  Nick Carter គឺពិតជាសហគ្រិនដែលមានបេះដូង។ ជាទូទៅគាត់ចូលចិត្តភាពជាសហគ្រិន។ Nick បានចាប់ផ្តើម និងបើកអាជីវកម្មចំនួន 5 នៅក្នុងអាជីពរបស់គាត់។ គោលដៅចម្បងរបស់គាត់គឺរក្សាខ្លួនគាត់ឱ្យមានភាពសប្បាយរីករាយជាមួយនឹងឱកាសអាជីវកម្មដ៏គួរឱ្យរំភើប និងដំណើរផ្សងព្រេងថ្មីៗជាច្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  នីគីលរ៉ាច
  Nikhil Raj មានបទពិសោធ ៧+ ឆ្នាំនៅក្នុង SEO និងទីផ្សារឌីជីថល។ គាត់ធ្វើការដោយផ្ទាល់ជាមួយ Douglas Karr គ្រប់គ្រងអតិថិជនក្នុងតំបន់និងថ្នាក់ជាតិមួយចំនួនជាមួយនឹងម៉ាស៊ីនស្វែងរកក្នុងស្រុកជាតិនិងអន្តរជាតិ។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  នីទីនឡាហូទី
  Nitin គឺជាសហស្ថាបនិកនៃ Mobisoft Infotech ដែលជាក្រុមហ៊ុនឌីជីថលសូលូសិន។ Mobisoft Infotech ចាប់ដៃគូជាមួយអាជីវកម្មគ្រប់ទំហំដើម្បីបង្កើតកែលម្អនិងធ្វើមាត្រដ្ឋានផលិតផលឆ្លងកាត់វេទិកាដែលប្រើបច្ចេកវិទ្យារំខាននិងផ្សំការរចនាវិស្វកម្មនិងការច្នៃប្រឌិតដើម្បីធ្វើអោយអតិថិជនទទួលបានជោគជ័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  បន្ទាប់ពីធ្លាប់ធ្វើការជានាយកផ្នែកបច្ចេកវិទ្យាសម្រាប់អ្នកជំនាញទីផ្សារមាតិកា Taylor & Pond Digital Marketing Agency លោក Noel Reinhold បាននាំយកជំនាញរបស់គាត់ទៅកាន់ក្រុមហ៊ុនបង្កើនល្បឿនពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិច Front Row ។ គាត់ប្ដេជ្ញាចិត្តក្នុងការធ្វើការរួមគ្នាជាមួយក្រុមអភិវឌ្ឍន៍ និងអតិថិជនរបស់យើង ដើម្បីធានាថាដំណោះស្រាយរបស់យើងត្រូវបានកែសម្រួលទៅតាមតម្រូវការ និងគោលដៅជាក់លាក់របស់ពួកគេ ដោយផ្តល់នូវលទ្ធផលដែលពិតជាធ្វើឱ្យមានភាពខុសគ្នា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  ក្នុងនាមជាអ្នកគ្រប់គ្រងរង ការស្វែងរកដែលបង់ប្រាក់សម្រាប់អក្សរកាត់ Noemi នាំមកនូវទីផ្សារឌីជីថលដ៏ទូលំទូលាយជិតមួយទសវត្សរ៍ និងអ្នកជំនាញឆ្លងកាត់មុខងារក្នុងការធ្វើយុទ្ធសាស្ត្រ ប្រតិបត្តិ និងសហការលើគំនិតផ្តួចផ្តើមប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលបង់ប្រាក់។ ការប្រើប្រាស់ MFA ក្នុងការសរសេរ និងការបោះពុម្ពផ្សាយ; បទពិសោធន៍បញ្ឈរនៅទូទាំងផ្នែកហិរញ្ញវត្ថុ សុខភាព និង B2B; និងសាវតាក្នុងសង្គម បង់ថ្លៃ SEO អ៊ីមែល និងការអភិវឌ្ឍន៍គេហទំព័រ - Noemi មើលទៅដើម្បីយកទស្សនៈពីលើអាកាស និងមើលយុទ្ធនាការបុគ្គលជាផ្នែកមួយដ៏ធំជាងនេះ ដែលទីបំផុតផ្តោតលើការជំរុញតម្លៃអាជីវកម្ម។ នេះពាក់ព័ន្ធនឹងវិធីសាស្រ្តផ្តោតលើទិន្នន័យដែលបំបែកដំណោះស្រាយដោយកំណត់យ៉ាងច្បាស់នូវបញ្ហា និងការសម្រួលប្រសិទ្ធភាព ខណៈពេលដែលបង្កើតកន្លែងសម្រាប់ការច្នៃប្រឌិត និងការតភ្ជាប់របស់មនុស្សផងដែរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  នីណារីស
  នីណាជាអ្នកស្រាវជ្រាវបច្ចេកទេសនិងជាអ្នកនិពន្ធនៅ រចនាប្រញាប់ដែលជាទីផ្សារផ្សារ B2B ភ្ជាប់ម៉ាកជាមួយភ្នាក់ងារ។ នាងចូលចិត្តចែករំលែកបទពិសោធន៍និងខ្លឹមសារប្រកបដោយអត្ថន័យរបស់នាងដែលអប់រំនិងជម្រុញចិត្តមនុស្ស។ ចំណាប់អារម្មណ៍ចម្បងរបស់នាងគឺការរចនាគេហទំព័រនិងទីផ្សារ។ នៅពេលទំនេរពេលដែលនាងឃ្លាតឆ្ងាយពីកុំព្យូទ័រនាងចូលចិត្តធ្វើយូហ្គានិងជិះកង់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Nick Slade
  Nick គឺជាសហស្ថាបនិកនៃ Cipher Sports Technology Group ។ គាត់ជាអ្នកដឹកនាំដែលមានបទពិសោធន៍ខ្ពស់ក្នុងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ មាតិកាឌីជីថល ទំនាក់ទំនងសាធារណៈ និងទំនាក់ទំនង។ ជាអ្នកគិតប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត និងជាយុទ្ធសាស្ត្រដែលរីកចម្រើនក្នុងបរិយាកាសដែលមានល្បឿនលឿន Nick តែងតែស្វែងរកគម្រោងដ៏គួរឱ្យរំភើប និងបញ្ហាប្រឈមថ្មីៗ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Neil Thacker
  Neil បានក្លាយជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារនៅ PlayBox Technology ។ តួនាទីរបស់គាត់ពាក់ព័ន្ធនឹងការបំផុសគំនិត ការអនុវត្ត និងការអភិវឌ្ឍន៍យុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារឌីជីថលអន្តរជាតិសម្រាប់ទីផ្សារផ្សាយទូទាំងពិភពលោក។ ក្នុងតួនាទីនេះ គាត់គ្រប់គ្រងការរចនា និងការច្នៃប្រឌិត ការអភិវឌ្ឍន៍ខ្លឹមសារ និងសកម្មភាពផ្សេងទៀតប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាពក្នុងវិសាលភាពនៃទីផ្សារឌីជីថល។ ទន្ទឹមនឹងនេះ គាត់ធ្វើសកម្មភាពលក់ប្រចាំថ្ងៃ និងធ្វើការដើម្បីរក្សាទំនាក់ទំនងអតិថិជន អ្នកលក់ និងអ្នកចែកចាយដ៏ល្អប្រសើរ។ Neil គឺជាអ្នកឈ្នះពានរង្វាន់ IABM Andrew Jones Young Person of the year។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Nick Wentz
  Nick Wentz គឺ ក្រុមហ៊ុន Clearbitអនុប្រធានផ្នែកទីផ្សារ។ ក្នុងតួនាទីនេះ គាត់ជួយ Clearbit ទៅដល់ក្រុមហ៊ុន B2B ដែលកំពុងព្យាយាមយល់កាន់តែច្បាស់អំពីអតិថិជនរបស់ពួកគេ និងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពបណ្តាញឌីជីថលរបស់ពួកគេ។ គាត់មានបទពិសោធន៍ទីផ្សារជាងមួយទស្សវត្ស ជាមួយនឹងជំនាញយ៉ាងស៊ីជម្រៅក្នុងការបង្កើតតម្រូវការ និងទីផ្សាររីកចម្រើន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  នៅក្នុងវគ្គសិក្សារបស់នាង Olga គឺជាអ្នកចូលរួមក្នុងកម្មវិធី Microsoft Student Partners ហើយបានបម្រើការជាអ្នកផ្សាយដំណឹងល្អរបស់ Microsoft ។ បន្ទាប់ពីបញ្ចប់ការសិក្សា នាងបានចាប់ផ្តើមធ្វើការនៅក្រុមហ៊ុន Microsoft ជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារឌីជីថល ហើយបានរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័សទៅកាន់តំណែងជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនៅអឺរ៉ុបកណ្តាល និងខាងកើត។ នៅ Microsoft នាងទទួលខុសត្រូវចំពោះវត្តមានប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមរបស់ក្រុមហ៊ុននៅអឺរ៉ុបកណ្តាល និងខាងកើត គម្រោងឌីជីថល ការលក់សង្គម និងកម្មវិធីតស៊ូមតិរបស់បុគ្គលិក។ បន្ទាប់ពីចាកចេញពីក្រុមហ៊ុន Microsoft នាងបានក្លាយជាសហស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៅ ModumUp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អូស្ការហ្វ្រេណា
  អូស្ការគឺ Spiralytics ' ឆ្លាតបំផុត អ្នកឯកទេស PR នៅលើអ៊ីនធឺណិត។ ជំនាញក្នុងការកសាងទំនាក់ទំនងលេចធ្លោរបស់គាត់ត្រូវបានផ្តល់កិត្តិយសដោយបទពិសោធន៍ជាច្រើនឆ្នាំដែលជួយក្រុមហ៊ុននៅក្នុងឧស្សាហកម្មទាំងអស់ក្នុងការគ្រប់គ្រងកេរ្តិ៍ឈ្មោះរបស់ពួកគេ។ បុរសនេះហូបបាយតាមបែបយុទ្ធសាស្រ្តសម្រាប់អាហារពេលព្រឹក! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អូវិនហឹមសាត
  Owen Hemsath ជាអ្នកឯកទេសខាងជំងឺមហារីកនិងអ្នករស់រានមានជីវិតពីជំងឺមហារីក។ ប្រធាននៃ វីដូតូតលោកអូវិនបានបង្កើតអាជីវកម្មសកលមួយពីសាមញ្ញ ប៉ុស្តិ៍ YouTube។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញដែលទទួលបានការគោរពខ្ពស់លើប្រធានបទទាក់ទងនឹងយូធ្យូបវីដេអូផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមហ្វេសប៊ុកការរចនាគេហទំព័រនិងទីផ្សារវីដេអូ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh គឺជាប្រធានក្រុមជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅ Jooble ។ ក្នុងនាមជាសមាជិកនៃក្រុមជោគជ័យរបស់អតិថិជនរបស់ Jooble Oleksii មានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការស្វែងរក និងអនុវត្តដំណោះស្រាយដែលបំពេញតាមគោលបំណងរបស់អតិថិជន ការវិភាគការអនុវត្តយុទ្ធនាការ និងសហការជាមួយនាយកដ្ឋានផ្សេងទៀតដើម្បីបង្កើនតម្លៃសម្រាប់អតិថិជនរបស់យើង។ Oleksii គ្រប់គ្រងផលប័ត្រអតិថិជនជាង 50 នាក់នៅក្នុងទីផ្សារផ្សេងៗគ្នា។ ក្នុងនាមជាអ្នកដឹកនាំក្រុមជោគជ័យរបស់អតិថិជន Oleksii បានផ្តោតលើការរក្សានូវវិធីសាស្រ្តលក់ដែលផ្តោតលើអតិថិជនសកម្ម និងផ្តោតលើអតិថិជន ដែលជួយអតិថិជនរបស់យើងទទួលបានសក្តានុពលបំផុតរបស់ពួកគេនៅក្នុងទីផ្សារផ្សព្វផ្សាយការងារទំនើប។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  អូលីវីរីយ៉ាន
  អូលីវីគឺជាអ្នកសរសេរប្លក់ដែលងប់ងល់ដែលសរសេរលើប្រធានបទទីផ្សារឌីជីថលអាជីពនិងការអភិវឌ្ឍខ្លួនឯង។ នាងតែងតែព្យាយាមរៀនអ្វីថ្មីៗហើយចែករំលែកបទពិសោធន៍នេះនៅលើគេហទំព័រផ្សេងៗ។ 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  អូលីវ៉ាសៃកា
  អូលីវ៉ាមានបទពិសោធន៍ ៦+ ឆ្នាំក្នុងការអភិវឌ្ឍទីផ្សារនិងអាជីវកម្មនៅតាមភូមិសាស្ត្រជាច្រើនជាមួយអង្គការធំនិងតូច។ បច្ចុប្បន្ននាងជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ Poket ។ ផូក គឺជាកម្មវិធីគ្រប់គ្រងភាពស្មោះត្រង់លើពពកដែលអាចជួយអាជីវកម្មរក្សាអតិថិជននិងបង្កើនការលក់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អូហាតសាម៉េត
  អូហាតសាម៉េតគឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ TrueAccordដែលជាវេទិកានៃការស្តារឡើងវិញនៃការដោះស្រាយអាគ្រីទិកដំបូងបង្អស់។ TrueAccord កំពុងប្រើការរៀនម៉ាស៊ីនការវិភាគអាកប្បកិរិយានិងវិធីសាស្រ្តមនុស្សធម៌ដើម្បីជួយសហគ្រាសនិងអាជីវកម្មខ្នាតតូចទទួលបានការទូទាត់ឆ្នើមនិងរក្សាទំនាក់ទំនងអតិថិជនវិជ្ជមាន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អូស្មីនស៊ីរិន
  ផ្ទៃមុខ ផ្តល់នូវឧបករណ៍ទីផ្សារឌីជីថលជាច្រើនសម្រាប់អ្នកជំនាញទីផ្សារដែលអនុវត្តនៅក្នុងកញ្ចប់ដ៏ទូលំទូលាយសម្រាប់តម្រូវការផ្សេងៗគ្នា។ យើងជួយអ្នកជាមួយដំណើរការស្វ័យប្រវត្តិកម្មដំណើរការទិន្នន័យក្នុងការគ្រប់គ្រងយុទ្ធនាការសម្រាប់ការផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មការទិញទំនិញការដេញថ្លៃនិងសេវាកម្មទីផ្សារផ្សេងៗទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ពេត្រុស Arvai
  លោក Peter គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ព្រីស៊ី។កម្មវិធីបទបង្ហាញអន្តរកម្មដែលគាត់បានបញ្ជាក់ជាផ្លូវការនៅឆ្នាំ ២០០៨ ជាមួយអាដាម Somlai-Fischer និងPéterHalácsyដែលជាស្ថាបត្យករនិងជាអ្នកច្នៃប្រឌិតដែលជាមធ្យោបាយមួយដើម្បីបង្កើតវិធីដែលគួរឱ្យចងចាំនិងមានការចាប់អារម្មណ៍សម្រាប់មនុស្សក្នុងការចែករំលែករឿងរ៉ាវ។ មុនពេលសហស្ថាបនិកលោក Prezi លោក Peter បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន omvard.se ដែលជាក្រុមហ៊ុនប្រមូលទិន្នន័យលទ្ធផលព្យាបាលអ្នកជំងឺនៅមន្ទីរពេទ្យក៏ដូចជាអភិវឌ្ឍអ្នកអានព័ត៌មានចល័តដំបូងគេនៅលើពិភពលោកដូច្នេះប្រជាជនអាចតាមដាន TED Talks ពីឧបករណ៍ចល័តរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia គឺជាសហគ្រិនសៀរៀល និងជាអ្នកជំនាញយ៉ាងជ្រាលជ្រៅនៅក្នុងឧស្សាហកម្មទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពល។ គម្រោងរបស់គាត់រួមមានភ្នាក់ងារទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពលច្នៃប្រឌិត Famesters និងការរកឃើញអ្នកមានឥទ្ធិពល និងវេទិកាស៊ើបការណ៍ទីផ្សារ BuzzGuru ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Paul Brenner
  ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាង 25 ឆ្នាំនៅក្នុងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ និងការកម្សាន្ត និងការដឹកនាំផ្នែកបច្ចេកវិទ្យា លោក Paul Brenner បានបម្រើការក្នុងតួនាទី c-suite ជាច្រើន រួមទាំងប្រធានផ្នែកជាមួយក្រុមហ៊ុនប្រតិបត្តិ Emmis ។ ក្នុងនាមជាប្រធាននៃ NextRadio/TagStation ការងាររបស់គាត់បានផ្តោតលើការច្នៃប្រឌិតជាសកលតាមរយៈការធ្វើឱ្យ FM Chip សកម្មនៅក្នុងស្មាតហ្វូនទាំងអស់សម្រាប់ការវាស់ស្ទង់ទស្សនិកជន ការកែលម្អបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់នៅក្នុងរថយន្ត និងវេទិកាកំណត់គុណលក្ខណៈទិន្នន័យសម្រាប់វិទ្យុផ្សាយទាំងអស់។ នៅឆ្នាំ 2019 Paul បានចូលរួម វិបុលភាព ជាប្រធានផ្នែកយុទ្ធសាស្រ្ត ដើម្បីជួយអភិវឌ្ឍយុទ្ធសាស្រ្តទៅកាន់ទីផ្សារសម្រាប់ដំណោះស្រាយផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម Audio Out-of-Home™ ដំបូងបង្អស់របស់ក្រុមហ៊ុន។ បន្ទាប់ពីការបើកដំណើរការដោយជោគជ័យ លោក Brenner ត្រូវបានតែងតាំងជាប្រធាន Audio OOH ដើម្បីត្រួតពិនិត្យកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងទាំងអស់ជុំវិញសកម្មភាពបង្កើតប្រាក់ចំណូល និងភាពជាដៃគូដែលពាក់ព័ន្ធ ហើយថ្មីៗនេះបានចូលរួមជាមួយគណៈកម្មាធិការស្រាវជ្រាវ DPAA និងគណៈកម្មាធិការប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយលក់រាយរបស់ IAB ថ្មី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ប៉ុលចាន់នី
  Paul Chaney គឺជាអ្នកនិពន្ធបុគ្គលិកសម្រាប់និន្នាការអាជីវកម្មខ្នាតតូច។ គាត់ផ្តោតលើព័ត៌មានឧស្សាហកម្មរួមទាំងបទសម្ភាសន៍ជាមួយនាយកប្រតិបត្តិនិងអ្នកដឹកនាំឧស្សាហកម្មអំពីផលិតផលសេវាកម្មនិងនិន្នាការដែលជះឥទ្ធិពលដល់អាជីវកម្មខ្នាតតូច។ គាត់គឺជាអ្នកទីផ្សារអ៊ីនធឺណេតជើងចាស់ដែលមានបទពិសោធន៍ ២០ ឆ្នាំក្នុងការជួយអាជីវកម្មខ្នាតតូចរៀនពីរបៀបប្រើប្រាស់គេហទំព័រសម្រាប់គោលបំណងទីផ្សារ។ ពីមុនគាត់ជានិពន្ធនាយកនៃគេហទំព័រទីផ្សារថ្ងៃនេះនិងជាអ្នកបោះពុម្ពផ្សាយដែលចូលរួមវិភាគទានយូរអង្វែងសម្រាប់អ៊ីនធឺណេតជាក់ស្តែង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Childs
  Paul Childs គឺជាអ្នកបច្ចេកទេសផ្សាយពាណិជ្ជកម្មជើងចាស់ដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 15 ឆ្នាំក្នុងការកសាង និងពង្រីកអាជីវកម្មផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមទូរស័ព្ទជាសកលនៅក្នុងផ្នែកកម្មវិធីទាំងផ្នែកតម្រូវការ និងការផ្គត់ផ្គង់។ លោកបានកាន់មុខតំណែងជាអ្នកដឹកនាំជាន់ខ្ពស់ជាច្រើននៅកម្រិត VP និង C ដែលរួមមានការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្ម ប្រតិបត្តិការ ការលក់ និងទីផ្សារ។ Paul សហស្ថាបនិក Adfonic ក្នុងឆ្នាំ 2008 ដែលបានបន្តក្លាយជា DSP ទូរស័ព្ទចល័តឈានមុខគេមួយនៅទូទាំងពិភពលោក។ ថ្មីៗនេះ Paul គឺជាប្រធានការិយាល័យចំណូលនៅ Smadex ជាកន្លែងដែលគាត់បានជួយរីកចម្រើន និងចាកចេញពីអាជីវកម្មទៅកាន់ Entravision ។ Paul បច្ចុប្បន្នគឺជា VP Business Development នៅ ម៉ូឡូកូ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna Chitanand
  Prasanna គឺជាអ្នកជំនាញ SEO ជាន់ខ្ពស់នៅ Express Analytics ។ មានបទពិសោធន៍នៅក្នុង SEO, ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម, ការសរសេរប្លុក, ការគ្រប់គ្រងកេរ្តិ៍ឈ្មោះលើអ៊ីនធឺណិត, ការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មរបស់ Google, និងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពវីដេអូ YouTube ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ពូឡូមី ដាម៉ានី
  Poulomi Damany មានបទពិសោធន៍ជាង 15 ឆ្នាំនៅក្នុងកម្មវិធីសហគ្រាស ការជីកយករ៉ែទិន្នន័យ ការដាក់ចង្កោម និងការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យ។ Poulomi ដឹកនាំការគ្រប់គ្រងផលិតផល និងទីផ្សារសម្រាប់ឃ្លាំងទិន្នន័យដែលមានមូលដ្ឋានលើពពកតែមួយគត់របស់ BitYota ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Pete Eppele
  លោក Pete នាំមកនូវបទពិសោធន៍យុទ្ធសាស្រ្តផលិតផលរយៈពេល ២០ ឆ្នាំដោយជួយក្រុមហ៊ុនសំណាង ៥០០ ឱ្យចាប់យកទិន្នន័យធំដើម្បីកែលម្អការអនុវត្តអាជីវកម្ម។ ក្នុងនាមជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់ផ្នែកផលិតផលនិងវិទ្យាសាស្ត្រលោក Pete ទទួលខុសត្រូវដឹកនាំ អស្ចារ្យការខិតខំប្រឹងប្រែងស្រាវជ្រាវនិងអភិវឌ្ឍន៍និងកំណត់វណ្ណកម្មផលិតផលនិងតម្រូវការ។ មុនពេលលោកហ្សរ័រផេតបានបម្រើការជាអនុប្រធានផ្នែកទីផ្សារផលិតផលនៅយូក្លីប។ មុនពេល Yclip, Pete គ្រប់គ្រងការជីកយករ៉ែទិន្នន័យនិងការគាំទ្រការសំរេចចិត្តដែលអាចធ្វើមាត្រដ្ឋានបានរបស់ KD1 ដែលត្រូវបានប្រើដោយ Walgreens, ការកែលំអគេហដ្ឋានរបស់ឡូវ៉េនិង Pepsi / Frito ឡាយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ Jebbit ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ទីផ្សារជាង 25 ឆ្នាំ Pam ទទួលខុសត្រូវចំពោះម៉ាកយីហោ Jebbit និងយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារ។ មុនពេលចូលរួមជាមួយ Jebbit, Pam គឺជាអនុប្រធានផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ Oracle Data Cloud ដែលរួមបញ្ចូលការបង្កើត និងការរីកចម្រើននៃឧស្សាហកម្ម Oracle Data Cloud ដំបូងគេគឺ The Data Hotline និង The Data Lab brands ។ ការផ្តល់យុទ្ធសាស្ត្រទិន្នន័យ និងការអប់រំដល់ម៉ាកយីហោ ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ និងដៃគូភ្នាក់ងារ។ Pam បានចូលរួមជាមួយ Oracle Data Cloud តាមរយៈការទិញយក Datalogix ជាកន្លែងដែលនាងបានបង្កើត និងពង្រីកមុខងារទីផ្សារតាំងពីការចាប់ផ្តើម។ មុនពេល Datalogix, Pam បានធ្វើការនៅ Digitas ដែលជាទំនាក់ទំនងឈានមុខគេជាមួយម៉ាកលំដាប់ថ្នាក់ពិភពលោករួមមាន Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines និង Progressive Insurance ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  ប៉ូលីននិយាយភាសាព័រទុយហ្កាលអង់គ្លេសអេស្ប៉ាញនិងអ៊ីតាលី។ នាងបានធ្វើដំណើរពិភពលោកដើម្បីធ្វើពិធីលួងលោមខ្លួននៅក្នុងវប្បធម៌ថ្មីនិងរៀនភាសា។ ថ្ងៃនេះនាងមានមោទនភាពដែលបានក្លាយជាសមាជិកបោះឆ្នោតរបស់សមាគមអ្នកបកប្រែអាមេរិកនិងជាអ្នកចូលរួមយ៉ាងសកម្មនៃក្រុមប្រឹក្សាភាពជាអ្នកដឹកនាំនៃផ្នែកភាសាព័រទុយហ្កាល់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ប៉ូលីណាហារីចា
  Polina Haryacha គឺជាស្ថាបនិកនៅ ក្លូតបូបូដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារផ្តោតលើការទិញនិងប្រមូលទិន្នន័យដែលបង្រួបបង្រួមម៉ាកជាមួយអ្នកលេងហ្គេមដែលមានគំនិតដូចគ្នា។ ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាងមួយទសវត្សរ៍នៅក្នុងទីផ្សារផលិតផលការទិញអ្នកប្រើនិងការវិភាគទីផ្សារប៉ូលីណាគឺជាអ្នកជំនាញដែលត្រូវបានកត់សម្គាល់លើបច្ចេកវិទ្យា TechCrunch, AdExchanger, Adweek និងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឧស្សាហកម្មដទៃទៀត។ នាងក៏ជាវាគ្មិនម្នាក់នៅក្នុងសន្និបាតទីផ្សារឌីជីថលកំពូល ៗ រួមទាំងឌីជីថល Summit និង PubCon ដែលនាងចែករំលែកជំនាញរបស់នាងក្នុងការបើកដំណើរការនិងរីកចម្រើនហ្គេមទូរស័ព្ទកុំព្យូទ័រនិងកុងសូល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Ibarra
  Peter Ibara គឺជាអ្នកជំនាញម្នាក់ដែលមានចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការធ្វើការនៅចំនុចប្រសព្វនៃការច្នៃប្រឌិត ផលប៉ះពាល់ និងការទទួលខុសត្រូវ។ ជាមួយនឹងសាវតាដ៏រឹងមាំក្នុងការតភ្ជាប់មនុស្ស និងក្រុមជាមួយនឹងគោលដៅយុទ្ធសាស្ត្ររបស់ស្ថាប័នមួយ លោក Peter បានកសាងអាជីពដ៏គួរឱ្យចាប់អារម្មណ៍មួយនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម និងវេទិកាទិន្នន័យអតិថិជន។ បច្ចុប្បន្នលោក Peter កំពុងបម្រើការជាប្រធានផ្នែក AdTech Solutions for Amperity ដែលជាវេទិកាទិន្នន័យអតិថិជនដែលប្រើប្រាស់ AI ដើម្បីផ្តល់នូវអតិថិជន 360 ដ៏ទូលំទូលាយ និងអាចដំណើរការបាន។ ក្នុងតួនាទីនេះ Peter ដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រផលិតផលរបស់ Amperity ឆ្លងកាត់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល បណ្តាញផ្សព្វផ្សាយលក់រាយ ទិន្នន័យភាគីទីពីរ ការសហការ ភាពជាដៃគូ adtech និងការធ្វើឱ្យសកម្មភាគីទីមួយក្រោយខូគី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ភីចតាយ
  ភីអេជគឺជាស្ថាបនិកនិងជាប្រធានក្រុមហ៊ុនយូសខេនដែលជាអ្នកបង្កើតទាំងអស់ វេទិការកប្រាក់តាមវីដេអូ ដែលផ្តល់អំណាចដល់សហគ្រិនវីដេអូនិងអ្នកបង្កើតដើម្បីរកប្រាក់លើមាតិការបស់ពួកគេនិងបង្កើតសហគមន៍និងអាជីវកម្មដែលរីកចម្រើននៅជុំវិញវីដេអូរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្វីលីពគូសម៉ារ៉ូ
  Philip Kushmaro, VP ប្រតិបត្តិការនៅ ចំណាត់ថ្នាក់កើតនៅប្រទេសកាណាដាដោយជីតា Commodore 64 Guru និងឪពុកដែលស្អប់អ្វីៗទាំងអស់ឌីជីថលដែលបានវិវត្តគាត់ទៅជាមនុស្សម្នាក់ដែលមិនត្រឹមតែស្រឡាញ់អ្វីគ្រប់យ៉ាងឌីជីថលប៉ុណ្ណោះទេប៉ុន្តែថែមទាំងចូលចិត្តពន្យល់វាទៀតផង។ គាត់ជាវិស្វករផ្នែកទន់សូហ្វវែរជំនាញព័ត៌មានវិទ្យារបស់ Microsoft ដែលជាអ្នកបង្កើតគេហទំព័រនិងជាច្រើនទៀត។ ថ្ងៃមួយគាត់បានសំរេចចិត្តទុកវាចោលទាំងអស់ដើម្បីពង្រីកផ្នែកច្នៃប្រឌិតរបស់គាត់។ ការសរសេរអំពីវត្ថុដែលគាត់ស្អប់ធ្វើបានក្លាយជាចំណង់ចំណូលចិត្ត។ នៅពេលដែលគាត់មិនសរសេរប្លុកឬធ្វើអ្វីដែលគាត់ធ្វើសម្រាប់ការងារអ្នកអាចរកឃើញគាត់នៅឯការហ្វឹកហាត់ហាត់ប្រាណនៅ MMA និងប្រេស៊ីល Jiu Jitsu ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Phil Lockhart
  Phil Lockhart គឺជាប្រធានផ្នែកឌីជីថល និងជាដៃគូនៅក្រុមហ៊ុនប្រឹក្សាឌីជីថល Credera ។ គាត់មានបទពិសោធន៍យ៉ាងទូលំទូលាយក្នុងការផ្លាស់ប្តូរឌីជីថល ការបើកដំណើរការ martech និង e-commerce ។ បទពិសោធន៍របស់គាត់រួមមានការបង្កើតវិធីសាស្រ្តដ៏រឹងមាំដែលលាតសន្ធឹងលើការផ្លាស់ប្តូរឌីជីថល ការរួមបញ្ចូលស្ថាបត្យកម្ម marTech ការធ្វើដំណើររបស់អតិថិជន ការបើកដំណើរការ AdTech ការរៀបចំទីផ្សារ និងស្វ័យប្រវត្តិកម្ម ភាពវៃឆ្លាតនៃមាតិកា ការវិភាគ និងគុណលក្ខណៈ ការធ្វើតេស្ត A/B និងពហុវ៉ារ្យង់ និងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពការបំប្លែង។ Phil ទទួលខុសត្រូវចំពោះប្រាក់ចំណេញ និងការបាត់បង់នៅក្នុងគ្រប់ផ្នែកទាំងអស់នៃ martech និងឌីជីថលនៃ Credera ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis គឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងចរាចរណ៍នៅ ផ្លេហ្ស៊ី, កម្មវិធីទីផ្សារស្វ័យប្រវត្តិកម្ម B2B សម្រាប់អ្នកទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod គឺជាសហគ្រិនស្ថាបនិកនៃ ស្ទូឌីយោស្លូបូដានិងវិនិយោគិនអចលនទ្រព្យ។ គាត់ចូលចិត្តទំនាក់ទំនងជាមួយសហគ្រិនហើយបានចាប់ផ្តើមក្លឹបអាជីវកម្មជាច្រើនសម្រាប់នាយកប្រតិបត្តិនាយកផ្នែកលក់និងអ្នកគ្រប់គ្រងគម្រោងនៅអ៊ុយក្រែននិងបេឡារុស្ស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Paul Okhrem
  ការអភិវឌ្ឍន៍ផលិតផលឌីជីថល និងអ្នកប្រឹក្សាពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិច ដែលមានបទពិសោធន៍ 10+ ឆ្នាំ។ Hacker រីកចម្រើនឌីជីថល និងជាស្ថាបនិកនៅ Elogic ពាណិជ្ជកម្ម. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ពៅភើសិន
  ពៅជាអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឌីជីថលដែលមានសាវតាក្នុងការពិគ្រោះយោបល់សហគ្រិនភាព។ មុនពេលបង្កើតក្រុមហ៊ុន DanAds ក្នុងឆ្នាំ ២០១៣ លោកបានកាន់តួនាទីជាន់ខ្ពស់ក្នុងវិស័យប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយនិងឧស្សាហកម្មព័ត៌មានវិទ្យាជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ដ៏មានតម្លៃជិតមួយទសវត្សរ៍ធ្វើការក្នុងការច្នៃប្រឌិតបច្ចេកវិទ្យាផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ Peo ក៏ជាផ្នែកមួយនៃក្រុមស្ថាបនិកសម្រាប់ហ៊ីប្រីសចក្រភពដែលជាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថលនិងផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman គឺជាស្ថាបនិក/CEO នៃ Textdrip ដែលជាវេទិកាផ្ញើសារអាជីវកម្មសម្រាប់ការធានារ៉ាប់រង កម្ចីទិញផ្ទះ អចលនទ្រព្យ និងការលក់ថាមពលព្រះអាទិត្យ។ គាត់បានបង្កើតការចាប់ផ្តើមជាច្រើនពីមូលដ្ឋានឡើងដូចជា; landlineremover.com, argosautomation.com, និង recruitdrip.com ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញឈានមុខគេក្នុងទីផ្សារសារ SMS និងស្វ័យប្រវត្តិកម្មក្នុងទីផ្សារឌីជីថល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ផេតទ្រី Rahja
  Petri Rahja គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ Scopshotដែលជាវេទិកាទូរស័ព្ទចល័តសម្រាប់ការប្រមូលផ្តុំរូបថតនិងវីដេអូ។ ក្រៅពីបទពិសោធន៍ជំនាញក្នុងវិស័យព័ត៌មានវិទ្យាលោកភីទ្រីក៏មានបទពិសោធន៍គ្រប់គ្រងអាជីវកម្មផងដែរដែលមានរយៈពេលជាង ២០ ឆ្នាំ។ សកម្មភាពមុនរបស់គាត់រួមមាន Accenture, BEA Systems Inc, Iobox Oy, CRF Box Oy និង Iprbox Oy ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Patrick Tripp
  លោក Patrick Tripp បាននាំមកនូវបទពិសោធន៍រយៈពេល ១៧ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យាប្រឹក្សានិងទីផ្សារទៅតួនាទីរបស់គាត់ជាអនុប្រធាននៃយុទ្ធសាស្រ្តផលិតផលសម្រាប់វេទិកាទីផ្សារ Convergent នៅ RedPoint សកល។ កាលពីមុនលោក Patrick ទទួលបន្ទុកផ្នែកអ៊ីម៉ែលនិងយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឆ្លងប៉ុស្តិ៍នៅ Adobe ។ មុននោះគាត់បានដឹកនាំយុទ្ធសាស្រ្តដំណោះស្រាយទីផ្សារជាក់ស្តែងនៅណឺលែនដែលត្រូវបានទិញដោយអាដាប់ធ័រក្នុងឆ្នាំ ២០១៣ ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber ជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ 99designsដែលជាទីផ្សាររចនាក្រាហ្វិចអនឡាញដ៏ធំបំផុតរបស់ពិភពលោក។ នៅ 99designs Pamela ដឹកនាំក្រុមទីផ្សារសកលដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការជំរុញការទិញអតិថិជន និងការបង្កើនតម្លៃពេញមួយជីវិតរបស់អតិថិជន។ បន្ថែមពីលើបទពិសោធន៍របស់នាងក្នុងនាមជាអ្នកទីផ្សារ Pamela នាំមកនូវបទពិសោធន៍ដំបូងជាសហគ្រិន e-commerce និងធ្វើការជាមួយការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មដែលរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ភីនីយ៉ាហ្គូល
  Pini Yakuel ស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ប្រសើរបំផុតដែលជាអាជីវកម្មដែលរកប្រាក់ចំណេញនិងរីកលូតលាស់យ៉ាងឆាប់រហ័សមានបទពិសោធន៍ជាងមួយទសវត្សរ៍ក្នុងផ្នែកទីផ្សារអតិថិជនដែលមានការវិភាគវិភាគការប្រឹក្សាអាជីវកម្មនិងការលក់។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ក្នុងការស្វែងយល់ពីអ្វីដែលជំរុញឥរិយាបថរបស់អតិថិជនបានជំរុញឱ្យគាត់ឈានមុខគេក្នុងការអភិវឌ្ឍន័រវែសដែលជាអតិថិជនទីផ្សារឈានមុខគេរបស់ឧស្សាហកម្មផ្តល់សិទ្ធិអំណាចដល់អ្នកធ្វើទីផ្សារដើម្បីបង្កើនតម្លៃអតិថិជនរបស់ពួកគេ។ Optimove ត្រូវបានប្រើប្រាស់ដោយអាជីវកម្ម ១៨០+ រួមទាំង Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin និង Outbrain ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri ប្រធានបណ្តាញមេធាវីនៅ អាទិភាពច្បាប់ដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការបង្កើតបណ្តាញមេធាវីនៅក្នុងដែនដីប្រតិបត្តិនីមួយៗរបស់មុខ។ Paige គឺជាអតីតមេធាវីអនុវត្តនៅក្នុង NYC និងជាសហប្រធាននៃគណៈកម្មាធិការ Solo និង Small Firm Practice នៅឯសមាគមមេធាវីខោនធីញូវ។ Paige បានបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាលាច្បាប់ Brooklyn និងជាអ្នកលេងបាល់បាល់បោះផ្នែក I នៅសាកលវិទ្យាល័យម៉ារីលែនខោនធីលធីម័រ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ដំណើរស្វែងរក Garigliano
  Quest Garigliano នាំមកនូវបទពិសោធន៍ទីផ្សារយុទ្ធសាស្រ្ត 8 ឆ្នាំដល់ ដំណោះស្រាយក្នុងស្រុក CMG. ក្នុងនាមជាអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សាររីកចម្រើន លោក Quest ធ្វើការជាមួយក្រុម CMG ដើម្បីរៀបចំផែនការ និងប្រតិបត្តិយុទ្ធនាការប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលបង់ប្រាក់ ក៏ដូចជាកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងទីផ្សារក្នុង និងក្រៅប្រទេស។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាសអ៊ីដខ្មាស់
  Rasheed Ahamed ធ្វើការជាអ្នកដឹកនាំការលូតលាស់សរីរាង្គនៅ ស្វ័យប្រវត្តិ, Inc ។ Automatad គឺជាផលិតផលប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល Co, ដែលផ្តល់នូវឈុតនៃដំណោះស្រាយការរកប្រាក់តាមកម្មវិធីដែលជំរុញប្រសិទ្ធភាពនិងការរកប្រាក់ខ្ពស់ជាងខ្នាត។ ការប្រើប្រាស់កម្មវិធីបោះផ្សាយឌីជីថលវេទិការបស់យើងអាចបង្កើតបង្កើតប្រាក់និងបង្កើនប្រសិទ្ធភាពសម្រាប់បទពិសោធន៍ផ្សាយពាណិជ្ជកម្មល្អបំផុត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ័សុលអាតហ្សេត
  Russ Artzt គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ សហការីឌីជីថលដែលរួមជាមួយ Vince Re ប្រធានបច្ចេកទេសអ្នកបង្កើតកម្មវិធីសូហ្វវែរលើពពកដើម្បីជួយអាជីវកម្មគ្រប់គ្រងបរិស្ថានឌីជីថលរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉េប៊ឺរីរី
  ខ្ញុំមានចំណង់ចំណូលចិត្តផ្នែកទីផ្សារយុទ្ធសាស្រ្តបច្ចេកវិទ្យាការនិទានរឿងនិងការរៀនសូត្រពេញមួយជីវិត។ លក្ខណៈពិសេសនៃអាជីពរបស់ខ្ញុំគឺការនាំយកភាពអស្ចារ្យនៃបច្ចេកវិទ្យាទៅឱ្យទស្សនិកជនដែលមិនធ្លាប់ទទួលយកវា។ ខ្ញុំបានរកឃើញពីរបៀបដែលយីហោរស់នៅខុសគ្នានិងតភ្ជាប់ដោយប្រាប់រឿងរ៉ាវរបស់ពួកគេនៅក្នុងយុគសម័យឌីជីថល។ ក្នុងនាមជា VP of Marketing ជំនាញរបស់ខ្ញុំគឺនៅក្នុងការអភិវឌ្ឍយុទ្ធសាស្រ្តអាជីវកម្មនិងប្រតិបត្តិទីតាំងយីហោវេទិកាទំនាក់ទំនងការយល់ដឹងរបស់អតិថិជននិងការធ្វើដំណើររបស់អតិថិជនឆ្លងកាត់ឌីជីថលនិងសង្គម។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey គឺជា CMO និងជាដៃគូនៅ អេហ្សីដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Scottsdale រដ្ឋ Arizona ។ ចាប់តាំងពីឆ្នាំ 2004 មក លោក Rick បានសាងសង់ និងចាកចេញពីការចាប់ផ្ដើមអាជីវកម្មចំនួន 100 និងបានដឹកនាំច្រើនជាង XNUMX នៅក្នុងវិធីសាស្រ្តចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មគ្មានខ្លាញ់។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាវីឆាឡាកា
  រ៉ាវីឆាឡាកាគឺជាស៊ីអូអេសរបស់ ជូហ្វឺល និងអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារនិងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មដែលបង្កើតនិងប្រតិបត្តិយុទ្ធសាស្ត្រអាជីវកម្មបង្កើតតម្រូវការនិងលើកកម្ពស់ការយល់ដឹងអំពីម៉ាក / ផលិតផលនៅក្នុងទីផ្សារប្រកួតប្រជែង។ ក្នុងនាមជា VP of Marketing នៅក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាទាំងតូចទាំងតូចលោករ៉ាវីបានបង្កើតក្រុមនិងម៉ាកល្បី ៗ និងជួយបង្កើនប្រាក់ចំណូលកាន់តែលឿនសម្រាប់ដំណោះស្រាយជាច្រើនដោយផ្អែកលើ Big Data, SaaS, AI និង IoT software, HCI, SAN, NAS ។ រ៉ាវីមានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកទីផ្សារនិងហិរញ្ញវត្ថុនិងជាអ្នកនាំពាក្យឧស្សាហកម្មនិងជាអ្នកធ្វើបទបង្ហាញ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រិកឆាវី
  លោក Rick Chavie ត្រូវបានតែងតាំងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ EnterWorks នៅខែឧសភាឆ្នាំ ២០១៥ លោកបានចូលបម្រើការងារនៅ EnterWorks បន្ទាប់ពីបម្រើការជា SVP, ការគ្រប់គ្រងដំណោះស្រាយជាសកលជាមួយក្រុមហ៊ុនហ៊ីប្រ៊ីសនិងក្រុមការទំនាក់ទំនងអតិថិជនរបស់អេសអេសដែលលោកបានប្រមូលផ្តុំពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលនិងរូបវ័ន្តនិងទ្រព្យសកម្ម CRM សម្រាប់បទពិសោធន៍របស់អតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រីបេកាកាលីដ
  រីបេកាកាលីដេគឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់បូតខូយៃដែលជាការចាប់ផ្តើមផ្តល់ជូននូវការជជែកកំសាន្តប្រកបដោយភាពវៃឆ្លាតសម្រាប់អតិថិជនថែទាំសុខភាព។ ជាមួយនឹងការធ្វើទីផ្សារឌីជីថលជាង ២០ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យានាងមានមហិច្ឆិតាក្នុងការជម្រុញស្ត្រីក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យានិងបានបម្រើការជានាយកគ្រប់គ្រងសម្រាប់អង្គការ Girls in Tech Phoenix អស់រយៈពេល ៣ ឆ្នាំ។ មុនពេល Botco.ai រីបេកាបានបង្កើតទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលមួយឈ្មោះថា Ideas Collide ឥឡូវនេះជាឆ្នាំទី ១៥ របស់ខ្លួនដែលបម្រើអតិថិជនសហគ្រាសសកល។ ពីមុននាងគឺជាអ្នកគ្រប់គ្រងផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន Intel និងទទួលបានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតពីសាកលវិទ្យាល័យរដ្ឋអារីហ្សូណា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ryan Crozier
  Ryan Crozier គឺជាអ្នកបង្កើត ទីភ្នាក់ងារ Boonដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលបានផ្តោតលើការជួយមនុស្សធ្វើល្អតាមអ៊ិនធរណេត។ គាត់មានបទពិសោធទីផ្សារ ១៥ ឆ្នាំនិងបានជួយអាជីវកម្មរាប់សិបនាក់អនុវត្តក្របខ័ណ្ឌ StoryBrand នៅក្នុងទីផ្សាររបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រីស៊ីដេវ
  Rishi Dave គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ ដុននិងប្រេសស្តារី។ Rishi បានចូលរួមជាមួយ Dun & Bradstreet នៅខែកុម្ភៈឆ្នាំ ២០១៤ ពីក្រុមហ៊ុន Dell ដែលគាត់ជានាយកប្រតិបត្តិនៃទីផ្សារឌីជីថល។ Rishi ទទួលបានសញ្ញាបត្រវិស្វកម្មគីមីនិងសេដ្ឋកិច្ចដោយទទួលបានកិត្តិយសពីសាកលវិទ្យាល័យស្ទែនហ្វដនិងអនុបណ្ឌិតផ្នែកទីផ្សារពីសាលាវ៉ាហាតុននៃសាកលវិទ្យាល័យផេនស៊ីលវេនៀ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូម៉ាំង Davydov
  Roman Davydov គឺជាអ្នកសង្កេតការណ៍បច្ចេកវិទ្យា E-commerce នៅ អន្តរកាល. ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាង XNUMX ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្ម IT លោក Roman តាមដាន និងវិភាគនិន្នាការនៃការផ្លាស់ប្តូរឌីជីថល ដើម្បីណែនាំអាជីវកម្មលក់រាយក្នុងការបង្កើតជម្រើសទិញកម្មវិធីដែលមានព័ត៌មាននៅពេលនិយាយអំពីពាណិជ្ជកម្ម និងការគ្រប់គ្រងហាងដោយស្វ័យប្រវត្តិ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូស ដេនី
  Ross Denny ជាប្រធាន និងជាសហស្ថាបនិក អេហ្សីដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Scottsdale រដ្ឋ Arizona ។ បន្ទាប់ពីចាប់ផ្តើមក្រុមហ៊ុនចំហៀងនៅឆ្នាំ 1994 គាត់បានចាកចេញពីតួនាទីប្រតិបត្តិរបស់គាត់នៅក្រុមហ៊ុន General Electric បន្ទាប់មកជាក្រុមហ៊ុន Fortune 5 ហើយបានក្លាយជាសហគ្រិនសៀរៀលក្នុងនាមជាស្ថាបនិក និង/ឬដៃគូរក្នុងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មចំនួន 10 ដែលរកចំណូលបានជាង 2 ពាន់លានដុល្លារក្នុងការលក់ជាមួយនឹងការចេញជោគជ័យចំនួនបី។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel គឺជាជំនួយការអ្នកកែសម្រួលនៅ អ្នកណែនាំពាណិជ្ជកម្ម. គាត់មានបទពិសោធន៍ជាង 8 ឆ្នាំក្នុងការសរសេរអំពី eCommerce ការលក់រាយ ទីផ្សារ និងបច្ចេកវិទ្យា។ គាត់ក៏ជាបុរសតួរលេខដែលចូលចិត្ត Crossword និង Sudoku របស់គាត់។ នៅពេលដែលមិនបានកែសម្រួល ឬសរសេរ គាត់អាចត្រូវបានគេរកឃើញថាកំពុងមើលការដំណើរការឡើងវិញនៃ Animes និងគូសវាសតួអង្គមួយចំនួនរបស់គាត់ផ្ទាល់។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូប៊ឺតហ្គឺរ
  Robert Glazer គឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកគ្រប់គ្រង ដៃគូបង្កើនល្បឿនស្ថាបនិកនិងជាប្រធាន BrandCycle និងជាអ្នកនិពន្ធនៃភាពជាដៃគូសមិទ្ធផល៖ អតីតកាលដែលបានផ្លាស់ប្តូរការផ្លាស់ប្តូរនាពេលបច្ចុប្បន្ននិងអនាគតដ៏គួរឱ្យរំភើបនៃទីផ្សារសម្ព័ន្ធ គាត់គឺជាសហគ្រិនសៀរៀលដែលមានកំណត់ត្រាបទចំរៀងពិសេសនិងចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការបង្កើនប្រាក់ចំណូលនិងប្រាក់ចំណេញសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដែលមានមូលដ្ឋាននៅ B2C ដោយចាប់ដៃគូជាមួយម៉ាកដូចជា Adidas, ModCloth, Reebok, គោលដៅ, Tiny Prints, Gymboree និង Warby Parker ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉នមាស
  លោក Ron Gold ជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Marketing Works ដែលជាក្រុមហ៊ុនផ្តល់សេវាទំនាក់ទំនងសាធារណៈនិងទីផ្សារសេវាកម្មពេញលេញដែលមានមូលដ្ឋាននៅ East Setauket រដ្ឋញូវយ៉កហើយក៏ជាស្ថាបនិកនិងជាសហម្ចាស់កម្មវិធីវិទ្យុមិនស្វែងរកប្រាក់ចំណេញនៅវិទ្យុអេហ្វអឹមអិល ១០៣.៩ ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាក់ស៊ីតហីរ៉ាល
  រ៉ាក់ស៊ីតគឺជាអ្នកទីផ្សារមាតិកានៅ ភាពស្មោះត្រង់ដែលជាក្រុមហ៊ុនកម្មវិធីស្មោះត្រង់នៅឥណ្ឌា។ គាត់មានជំនាញអស្ចារ្យក្នុងកម្មវិធីស្មោះត្រង់ទីផ្សារនិងការរក្សាអតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រីឆាតហូលីស
  នៅក្នុងសមត្ថភាពបច្ចុប្បន្នរបស់លោករីឆាតហូលីសគឺជាម្ចាស់ស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ហូឡូនីស Inc មានមូលដ្ឋាននៅ San Diego រដ្ឋ California ។ លេងល្បែងជាមួយកូនប្រុសរបស់គាត់ហៃដិនហូលីសអ្នកទាំងពីរបានបង្កើតចក្ខុវិស័យនៃការបង្កើតវេទិកាអាជីវកម្មប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមដែលត្រូវបានរួមបញ្ចូលគ្នាយ៉ាងពេញលេញដំបូងដែលផ្អែកលើការយល់ដឹងនិងគោលការណ៍នៃភាពបរិសុទ្ធគំនិតដែលថាដំណោះស្រាយក្នុងពេលដំណាលគ្នាគឺជាផ្នែកមួយទាំងមូល។ Holonis ផ្តល់អំណាចដល់អាជីវកម្មគ្រប់ទំហំជាមួយនឹងបច្ចេកវិទ្យារួមបញ្ចូលគ្នាដែលមានភាពងាយស្រួលងាយស្រួលនិងចំណាយមានប្រសិទ្ធិភាពក្នុងការប្រើប្រាស់គោលដៅក្នុងចិត្តគឺដើម្បីចាប់យកនិងបង្កើតសេដ្ឋកិច្ចឡើងវិញសម្រាប់អ្នកប្រើទាំងអស់ឈានមុខគេនៃបដិវត្តឌីជីថលដែលមានការវិវត្តយ៉ាងឆាប់រហ័ស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រីទីសប៉ាទីល
  Ritesh Patil គឺជាសហស្ថាបនិក ម៉ូប៊ីសូហ្វអ៊ីនហ្វូថេក ដែលជួយដល់អ្នកចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មនិងសហគ្រាសនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យាទូរស័ព្ទ។ គាត់ស្រឡាញ់បច្ចេកវិទ្យាជាពិសេសបច្ចេកវិទ្យាចល័ត។ គាត់ជាអ្នកចូលចិត្តសរសេរប្លក់ហើយសរសេរលើកម្មវិធីទូរស័ព្ទ។ គាត់ធ្វើការនៅក្នុងក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍ប្រព័ន្ធអេឡិចត្រូនិចឈានមុខគេជាមួយអ្នកអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីអេនដ្រយជំនាញដែលបានបង្កើតកម្មវិធីទូរស័ព្ទចល័តប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតនៅលើវិស័យផ្សេងៗដូចជាហិរញ្ញវត្ថុធានារ៉ាប់រងសុខភាពការកំសាន្តផលិតភាពបុព្វហេតុសង្គមការអប់រំនិងជាច្រើនទៀតហើយបានទទួលរង្វាន់ជាច្រើនសម្រាប់ការដូចគ្នានេះ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley គឺជាប្រធាន SpotOn Transact, LLCដែលជាក្រុមហ៊ុនទូទាត់និងក្រុមហ៊ុនផ្នែកទន់កំណត់និយមន័យឧស្សាហកម្មសេវាកម្មអ្នកជំនួញដោយបញ្ចូលសមត្ថភាពទូទាត់ពហុប៉ុស្តិ៍ជាមួយដំណោះស្រាយសូហ្វវែរសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដើម្បីដំណើរការនិងរីកចម្រើនអាជីវកម្មរបស់ពួកគេឱ្យកាន់តែប្រសើរឡើង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រេវ៉ាធី គ្រីស្នា
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Rajneesh Kumar
  អ្នកទីផ្សារឌីជីថលនិងជាអ្នក hacker កំណើនលោក Rajneesh Kumar បច្ចុប្បន្នជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលនៅក្រុមហ៊ុន Pimcore Global Services ។ ភីមីតគឺជាវេទិកាសហគ្រាសប្រភពបើកចំហររួមគ្នាដែលទទួលបានពានរង្វាន់សម្រាប់ការគ្រប់គ្រងទិន្នន័យមេ (PIM / MDM) ការគ្រប់គ្រងបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់ (CMS / UX) ការគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិឌីជីថល (ឌីអេម) និងអេឡិចត្រូនិច។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  លោក Ryan Lucht
  មុនពេលចូលរួម។ ក្រូម៉ែត្រគាត់បានផ្តល់សេវាកម្មទីផ្សារពេញលេញដែលដំណើរការកម្មវិធីសាកល្បងប្រកបដោយជោគជ័យក្នុងនាមជានាយកទីផ្សារនៅបទសម្ភាសន៍ធំ។ រ៉ាយណៃនាំមកនូវភ្នែកយុទ្ធសាស្ត្រដ៏ជ្រាលជ្រៅការយល់ដឹងយ៉ាងជ្រាលជ្រៅអំពីចិត្តវិទ្យារបស់អ្នកប្រើប្រាស់និងការច្នៃប្រឌិតប្រកបដោយភាពក្លៀវក្លាក្នុងការធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងដល់ក្រុមឃ្រីមេទ្រីក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាជែលម៉ាកភឺសុន
  បច្ចុប្បន្នរ៉ាជែលកំពុងធ្វើការជាអនុប្រធានផ្នែកទំនាក់ទំនងនៅ សហការសកម្ម។ បន្ទាប់ពីបញ្ចប់ថ្នាក់អនុបណ្ឌិតផ្នែកទំនាក់ទំនងនាងបានបន្តអាជីពក្នុងឧស្សាហកម្មឌីជីថលជាពិសេសផ្នែកទីផ្សារនិងទំនាក់ទំនងសាធារណៈ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy គឺជាអ្នកជំនាញមាតិកាផលិតផល omnichannel ដែលមានបទពិសោធន៍ក្នុងឧស្សាហកម្មជាង 15 ឆ្នាំ។ គាត់ដឹកនាំក្រុមគ្រប់គ្រងផលិតផលសកល និងស្ថាបត្យកម្មដំណោះស្រាយរបស់ 1WorldSync ដោយតម្រឹមផលប័ត្ររបស់ក្រុមហ៊ុនជាមួយនឹងតម្រូវការអតិថិជនបច្ចុប្បន្ន និងនិន្នាការទីផ្សារដែលកំពុងរីកចម្រើន។ ជាអ្នកអត្ថាធិប្បាយជាញឹកញាប់សម្រាប់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយជាតិ និងពាណិជ្ជកម្មដែលគ្របដណ្តប់លើព័ត៌មានលក់រាយ និងពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិក លោក Randy ប្រើប្រវត្តិដ៏ទូលំទូលាយរបស់គាត់នៅក្នុងទិន្នន័យធាតុ និងការតម្រឹមមាតិកា ការអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធី e-commerce និងការរចនាដំណោះស្រាយ ដើម្បីណែនាំផែនទីបង្ហាញផ្លូវ និងចក្ខុវិស័យផលិតផលយុទ្ធសាស្រ្តរបស់ 1WorldSync ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាវី ណារ៉ាយ៉ាន់
  Ravi Narayanan គឺជាប្រធានការអនុវត្តសកលនៃការយល់ដឹង និងការវិភាគនៅ Nisum និងជាទីប្រឹក្សាដែលពេញចិត្តចំពោះម៉ាកយីហោ Fortune 500។ គាត់បម្រើ CxOs និងក្រុមរបស់ពួកគេ ដោយជួយពួកគេប្រើប្រាស់ Advanced Analytics និងបច្ចេកវិទ្យា blockchain ដើម្បីជួយបំប្លែងបទពិសោធន៍របស់អតិថិជន កែលម្អប្រតិបត្តិការ និងជំរុញកំណើន និងការច្នៃប្រឌិត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូម៉ាកាប៉ាឌីយ៉ា
  Roma Kapadiya គឺជាអ្នកវិភាគនិងអ្នកនិទានរឿង SEO នៅ Nimblechapps - កក្រុមហ៊ុនអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីកូនកាត់ដែលមានមូលដ្ឋាននៅប្រទេសឥណ្ឌា។ នាងជឿជាក់លើការប្រើប្រាស់យុទ្ធសាស្ត្រផ្សេងៗដើម្បីបង្កើតវត្តមានអាជីវកម្មតាមអ៊ិនធរណេតដែលរីករាយនិងផ្តល់ជូន។ ក្នុងនាមជាចំណង់ចំណូលចិត្តនាងសរសេរអំពីបច្ចេកវិទ្យាថ្មីនិងថ្មីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មឧបករណ៍សរសេរកម្មវិធីនិងការរចនាអាជីវកម្មនិងគេហទំព័រ។ អ្នកអាចតាមដាននាងនៅលើ Twitter និងហ្វេសប៊ុក។ 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាខាប៉ែន
  Rekha Pant ជាអ្នកជំនាញព័ត៌មានវិទ្យាម្នាក់ឈ្មោះ B.Tech មកពីសាកលវិទ្យាល័យ RGPV ទីក្រុង Bhopal ប្រទេសឥណ្ឌា។ ទន្ទឹមនឹងជំនាញព័ត៌មានវិទ្យារបស់នាងនាងក៏បានវិវត្តខ្លួននាងឱ្យក្លាយជាអ្នកនិពន្ធស្ទាត់ជំនាញលើប្រធានបទផ្សេងៗគ្នាក្នុងផ្នែកទំនាក់ទំនងឌីជីថលការអប់រំទីផ្សារនិងព័ត៌មានវិទ្យា។ ជាមួយនឹងទេពកោសល្យដ៏កម្ររបស់នាងនាងបានបោះពុម្ពបំណែកប្លក់ដែលជាភ្ញៀវនៅលើគេហទំព័រជាច្រើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកឧស្សាហកម្ម AI និង Applied ML ដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 15 ឆ្នាំនៅទូទាំងវិស័យជាច្រើន។ បច្ចុប្បន្នកំពុងបម្រើការជាអ្នកជំនាញ AI នៅក្នុងក្រុមវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យនៅ Walmart Connect គាត់មានតួនាទីយ៉ាងសំខាន់នៅក្នុងក្រុមហ៊ុនសកលដូចជា PayPal និង Staples ។ ជំនាញវិជ្ជាជីវៈរបស់ Rudrendu គ្របដណ្តប់លើវិស័យផ្សេងៗ រួមមាន បញ្ញាសិប្បនិម្មិត ការរៀនម៉ាស៊ីនអនុវត្ត វិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យ និងកម្មវិធីវិភាគកម្រិតខ្ពស់។ គាត់បានអនុវត្ត AI ទៅនឹងករណីប្រើប្រាស់ច្រើននៅក្នុងវិស័យចម្រុះ ដូចជាការផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម ការលក់រាយ ពាណិជ្ជកម្មតាមប្រព័ន្ធអេឡិចត្រូនិក fintech ភស្តុភារ និងមនុស្សយន្ត។ បន្ថែមពីលើសមិទ្ធិផលដែលមានជំនាញវិជ្ជាជីវៈរបស់គាត់ Rudrendu រួមចំណែកយ៉ាងសកម្មដល់ប្រព័ន្ធអេកូឡូស៊ីនៃការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មក្នុងនាមជាចៅក្រម និងជាអ្នកជំនាញក្នុងការប្រកួតប្រជែងចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មជាសកលជាច្រើន។ គាត់បានពិនិត្យមើលទិនានុប្បវត្តិសិក្សាដ៏ល្បីល្បាញដូចជា IEEE, Elsevier, និង Springer Nature ហើយបម្រើការជាសមាជិកក្រុមប្រឹក្សាភិបាលនៅសាកលវិទ្យាល័យកាលីហ្វ័រញ៉ា រីវើរស៊ីត។ Rudrendu ទទួលបាន MBA, MS in Data Science ពីសាកលវិទ្យាល័យ Boston និងបរិញ្ញាបត្រផ្នែកវិស្វកម្មអគ្គិសនី។ 
 	   LinkedIn  
	   មធ្យម  

 
 
 
 
	    
  
  មាត់ទន្លេ Pearce
  ទន្លេគឺជានាយកទីផ្សារសម្រាប់ បូធីនថោនដែលជាវេទិកាអចលនទ្រព្យតាមអ៊ិនធរណេតដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Charleston, SC ។ ទន្លេមានបទពិសោធជាង ៩ ឆ្នាំនៅក្នុងទីផ្សារនិងការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមអ៊ិនធរណេតដោយធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនសំណាង ៥០០ នៅទូទាំងពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចការធ្វើដំណើរនិងអចលនទ្រព្យបញ្ឈរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាជែល Peralta
  លោកស្រីរ៉ាជែលធ្វើការនៅក្នុងឧស្សាហកម្មហិរញ្ញវត្ថុអន្តរជាតិអស់រយៈពេលជិត ១២ ឆ្នាំដែលអនុញ្ញាតឱ្យលោកស្រីទទួលបានបទពិសោធន៍និងក្លាយជាគ្រូបង្វឹកគ្រូបង្វឹកនិងអ្នកដឹកនាំដែលមានសមត្ថភាពខ្ពស់។ នាងរីករាយក្នុងការលើកទឹកចិត្តសមាជិកក្រុមនិងមិត្តរួមក្រុមឱ្យបន្តការអភិវឌ្ឍខ្លួនឯង។ នាងមានចំណេះដឹងខ្ពស់អំពីប្រតិបត្តិការការបណ្តុះបណ្តាលនិងគុណភាពនៅក្នុងបរិយាកាសសេវាកម្មអតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូឆីលរីឆែល
  Rochelle នាំមកនូវបទពិសោធន៍ SaaS សហគ្រាសជាង ២០ ឆ្នាំពីក្រុមហ៊ុនដូចជា eGain, Sage Intacct និង Marketo ។ បន្ទាប់ពីកសាងនិងបើកអាជីវកម្មផ្ទាល់ខ្លួនអស់រយៈពេល ៧ ឆ្នាំ Rochelle បាននាំមកនូវចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការកសាងនិងចិញ្ចឹមបីបាច់ទំនាក់ទំនងអតិថិជនទៅកាន់វិស័យបច្ចេកវិទ្យាហើយបានកាន់តួនាទីដឹកនាំប្រតិបត្តិនៅក្នុងក្រុមហ៊ុនគ្រប់ទំហំ។ Rochelle បានចាប់ផ្តើមជាមួយ Marketo pre IPO និងបានត្រួសត្រាយតួនាទីក្នុងសេវាកម្មវិជ្ជាជីវៈការគ្រប់គ្រងគម្រោងនិងការអប់រំ។ Rochelle បានអនុវត្តផលប័ត្រជាង ៣០០ នៃការអនុវត្តសហគ្រាសនិងជាគន្លឹះក្នុងការអភិវឌ្ឍវិធីសាស្រ្តអតិថិជនដែលបានជួយដល់ទំហំផ្សារតាមរយៈ IPO ហើយនៅតែត្រូវបានប្រើជាមួយអតិថិជនសហគ្រាស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉យរ៉ូប៊ីនសុន
  Roy គឺជាប្រធានផ្នែកផលិតផលនៅ Mention ខ្ញុំដែលជាវេទិកាវិស្វកម្មយោងឈានមុខគេលើទីផ្សារ។ ខ្ញុំទទួលខុសត្រូវដោយផ្ទាល់ចំពោះគ្រប់ទិដ្ឋភាពទាំងអស់នៃចក្ខុវិស័យផលិតផល យុទ្ធសាស្រ្ត និងការអភិវឌ្ឍន៍ពីគំនិតរហូតដល់ការចេញលក់ផលិតផល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាន់ រ៉ន
  Ran Ronen គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Equally AI ដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាមួយដែលបានឧទ្ទិសដល់ការធ្វើឱ្យអ៊ីនធឺណិតក្លាយជាកន្លែងដែលអាចចូលប្រើបានកាន់តែច្រើនសម្រាប់មនុស្សគ្រប់គ្នា។ ជាមួយនឹងដំណោះស្រាយប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត និងបច្ចេកវិទ្យាទំនើបបំផុត Equally.ai កំពុងផ្លាស់ប្តូរវិធីដែលអាជីវកម្មខិតទៅរកភាពងាយស្រួល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រីណាស្កត
  អ្នកយុទ្ធសាស្រ្តយីហោដែលជំរុញអ្នកបង្កើតក្រុមដែលបំផុសគំនិតនិងជាអ្នកដឹកនាំប្រតិបត្តិដែលមានការចូលរួមយ៉ាងពេញលេញជាមួយនឹងជំនាញរីកលូតលាស់នៃការលក់និងប្រាក់ចំណេញសម្រាប់យីហោអតិថិជនសំខាន់ៗក្នុងអំឡុងពេលនៃការប្រកួតប្រជែងកើនឡើងនិងការធ្លាក់ចុះសេដ្ឋកិច្ច។ មានបទពិសោធន៍ឆ្លងកាត់ភោជនីយដ្ឋានសុខភាពនិងទំនិញខ្ចប់។ ជំនាញភាពជាអ្នកដឹកនាំដ៏រឹងមាំ។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉នណេនស៊ីដមែន
  រ៉ូណែនគឺជាអ្នកផ្សាយដំណឹងល្អផលិតផលនៅ ភីភីដែលជាក្រុមហ៊ុនឧទ្ទិសដល់ការធ្វើឱ្យមានភាពងាយស្រួលក្នុងការប្រើប្រាស់ព័ត៌មានសង្គមនិងវិជ្ជាជីវៈអំពីមនុស្ស។ អ្នកអាចតាមដានគាត់និងព័ត៌មានថ្មីៗនិងបច្ចុប្បន្នភាពពី ភីភីនៅលើ Twitter. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាជែលស្ក្រូប៊ល
  Rachel Skroback គឺជាអ្នកនិពន្ធមាតិកានៅ FormAssembly ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ការសម្លាប់ប្លន់
  Robby Slaughter គឺជាអ្នកជំនាញការងារនិងផលិតភាព។ ការផ្តោតអារម្មណ៍របស់គាត់គឺជួយអង្គការនិងបុគ្គលឱ្យកាន់តែមានប្រសិទ្ធភាពមានប្រសិទ្ធភាពនិងពេញចិត្តជាងមុននៅកន្លែងធ្វើការ។ Robby គឺជាអ្នកចូលរួមវិភាគទានទៀងទាត់នៅក្នុងទស្សនាវដ្តីក្នុងតំបន់ជាច្រើនហើយត្រូវបានសម្ភាសដោយការបោះពុម្ពផ្សាយជាតិដូចជាកាសែត Wall Street Journal ។ សៀវភៅចុងក្រោយរបស់គាត់គឺ រូបមន្តដែលមិនអាចទទួលយកបានសម្រាប់ព្រឹត្តិការណ៍បណ្តាញ។។ Robby រត់មួយ ការពិគ្រោះយោបល់កែលម្អអាជីវកម្ម ក្រុមហ៊ុន។ 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  សម្បូរបែបស្មីត
  រិចស្មីតគឺជាស៊ីអូអិមអេស ចាន់យ៉ាដែលជាក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេខាងទិន្នន័យអាកប្បកិរិយាដែលជួយក្រុមហ៊ុនទាក់ទាញនិងរក្សាអតិថិជនដោយប្រើប្រាស់បណ្តាញដែលមានកម្មសិទ្ធិច្រើនជាង ៣៥.០០០ កន្លែងប្រៀបធៀបការទិញទំនិញនិងកន្លែងបង្កើតជំនាន់នាំមុខ។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រីឆាតស្មូលិន
  លោក Richard Smullen គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ភីប៉ូឌីសឺរ។ ពីមុនគាត់ធ្លាប់ជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Genesis Media LLC ដែលជាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយពហុជំនាន់ជំនាន់បន្ទាប់កម្មវិធីផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមពេលវេលាជាក់ស្តែង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  ប៉ុន្មានឆ្នាំមកនេះ ដៃគូ និងអ្នកគ្រប់គ្រងទីផ្សារ Rosie បានកសាងទំនាក់ទំនងដែលមិនអាចប្រៀបផ្ទឹមបានជាមួយដៃគូរវេទិកា និងការវិភាគ ដើម្បីជួយអតិថិជនឱ្យសម្រេចបាននូវគោលបំណងរបស់ពួកគេ។ នៅពេលទំនេរ នាងអាចត្រូវបានគេរកឃើញថាកំពុងលេងខ្លុយចង្វាក់ jazz និងរិះគន់កាហ្វេក្នុងស្រុកនៅលើប្លក់របស់នាង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាអ៊ីស្ទីនបាក
  Rae ជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាកលវិទ្យាល័យ Tufts ដោយមានបញ្ចូលទំនាក់ទំនងអន្តរជាតិនិងសញ្ញាប័ត្រចិន។ បន្ទាប់ពីចំណាយពេលរស់នៅនិងធ្វើការនៅក្រៅប្រទេសក្នុងប្រទេសចិននាងបានត្រឡប់មក NYC វិញដើម្បីបន្តអាជីពរបស់នាងនិងបន្តការថែរក្សាខ្លឹមសារដែលមានគុណភាព។ Rae ពេញចិត្តនឹងការធ្វើដំណើរម្ហូបអាហារនិងការសរសេរ (ជាការពិត) ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូម៉ាំងស៊ូឡា
  រ៉ូម៉ាំងបានចូលក្នុងពិភពនៃទិន្នន័យឌីជីថលក្នុងឆ្នាំ 2013។ គាត់បានគ្រប់គ្រងដើម្បីចូលរួមក្នុងទិសដៅជាច្រើនដូចជាអ្នកអភិវឌ្ឍន៍ផ្នែកខាងមុខអ្នកនាំមុខផ្នែកខាងមុខការអភិវឌ្ឍម្ចាស់ផលិតផលនិងប្រធានផលិតផល។ ដូច, គាត់បានចូលរួមក្នុងការអភិវឌ្ឍកម្មវិធីតាមដានចុច; ឧបករណ៍ CRM- ឧបករណ៍សម្រាប់ទីភ្នាក់ងារ; ឧបករណ៍រៀបចំនិងវាយតម្លៃដំណើរការទិញប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ។ និងសេវាគេហទំព័រសាធារណៈដើម្បីភ្ជាប់អ្នកទិញនិងអតិថិជននិងដើម្បីធានាឱ្យមានអន្តរកម្មប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាពរវាងពួកគេ។ ចាប់តាំងពីឆ្នាំ ២០១៩ គាត់បានធ្វើការ JustControl.it 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាវី ស្វាមីណាថាន
  Ravi Swaminathan គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ កិច្ចការមនុស្សដែលជាវេទិកាបង្វឹកឌីជីថលតាមពេលវេលាជាក់ស្តែងដែលភ្ជាប់និយោជិតម្នាក់ៗ 1:1 ជាមួយបណ្តាញគ្រូបង្វឹកជាសកលតាមរយៈការហៅជាវីដេអូក្នុងប្រធានបទជិត 1000 នៃការងារប្រចាំថ្ងៃ និងជីវិតផ្ទាល់ខ្លួន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Rusty Bishop
  ខ្ញុំបានចំណាយពេល 5 ឆ្នាំចុងក្រោយនេះជួយម៉ាកល្បីៗបង្កើតបទពិសោធន៍ដ៏អស្ចារ្យសម្រាប់ក្រុមលក់របស់ពួកគេក្នុងអំឡុងពេលអន្តរកម្មនៃការលក់មួយ។ ការជួយអ្នកលក់ឱ្យធ្វើការងាររបស់ពួកគេគឺជាចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ខ្ញុំ។ ពេលខ្ញុំមិនធ្វើការ ខ្ញុំកំពុងនេសាទសមុទ្រនៅ San Diego រដ្ឋ Ca. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូម៉ាំង Vasylenko
  Roman Vasylenko គឺជាបុរសនៅពីក្រោយ eWizard ដែលជាវេទិកាបទពិសោធន៍ខ្លឹមសារសម្រាប់អាជីវកម្មឱសថធំ និងវិទ្យាសាស្ត្រជីវិត ដែលធ្វើអោយប្រសើរឡើងនូវប្រតិបត្តិការមាតិកាឌីជីថល។ គាត់មានជំនាញអភិវឌ្ឍន៍កម្មវិធីជាង 12 ឆ្នាំ។ Roman គឺជាសហស្ថាបនិក និងជាប្រធានផ្នែកបច្ចេកវិទ្យានៅ Viseven ជាកន្លែងដែលគាត់ទទួលខុសត្រូវក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ផលិតផលប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិត និងការផ្លាស់ប្តូរបច្ចេកវិទ្យា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ូម៉ាំងគូម៉ាវ៉ា
  រ៉ូម៉ាំងគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន Fintech, Startup និងក្រុមហ៊ុន IT ។ ក្រុមហ៊ុនដែលជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិក ការបិទទីផ្សារមានអតិថិជននៅទូទាំងពិភពលោករួមមានសាន់ហ្វ្រាន់ស៊ីស្កូឡុងនីហ្សេរីយ៉ាអឺរ៉ុបខាងលិចនិងអឺរ៉ុបខាងកើត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រ៉ាយស្មីត
  Ryan គឺជាប្រធានផ្នែកប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មនៅ Raidious ។ គាត់គឺជាជំនាញទំនាក់ទំនងសាធារណៈដែលមានជំនាញក្នុងការប្រើប្រាស់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមជាឧបករណ៍ទំនាក់ទំនងទីផ្សារ។ រ៉ៃយ៉ានមានបទពិសោធន៍ផ្នែកកីឡានយោបាយអចលនទ្រព្យនិងឧស្សាហកម្មជាច្រើនទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  រូបេន យ៉ូណាថាន
  Reuben Yonatan គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ GetVoIPដែលជាធនធានប្រៀបធៀប VoIP ដែលជួយក្រុមហ៊ុនយល់ និងជ្រើសរើសដំណោះស្រាយទំនាក់ទំនងអាជីវកម្មសម្រាប់តម្រូវការជាក់លាក់របស់ពួកគេ។ Reuben ជួយ SMBs តម្រឹមយុទ្ធសាស្ត្រអាជីវកម្មជាមួយវប្បធម៌ និងកែលម្អហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធសាជីវកម្មទាំងមូល។ តាមដានគាត់នៅលើ Twitter @ReubenYonatan 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil គឺជាអ្នកតស៊ូមតិដ៏ងប់ងល់សម្រាប់ការបិទគម្លាតរវាងគំនិតវ័យក្មេង និងសហគ្រិនជោគជ័យ។ ក្នុងនាមជាម្ចាស់ផ្ទះនៃ Sagil Talks Too Much Sagil ចូលរួមក្នុងការសន្ទនាដ៏ស៊ីជម្រៅជាមួយនឹងគំនិតច្នៃប្រឌិត ចែករំលែកការធ្វើដំណើរ និងគន្លឹះសម្រាប់ភាពជោគជ័យរបស់ពួកគេ ដោយផ្តល់នូវធនធានដ៏មានតម្លៃសម្រាប់យុវជនដែលកំពុងស្វែងរកដើម្បីឆ្លាក់ផ្លូវរបស់ពួកគេក្នុងភាពជាសហគ្រិន។ លើសពីការផ្សាយផតឃែស្ថ Sagil គឺជាអ្នកប្រឹក្សាផ្នែកទីផ្សារស្វ័យប្រវត្តិកម្ម AI ដែលខិតខំប្រឹងប្រែងដោយឈរនៅជួរមុខនៃនិន្នាការទីផ្សារដើម្បីជួយឱ្យអាជីវកម្មរីកចម្រើនក្នុងទិដ្ឋភាពឌីជីថល។ ភ្ជាប់ និងសហការសម្រាប់ដំណើររួមគ្នានៃការពង្រឹងអំណាច និងការរីកចម្រើន។ 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  សៀនណាអាម៉ាលៀ
  ស៊ីនណាគឺជាអ្នកអានដែលមានវោហារស័ព្ទអ្នកនិពន្ធងប់ងល់ខ្សែភាពយន្តប៊ូហ្វេបុគ្គលវង្វេងស្មារតីនិងមានអ្វីៗជាច្រើនទៀត។ ខ្ញុំចូលចិត្តសរសេរអំពីបច្ចេកវិទ្យានិងរបៀបដែលវាសមនឹងជីវិតប្រចាំថ្ងៃរបស់អ្នក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សាវ៉ាន់ម៉ារី
  សាន់វ៉ារីម៉ារីគឺជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យនិងអ្នកចូលចិត្តទីផ្សារតាមអ៊ីនធឺណិត។ នាងងប់ងល់នឹងធ្វើតាម SEO, ទីផ្សារអនឡាញនិងនិន្នាការសង្គម។ ធ្វើតាមនាងនៅលើ Twitter និង Google+ ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  សារ៉ានី បាប៊ូ
  Saranya Babu គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារសម្រាប់ ពពកដែលជាក្រុមហ៊ុនបទពិសោធន៍ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ Cloud សម្រាប់ម៉ាកល្បីៗជាច្រើនរបស់ពិភពលោក។ ជាមួយនឹងទ្រព្យសកម្មជាង 50 ពាន់លាននៅក្រោមការគ្រប់គ្រង និងមានអតិថិជន 10,000 នាក់នៅទូទាំងពិភពលោក (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix និងផ្សេងៗទៀត) Cloudinary គឺជាស្តង់ដារឧស្សាហកម្មសម្រាប់អ្នកអភិវឌ្ឍន៍ អ្នកបង្កើត និងអ្នកទីផ្សារដែលកំពុងស្វែងរកការបង្កើតបទពិសោធន៍ដែលមើលឃើញតាមអ៊ីនធឺណិតសម្រាប់អតិថិជនរបស់ពួកគេ។ Saranya គឺជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារ B2B ដែលមានរដូវកាលពីមុនមកដឹកនាំក្រុមទីផ្សារនៅ Wrike (ទិញដោយ Citrix ក្នុងឆ្នាំ 2021) និង Instapage ជាកន្លែងដែលនាងបានអនុវត្ត បង្កើត និងធ្វើមាត្រដ្ឋានយុទ្ធសាស្រ្តទីផ្សារឆ្លងមុខងារដ៏ទំនើប។ នាងមានបទពិសោធន៍ធ្វើការនៅក្នុង bootstrapped, VC ដែលផ្តល់មូលនិធិ, Private Equity ដែលជាកម្មសិទ្ធិ, និងក្រុមហ៊ុនសាធារណៈជាមួយនឹងភាពជោគជ័យដែលបង្ហាញឱ្យឃើញដោយសម្រេចបាននូវកំណើន 2X - 10X នៅក្នុងប្រាក់ចំណូល និងការវាយតម្លៃ។ នាងគឺជាអ្នកទទួលពានរង្វាន់ Silicon Valley Women of Influence ឆ្នាំ 2021 និងបានជាប់ក្នុងបញ្ជីសម្រាំងនៅក្នុងពានរង្វាន់ B&T Women in Media ឆ្នាំ 2020។ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane Barker
  Shane Barker គឺជាអ្នកប្រឹក្សាផ្នែកទីផ្សារឌីជីថលដែលមានជំនាញផ្នែកទីផ្សារឥទ្ធិពល ទីផ្សារមាតិកា និង SEO ។ គាត់ក៏ជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Content Solutions ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលផងដែរ។ គាត់បានពិគ្រោះជាមួយក្រុមហ៊ុន Fortune 500 អ្នកមានឥទ្ធិពលជាមួយផលិតផលឌីជីថល និងតារាល្បីលំដាប់ A-List មួយចំនួន។ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Bliss
  Sammy Bliss គឺជាអនុប្រធានផ្នែកសេវាកម្មអតិថិជននៅ ASV Experiential ដែលជាព្រឹត្តិការណ៍ និងបទពិសោធន៍ទីផ្សារសម្លៀកបំពាក់ដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុង Torrance រដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ា។ ASV Experiential គឺជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មពេញលេញដែលមានជំនាញក្នុងការបង្កើតបទពិសោធន៍ទីផ្សារផ្ទាល់សម្រាប់ម៉ាក B2B និង B2C។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  សេស៊ី បុនស៊ី
  Sesie គឺជាមេធាវីដែលមានជំនាញ និងចំណេះដឹងខ្ពស់នៅក្នុងផ្នែកនៃបច្ចេកវិទ្យាទូរសព្ទចល័ត និងហេដ្ឋារចនាសម្ព័ន្ធ រួមទាំងប៉ុន្តែមិនកំណត់ចំពោះបទប្បញ្ញត្តិទូរគមនាគមន៍សកល ប្រព័ន្ធទូទាត់ចល័ត និងបទប្បញ្ញត្តិហិរញ្ញវត្ថុ m-commerce និងបទប្បញ្ញត្តិពាណិជ្ជកម្មសង្គម។ អ្នកលេងជាក្រុមដែលសកម្ម និងមានការលើកទឹកចិត្តជាមួយនឹងជំនាញវិភាគអាជីវកម្មដ៏ប្រសើរ និងសមត្ថភាពក្នុងការវិភាគ និងកែលម្អដំណើរការអាជីវកម្មនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យាទូរស័ព្ទ។ ទទួលបានប៉ាតង់ចំនួនពីរនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យាបង់ប្រាក់។ Visa Technology Partner និង FIS Fintech Accelerator Cohort 1 ស្ថាបនិក។ វិជ្ជាជីវៈប្រកបដោយប្រសិទ្ធភាព និងឧស្សាហ៍ព្យាយាម ជាមួយនឹងសាវតាចម្រុះក្នុងភាពជាសហគ្រិន អាជីវកម្ម ច្បាប់ និងរចនាសម្ព័ន្ធអង្គការ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស្កត Hardigree
  លោក Scott Hardigree គឺជានាយកប្រតិបត្តិនៅ Indiemarkដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារអ៊ីម៉ែលពេញលេញ និងប្រឹក្សាយោបល់ដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Orlando, FL ។ លោក Scott អាចទាក់ទងបាននៅ scott@indiemark.com ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស្តេហ្វាន់ដេស
  នាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៅ LeadsBridge ។ ឈុតស្វ័យប្រវត្តិកម្មនៃឧបករណ៍ផ្សាយពាណិជ្ជកម្មសម្រាប់ហ្វេសប៊ុក។ ការផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មសង្គមនិងអ្នកចូលចិត្តទីផ្សារស្វ័យប្រវត្តិកម្ម។ ទាញយករបស់ស្តេហ្វាន់ ការ Hack ហ្វេសប៊ុករបស់អ្នកផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Dickerson
  Shawn មានបទពិសោធន៍បង្កើតទីផ្សារ និងតម្រូវការជិត 20 ឆ្នាំ គ្របដណ្តប់ក្រុមហ៊ុន Fortune 1000 ក្រុមហ៊ុនដែលគាំទ្រដោយបណ្តាក់ទុន និងការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មខ្នាតតូច។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ក្នុងការនាំយកវិធីសាស្រ្ត Agile ទៅកាន់ក្រុមទីផ្សារបានភ្លឺឡើងនៅក្នុងការផ្តោតអារម្មណ៍របស់គាត់ក្នុងការផ្តល់ឱ្យស្ថាប័ននូវភាពមើលឃើញ និងឧបករណ៍ដែលត្រូវការដើម្បីបង្កើនប្រាក់ចំណូល និងបង្កើតតម្រូវការ។ បច្ចុប្បន្ន Shawn គឺជានាយកផ្នែកទីផ្សារដំណោះស្រាយសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនកម្មវិធី Enterprise Work និង Project Management ដែលមានមូលដ្ឋានលើពពក កន្លែងធ្វើការ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស្កតដូណាល់
  ក្នុងនាមជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិក ឌីជីថលឌីជីថលលោកស្កតប្រើស្មារតីសហគ្រិនភាពច្នៃប្រឌិតនិងចំណង់ចំណូលចិត្តចំពោះអ្វីៗឌីជីថលដើម្បីពង្រីកអាជីវកម្មរបស់គាត់ទៅជាអង្គការអាជីពមួយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Serban Enache
  ជាមួយនឹងបទពិសោធន៍ជាង ២០ ឆ្នាំក្នុងការរចនាម៉ូដនិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយថ្មីៗស៊ែរបានបង្ហាញថាជានាយកប្រតិបត្តិដ៏ប៉ិនប្រសប់ម្នាក់ដែលទទួលបានជោគជ័យនូវការច្នៃប្រឌិតនិងសមត្ថភាពប្រតិបត្តិ។ គាត់បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន Archiweb ក្នុងឆ្នាំ ១៩៩៨ ដែលជាអ្នកដឹកនាំដែលឈ្នះពានរង្វាន់ក្នុងចំណោមក្រុមហ៊ុនរចនាគេហទំព័រនៅតំបន់អ៊ឺរ៉ុបនិងបានមើលឃើញថាទីភ្នាក់ងារភាគហ៊ុនទៅជាក្រុមហ៊ុនក្រោយនៅដើមឆ្នាំ ២០០០ ។ ក្នុងនាមជានាយកច្នៃប្រឌិតនៃ Archiweb គាត់បានជួយក្រុមហ៊ុនជាច្រើនអោយបង្កើត ឬធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងនូវវត្តមានរបស់ពួកគេនៅលើអ៊ីនធឺណិត។ ស៊្រីនដោះស្រាយយុទ្ធសាស្ត្រអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មសម្រាប់ Dreamstimeនិងត្រូវបានចូលរួមយ៉ាងជ្រាលជ្រៅនៅក្នុងប្រតិបត្តិការប្រចាំថ្ងៃរបស់សហគមន៍គេហទំព័រ។ គាត់គឺជាទស្សនវិស័យជំនាញដែលជឿជាក់លើការរំខានដល់បទដ្ឋានអាជីវកម្មដើម្បីស្វែងរកជម្រើសថ្មី។ គាត់បានចាប់ផ្តើមសុបិន្តឌីជីថលជាមួយម៉ាស៊ីនថតឌីជីថលដែលលែងប្រើហើយហួសសម័យហើយនិងការប្រមូលរូបថតផ្ទាល់ខ្លួន។ គាត់បានបន្តក្តីសុបិន្តរបស់គាត់ហើយឥឡូវនេះឌ្រីមមេឌាក្រៅពីភ្នាក់ងារនិងអាជីវកម្មគឺជាកន្លែងប្រមូលផ្តុំធំបំផុតសម្រាប់អ្នកថតរូបនិងអ្នករចនាដែលចូលចិត្ត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  សាម៉នថាហ្គីលបឺត
  Samantha R. Gilbert បានធ្វើការជាអ្នកសារព័ត៌មាននៅឯទីភ្នាក់ងារផ្សព្វផ្សាយតាមអ៊ីនធ័រណេតនៅញូវយ៉កសហរដ្ឋអាមេរិកអស់រយៈពេល ២ ឆ្នាំ។ នាងក៏ជាអ្នកជំនាញសរសេរជំនាញក្នុងប្រធានបទដូចជាការសរសេរប្លក់សិល្បៈទំនើបនិងការអប់រំ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ស៊ានហ្គរដុន
  ស៊ានហ្គរដុនមានកំណត់ត្រាជ្រើសរើសទូលំទូលាយជួលបុគ្គលិកបណ្តុះបណ្តាលនិងដោះសោរទេពកោសល្យរបស់មនុស្ស។ ស៊ានបានបង្កើតឡើង vidREACH.io ដើម្បីធ្វើឱ្យការប្រាស្រ័យទាក់ទងមានលក្ខណៈជាថ្មីនិងធ្វើបដិរូបកម្មតាមរយៈអំណាចនៃវីដេអូ។ ស៊ានបានបង្កើតជួរថ្មីនៃអាជីវកម្មបង្កើតវប្បធម៌ក្រុមហ៊ុនដែលរឹងមាំឡើងវិញនិងបានណែនាំបុគ្គលិករាប់រយនាក់ដែលបានបន្តធ្វើអ្វីៗដែលអស្ចារ្យ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Steve Hartert
  Steve Hartert ជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅ JotFormដែលជាឧបករណ៍បង្កើតទម្រង់តាមអ៊ិនធរណេត។ លោកស្ទីវមានបទពិសោធការគ្រប់គ្រងទីផ្សារជាង ៣០ ឆ្នាំហើយបានធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុននិងក្រុមហ៊ុនបង្កើតសំណាង ៥០០ ។ គាត់ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រពីសាកលវិទ្យាល័យពហុបច្ចេកវិទ្យារដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ារដ្ឋ Pomona និងអនុបណ្ឌិតពីសាកលវិទ្យាល័យរដ្ឋកាលីហ្វ័រញ៉ានៅសាន់បឺណាឌីណូ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  សាឡូម៉ូន ហេដាយ៉ា
  នៅឆ្នាំ 2021 Solomon Hedaya បានចូលរួមជាមួយ Fortress Brand ដែលជាក្រុមហ៊ុនបង្កើនល្បឿនម៉ាកយីហោសកល ដែលឥឡូវនេះបានក្លាយជាផ្នែកមួយនៃ Front Row។ ក្នុងនាមជាប្រធានផ្នែកកំណើន លោក Solomon គឺជាផ្នែកដ៏សំខាន់នៃការរួមបញ្ចូលគ្នា និងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងទិញយករបស់ Front Row ដែលដឹកនាំសកម្មភាពរីកចម្រើនទាំងអសរីរាង្គនៅទូទាំងវេទិកាទាំងមូល រួមទាំងប្រតិបត្តិការ M&A យុទ្ធសាស្រ្តរយៈពេលវែង ភាពជាដៃគូ ការបណ្តាក់ទុនរួមគ្នា និងការវិនិយោគ។ បន្ថែមពីលើការស្វែងរក និងបិទកិច្ចព្រមព្រៀងយុទ្ធសាស្ត្រដែលនាំទៅដល់អ្វីដែលត្រូវបានគេស្គាល់ថាជា Front Row នោះ សាឡូម៉ូនបានជួយដឹកនាំដំណើរការសមាហរណកម្មទៅកាន់ដៃគូនីមួយៗនៅក្រោមឆ័ត្រ Front Row។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shafqat ឥស្លាម
  Shafqat Islam គឺជាសហប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ សូមស្វាគមន៍ដែលជាយីហោ NewsCred ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារអេសអរនៅក្រុមហ៊ុន Uplers ដែលមានបទពិសោធន៏ខ្ពស់ក្នុងការរចនាដំណើរអ្នកប្រើដែលបានកំនត់ក្នុងតំបន់ទីផ្សារឌីជីថល។ នាងប្រើជំនាញទីផ្សារឌីជីថលរបស់នាងដើម្បីជួយឱ្យអាជីវកម្មគូរ ROIs សំខាន់ៗ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សាំយូអែលខេលឡេត
  ខ្ញុំដឹកនាំក្រុមមាតិកានៅឯ Exponea (ផ្នែកទន់ទីផ្សារតែមួយផ្តល់បទពិសោធន៍បទពិសោធន៍អតិថិជនផ្ទាល់ខ្លួនតាមទំហំ) ដែលខ្ញុំគ្រប់គ្រងការផលិតអត្ថបទពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចនិងករណីសិក្សាក៏ដូចជាមាតិកាសម្រាប់វេបសាយនិងព្រឹត្តិការណ៍។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ខ្ញុំគឺនិទានរឿង៖ ខ្ញុំកំពុងស្វែងរកវិធីថ្មីៗនិងច្នៃប្រឌិតដើម្បីពន្យល់ប្រធានបទស្មុគស្មាញ។ នៅពេលដែលខ្ញុំមិននៅតុខ្ញុំរីករាយនឹងការសម្តែងជាមួយក្រុមកំប្លែងរបស់ខ្ញុំមើលខ្សែភាពយន្តនិងទូរទស្សន៍ហើយគ្រោងផ្សងព្រេងបន្ទាប់របស់ខ្ញុំ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle គឺជាប្រធាន និងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ Brandlive. Brandlive ជួយម៉ាកល្បី ៗ របស់ពិភពលោកបង្កើតបទពិសោធន៍ដែលផ្លាស់ប្តូរមនុស្ស - ពីការប្រជុំផ្ទៃក្នុងរចនាប័ទ្មសាលប្រជុំជាមួយព្រលឹងទៅព្រឹត្តិការណ៍ទីផ្សារសំខាន់ៗដែលជំរុញប្រាក់ចំណូល។ ក្រោមការដឹកនាំរបស់លោក Sam Brandlive បានរីកចម្រើនពីបុគ្គលិកមួយក្តាប់តូចរហូតដល់ជាង 150 នាក់ និងរៀបចំព្រឹត្តិការណ៍ marquee សម្រាប់ក្រុមហ៊ុនដូចជា Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro និង Adidas ហើយបានជាប់ចំណាត់ថ្នាក់លេខ 1 ក្នុងការផ្សាយបន្តផ្ទាល់។ ព្រឹត្តិការណ៍នៅលើបញ្ជីក្រុមហ៊ុនច្នៃប្រឌិតបំផុតរបស់ក្រុមហ៊ុន Fast Company ក្នុងឆ្នាំ 2021 និងនៅក្នុងប្រភេទវីដេអូដែលកំពុងរីកចម្រើននៅឆ្នាំ 2022។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទំនាក់ទំនងសាធារណៈដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 10 ឆ្នាំ។ គាត់គឺជាសហស្ថាបនិក និងជាប្រធានផ្នែកប្រតិបត្តិការនៅ ទំនាក់ទំនងឆ្លាតវៃជាកន្លែងដែលគាត់ចូលរួមយ៉ាងសកម្មក្នុងគ្រប់ទិដ្ឋភាពនៃប្រតិបត្តិការ និងការរីកចម្រើនសម្រាប់ក្រុមហ៊ុន នេះរាប់ចាប់ពីជំនាន់នៃបច្ចេកវិទ្យា AI PR សម្រាប់វេទិកា រហូតទៅដល់សេវាកម្មអតិថិជន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Stephen Marshall
  Stephen Marshall គឺជានាយកក្រុមហ៊ុន Be Basic ដែលមានបទពិសោធន៍យ៉ាងទូលំទូលាយក្នុងផ្នែកទីផ្សារនិងសេវាកម្មហិរញ្ញវត្ថុនៅ Meridian រដ្ឋ Idaho ។ ការងាររបស់ខ្ញុំត្រូវបានបង្ហាញនិងលើកឡើងនៅក្នុងការបោះពុម្ពផ្សាយជាច្រើនរួមមាន៖ Tweak Your Biz, Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, សហគមន៍ Biz, Blog របស់នាងនិងជាច្រើនទៀត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សែមមីនិក
  Sam Melnick គឺជា VP of Marketing នៅ អាឡូកាដាដែលជាអ្នកនាំមុខគេផ្នែកទន់នៃការគ្រប់គ្រងការធ្វើអាជីវកម្មផ្នែកទីផ្សារដែលគ្រប់គ្រងថវិកាជាង ២០ ដុល្លារក្នុងការចំណាយទីផ្សារ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារដែលទទួលបានពានរង្វាន់និងវិភាគដែលមានបទពិសោធន៏ជាអ្នកប្រកបរបរទីផ្សារនៅ Vivox អ្នកវិភាគឧស្សាហកម្ម CMO នៅអាយឌីស៊ីនិងជាអ្នកគ្រប់គ្រងជោគជ័យរបស់អតិថិជននៅរោងសិប្បកម្មបន្ទះឈើ។ សំគឺជាអ្នកនិយាយញឹកញាប់នៅព្រឹត្តិការណ៍ឧស្សាហកម្មទីផ្សារនិងជាអ្នកនិពន្ធស្រាវជ្រាវទីផ្សារ។ គាត់ត្រូវបានគេទទួលស្គាល់ថាជាអ្នកជំនាញបច្ចេកវិជ្ជាផ្នែកទីផ្សារដ៏មានឥទ្ធិពលបំផុតទាំង ៥០ រូបនិងជាអ្នកមានឥទ្ធិពលម្នាក់ក្នុងចំណោមអ្នកមានឥទ្ធិពលកំពូល ៗ ទាំង ៤០ នាក់នៅញូវអង់គ្លេស។ សាមជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាលាគ្រប់គ្រងអ៊ីសឹនប៊ែករបស់យូអឹមស៍អាមេរស្តរ។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Stephen Morgan
  សហស្ថាបនិកនៃអាជីវកម្មផ្លាស់ប្តូរឌីជីថល, Squiz។ Squiz គឺជាអ្នកផ្តល់ដំណោះស្រាយតាមអ៊ីនធឺណេតឈានមុខគេមួយនៅលើពិភពលោក។ វាផ្តល់យោបល់បង្កើតនិងគ្រប់គ្រងគេហទំព័រនិងកម្មវិធីអ៊ីនធឺរណែតដែលប្រើផលិតផលគ្រប់គ្រងបទពិសោធន៍បើកគេហទំព័រដែលជាប្រភពបើកទូលាយរបស់យើងគឺ Squiz Suite ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ឺមឺរណារូឡា
  Sameer បាននៅជាមួយ Manthan អស់រយៈពេលជិត ៧ ឆ្នាំក្នុងការគ្រប់គ្រងផលិតផលសម្រាប់ខ្សែផលិតផលជាច្រើន។ នៅក្នុងតួនាទីនេះគាត់ទទួលខុសត្រូវលើការគ្រប់គ្រងផលិតផលដែលមានអាយុកាលពេញលេញពីការបង្កើតការអភិវឌ្ឍរហូតដល់ការស្មុំកូន សរុបមក Sameer មានបទពិសោធន៍ ២០+ ឆ្នាំដែលមានជំនាញក្នុងការផ្តល់ដំណោះស្រាយដំណោះស្រាយអាជីវកម្មដែលដឹកនាំដោយបច្ចេកវិទ្យាសម្រាប់សហគ្រាសធុនធំនិងមធ្យម។ គាត់ក៏មានបទពិសោធន៏សំខាន់ក្នុងការធ្វើការជាមួយក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាថ្មីៗក្នុងការបង្កើតឬសមត្ថភាពសមាជិកក្រុមនៅដំណាក់កាលដំបូង។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sanket Patel
  សាanket Patel ជាស្ថាបនិកនិងជានាយក Blurbpoint Media ដែលជាក្រុមហ៊ុន SEO និងក្រុមហ៊ុនទីផ្សារឌីជីថល។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ក្នុងការជួយមនុស្សគ្រប់ទិដ្ឋភាពទាំងអស់នៃលំហូរទីផ្សារតាមអ៊ិនធឺរណែតតាមរយៈការគ្របដណ្តប់លើឧស្សាហកម្មជំនាញដែលគាត់ផ្តល់ឱ្យ។ គាត់គឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារគេហទំព័រការស្វែងរកម៉ាស៊ីនធ្វើឱ្យប្រសើរប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមទីផ្សារតំហែទាំទីផ្សារ B2B ការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមអ៊ិនធឺរណែតរបស់ក្រុមហ៊ុន Google យ៉ាហ៊ូនិងអេសអិន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  សារ៉ាត ប៉ូថារ៉ាជូ
  Sharat Potharaju គឺជាសហស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Beaconstac ដែលទទួលខុសត្រូវក្នុងការបង្កើតយុទ្ធសាស្ត្រ និងការអនុវត្តរួម។ Sharat ត្រូវបានឧទ្ទិសដល់ការសម្រេចបាននូវចក្ខុវិស័យរបស់ Beaconstac ដើម្បីបើកការតភ្ជាប់ឌីជីថលជាមួយគ្រប់វត្ថុ និងទីកន្លែងនៅលើភពផែនដី។ មុនពេលចាប់អាជីពជាសហគ្រិន លោក Sharat បានចំណាយពេលប៉ុន្មានឆ្នាំធ្វើការក្នុងធនាគារវិនិយោគនៅ Merrill Lynch ក្នុងទីក្រុងញូវយ៉ក។ Sharat បានទទួលសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកគ្រប់គ្រងវិស្វកម្មពីសាកលវិទ្យាល័យ Duke និងបរិញ្ញាបត្រផ្នែកវិស្វកម្មពីវិទ្យាស្ថានបច្ចេកវិទ្យាឥណ្ឌា (IIT) Madras ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan មានតួនាទីជាសហស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ ក្រុម Aventiដែលជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារផលិតផលតាមតម្រូវការដែលបានឧទ្ទិសដល់ការនាំយកទេពកោសល្យប្រតិបត្តិទៅកាន់ទីផ្សារលំដាប់ពិភពលោកទៅកាន់អតិថិជន B2B បច្ចេកវិទ្យាខ្ពស់។ Sridhar មានបទពិសោធន៍ 20+ ឆ្នាំនៅក្នុងក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិជ្ជា - ពីការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មរហូតដល់ក្រុមហ៊ុនបន្ទះឈីបពណ៌ខៀវ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូដង់សាហា
  Sudip Saha, COO នៃ ការយល់ដឹងអំពីទីផ្សារនាពេលអនាគតដែលជាក្រុមហ៊ុនស្រាវជ្រាវនិងប្រឹក្សាទីផ្សារដែលឈ្នះពានរង្វាន់។ អ្នកជំនាញអាជីវកម្មផ្តោតលើការរីកចម្រើនដែលមានបទពិសោធន៏យ៉ាងទូលំទូលាយក្នុងការស្រាវជ្រាវទីផ្សារនិងការគ្រប់គ្រងគម្រោងនៅតាមបណ្តោយបញ្ឈរនៅអេភីអេអេអេអេអេអេអេអេនិងអាមេរិកាំងស៊ូឌីពជាអ្នកជឿទុកចិត្តនិងជាអ្នកគាំទ្រដំណោះស្រាយដែលផ្អែកលើការច្នៃប្រឌិតដោយផ្តោតលើការបង្កើតដំណោះស្រាយតាមតម្រូវការដើម្បីឆ្លើយតបតម្រូវការអតិថិជនផ្សេងៗគ្នា ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  សារ៉ាសា
  សារ៉ាសឺរគឺជាគ្រូបង្វឹកអាជីវកម្មនិងអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យដែលមានជំនាញក្នុងការជួយរៀបចំដំណើរការរៀបចំអេសប៊ីប៊ីសម្រាប់ការគាំទ្រដល់អតិថិជននិងកំណើនដែលអាចព្យាករណ៍បាន។ នៅពេលមិនសរសេរឬបង្វឹកសារ៉ាអាចរកបាននៅលើកសិដ្ឋានគ្រួសាររបស់នាង (តូចតែរីកលូតលាស់!) ។ ភ្ជាប់ជាមួយសារ៉ា about.me/saker សម្រាប់ជំនួយក្នុងការបង្វឹកឬសរសេរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សាមៀ សំប៉ាត
  Samir Sampat គឺជាផ្នែកទីផ្សារ និងព្រឹត្តិការណ៍ដែលពាក់ព័ន្ធជាមួយ Smith.ai. អ្នកទទួលភ្ញៀវនិម្មិត 24/7 និងភ្នាក់ងារជជែកផ្ទាល់របស់ Smith.ai ចាប់យក និងបំប្លែងការនាំមុខតាមទូរស័ព្ទ ការជជែកតាមគេហទំព័រ អត្ថបទ និងហ្វេសប៊ុក។ អ្នកអាចតាមដាន Smith.ai នៅលើ Twitter, Facebook, LinkedIn និង YouTube ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger គឺជាដៃគូគ្រប់គ្រងនៅក្រុមហ៊ុន Bluewater ដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាឆ្ពោះទៅមុខដែលជួយគាំទ្រការនិទានរឿងប្រកបដោយអារម្មណ៍ទូទាំងផ្ទាំងគំនូរឌីជីថល និងរូបវន្ត។ ឯកទេសក្នុងការរួមបញ្ចូល និងសេវាកម្មបច្ចេកវិទ្យាព្រឹត្តិការណ៍ Bluewater បង្កើតបទពិសោធន៍សម្រាប់ម៉ាក គម្រោង និងព្រឹត្តិការណ៍របស់ពួកគេ។ Scott ត្រូវបានបោះពុម្ពផ្សាយនៅក្នុង Eventbrite, Entrepreneur, និង Forbes Communication Council ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជាប្រធានមន្រ្តីយុទ្ធសាស្ត្រនៅ DemandJump ។ កន្លងមក Shawn ធ្លាប់ធ្វើការជាមួយ Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot គឺជាអ្នកទីផ្សារដែលមានបទពិសោធន៍ ផ្តោតលើអ្វីៗទាំងអស់ជាឌីជីថល។ នាងធ្វើការឱ្យ អាប់ណូវ៉ាដែលជាទីភ្នាក់ងាររចនាប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងឡុងដ៍ និងទីក្រុងរ៉ូម។ នាងធ្វើការលើគម្រោងនៅទូទាំង UX/UI design, eCommerce, Branding & Content Production។ នាងត្រូវបានបំផុសគំនិតដោយគ្រប់ទម្រង់នៃការនិទានរឿងឌីជីថល និងចាប់អារម្មណ៍ក្នុងការបង្កើតដំណោះស្រាយដែលសមស្របដែលអាចផ្តល់បទពិសោធន៍ក្នុងការកសាងម៉ាកយីហោ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូមីយ៉ាសា
  Sumiya គឺជាអ្នកនិពន្ធគេហទំព័រ ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ Xploited។ ក្នុងនាមជាអ្នកនិពន្ធមាតិកាសូម៊ីយ៉ាបានព្យាយាមរចនាគេហទំព័រជាច្រើនហើយសង្ឃឹមថានឹងចែករំលែកដល់អ្នកអានរបស់នាង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូស៊ីសាភីរ៉ូ
  Suzi Shapiro បានចំណាយពេលមួយជីវិតសិក្សាអំពីរបៀបដែលមនុស្សធ្វើការនិងរបៀបប្រើប្រាស់ព័ត៌មាននេះដើម្បីធ្វើឱ្យជីវិតរបស់ពួកគេកាន់តែប្រសើរឡើង។ លោក Suzi មានបទពិសោធជាច្រើនឆ្នាំជាសាស្ត្រាចារ្យផ្នែកចិត្តវិទ្យានិងព័ត៌មានវិទ្យានៅសាកលវិទ្យាល័យនិងជាអ្នកស្រាវជ្រាវបទពិសោធន៍អ្នកប្រើនិងធ្លាប់ធ្វើការជាមួយមនុស្សមកពីអាជីវកម្មជាច្រើនប្រភេទចាប់ពីបច្ចេកទេសដល់ហិរញ្ញវត្ថុរហូតដល់វេជ្ជសាស្ត្រ។ បច្ចុប្បន្ន Suzi គឺជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់បទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់ដ៏សំខាន់ជាមួយ ហ្គ្រេនដូហ្វដ. ការអនុវត្តការរចនាបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់របស់ពួកគេអាចធ្វើអោយដំណើរការ សេវាកម្ម និងផលិតផលប្រសើរឡើង។ នាងក៏មានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការអភិវឌ្ឍន៍ការបណ្តុះបណ្តាលសម្រាប់អ្នកដែលចង់កែលម្អដំណើរការរចនាបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់នៅក្នុងក្រុមហ៊ុនរបស់ពួកគេ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve គឺជាអនុប្រធានផ្នែកទំនាក់ទំនងដៃគូនៅ PowerChord. នាងគឺជានាយកប្រតិបត្តិផ្នែកទន់ និងទីផ្សារឌីជីថលដែលមានបទពិសោធន៍ 20+ ឆ្នាំដែលដឹកនាំក្រុមដែលមានដំណើរការខ្ពស់ដើម្បីគាំទ្រម៉ាកយីហោពិភពលោក និងដៃគូយុទ្ធសាស្ត្រ។ ជាមួយនឹងកំណត់ត្រានៃការអនុវត្ត ស្តេហ្វានី ខិតខំបង្កើតទំនាក់ទំនងរឹងមាំជាមួយអតិថិជន ដើម្បីបង្កើតដំណោះស្រាយដែលជំរុញលទ្ធផលអាជីវកម្ម។ នាងចាប់យកឱកាសដែលបង្ហាញដោយបច្ចេកវិទ្យាដែលកំពុងរីកចម្រើន ដើម្បីឈានទៅដល់ទីផ្សារថ្មី និងពង្រីកអាជីវកម្ម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស្តេហ្វាននីស៊ីឡូស
  Stefanie Siclot គឺជាផ្នែកមួយនៃក្រុម SEO នៅ រ៉ុកកែតដុះដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលមានមូលដ្ឋាននៅឡូសអង់សឺឡែស។ នាងទទួលខុសត្រូវក្នុងការបង្កើនគុណភាពនិងបរិមាណចរាចរណ៍គេហទំព័រដែលមានន័យថារីករាយសម្រាប់នាង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith គឺជាសហស្ថាបនិក និង CTO នៅ Demandwell ដែលជាវេទិកា SEO ដែលមានមូលដ្ឋាននៅ Indianapolis ដែលរួមបញ្ចូលគ្នានូវ AI ទូទៅ ទិន្នន័យ SEO និងការកំណត់ផ្ទាល់ខ្លួនដើម្បីជំរុញកំណើនប្រាក់ចំណូលសរីរាង្គ។ Sam គឺជាអ្នកបង្កើតដំណោះស្រាយបច្ចេកវិជ្ជាពេញមួយអាជីពសម្រាប់អ្នកទីផ្សារឌីជីថល ហើយចង់ឱ្យអ្នកមានថ្ងៃពេញមួយថ្ងៃ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស្មាច់ស្ទីហ្វិន
  សហគ្រិន SaaS | ស្ថាបនិកនៃកម្មវិធីដែលមានសុវត្ថិភាពបំផុតនៅលើពិភពលោកសម្រាប់ LinkedIn ស្វ័យប្រវត្តិកម្ម /Expandi.io | អស់រយៈពេលជាង ៥ ឆ្នាំជាស្ថាបនិកនៃ LeadExpress.nl 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សេនរ៉ាចសៅដា
  សេនរ៉ាចដឹកនាំក្រុមគ្រប់គ្រងនៅ ឧបករណ៍ភ្ជាប់លីង ឆ្ពោះទៅរកគោលដៅចម្បងនៃ“ ឧត្តមភាពវិស្វកម្មនិងសេវាកម្មអតិថិជនដ៏អស្ចារ្យ” ។ មុនពេលលោក ConnectLeader លោកបានបង្កើតក្រុមហ៊ុនសេវាកម្មសូហ្វវែរចំនួនពីរដែលទទួលបានជោគជ័យដែលមានបុគ្គលិកជាងមួយរយនាក់នៅទូទាំងសហរដ្ឋអាមេរិកនិងបង្កើតផលិតផលសូហ្វវែរទំនើបសម្រាប់អតិថិជន។ សេនរ៉ាទទួលបានសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រកុំព្យូទ័រ (ដោយទទួលបានកិត្តិយសខ្ពស់បំផុត) ពីសាកលវិទ្យាល័យម៉ាសាឈូសេតនិងបរិញ្ញាបត្រវិស្វកម្មអគ្គិសនីពីសាកលវិទ្យាល័យអាណាណាខេនណាយប្រទេសឥណ្ឌា។ នៅឆ្នាំ ១៩៩២ សេនរ៉ាជទទួលបានពានរង្វាន់បច្ចេកវិទ្យាជាតិដ៏ល្បីល្បាញពីប្រធានាធិបតីឥណ្ឌាចំពោះការច្នៃប្រឌិតល្អបំផុតនៅក្នុងប្រទេស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស្តេហ្វានីសៀភើរី
  Stephanie Sperry គឺជានាយកជាន់ខ្ពស់ផ្នែកទីផ្សារនៅ ប្រភពសេវាកម្ម។ បទពិសោធន៍និងចំណេះដឹងរបស់នាងមានទីតាំងតែមួយគត់ Sperry ដើម្បីពង្រីកសមត្ថភាពរបស់នាងដើម្បីធានាថាសេវាកម្មសឺវីសផ្តោតលើការកែលម្អការធ្វើដំណើររបស់អតិថិជនសម្រាប់អតិថិជនរបស់ក្រុមហ៊ុន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark បច្ចុប្បន្នកំពុងធ្វើការនៅ InfoCleance ជាប្រធានក្រុមទីផ្សារ។ នាងមានបទពិសោធន៍ក្នុងការធ្វើទីផ្សារ B2B ហើយចូលចិត្តសរសេរប្លក់ គន្លឹះ អានអត្ថបទ b2b បង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តអាជីវកម្ម និងការធ្វើដំណើរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ានសូលីវ៉ាន់
  Sean Sullivan ជាម្ចាស់ផ្ទះ Converge កាហ្វេ។ នៅពេលគាត់មិនផតឃែស្ថអ្នកអាចរកឃើញស៊ាននៅឯព្រឹត្តិការណ៍បណ្តាញព្រឹត្តិការណ៍វប្បធម៌និងហាងកាហ្វេដកស្រង់ខ្សែភាពយន្តជាច្រើន។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ស្ទីវគ្រីម
  Steve ពិពណ៌នាអំពីខ្លួនគាត់ថាជា "ប្រទេសតិចតួច រ៉ុក-n-roll បន្តិច" ជាទាំងអ្នកបច្ចេកទេស និងជាអ្នកទីផ្សារ។ គាត់បានចាកចេញពី WISH-TV ត្រឡប់មកវិញក្នុងឆ្នាំ 1995 ដើម្បីក្លាយជាអ្នករចនាគេហទំព័រ និងទីប្រឹក្សាដំបូងរបស់ Indy ។ តាមវិធីដែលគាត់បានធ្វើការសម្រាប់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មរួមមាន iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha ដែលជាបុគ្គលិក #4 ហើយបច្ចុប្បន្នជានាយកផ្នែកផ្សាយពាណិជ្ជកម្មតាមអ៊ីនធឺណិតរបស់ ChaCha ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូហ្សីទ្រីប
  Suzi Tripp បានចូលរួមជាមួយ Brooks Bell ក្នុងឆ្នាំ ២០១១ ត្រួតពិនិត្យនិងពង្រីកកម្មវិធីពិសោធន៍សម្រាប់ការពង្រីកបញ្ជីឈ្មោះក្រុមហ៊ុនសហគ្រាស។ នៅក្នុងតួនាទីបច្ចុប្បន្នរបស់នាងក្នុងនាមជាអនុប្រធាននៃការយល់ដឹងលោកស្រីស៊ូជីអាចបន្តនូវចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់នាងក្នុងការបង្កើតយុទ្ធសាស្រ្តសាកល្បងដែលមានឥទ្ធិពលនិងបង្ហាញពីការយល់ដឹងរបស់អតិថិជនដែលមានអត្ថន័យដើម្បីដោះស្រាយបញ្ហាអាជីវកម្មស្មុគស្មាញ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  សានណុនគឺជាវិជ្ជាជីវៈទំនាក់ទំនងសាធារណៈតាមរដូវកាលដែលទទួលបានអតិថិជននៅក្នុងព័ត៌មាន។ សានណុនជឿជាក់លើអំណាចនៃទំនាក់ទំនងសាធារណៈរួមដោយការរួមបញ្ចូលគ្នារវាងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលទទួលបានប្រាក់ខែនិងជាកម្មសិទ្ធិ។ លោកសានណុនគឺជានាយកប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយព័ត៌មានជាន់ខ្ពស់នៅអេសអេសអេសអរ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita គឺជានាយកនៃការពិនិត្យអតិថិជនតាមអ៊ីនធឺណិតនៅ Cyberbacker ដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មជំនួយនិម្មិតឈានមុខគេនៅទូទាំងពិភពលោក។ ជាមួយនឹងការប្តេជ្ញាចិត្តដោយមិនងាករេចំពោះការពេញចិត្តរបស់អតិថិជននៅពីក្រោយដំណើរនៃមតិកែលម្អរបស់អតិថិជនរបស់ Cyberbacker Ulita ត្បាញរួមគ្នានូវមតិកែលម្អដែលគាំទ្រសំឡេងរបស់ម្ចាស់អាជីវកម្មនៅអាមេរិកខាងជើង និង Cyberbackers ដែលខិតខំប្រឹងប្រែងនៅក្នុងប្រទេសហ្វីលីពីន ដែលគាំទ្រភាពជោគជ័យរបស់ក្រុមហ៊ុន។ ជំនាញរបស់នាងពង្រីកដល់ការត្រួតពិនិត្យគេហទំព័រប្រចាំថ្ងៃ ដោយទទួលយកទាំងមតិវិជ្ជមាន និងអវិជ្ជមាន ហើយនាងពូកែក្នុងការដោះស្រាយការប្រាស្រ័យទាក់ទងយ៉ាងស្ទាត់ជំនាញក្នុងគ្រាលំបាក។ នាងមានការឃ្លាំមើលយ៉ាងយកចិត្តទុកដាក់លើចង្វាក់បេះដូងរបស់ប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម និងបំប្លែងមនោសញ្ចេតនាទៅជាយុទ្ធសាស្ត្រជាក់ស្តែង ជំរុញតម្លាភាព កំណើន និងអារម្មណ៍នៃការរួមគ្នាដែលមិនអាចប្រៀបផ្ទឹមបាននៅក្នុងសហគមន៍ចម្រុះរបស់ Cyberbacker ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ស្កតវីវ៉ាថន
  ស្កតវីវ៉ាថន, ស៊ី។ អូ។ ភី។ នៃ បញ្ចូលដឹកនាំយុទ្ធសាស្ត្រឆ្ពោះទៅរកទីផ្សាររបស់ក្រុមហ៊ុននិងផ្តោតសំខាន់លើការកំណត់និងអភិវឌ្ឍមូលដ្ឋានអតិថិជននិងទំនាក់ទំនងទីផ្សារដែលកំពុងរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ផ្តោតលើការដោះសោសក្តានុពលនៃទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយនិងបច្ចេកវិទ្យាដើម្បីជំរុញអាជីវកម្មនិងតម្លៃអតិថិជន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូស៊ីវីយូឡា
  Suzy Viola គឺជាអ្នកជំនាញខាងទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមនិងជាអ្នកថតរូប។ នាងចូលចិត្តចែករំលែកចំណេះដឹងនិងចំណាប់អារម្មណ៍របស់នាងដល់មនុស្សគ្រប់គ្នាដែលនាំឱ្យនាងក្លាយជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យ។ ហើយអូ! នាងក៏ជាអ្នកដំណើរម្នាក់ដែរ។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  លោក Steve Weiss
  Steve Weiss គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ MuteSix ។ និងជាសហគ្រិននិងទីផ្សារអ៊ីនធឺណេតអស់មួយជីវិត។ ចាប់តាំងពីចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មរាប់ពាន់លានដុល្លារដំបូងរបស់គាត់នៅពេលគាត់នៅក្មេង Steve បានស្វែងរកឱកាសអាជីវកម្មល្អបំផុតតាមអ៊ិនធរណេតដោយបច្ចុប្បន្នកំពុងផ្តោតលើវេទិកាផ្សាយពាណិជ្ជកម្មហ្វេសប៊ុក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស្មីត Willas
  ស្មីត Willas គឺជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យអ្នកសរសេរប្លុកនិងអ្នកសារព័ត៌មានឌីជីថល។ គាត់មានសញ្ញាប័ត្រគ្រប់គ្រងក្នុងការគ្រប់គ្រងសង្វាក់ផ្គត់ផ្គង់និងប្រតិបត្តិការប្រតិបត្តិការនិងទីផ្សារហើយគាត់មានផ្ទៃខាងក្រោយទូលំទូលាយនៅក្នុងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  សារ៉ាវីលៀម
  សារ៉ាវីលៀមគឺជាសហគ្រិនដែលមានមូលដ្ឋាននៅទីក្រុងប៊ែរឡាំងដែលជាអ្នកជំនាញខាងផ្នែកទំនាក់ទំនងតាមអ៊ិនធរណេត។ ពិនិត្យមើលការចាប់ផ្តើមឌីជីថលដែលនាងចូលចិត្ត - ទស្សនាវដ្តីវីងមែន - ទស្សនាវដ្តីរបៀបរស់នៅតាមអ៊ិនធរណេតសម្រាប់បុរស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ូហ្ស៊ី វីលសុន
  Suzies ហៅខ្លួនឯងថាជា WordPressaholic ដែលចូលចិត្តសរសេរសម្រាប់អ្នកប្រើប្រាស់ WordPress ។ មុនពេលផ្លាស់ប្តូរទៅជាអ្នកនិពន្ធមាតិកា នាងគឺជាអ្នកស្រាវជ្រាវមាតិកាដែលមានចំណេះដឹង SEO ។ ឥឡូវនេះ Suzie គឺជាម៉ាស៊ីនសរសេរមាតិកាអំពីកម្មវិធីជំនួយ WordPress និងការបង្រៀនដែលនៅតែជឿថានាងនឹងក្លាយជាអវកាសយានិកនៅថ្ងៃណាមួយ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សូហ្វៀវីលតុន
  Sofia Wilton គឺជាអ្នកសារព័ត៌មានអាជីពដោយអាជីពប៉ុន្តែសរសេររឿងខ្លីក្នុងពេលទំនេរ។ រឿងរ៉ាវរបស់នាងត្រូវបានចុះផ្សាយនៅក្នុងកាសែតក្នុងស្រុកហើយត្រូវបានគេទទួលស្គាល់យ៉ាងល្អសម្រាប់រឿងដែលទាក់ទាញចិត្តនាង។ នាងក៏សរសេរប្លក់សម្រាប់ បឹង B2B ទាក់ទងនឹងកិច្ចការបច្ចុប្បន្ន។ ក្នុងនាមជាអ្នកនិពន្ធដែលងប់ងល់នាងលះបង់ពេលវេលាទំនេរទាំងអស់ក្នុងការសរសេរ។ នាងរស់នៅញូវយ៉កប៉ុន្តែនាងធ្វើដំណើរភាគច្រើនដោយសារតែអាជីពរបស់នាង។ នេះផ្តល់ឱ្យនាងនូវឱកាសដើម្បីស្វែងរកកន្លែងថ្មីនិងរួមបញ្ចូលបទពិសោធន៍របស់នាងនៅក្នុងរឿងរ៉ាវរបស់នាងដែលផ្តល់នូវអារម្មណ៍ជាក់ស្តែង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey អស្ចារ្យ
  Stacey Wonder គឺជាអ្នកទីផ្សារមាតិកាដែលមានបទពិសោធនិងជាអ្នកនិពន្ធឯករាជ្យ។ Stacey បានបង្កើតការសរសេរប្លក់ដែលមានរយៈពេលរាប់ពាន់ឆ្នាំលើប្រធានបទទាក់ទងនឹងការអប់រំការអភិវឌ្ឍន៍ខ្លួនឯងអាជីពនិងទីផ្សារ។ Stacey តែងតែព្យាយាមអភិវឌ្ឍជំនាញវិជ្ជាជីវៈរបស់នាងហើយចែករំលែកការអនុវត្តល្អ ៗ ជាមួយអ្នកដទៃ។ នៅពេលដែលមិនរវល់ជាមួយគម្រោងរបស់នាង Stacey សរសេររឿងរាវរកខ្លី។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  សាមមីចូវ
  សាមីគឺជាអ្នកទីផ្សារឌីជីថលនិងជាអ្នកចូលចិត្តការថតរូបនិងវីដេអូ។ នាងតែងតែព្យាយាមស្វែងរកអ្វីដែលថ្មីនៅក្នុងខ្លឹមសាររបស់នាងហើយចូលចិត្តចែករំលែកគន្លឹះនិងល្បិចទាក់ទងនឹងទីផ្សារ។ ធ្វើការឱ្យ FlexClip, នាងងប់ងល់នឹងអ្វីគ្រប់យ៉ាងដែលទាក់ទងនឹងផលិតកម្មវីដេអូ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ស៊ានហ្សីនមីល
  ស៊ានសិប្បកម្មយុទ្ធសាស្ត្រកំណត់ទីតាំងការផ្ញើសារនិងយុទ្ធសាស្ត្រឆ្ពោះទៅរកទីផ្សារទូទៅសម្រាប់អ៊ិនធឺរវើរនៃគំរូវិភាគព្យាករណ៍ជំនាន់ក្រោយ។ ម្តងពេញចិត្ត សន្និដ្ឋាន អតិថិជនខ្លួនគាត់ផ្ទាល់បានចូលរួមជាមួយ Infer មកពី Nitro ដែលជាក្រុមហ៊ុនគ្រប់គ្រងកម្មវិធីកុំព្យូទ័រដែលមានមូលដ្ឋាននៅសាន់ហ្វ្រាន់ស៊ីស្កូជាកន្លែងដែលគាត់បានបង្កើតនិងដឹកនាំក្រុមទីផ្សារពិភពលោកដែលឈ្នះពានរង្វាន់។ ស៊ានទទួលបានសញ្ញាបត្រកម្រិតខ្ពស់ពីសាលាធុរកិច្ច Suffolk Sawyer និងភាគortសានរៀងៗខ្លួនក្នុងការគ្រប់គ្រងយុទ្ធសាស្ត្រនិងការគ្រប់គ្រងគម្រោង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  តាulbee Jackson
  Taulbee Jackson គឺជាប្រធាន / នាយកប្រតិបត្តិនៃសេវាកម្មមាតិកាឌីជីថលដ៏គួរឱ្យស្អប់ខ្ពើម។ Raidious គឺជាក្រុមហ៊ុនទីផ្សារឌីជីថលដែលបង្កើតឡើងដើម្បីបង្កើតគ្រប់គ្រងត្រួតពិនិត្យនិងវាស់ស្ទង់មាតិកានិងប្រអប់អ៊ីនធ័រណេតតាមពេលវេលាជាក់ស្តែងដោយប្រើក្រុមអ្នកយុទ្ធសាស្រ្តអ្នកនិពន្ធអ្នកកែសម្រួលអ្នកផលិតនិងអ្នកយកព័ត៌មានដែលធ្វើប្រតិបត្តិការដូចជាក្រុមការងារសារព័ត៌មានស៊ីអិនអិនសម្រាប់ម៉ាក។ ស្វែងយល់បន្ថែមនៅ raidious.com ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tony Barbagallo
  តូនីគឺជាស៊ីអូអូរបស់ ក្លូត្រិចដែលជាមូលដ្ឋានទិន្នន័យ SQL ឈានមុខគេដែលបានបង្កើតឡើងសម្រាប់ក្លោដនិងមូលដ្ឋានទិន្នន័យទីមួយដែលត្រូវបានបង្កើតឡើងជាពិសេសដើម្បីឆ្លើយតបនឹងការធ្វើមាត្រដ្ឋានប្រាក់ចំណូលការសម្តែងនិងតំរូវការដែលអាចរកបាននៃគេហទំព័រពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចនាពេលបច្ចុប្បន្ននេះ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tim Beveridge
  ធីមជាទីប្រឹក្សាយុទ្ធសាស្ត្រឈានមុខគេដែលមានបទពិសោធជាង ២០ ឆ្នាំធ្វើការនៅចំនុចប្រសព្វនៃទីផ្សារនិងបច្ចេកវិទ្យា។ ចំណង់ចំណូលចិត្តអំពីការបើកបរបទពិសោធន៍របស់អតិថិជនកាន់តែប្រសើរនិងលទ្ធផលអាជីវកម្មកាន់តែរឹងមាំលោក Tim បានចូលរួមជាមួយក្រុមហ៊ុន Silverbullet ក្នុងនាមជាក្រុមហ៊ុន GM នៃការប្រឹក្សាយោបល់យុទ្ធសាស្ត្រនៅខែធ្នូឆ្នាំ ២០១៩ ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tim Beyer
  Tim Beyer គឺជា COO សកលនៃបច្ចេកវិទ្យាពង្រីក សាណាពាណិជ្ជកម្មហើយបច្ចុប្បន្នមានមូលដ្ឋាននៅ NYC ជាប្រធាន និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃតំបន់អាមេរិក។ Tim ទទួលបានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកគ្រប់គ្រងពាណិជ្ជកម្មអន្តរជាតិ និងថ្នាក់អនុបណ្ឌិតពីរផ្នែកផ្នែកហិរញ្ញវត្ថុ (MSc) និងច្បាប់ហិរញ្ញវត្ថុ (LLM)។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ថូម៉ាស Brodbeck
  លោក Tom Brodbeck គឺជាអ្នកជំនាញឌីជីថលឌីជីថលជាន់ខ្ពស់និងក្រុមឌីជីថលដឹកនាំនៅ Hirons ដែលជាភ្នាក់ងារទីផ្សារសេវាកម្មពេញលេញនៅ Indianapolis ។ បទពិសោធន៍របស់គាត់ត្រូវបានគេផ្តោតសំខាន់លើ SEO ទីផ្សារឌីជីថលទីផ្សារគេហទំព័រនិងផលិតកម្មអូឌីយ៉ូ / វីដេអូ។ គាត់ក៏ត្រូវបានគេបង្ហាញនៅលើប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមថ្ងៃនេះនិងទិនានុប្បវត្តិសឺវីស។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  តូនីប្រោន
  Tony មានបទពិសោធន៍ 25 ឆ្នាំនៅក្នុងទិន្នន័យ និងការវិភាគ ដោយផ្តោតលើការសម្រេចបាននូវលទ្ធផលអាជីវកម្មកាន់តែប្រសើរ។ គាត់បានកាន់តួនាទីជាន់ខ្ពស់នៅ Lloyds Banking Group និង Teradata ។ នៅឆ្នាំ 2018 គាត់បានបង្កើតការចាប់ផ្ដើមទិន្នន័យ និងការវិភាគ Prickly Cactus ដែលត្រូវបានទិញដោយដំណោះស្រាយ D4T4 ក្នុងខែកក្កដា ឆ្នាំ 2021។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ត្រយបឺក
  Troy Burk នាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិកនៃ ស្តាំលើអន្តរកម្មគឺជាអ្នកដឹកនាំគំនិតដែលត្រូវបានទទួលស្គាល់និងជាវាគ្មិនលើប្រធានបទនៃការធ្វើទីផ្សារជីវិតស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារការនាំមុខនិងការចិញ្ចឹមបីបាច់និងការផ្សព្វផ្សាយតាមអ៊ីម៉ែល។ ថូយទទួលបានបរិញ្ញាបត្រពីសាកលវិទ្យាល័យប៊លធីរដ្ឋ។ គាត់រស់នៅក្នុងរដ្ឋ Indianapolis ជាមួយប្រពន្ធនិងកូន ៣ នាក់ដែលគាត់បម្រើការនៅគណៈកម្មការទីផ្សារសមាជិកភាពនៃសភាពាណិជ្ជកម្មឥណ្ឌានិងចូលរួមពាក់ព័ន្ធនឹងកីឡាយុវជន។ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman គឺជាផ្នែកមួយនៃក្រុមទីផ្សារមាតិកានៅ ទីផ្សារឌីជីថលថាមពល. នាងមានចំណង់ខ្លាំងក្នុងការប្រាប់រឿងម៉ាកតាមរយៈមាតិកាអន្តរកម្ម និងការចូលរួម និងវេទិកាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម។ Taylor ជាអតីតនិស្សិតនៅសាកលវិទ្យាល័យ San Diego ដែលកំពុងសិក្សាផ្នែកទីផ្សារ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ធីប៊ូដខេលមេន
  Thibaud Clement គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិករបស់ Loomly ។ ចាប់តាំងពីបានបញ្ចប់ការសិក្សាទាំងនៅ Grenoble Ecole de Management ប្រទេសបារាំងនិងសាកលវិទ្យាល័យអូតាវ៉ាប្រទេសកាណាដាកាលពីឆ្នាំ ២០១១ Clement បានធ្វើការជាមួយភរិយានិងដៃគូអាជីវកម្មរបស់គាត់ឈ្មោះ Noemie ដោយចាប់ផ្តើមបើកអាជីវកម្មដែលទទួលបានជោគជ័យចំនួនបួន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut De Lataillade, GetApp GVPមានបទពិសោធន៍ជាង 25 ឆ្នាំក្នុងការគ្រប់គ្រងអាជីវកម្ម ការលក់ និងទីផ្សារក្រោមខ្សែក្រវ៉ាត់របស់គាត់។ គាត់មានកំណត់ត្រាបទបង្ហាញនៅក្នុងពពក ការចល័ត ទីផ្សារឌីជីថល CRM ទីផ្សារ ការលក់ និងយុទ្ធសាស្រ្តកំណើន។ Thibaut បានកាន់តំណែងជាអ្នកគ្រប់គ្រង និងប្រតិបត្តិនៅក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាធំៗដូចជា Cegedim និង SAP ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Ted Dhanik
  Ted Dhanik គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៃការចូលរួម: BDR, Inc. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan គឺជាអ្នកនាំមុខក្នុងការអនុវត្តការរីកចម្រើនផលិតផលនៅដបប៊្លុកដោយផ្តោតលើការជួយម៉ាកបង្កើនសកម្មភាពតម្លៃនៅក្នុងបទពិសោធន៍អតិថិជនរបស់ពួកគេតាមរយៈការបង្កើនប្រសិទ្ធិភាពនៃការទិញការបំលែងការចូលរួមនិងការវាស់ស្ទង់ការរក្សាទុក។ មុនដល់ប៊េតរ៉ុករ៉តលោកទីមធ្វើការនៅក្រុមហ៊ុន IBM ជាអ្នកពិគ្រោះយោបល់ការគ្រប់គ្រងដំណើរការអាជីវកម្មនិងបានបញ្ចប់ការសិក្សាពីសាកលវិទ្យាល័យអូក្លាហូម៉ាដោយមានសញ្ញាបត្រវិស្វកម្មសំណង់ស៊ីវិល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tim Flint
  Tim Flint គឺជាប្រធាននៃ វិភាគហ្វ្រីដិនដែលជាភ្នាក់ងារឌីជីថលផ្តោតលើប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលបង់លុយតាមអ៊ិនធរណេតការវិភាគគេហទំព័រនិងការបង្កើនអត្រាបំលែងសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនទាំងធំនិងតូច។ គាត់ក៏ជាស្ថាបនិកនៃ ក្រុមហ៊ុន Smartups Indyដែលជាក្រុមប្រជុំប្រចាំខែដែលបង្រៀនស្ថាបនិកពេលចាប់ផ្ដើមនិងអ្នកទីផ្សារដែលធ្វើការឱ្យអ្នកទើបចាប់ផ្ដើមពីរបៀបធ្វើឱ្យអាជីវកម្មរបស់ពួកគេរីកចម្រើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster គឺជា CTO និងជាសហស្ថាបនិកនៅ Evolv AI ជាកន្លែងដែលគាត់ដឹកនាំការអភិវឌ្ឍន៍ ការស្រាវជ្រាវ បទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់ និងប្រតិបត្តិការបច្ចេកទេស។ គាត់នាំមកនូវបទពិសោធន៍ 20 ឆ្នាំដោយបានធ្វើការឱ្យ Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group និង Intel ។ Tyler ប្រើប្រាស់ថាមពលនៃការរៀនម៉ាស៊ីនដើម្បីផ្លាស់ប្តូរវិធីដែលម៉ាកពិសោធន៍លើបណ្តាញឌីជីថល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ទ្រីស៊ីយ៉ាជែលមែន
  Tricia Gellman គឺជាស៊ីអូអិមអេស រសាត់, វេទិកាបង្កើនប្រាក់ចំណូល។ ស៊ី។ ស៊ី។ អេស ៣ អ៊ី (អតីតឆឺរីនិងសឺឡេងសឺរកាណាដា) ធីរីយ៉ាគឺជាអ្នកនិពន្ធ ស៊ីអូអឹម ៣.០ ព្រឹត្តិប័ត្រព័ត៌មានប្រចាំខែនិងជាម្ចាស់ផ្ទះ ផតខាស់ការសន្ទនាស៊ីអឹមភី. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Thor Schrock
  ក្រោមការដឹកនាំរបស់ Thor ក្រុមហ៊ុនកុំព្យូទ័រ Schrock Innovations ត្រូវបានបោះឆ្នោតឱ្យក្រុមហ៊ុនជួសជុលកុំព្យូទ័រឯករាជ្យទី ១ របស់លីនខុនជារៀងរាល់ឆ្នាំចាប់តាំងពីឆ្នាំ ២០០១ នៅក្នុងទីផ្សារមួយដែលមានដៃគូប្រកួតប្រជែងខ្លាំងក្លា។ លោក Thor បានបង្កើតគំនិតច្នៃប្រឌិតថ្មីរបស់ Schrock ពីការក្ស័យធនក្នុងឆ្នាំ ២០០៤ ទៅជាផ្ទះអំណាចសេវាកម្ម ១,៥ លានដុល្លារក្នុងមួយឆ្នាំក្នុងឆ្នាំ ២០០៩ ដែលមានទីតាំងនៅ Omaha និង Lincoln, NE ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tielabs គាំទ្រ
  
 
 
 
 
 
	    
  
  លោក Tim Hickle
  ដោយមានសាវតាចម្រុះរាប់ចាប់ពីសេដ្ឋកិច្ចរហូតដល់កំប្លែងលោក Tim Hickle បានរកឃើញផ្ទះដ៏ល្អប្រសើរមួយនៅក្នុងទីផ្សាឌីជីថល។ សព្វថ្ងៃនេះធីមគឺជាអ្នកយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារឌីជីថលសម្រាប់ម៉ាយឌីហ្សាញ។ គោលបំណងចម្បងរបស់គាត់គឺជួយក្រុមហ៊ុនដែលមានយីហោដែលកំពុងរីកចម្រើនបង្កើតបញ្ជីនៃការផ្តល់សេវាកម្មឌីជីថលជុំវិញជំនាញរបស់គាត់រួមទាំងការធ្វើទីផ្សារមកពីបរទេសការចិញ្ចឹមបីបាច់អ៊ីម៉ែលនិងពាណិជ្ជកម្មសង្គម។ ប្រសិនបើអ្នកចង់ភ្ជាប់ទំនាក់ទំនងសូមផ្ញើអ៊ីមែលទៅ Tim តាមរយៈ TimHickle@gmail.com ឬភ្ជាប់តាម Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  តូដចនសុន
  Todd Johnson គឺជានាយកគណនេយ្យរបស់ Emerald Colour ដែលមានបទពិសោធជាងមួយទសវត្សរ៍ក្នុងឧស្សាហកម្មច្នៃប្រឌិតរចនានិងបោះពុម្ព។ គាត់បានទាក់ទាញយីហោជាតិនិងអន្ដរជាតិឱ្យមកកាន់បញ្ជីឈ្មោះ Emerald ពណ៌បន្តដឹកនាំកំណើនភ្នាក់ងារ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  តារ៉ាខេលី
  អ្នកច្នៃប្រឌិតស៊េរីសៀរៀលអ្នកនិពន្ធនិងស្ថាបនិកប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ សូហ្វវែរលីត, ថេរ៉ាពេញចិត្តនឹងសក្តានុពលបច្ចេកវិទ្យាដើម្បីផ្លាស់ប្តូរជីវិតឱ្យកាន់តែប្រសើរឡើង។ លោកស្រីបានបន្តផ្សព្វផ្សាយជំនឿនេះទៅក្នុងការអភិវឌ្ឍបច្ចេកវិទ្យាដែលជួយបង្កើនប្រតិបត្តិការជួយផ្តល់សេវាកាន់តែប្រសើរនិងបង្កើនបទពិសោធន៍អតិថិជន។ ប្រការនេះបាននាំឱ្យមានការបង្កើតក្រុមហ៊ុនបទពិសោធន៍អតិថិជនចំនួន ៣ និងប្រែក្លាយគំនិតច្នៃប្រឌិតថ្មីទៅជាបច្ចេកវិទ្យាដែលមានកម្មសិទ្ធិនិងមានកម្មសិទ្ធិដែលទទួលបានស្ទ្រីមទិន្នន័យដើម្បីបង្កើតសារផ្ទាល់ខ្លួននិងស្វ័យប្រវត្តិកម្ម។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ទឹមកូរ៉ូសេ
  លោក Tim Krozek គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ក្រុមហ៊ុន ជំរុញប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយដែលជាទីផ្សារច្នៃប្រឌិតការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលឈានមុខគេ។ មុនពេល Boost Media Krozek ទទួលខុសត្រូវចំពោះប្រាក់ចំណូលសកលរបស់ Efficient Frontier និងកិច្ចខិតខំប្រឹងប្រែងទិញយកអតិថិជន។ គាត់បានជួយបង្កើនក្រុមដើម 15 នាក់ដល់បុគ្គលិក 220 នាក់ និងប្រាក់ចំណូលជាង 40 លានដុល្លារ។ Efficient Frontier នឹងត្រូវបានទិញដោយ Adobe (NASDAQ: ADBE) ។ គាត់ក៏បានដំណើរការផ្នែកលក់ និងការអភិវឌ្ឍន៍អាជីវកម្មជាសកលរបស់ Support.com ការគ្រប់គ្រងកម្មវិធី និងសេវាកម្មអតិថិជន។ ក្រោយមកគាត់បានគ្រប់គ្រងការខិតខំប្រឹងប្រែងបង្កើតប្រាក់ចំណូលរបស់ Flite.com សម្រាប់ម៉ាកយីហោ ភ្នាក់ងារ និងអាជីវកម្មបោះពុម្ពផ្សាយរបស់ខ្លួន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tom Kuhr
  លោក Tom Kuhr គឺជានាយកប្រតិបត្តិទីផ្សារជាយុទ្ធសាស្រ្តដែលមានប្រវត្តិទូលំទូលាយនៅក្នុងទីផ្សារឌីជីថលប្រតិបត្តិការប្រាក់ចំណូលនិងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម។ គាត់គឺជាជើងចាស់នៃការចាប់ផ្តើមជោគជ័យជាច្រើនហើយបានជួយបង្កើនដើមទុនបង្កើតក្រុមលំដាប់ពិភពលោកនិងបង្កើតកម្មវិធីទីផ្សារនិងការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មដែលអាចពង្រីកបាន។ ក្នុងនាមជាស៊ីអូអេសសម្រាប់ ខ្លាឃ្មុំបៃតងគាត់ធ្វើការយ៉ាងជិតស្និទ្ធជាមួយកីឡាប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយម៉ាកអតិថិជននិងសិទ្ធិអាជីវកម្មដើម្បីធ្វើស្វ័យប្រវត្តិកម្មនិងពង្រីកកម្មវិធីទីផ្សារតស៊ូមតិដ៏មានឥទ្ធិពល។ តំណាងឱ្យសំឡេងរបស់អតិថិជនផលិតផលដែលទទួលបានរង្វាន់ពីថមនិងបទពិសោធន៍អតិថិជនពិសេសបាននាំឱ្យមានការចាកចេញដោយជោគជ័យជាច្រើនតាមរយៈអាយភីអូនិងការទិញយក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tim Lemke
  Tim Lemke ដឹកនាំបទពិសោធន៍បច្ចេកវិទ្យាបទពិសោធន៍នៅ Barefoot ដែលរួមមានក្រុមស្ថាបត្យករដំណោះស្រាយ អ្នកបច្ចេកទេសទីផ្សារ អ្នកបង្កើតកម្មវិធី និងអ្នកវិភាគអាជីវកម្ម។ គាត់ និងក្រុមរបស់គាត់មានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការបំប្លែងគំនិតច្នៃប្រឌិតទៅជាបទពិសោធន៍ឌីជីថលឆ្លងឆានែល។ នេះរួមបញ្ចូលទាំងការរចនាដំណោះស្រាយបច្ចេកវិទ្យា ការអនុវត្តវេទិកា ការអភិវឌ្ឍន៍កូដផ្ទាល់ខ្លួន ស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារ ការបង្កើតមាតិកា ការកំណត់ផ្ទាល់ខ្លួន និងការដាក់ឱ្យប្រើប្រាស់អ៊ីមែល។ គាត់ខិតទៅជិតការងារពីទស្សនៈបទពិសោធន៍ដំបូង មានន័យថាគាត់ផ្តោតលើអ្នកប្រើប្រាស់ និងបង្កើតដំណោះស្រាយបច្ចេកវិទ្យា ដើម្បីបង្កើតបទពិសោធន៍ដ៏ល្អសម្រាប់អ្នកប្រើប្រាស់នោះ ជាជាងអនុញ្ញាតឱ្យបច្ចេកវិទ្យាកំណត់ដំណោះស្រាយ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Terri Mock
  លោក Terri Mock គឺជាប្រធាននាយកក្រុមហ៊ុនវឺតអ៊ីនធ័រណេតដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលនិងទីផ្សារដល់ក្រុមហ៊ុនពាណិជ្ជកម្មអេឡិចត្រូនិចជាង ១០,០០០ នៅទូទាំងពិភពលោក។ លោក Mock មានបទពិសោធន៍ជាងពីរទសវត្សជាអ្នកដឹកនាំប្រតិបត្តិដោយផ្តោតលើការជំរុញកំណើនប្រាក់ចំណូលបង្កើតយុទ្ធសាស្ត្រឆ្ពោះទៅរកទីផ្សារនិងពង្រីកប្រតិបត្តិការអាជីវកម្មសម្រាប់ក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យា។ 
 
 
 
 
 
	    
  
  លោក Tom Mucklow
  ថម Mucklow ដឹកនាំ អាស័យដ្ឋាន ក្រុមការងារក្នុងការផ្តល់ជូននូវដំណោះស្រាយយ៉ាងទូលំទូលាយនិងមានប្រសិទ្ធិភាពចំពោះការទិញទំនិញតាមអ៊ិនធរណេតនិងការខកចិត្តក្នុងការចែកចាយទំនិញនៅសហរដ្ឋអាមេរិក។ វេទិកាផ្ទៀងផ្ទាត់អាស័យដ្ឋានកាត់បន្ថយនិងធ្វើឱ្យប្រសើរឡើងនូវដំណើរការត្រួតពិនិត្យសម្រាប់អ្នកលក់រាយតាមអ៊ិនធឺរណែតនិងអតិថិជនរបស់ពួកគេដោយការបញ្ចូលព័ត៌មានអាសយដ្ឋានដោយស្វ័យប្រវត្តិបង្រួមលទ្ធផលជាមួយនឹងការចុចគ្រាប់ចុចនីមួយៗនិងផ្ទៀងផ្ទាត់។ ទិន្នន័យអាសយដ្ឋានត្រឹមត្រូវសម្រាប់ប្រទេសជាង ២៤០ ទូទាំងពិភពលោក។ ក្នុងនាមជាមេដឹកនាំនៃ Addressy លោក Tom ធ្វើការដើម្បីបង្ហាញពីការសន្សំការចំណាយបទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់និងអត្ថប្រយោជន៍គុណភាពទិន្នន័យនៃបច្ចេកវិទ្យាផ្ទៀងផ្ទាត់អាស័យដ្ឋានដែលអាចព្យាករណ៍បានដល់អាជីវកម្មនៅទូទាំងសហរដ្ឋអាមេរិក។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ធាស៊ី
  ធាស៊ីមេយវលគឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ហ្គេតប៊ីដែលត្រូវបានទទួលស្គាល់ទូទាំងពិភពលោកដែលជាវេទិកាចែករំលែកចំណេះដឹង B2B ដែលត្រូវបានរចនាឡើងដើម្បីកែលម្អបទពិសោធន៍ទិញទំនិញរបស់អ្នកប្រើប្រាស់និងផ្លាស់ប្តូរអនាគតការងារ។ ជាមួយនឹងកំណត់ត្រាជោគជ័យនៃបច្ចេកវិទ្យានិងនវានុវត្តន៍អស់រយៈពេលជាង ១០ ឆ្នាំមកហើយនាងត្រូវបានគេស្គាល់ថាជាអ្នកដឹកនាំនិងជំនាញទំនាក់ទំនងដ៏រឹងមាំជាមួយនឹងសមត្ថភាពពីកំណើតក្នុងការបង្កើតនិងពង្រីកការចាប់ផ្តើមបច្ចេកវិទ្យា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  តូរីអាថិនតុន
  Tori Atkinson គឺជាអ្នកបង្កើតមាតិកាសម្រាប់ ជំនួយលក់រាយស៊ីណូសូជួយហាងឯករាជ្យនិងងាយស្រួលផ្តល់អំណាចដល់អាជីវកម្មរបស់ពួកគេដើម្បីទទួលបានប្រាក់ចំណេញកាន់តែច្រើន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Tony Patrick
  លោក Tony Patrick គឺជាអ្នកដឹកនាំរឿង SEO
 និងការវិភាគសម្រាប់មាតិការបស់ Intero Digital & PR Division ដែលពីមុនជា Influence & Co. Intero Digital គឺជាភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថលដែលផ្តល់សេវាកម្មពេញលេញ ដែលផ្នែកមាតិកា និង PR ជួយអាជីវកម្មកែលម្អជំនាន់នាំមុខរបស់ពួកគេ SEO លទ្ធភាពនៃការលក់ និងភាពជាអ្នកដឹកនាំគំនិត — ទាំងអស់ដំណើរការដោយទីផ្សារមាតិកា និង PR ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ធីមភីយ៉ាហ្សា
  Tim Piazza គឺជាដៃគូជាមួយ Social LIfe Marketing និងជាស្ថាបនិកនៃ ProSocialTools.com ដែលជាធនធានអាជីវកម្មខ្នាតតូចសម្រាប់ទៅដល់អតិថិជនក្នុងស្រុកជាមួយនឹងប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គម និងទីផ្សារទូរស័ព្ទ។ នៅពេលដែលគាត់មិនបង្កើតដំណោះស្រាយប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតដែលបង្កើនល្បឿនដំណើរការអាជីវកម្ម Tim ចូលចិត្តលេង mandolin និងសិប្បកម្មគ្រឿងសង្ហារឹម។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ថៃសុនរហ័ស
  ថៃសុនរហ័សគឺជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃក្រុមហ៊ុន Instapage ដែលជាអ្នកដឹកនាំក្នុងការបង្កើនប្រសិទ្ធភាពក្រោយចុច។ លោកបានបង្កើត Instapage ក្នុងឆ្នាំ ២០១២ បន្ទាប់ពីបានឃើញពីរបៀបដែលទីផ្សារនិងលទ្ធផលនៃកំណើនទីផ្សារខាតបង់ក្នុងយុទ្ធនាការផ្សព្វផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលមិនដំណើរការ។ ចាប់តាំងពីពេលនោះមកចក្ខុវិស័យរបស់គាត់គឺបង្កើតឈុតផលិតផលបង្កើនប្រសិទ្ធិភាពក្រោយចុចដែលទទួលបានផលចំណេញច្រើនបំផុតតាមរយៈការធ្វើបដិរូបកម្មផ្សាយពាណិជ្ជកម្ម។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith ។
  Travis បានកើតនិងធំធាត់នៅក្នុងដីឆ្ងាយមួយដែលមានឈ្មោះថា Nebraska ហើយបន្ទាប់ពីបានចូលរៀននៅមហាវិទ្យាល័យ Missouri គាត់បានបញ្ចប់អនុបណ្ឌិតនិងអនុបណ្ឌិតផ្នែកចិត្តវិទ្យាសង្គមនៅសាកលវិទ្យាល័យ Ball State ។ Travis ធ្លាប់មានរឿងជាច្រើនរួមមានអ្នកថតរូបគ្រូបង្ហាត់ឌីជេវាយកូនគោលអ្នកលក់សំបុត្រធានារ៉ាប់រងអ្នកលក់បារីអ្នកទេសចរអ្នករុករកអ្នកនិពន្ធវិចិត្រករសាំងវិចអ្នកគ្រប់គ្រងការិយាល័យអ្នកស្រាវជ្រាវប្រធានផ្នែកស្រាវជ្រាវអ្នកខ្វះធនធានមនុស្សនិងអ្នកគ្រប់គ្រងគម្រោងដែលអ្វីៗទាំងអស់បានរៀបចំគាត់ សម្រាប់តួនាទីរបស់អ្នកវិភាគបទពិសោធន៍អ្នកប្រើ។ នៅក្រុមហ៊ុន Tuitive គាត់ទទួលបន្ទុកស្រាវជ្រាវអ្នកប្រើប្រាស់ការធ្វើត្រាប់តាមអ្នកប្រើប្រាស់គំរូអ្នកប្រើការប្រមូលផ្តុំតម្រូវការនិងការរក្សាមនុស្សឱ្យមានរាងជាមនុស្ស។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, PhD, គឺជាសហស្ថាបនិក និងជាប្រធានផ្នែកយុទ្ធសាស្រ្តនៅ VlogBoxប្រធានក្រុមផ្នែកទីផ្សារនៅ Noosphere និងទីប្រឹក្សាជាន់ខ្ពស់នៅក្រុមហ៊ុនឈានមុខគេផ្នែកទីផ្សារ និងបច្ចេកវិទ្យាខ្ពស់មួយចំនួន។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ថមស៊ីនៀ
  ថមគឺជាអ្នកជំនាញផ្នែកទីផ្សារតាមអ៊ិនធរណេតដែលមានបទពិសោធច្រើនជាង ៥ ឆ្នាំនៅក្នុងឧស្សាហកម្មឌីជីថលនេះ។ គាត់ក៏កំពុងសហការជាមួយម៉ាកល្បីមួយចំនួនដើម្បីបង្កើតចរាចរណ៍បង្កើតកន្លែងលក់ដាច់និងបង្កើនការលក់តាមអ៊ិនធរណេត។ គាត់បានសរសេរអត្ថបទជាច្រើនទាក់ទងនឹងការធ្វើទីផ្សារប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមការធ្វើស្លាកយីហោការសរសេរប្លុកការមើលឃើញការស្វែងរក។ ល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  តាយ៉ានស៊ីង
  តានីគឺជាអ្នកទីផ្សារមាតិកាល្បីឈ្មោះដែលមានបទពិសោធច្រើនជាងប្រាំឆ្នាំនៅក្នុងបច្ចេកវិទ្យាដែលកំពុងរីកចម្រើនដូចជា blockchain, Flutter, Internet of Things ក្នុងវិស័យអភិវឌ្ឍកម្មវិធីទូរស័ព្ទ។ នៅក្នុងឆ្នាំទាំងអស់នេះនាងបានតាមដានយ៉ាងជិតស្និទ្ធនូវឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិទ្យាហើយឥឡូវនេះនាងបានសរសេរអំពីព្រឹត្តិការណ៍ដែលកើតឡើងចុងក្រោយបំផុតនៅក្នុងពិភពនៃកម្មវិធី។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ថូម៉ាស Stern
  ថូម៉ាស Stern គឺជាអនុប្រធានជាន់ខ្ពស់នៃសេវាកម្មអតិថិជននៅ ZOG ឌីជីថលគាត់បានឈ្នះរង្វាន់ជាច្រើនសម្រាប់យុទ្ធនាការឌីជីថលយុទ្ធសាស្រ្តពីក្រុមហ៊ុនហ្គេតណេតខូអិលធីជាសមាជិកក្រុមប្រឹក្សាភិបាលនៃអង្គការម៉ាឃិធីម៉ាឃិនម៉ាស្ទ័រម៉ាជីធីអេសអរនិងមានវិញ្ញាបនប័ត្រហ្គូហ្គលជាច្រើន។ Stern មានបរិញ្ញាបត្រផ្នែកទំនាក់ទំនងយុទ្ធសាស្រ្តពីសាកលវិទ្យាល័យកែនសាសហើយមានវិញ្ញាបនប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកទីផ្សារអ៊ីនធឺណេតពីសាកលវិទ្យាល័យសាន់ហ្វ្រាន់ស៊ីស្កូ។ នៅក្នុងពេលទំនេររបស់គាត់ Stern ចូលចិត្តជិះកង់ជិះកង់និងធ្វើដំណើរ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  តាវ ទេពហ្វឺរ
  ក្នុងនាមជាប្រធានផ្នែកពាណិជ្ជកម្មរបស់ Jabmo លោក Tav Tepfer ដឹកនាំផ្នែកលក់ ភាពជោគជ័យរបស់អតិថិជន និងប្រតិបត្តិការសេវាកម្មគ្រប់គ្រងទូទាំងពិភពលោករបស់ក្រុមហ៊ុន។ នាងគឺជានាយកប្រតិបត្តិ SaaS អន្តរជាតិដែលមានបទពិសោធន៍ជាង 15 ឆ្នាំនៅក្នុងកម្មវិធីសហគ្រាសរួមមាន Docurated, Zilliant, IBM និង Oracle ។ Tav ជាអ្នករត់ប្រណាំងដ៏ចូលចិត្ត រីករាយនឹងការសម្តែងរបាំបែបប្រទេស ហើយបានជប់លៀងក្នុងប្រធានបទម្តងម្កាលសម្រាប់មិត្តភ័ក្តិរបស់នាងនៅ Austin រដ្ឋ Texas។ Tav គឺជានិស្សិតបញ្ចប់ការសិក្សានៅសាកលវិទ្យាល័យ Texas Woman's University ជាមួយនឹងបរិញ្ញាបត្រវិទ្យាសាស្ត្រផ្នែកគណិតវិទ្យា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ថម Treanor
  លោក Tom Treanor គឺជាប្រធានផ្នែកទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុន Treasure Data ដែលជាកន្លែងដែលគាត់ជំរុញការយល់ដឹងសម្រាប់ដំណោះស្រាយរបស់ក្រុមហ៊ុន CDP (វេទិកាទិន្នន័យអតិថិជន) របស់ក្រុមហ៊ុន។ ថមទទួលបានអនុបណ្ឌិតពីសាលាពាណិជ្ជកម្មវ៉ារតុនក៏ដូចជាអនុបណ្ឌិតផ្នែកសិល្បៈអន្តរជាតិពីសាកលវិទ្យាល័យផេនស៊ីលវេនៀ។ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ទឹកជ្រោះថម
  ទឹកជ្រោះថមគឺជានាយកនៃដំណោះស្រាយសុទិដ្ឋិនិយមសម្រាប់អ៊ីអេឌីអេអេអេនិងអេភីអេនៅឯវេបធរ។ លោកទទួលខុសត្រូវក្នុងការផ្តល់យុទ្ធសាស្ត្របង្កើនប្រសិទ្ធភាព ៣៦០ ដឺក្រេសម្រាប់អតិថិជនដើម្បីបង្កើនការបំលែងវេបសាយនិងទីផ្សារអ៊ីនធឺណេត ROI ។ ក្នុងនាមជាអ្នកជំនាញផ្នែកឆានែលនិងការធ្វើបដិរូបកម្មលោកថមមានចំណង់ចំណូលចិត្តក្នុងការស្វែងយល់ពីរបៀបដែលអ្នកប្រើប្រាស់ធ្វើនិងប្រតិកម្មចំពោះខ្លឹមសារផ្សេងៗគ្នានៅពេលប្រើអ៊ីនធឺណិត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ទុយនីអូហ្សាហ្វ័រ
  Tunio Zafer គឺជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ pCloud AG - ក្រុមហ៊ុនដែលបង្កើត និងផ្តល់វេទិកាផ្ទុកទិន្នន័យ pCloud ។ គាត់មានបទពិសោធន៍គ្រប់គ្រង និងទីផ្សារជាង 18 ឆ្នាំក្នុងវិស័យបច្ចេកវិទ្យា ហើយបានចូលរួមក្នុងគម្រោងអាជីវកម្មជោគជ័យមួយចំនួនដូចជា MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC និងផ្សេងៗទៀត។ ក្នុងនាមជាអ្នកដឹកនាំ និងជាអ្នកគ្រប់គ្រងក្រុមហ៊ុនផ្ទុកទិន្នន័យលើពពក Tunio លើកកម្ពស់ការច្នៃប្រឌិតលើផ្នែកដូចជាសុវត្ថិភាព និងប្រសិទ្ធភាពចំណាយដល់អ្នកប្រើប្រាស់ចុងក្រោយ។ Tunio លើកទឹកចិត្តឱ្យមានការគិតទៅមុខពេញមួយក្រុមរបស់គាត់ ដោយធ្វើការដើម្បីធ្វើឱ្យមានផលប៉ះពាល់យ៉ាងសំខាន់លើទីផ្សារ IT ដែលកំពុងរីកចម្រើនយ៉ាងឆាប់រហ័ស សម្រាប់បុគ្គល និងអាជីវកម្មដូចគ្នា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ធារីហ្សីហ្គឺ
  Terry Ziegler គឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាសហស្ថាបនិកនៃ T-Pro ដំណោះស្រាយ។ ជាមួយនឹងបទពិសោធគ្រប់គ្រងទំនិញវេចខ្ចប់អតិថិជនជាង ៣០ ឆ្នាំលើផ្នែកទីផ្សារពាណិជ្ជកម្មទីផ្សារអតិថិជនការគ្រប់គ្រងប្រភេទការលក់និងហិរញ្ញវត្ថុក្នុងតួនាទីជាអ្នកដឹកនាំនិងគ្រប់គ្រងនៅ RJR / Nabisco, អាហារ Borden, កសិករផលិតទឹកដោះគោរបស់អាមេរិចស៊ីធីងឃ្យូគ្រុបនិង អេហ្វអេសតិចណូឡូជី; ធារីរួមបញ្ចូលគ្នានូវកម្មវិធីប្រកបដោយភាពច្នៃប្រឌិតជាមួយនឹងភាពជាអ្នកដឹកនាំជាក់ស្តែង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  យូហ្គីហ្សេឌីជូរីក
  យូហ្គីគឺជានាយកប្រតិបត្តិនិងជាស្ថាបនិក ខ្លឹមសារ ទីភ្នាក់ងារទីផ្សារដែលជាកន្លែងដែលគាត់ជួយក្រុមហ៊ុន B2B SaaS ឱ្យទទួលបានចំណាត់ថ្នាក់ហ្គូហ្គោលយ៉ាងឆាប់រហ័សជាមួយនឹងយុទ្ធសាស្ត្រទីផ្សារមាតិកាដែលមានអនុភាព។ គាត់ងប់ងល់នឹងការរីកលូតលាស់សាសា, ផឹកស្រាបៀរ, ដើរជុំវិញជាមួយឆ្កែដាប់ប៊ល ២ របស់គាត់និងជិះសេះ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  អាន់ណាទីរ៉ារ៉ាប៉ូឡូ
  អាន់ណាទីគឺជាអ្នកទីផ្សារម្នាក់ដែលមានចំណូលចិត្តរៀនអ្វីថ្មីនិងទាក់ទាញនៅក្នុងវប្បធម៌ផ្សេងៗនៅពេលធ្វើដំណើរ។ នាងចូលចិត្តការអានល្អនិងកាហ្វេមួយកែវនៅពេលណាមួយនៃថ្ងៃ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វៃហាប់ណាំប៊ូរី
  Vaibhav គឺជាស្ថាបនិកនៃ SmartWriter. ខ្ញុំបានជួយបង្កើតក្រុមហ៊ុនដែលមានតម្លៃរាប់លានដុល្លារជាច្រើន ហើយខ្ញុំចូលចិត្តធ្វើការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មតាមរយៈកំណើននាំមុខផលិតផល 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Valarie Henderson
  Valerie Henderson គឺជាប្រធាន និង CRO នៅ Caylent ដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាពពកឈានមុខគេ។ នាងមានបទពិសោធន៍ជាង 14 ឆ្នាំក្នុងផ្នែកលក់ និងអ្នកដឹកនាំចំណូល។ នៅ Caylent, Valerie ដឹកនាំផ្នែកលក់ ទីផ្សារ និងមុខងារជោគជ័យរបស់អតិថិជន ជួយឱ្យស្ថាប័នធ្វើទំនើបកម្មបន្ទុកការងាររបស់ពួកគេ និងផ្តល់នូវបច្ចេកវិទ្យា cloud-based ទំនើបទាន់សម័យ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  រដ្ឋ Virginia Jacko
  រដ្ឋវឺជីនជែកជូគឺជាប្រធាននិងជានាយកប្រតិបត្តិនៃមជ្ឍមណ្ឌលផ្កាយរណបសម្រាប់មនុស្សខ្វាក់និងពិការភ្នែកដែលជារៀងរាល់ឆ្នាំផ្លាស់ប្តូរជីវិតមនុស្សជាង ៧៥.០០០ នាក់ដោយបង្ហាញពួកគេពីរបៀបដែលអាចមើលឃើញដោយគ្មានការមើលឃើញ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff គឺជាវាគ្មិនដែលសម្រេចបាន អ្នកនិពន្ធលក់ដាច់បំផុត គ្រូបង្វឹក និងជាស្ថាបនិកនៃក្រុមហ៊ុន Engage 2 Engage ដែលជាក្រុមហ៊ុនសេវាកម្មទីផ្សារឌីជីថល។ នាងមានចិត្តចង់ធ្វើឱ្យជីវិតមនុស្សប្រសើរឡើងតាមរយៈការធ្វើផែនការយុទ្ធសាស្ត្រ ការសហការជាក្រុម ស្វ័យប្រវត្តិកម្ម និងគណៈប្រតិភូ។ នាងដកការខកចិត្ត ភាពហត់នឿយ ការអស់កំលាំង និងភាពតានតឹងដែលសហគ្រិន និងអាជីវកម្មខ្នាតតូចប្រឈមមុខក្នុងការស្វែងរកធាតុទីផ្សារផ្សេងៗ ដូច្នេះការផ្តោតសំខាន់នៅតែលើការរីកលូតលាស់ និងការធ្វើមាត្រដ្ឋាន។ សៀវភៅរបស់នាង Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) និង The Four Intelligences of the Business Mind (2014) មានគោលបំណងជួយអាជីវកម្មបង្កើតសណ្តាប់ធ្នាប់ពីភាពវឹកវរ។ នាងក៏ត្រូវបានបង្ហាញនៅក្នុងការបោះពុម្ពផ្សាយជាច្រើនដូចជា Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វិបុលបញ្ញា
  Vaibhav Pandya ជានាយកប្រតិបត្តិ (ប្រធាននាយកប្រតិបត្តិប្រតិបត្តិការ) និងជានិពន្ធនាយកជាន់ខ្ពស់នៅ IndyLogix - ទីភ្នាក់ងារទីផ្សារឌីជីថល ជាកន្លែងដែលគាត់បានចំណាយពេល 9+ ឆ្នាំដើម្បីពង្រីកអង្គការ និងបង្កើតវាជាអ្នកដឹកនាំទីផ្សារដែលអាចទុកចិត្តបាន។ នាយកប្រតិបត្តិផ្នែកប្រតិបត្តិការនៅពេលថ្ងៃ និងជាអ្នកនិពន្ធចូលចិត្តនៅពេលយប់ គាត់ចូលចិត្តអាន សរសេរ និងនិយាយអំពីទីផ្សារឌីជីថល។ SEO
, NFT, Blockchain, AIគេហទំព័រ 3.0 និងច្រើនទៀត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  ខ្ញុំជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Belkins និង Folderly ។ មានបទពិសោធន៍ជាងប្រាំបួនឆ្នាំក្នុងការសាងសង់ និងក្រុមហ៊ុនសេវាកម្មដែលកំពុងរីកចម្រើន និងការចាប់ផ្ដើមអាជីវកម្ម SaaS នៅក្នុង SalesTech និង MarTech ។ ភាពជាសហគ្រិនគឺជាចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់ខ្ញុំ ហើយខ្ញុំតែងតែស្វែងរកការបង្កើត បង្កើត និងជាទូទៅនូវឱកាសថ្មីៗ ដើម្បីទីផ្សារផលិតផល និងគំនិតច្នៃប្រឌិត។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វីឌាន រ៉ាស៊ីក
  សហគ្រិនមានបទពិសោធន៍ក្នុងការចែកចាយផលិតផលដែលទទួលបានជោគជ័យ យុទ្ធសាស្ត្រ GTM សម្រេចបានគោលដៅ និងកសាងក្រុមដែលមានប្រសិទ្ធភាពខ្ពស់។ សមត្ថភាពស្នូលរបស់ខ្ញុំបានលេចចេញជាពន្លឺដែលអតិថិជន ផលិតផល និងយុទ្ធសាស្រ្តកំណើនប្រសព្វគ្នា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វីវីសស្រីរ៉ាម
  មុនពេលចូលរួមជាមួយ Lucidworks Vivek បានដឹកនាំការអភិវឌ្ឍផលិតផលនិងអាជីវកម្មសម្រាប់អាជីវកម្មស្វែងរកនៅក្រុមហ៊ុន Amazon Web Services ដែលគាត់បានបង្កើតក្រុមហ៊ុន Amazon Elasticsearch Service និងជួយបង្កើនអាជីវកម្មស្វែងរកពីការចាប់ផ្តើមរហូតដល់ទ្រង់ទ្រាយធំ។ ក្នុងរយៈពេលជាង ២០ ឆ្នាំផ្នែកទន់ Vivek បំរើការងារផ្នែកវិស្វកម្មការអភិវឌ្ឍអាជីវកម្មនិងតួនាទីផលិតផលនៅក្រុមហ៊ុនផ្សេងៗរួមមានក្រុមហ៊ុន Vizu (ទទួលបានដោយ Nielsen) ចំណេះដឹងសរុប (ទទួលបានដោយ Neustar) និង SBI Razorfish ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  វណ្ណេត Viswanathan
  ក្នុងនាមជាស្ថាបនិកនិងជាប្រធាន LatentView, Venkat គឺជាចក្ខុវិស័យនៅពីក្រោយ LatentView ។ គាត់បានជួយដល់អតិថិជនជាច្រើនរបស់ Fortune 500 ដោយប្រើគំរូក្នុងការផ្តល់សេវាកម្មនៅឯនាយសមុទ្រក្នុងប្រទេសឥណ្ឌាក្នុងវិស័យហិរញ្ញវត្ថុនិងទូរគមនាគមន៍អស់រយៈពេលជាងមួយទសវត្សរ៍មកហើយ។ គាត់មានបទពិសោធជាង ១៨ ឆ្នាំក្នុងការគ្រប់គ្រងពិគ្រោះយោបល់បច្ចេកវិទ្យានិងការគ្រប់គ្រងសេវាកម្មព័ត៌មានវិទ្យាសកល។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Vincent Yates
  Vincent Yates គឺជាប្រធានអ្នកវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យ និងជាដៃគូនៅ Credera ជាកន្លែងដែលគាត់គ្រប់គ្រងផ្នែកទិន្នន័យ និងវិភាគ។ គាត់ចំណាយពេលរបស់គាត់ក្នុងការបំប្លែងអង្គការ Fortune 500 តាមរយៈទិន្នន័យដោយប្រើប្រាស់បទពិសោធន៍ដ៏ស៊ីជម្រៅរបស់គាត់នៅឯក្រុមហ៊ុនទិន្នន័យកំពូលមួយចំនួននៅលើពិភពលោក។ គាត់បានចាប់ផ្តើមផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យបន្ទាប់ពីថ្នាក់បណ្ឌិត។ កម្មវិធីស្ថិតិនៅសាកលវិទ្យាល័យកាលីហ្វ័រញ៉ា, ប៊ឺកឡេ។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វ៉េនឌីខូវី
  ក្នុងរយៈពេល ២០ ឆ្នាំកន្លងមកនេះវេនឌីបានជួយក្រុមហ៊ុនបច្ចេកទេសរាប់រយនាក់បង្កើតការទុកចិត្តនិងបំពេញបំពង់លក់របស់ពួកគេដោយប្រើខ្លឹមសារបច្ចេកទេស។ ក្រុមហ៊ុនរបស់នាង TREW ទីផ្សារគឺជាទីភ្នាក់ងារទីផ្សារសេវាកម្មពេញលេញដែលជួយក្រុមហ៊ុនភ្ជាប់ទំនាក់ទំនងជាមួយអតិថិជនបង្កើតការជឿទុកចិត្តនិងជំរុញលទ្ធផលប្រកបដោយនិរន្តរភាពដោយប្រើវិធីសាស្រ្តទីផ្សារមាតិកាដែលមានភស្តុតាង។ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  លោក Wesley Faulkner
  បទពិសោធន៍របស់វេសលីហ្វារភឺននឺលាតសន្ធឹងផ្នែកជាច្រើននៃឧស្សាហកម្មបច្ចេកវិជ្ជាចាប់ពីការផលិតរហូតដល់ការអភិវឌ្ឍផលិតផល។ ចំណង់ចំណូលចិត្តរបស់គាត់ចំពោះបច្ចេកវិទ្យាត្រូវបានជំរុញតាមរយៈបទពិសោធន៍ជាង ១៣ ឆ្នាំក្នុងការគាំទ្រផ្នែកបច្ចេកទេសនិងសេវាកម្មអតិថិជនវិស្វកម្មវាលនិងការអភិវឌ្ឍការកម្សាន្តតាមប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយឌីជីថល។ ថ្មីៗនេះវេសលីបានបែកខ្ញែកគ្នាចូលក្នុងបណ្តាញទំនាក់ទំនងសង្គម។ គាត់ធ្លាប់ជាភ្ញៀវកិត្តិយសនៅលើបណ្តាញផ្សព្វផ្សាយតាមបណ្តាញអ៊ីនធឺណេតជាច្រើនដូចជា CNET និង Tech in Twenty ។ ជាផ្នែកមួយនៃអ្នកប្រឹក្សាព័ត៌មានសង្គមហើយបន្ទាប់មកក្នុងនាមជាអ្នកផ្សព្វផ្សាយព័ត៌មានសង្គមអ្នកផ្សាយដំណឹងល្អគាត់បានជួយក្នុងការអភិវឌ្ឍយុទ្ធសាស្ត្រប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយសង្គមរបស់អេអឹមឌីនិងជួយណែនាំដៃគូអាជីវកម្មថ្មីៗ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  នីកូឡាជជីនណេស
  នីកូឡាសអាន់តូនីញ៉ូហ្សេនេណេសជាអ្នកសម្របសម្រួលទីផ្សារនៅក្រុមហ៊ុនវីនឌិនសហគ្រាសដែលជាអ្នកផ្តល់សេវាកម្មគ្រប់គ្រងទ្រព្យសម្បត្តិឌីជីថលពពក។ គាត់មានប្រវត្តិចម្រុះនៅក្នុងទីផ្សារសារព័ត៌មានសារព័ត៌មានការគ្រប់គ្រងមិនរកប្រាក់ចំណេញការតស៊ូមតិសេរីភាពសារព័ត៌មាននិងការលើកកម្ពស់លទ្ធិប្រជាធិបតេយ្យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  លោក William Karr
  Bill គឺជាប្រធានអ្នកវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យនៅ OpenMartech និងគ្រប់គ្រងប្រតិបត្តិការវិទ្យាសាស្ត្រទិន្នន័យសម្រាប់អតិថិជនលក់រាយ។ គាត់មានបណ្ឌិត។ ក្នុងគណិតវិទ្យាពីសាកលវិទ្យាល័យ Illinois នៅ Urbana-Champaign និងសញ្ញាប័ត្រអនុបណ្ឌិតផ្នែកវិទ្យាសាស្ត្រគណនា និងវិស្វកម្ម។ ក្នុងអំឡុងពេលសិក្សា គាត់បានធ្វើការនៅ Data Innovation Lab របស់ Caterpillar ហើយបានបោះពុម្ពអត្ថបទ និងបង្ហាញការស្រាវជ្រាវរបស់គាត់នៅឯសិក្ខាសាលា និងសន្និសីទ។ Bill ក៏មាន B.S. ផ្នែកគណិតវិទ្យា និងជាអនីតិជនផ្នែករូបវិទ្យាពី IUPUI ជាកន្លែងដែលគាត់បានធ្វើការស្រាវជ្រាវផ្នែករូបវិទ្យាគណនា ហើយបានឈ្នះពានរង្វាន់ស្រាវជ្រាវថ្នាក់បរិញ្ញាបត្រកំពូល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  វេនឌី ម៉ី
  Wendy ដឹកនាំក្រុមផលិតផល និងយុទ្ធសាស្ត្រ ត្រួតពិនិត្យលើបន្ទាត់ផលិតផលអ្នកប្រើប្រាស់ និងអាជីវកម្ម ការលក់ទូទាំងពិភពលោក និងយុទ្ធសាស្រ្ត។ នាងមានទំនួលខុសត្រូវក្នុងការតម្រឹមតម្លៃស្នូលរបស់ Playsee ជាមួយអ្នកពាក់ព័ន្ធខាងក្នុង និងខាងក្រៅទាំងអស់ និងបង្កើតបទពិសោធន៍សង្គមដែលផ្ដោតលើសង្កាត់ដែលមិនអាចប្រៀបផ្ទឹមបានដល់អ្នកប្រើប្រាស់រាប់លាននាក់នៅលើ Playsee ។ Wendy បានទទួលសញ្ញាប័ត្រផ្នែកគ្រប់គ្រងពាណិជ្ជកម្ម និងស្ថិតិពីសាកលវិទ្យាល័យ Carnegie Mellon សហរដ្ឋអាមេរិក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  យ៉ារីអ៊ីអ៊ែល
  Yariv Erel គឺជាសហស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ JustAdដែលជាក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យាច្នៃប្រឌិតផ្តល់ជូននូវវេទិកាបង្កើតការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មពេញមួយជួរដើម្បីបង្កើតការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលសំបូរទៅដោយលទ្ធផល។ យីហោកំពុងខ្ជះខ្ជាយប្រាក់និងប្រថុយកេរ្តិ៍ឈ្មោះលើការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មឌីជីថលគ្មានប្រសិទ្ធភាព។ ការផ្សាយពាណិជ្ជកម្មដែលមានប្រសិទ្ធភាពនិងចំណាយតិចរបស់អាអេដបង្កើតបទពិសោធន៍អ្នកប្រើដែលមានអត្ថន័យ។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Yuliia Mamonova
  ជាមួយនឹង 5+ ឆ្នាំនៅក្នុងទីផ្សារឌីជីថល Yuliia កំពុងបើកបរ Lemon.ioការរីកចម្រើនជាមួយនឹងការសរសេរ និងសារច្បាស់លាស់របស់នាង។ Yuliia ជាអ្នកនិពន្ធ និងជាអ្នកស្រាវជ្រាវក្នុងចិត្ត យល់ពីរបៀបចូលរួមជាមួយអ្នកអាន និងបង្កើតរឿងដែលនឹងលេចធ្លោ។ Yuliia បានសរសេរជាង 1500+ បំណែកក្នុងរយៈពេលប៉ុន្មានឆ្នាំចុងក្រោយនេះ ដែលផ្លាស់ប្តូរពិភពលោកនៃ FinTech ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្ម និងទីផ្សារមាតិកាជាមួយនឹងជំនាញរបស់នាង។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  យ៉ូហេន រ៉ាចកូ
  Yauhen Razhko គឺជាស្ថាបនិក និងជានាយកប្រតិបត្តិនៃ Hypetrain ដែលជាវេទិកាទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពលពេញមួយវដ្ត ដែលត្រូវបានរចនាឡើងដើម្បីជួយដល់ភ្នាក់ងារគ្រប់ទំហំ ម៉ាកយីហោ ក្រុមហ៊ុនប្រព័ន្ធផ្សព្វផ្សាយ និងអ្នកឯករាជ្យប្រតិបត្តិ និងគ្រប់គ្រងយុទ្ធនាការទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពលរបស់ពួកគេ។ គាត់ជាអ្នកជំនាញឈានមុខគេក្នុងទីផ្សារបច្ចេកវិទ្យា និងមានបទពិសោធន៍យ៉ាងទូលំទូលាយក្នុងការទាញយកថាមពលនៃទីផ្សារដែលមានឥទ្ធិពលដើម្បីជំរុញលទ្ធផល។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ម៉ាន់សៀង
  យូម៉ុនសាងគឺជានាយកប្រតិបត្តិ ផ្សារក្រៅ។ OutMarket ផ្តល់នូវកម្មវិធីនិងសេវាកម្មស្វ័យប្រវត្តិកម្មទីផ្សារសម្រាប់ក្រុមទីផ្សារដើម្បីជំរុញលទ្ធផលដែលអាចកំណត់បាន។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  យ៉ាអែលហ្សាឡាទីន
  យ៉ាលគឺជានាយកក្រុមហ៊ុនអេឡិចត្រូនិចនៃ អាឌីតាស៊ី។ នាងមានបទពិសោធន៍ជាច្រើនឆ្នាំក្នុងការកសាងបុណ្យណូអែលដែលទទួលបានជោគជ័យហើយជាអ្នកដឹកនាំគំនិតនិងវឌ្ឍនភាពនៃការបង្វឹកដឹកនាំនិងជំរុញក្រុមខាងក្នុងនិងនិម្មិត។ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្សេនចាហ្វឺរ
  Zain Jaffer ជាស្ថាបនិកនិងជានាយកប្រតិបត្តិរបស់ ក្រុមហ៊ុន Zain Venturesដែលជាក្រុមហ៊ុនវិនិយោគមួយដែលផ្តល់ថវិកាទូទាំងពិភពលោកសម្រាប់ការចាប់ផ្តើមអាជីវកម្មបច្ចេកវិទ្យាអចលនទ្រព្យនិងភាគហ៊ុនឯកជន។ ក្នុងនាមជាសហគ្រិននិងវិនិយោគិនសៀរៀល Zain សកម្មណែនាំនិងវិនិយោគលើការចាប់ផ្តើមបង្កើតបច្ចេកវិទ្យានៅទូទាំងសហរដ្ឋអាមេរិក។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac ដឹកនាំការគ្រប់គ្រងផលិតផលចែកចាយទូទាំងពិភពលោករបស់ SugarCRM បទពិសោធន៍អ្នកប្រើប្រាស់ និងអង្គការវិស្វកម្ម។ គាត់ទទួលខុសត្រូវក្នុងការកំណត់ចក្ខុវិស័យផលិតផល និងយុទ្ធសាស្ត្រនៃវេទិកាស្ករ និងសម្រាប់ការអនុវត្តយុទ្ធសាស្ត្រនោះ។ គាត់មានបទពិសោធន៍ជាង 25 ឆ្នាំនៅក្នុងក្រុមហ៊ុនបច្ចេកវិទ្យា ដោយបានកាន់តួនាទីជាអ្នកដឹកនាំផ្សេងៗគ្នា។ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ហ្សារ៉ាហ្សាសៀ
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   បិទ        ស្វែងរក  
 
 
 
                     បិទ   Adblock បានរកឃើញ
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